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Если ты волк — пойди и возьми, что хочешь.

Если ты овца — сиди и жди, когда возьмут тебя.

(Народная чеченская поговорка и девиз спецназа)






Пролог


Меня зовут Бендер. Нет, это не имя, не фамилия, тем более не отчество. Это прозвище, погоняло, кликуха — называйте, как хотите. Для меня же это образ жизни. На сегодняшний день я — очень состоятельный человек. Сколько у меня миллионов баксов, марок и других тугриков вроде рублей — даже сам точно не знаю. Рассованы по всему миру где попало — банки, акции, заводы, фирмы, газеты, казино. Но самое интересное не в том, что я поднялся из грязи в князи. В том, что вся эта прорва денег заработана надувательством, обманом или попросту разводом и кидаловом. Я — профессиональный мошенник, или по-блатному, фармазон. Только не надо думать, что я потомственный негодяй и сволочь! Человек делает себя сам в процессе жизни, если это можно назвать жизнью…
Никогда никого не убив, неисчислимые тысячи людей я развел на различные суммы. За свои проделки я не сидел на зоне, не парился в СИЗО. Много зэков сидят в тюрьмах по смехотворным причинам. Украл банку огурцов у соседа, — получил пять лет. Спрашивается, за что? Если бы мне приписали все провинности, пришлось сидеть бы до окончания всех времен многие тысячи лет. Дело в том, что подобные мне вообще очень редко несут наказание в силу того, что находятся над системой. Любой законодательной системой руководят обыкновенные людишки со своими слабостями и недостатками. Кого-то можно купить, кого-то запугать или шантажировать. Парадокс — мелкие воры могут сидеть за свои проступки всю жизнь, а настоящие крупные фигуры не сядут никогда. Это потому, что система законов и создана для мелкой сошки, а для «крупняка» не придумали еще… И вряд ли придумают!…
Не будем торопить события, расскажу все по-порядку. Родился я в начале семидесятых в провинциальном крупном городе в самой обыкновенной семье инженеров. Папа с мамой дали обычное имя Олег, наградили фамилией Городецкий. Детство беззаботное протекало, как и у многих — в убогих дворах не по времени быстро постаревших домов. Казалось бы, счастливые времена всеобщего равенства и благосостояния! Родители уже тогда начали мотаться по разным дальним стройкам, видел я их редко, но деньги высылали регулярно. Поэтому бабушка во многом меня баловала. Но это всего лишь видимость — уже в соплячьем возрасте я наблюдал, что другие дети ходили в модных заграничных шмотках, жевали что-то вкусное из ярких оберток, из детсада их забирали на больших красивых “Волгах”. Первые сомнения по поводу справедливости жизни возникли уже тогда, а вскоре они нашли свое воплощение. Как-то очень быстро богатые детки стали больше играть вместе, а таких, как я обходить стороной. Мы, в свою очередь, также перестали с ними общаться. Не надо быть пророком, чтобы угадать начало вражды наших группировок. Именно в тот момент я понял, что люди с самого рождения не находятся в равных условиях. Если будешь стоять и хлопать ушами, так и простоишь в той грязи, куда тебя воткнули с рождения…
Первый свой мошеннический опыт я получил внезапно, даже не успев понять, как это произошло. Однажды после детсада я пошел гулять во двор, где, как всегда, резвилась детвора. Ах, эти вечерние детские игры! Как часто вспоминаются они с любовью в более старшем возрасте! Целый отдельный мир со своими правилами и законами, этакая идиллия. Но в каждой идиллии бывают изъяны, как говорят — «в семье не без урода». Вдруг ко мне, важный, как член президиума КПСС, подошел Вовка-толстый из компании «детей богатых родителей». У этого толстосума всегда при себе были разные импортные сладости-конфеты, жвачки и прочая дребедень. Мне тогда казалось, что быть обладателем всего этого — просто несбыточная мечта. Надо сказать, что Вовка хоть и был раза в три больше своих сверстников, но имел довольно спокойный характер — особо не дрался, не обижал маленьких. У него был другой козырь — мания величия. Понимая свое физическое превосходство, Вован любил до самопожертвования донимать людей морально, но не только сверстников, а и постарше, и не просто донимать, а доводить до слез и истерики.
— Что стоишь, мелюзга, дай пройти старшему, — немного толкнув меня, направился дальше.
У меня внутри все закипело, хотелось взять большую палку и избить обидчика. Вовка же остановился, дал задний ход и подошел ко мне.
— Не обижайся, я нечаянно, — притворно ласково защебетал он — хочешь, я тебе жвачки дам американской, мне папа сегодня принес, ух и вкусная, вот та-а-кие пузыри надуваются!
И он достал из кармана несколько тех самых кубиков в яркой обертке, о которых я только и мечтал. Мои глаза заблестели от радости, от обиды не осталось и следа, моя рука сама потянулась к его, как вдруг я ощутил удар, от которого она отскочила прямо в лицо.
— Много хочешь — мало получишь, — сказал толстый и с хохотом уставился на меня в ожидании веселого зрелища.
Мне просто нестерпимо хотелось зареветь от досады и беспомощности, как обычно это делают дети, но я понимал, что от меня только этого и ждут, чтобы еще больше посмеяться. Слезы подступали к горлу, грозя вырваться наружу, но все же мне удалось прийти в себя, и как можно более спокойно уйти в другой конец нашего дворика. Вовка-толстый немного был раздосадован обстоятельством, что не смог довести до слез очередную жертву, пошел дальше с важным видом, тут же забыв про меня. Весь вечер я прокачался на качелях, и все мысли мои были заняты местью, все существо мое было переполнено ненавистью, и не только к Вовке, а ко всем, кто просто наблюдал и даже посмеивался вместе с ним. Когда вечером перед сном бабушка читала сказку, я твердо решил — Вова сильно пожалеет о своем поведении.
Решение принято — но как его реализовать? Драться с ним не имело никакого смысла, да и вообще не настолько было действенно. Даже если его каким-то чудом побить, он все равно не поймет и не испытает такого же чувства обиды от такого издевательства. Дни летели, а я, сколько не придумывал самых зловещих планов, ничего правдоподобного в голову не приходило. Но видимо был дан знак сверху, и решение пришло само.
Как-то рано вечером, когда еще не всех детей отпустили на улицу, я прогуливался в одиночестве по родному дворику в поисках занятия. Мое внимание привлек блестящий цилиндрический предмет, лежавший в траве. Подойдя поближе, я обнаружил, что это самая настоящая алюминиевая банка из-под заграничной газировки. Вот так находка! В то время стать обладателем такой вещицы, пусть и без содержимого, было просто удачей. Даже ребята постарше коллекционировали их, выменивали друг у друга. У меня дома не было ни одной такой, и вдруг — ну надо же — повезло! Я просто застыл от счастья, предвкушая, как похвастаюсь таким кладом перед друзьями, как поставлю ее в своей комнате, и буду глазеть.
В этот момент откуда ни возьмись появился… конечно же Вовка-толстый, важно вышедший из подъезда с вечно полными провизией карманами. Такого поворота я никак не ожидал. Меньше всего на свете в этот момент я хотел видеть его, лучше чудовище какое-нибудь из сказочных фильмов, только не этого толстяка. Однако жизнь вносит свои коррективы, и пришлось срочно что-то предпринимать. Для начала я отошел в сторонку, чтобы он меня не видел, и стал лихорадочно обдумывать свои дальнейшие действия. Сидеть здесь весь вечер или незаметно пробраться домой? Во время раздумий мне и пришла в голову сумасшедшая идея. Вовка был страстный коллекционер этих самых банок, накопил уже целую кучу, и пойдет на что угодно ради нового экземпляра. Посмотрев на банку, и мысленно простившись с ней, я снял штаны и стал справлять малую нужду в свою находку. Когда процесс остановился, я застегнулся и вышел из укрытия.
Вальяжной походкой я пошел по двору, небрежно вертя в руке банку. Толстяк сразу заметил меня, прищурился хитро и стал приближаться, делать было нечего, и от скуки он решил опять поиздеваться надо мной. По мере приближения в его глазах явно стали происходить перемены — сначала открылись широко, затем и вовсе округлились.
— Где взял?!! — с неподдельным интересом загоготал Вова.
— А, это к нам гости приходили вчера, мне несколько банок оставили, — скороговоркой, почти без запинки, бессовестно соврал я.
— Подари, слышь, ты, малявка! — настойчиво попросил тот.
— Еще чего — подари, за просто так не отдам!
Вовка бросился было ко мне с целью забрать находку силой, но не тут-то было — я резво рванул в сторону. В чем-чем, а в беге мне не было равных во всем районе.
— Не хочешь дарить, давай меняться, — подобрел он, поняв, что не догонит меня.
— А что у тебя есть? — как ни в чем не бывало, поинтересовался я.
— Жвачка заграничная! — Толстый наивно подумал, что я купился, и протянул лакомство в руке.
— Всего-то одна?! Это мало! — с притворным сожалением пробурчал я.
— Вот вторая, у меня больше нет, правда! Ну, давай меняться…— с надеждой пролепетал Вован.
— Фиг с тобой, давай две, у меня все равно еще банка есть, — безразлично промямлив, я забрал его жвачки и протянул банку.
— Там еще газировка осталась, ты не будешь допивать?
— Пей, мне уже хватит, больше не лезет, — и я похлопал себя по животу.
Вовка-толстый, довольный собой, одним залпом заглотил содержимое.
— Что-то она какая-то соленая, невкусная, да еще и теплая! — недовольный Вова подозрительно посмотрел на меня, когда банка опустела.
Я больше не мог сдерживать своих чувств — мой рот открылся сам по себе, и я не просто засмеялся, а заржал как лошадь от удовольствия гомеричным, истерическим смехом человека, который исполнил свою заветную мечту. Вовка с недоумением смотрел на меня, я же не только не мог остановиться, смеялся еще громче и сильнее.
— Соленая, теплая!!! — заорал я еще сильнее.
И тут до толстяка дошел весь ужас ситуации. Он понюхал пустую банку, с омерзением отбросил ее в сторону, побагровел, позеленел, затем побелел. После этого его начало тошнить со страшной силой — нескончаемыми потоками наружу рвалось содержимое его желудка. Не в силах стоять, он упал на землю и стал кувыркаться. Меня это насторожило — перестав смеяться, я уставился на Вовку. Ему от этого легче не стало, уже задергало тело в конвульсиях. Дело принимало серьезный оборот — я не знал, что делать. Убежать домой от греха подальше или позвать на помощь взрослых? Ситуацию спасла Вовина мама — она почуяла неладное, выглянула на балкон, затем быстро спустилась во двор, подняла почти безжизненное тело на руки и понесла домой. Через несколько минут во двор приехала “скорая помощь”. Я же быстро ретировался домой. На недоуменный вопрос бабушки о моем скором возвращении соврал, что плохо себя чувствую и хочу спать.
Всю ночь я не мог сомкнуть глаз, мучительной болью отдавала в голове мысль о наказании за такой злой поступок. Немного жаль было и Вовку, который так сильно пострадал и физически, и наверняка психически. Виделась страшная картина мести, которая неизбежно обрушится на мою голову. Но все эти ужасы перевешивала радость от победы над таким могучим противником. Толстый пострадал в сто раз больше, чем я, и это обстоятельство приятно будоражило мысли. Я был просто очень горд за себя, что так круто отомстил обидчику. Лишь только под утро заснул тревожным сном.
Шли дни, а Вовка-толстый все не появлялся во дворе. Детвора была весьма довольна этим — особой симпатии к нему никто не питал. Всегда найдется человек, присутствие которого неприятно всем, а его отсутствие явно разряжает обстановку. Для меня оставалось загадкой, где он сейчас, и почему не выдал меня взрослым, чтобы меня наказали? Прошло некоторое время, и бабушка сказала мне, что соседский мальчик Вова сильно заболел сначала отравлением желудка, а потом какой-то психической болезнью. Своего врага я так больше и не увидел, а скоро его семья совсем переехала жить в другой город. Со временем я стал забывать этот случай, но иногда память нет-нет, да и рисовала мне картину Вовкиной расплаты за мое задетое самолюбие. Лишь одного я не мог понять в свои шесть лет — почему же все-таки он не сдал меня взрослым?
Ответ на этот вопрос я получил позднее, когда стал немного разбираться в людях, анализировать события и процессы отношений. Поведение Вовки было стандартным — он был сильным, когда издевался над слабыми, когда же его опустили дальше некуда, да еще таким варварским способом, он просто резко ослаб морально в своих собственных глазах. Не сдал меня потому, что не хотел упасть еще ниже — в глазах окружающих. Это поведение обыкновенной жертвы — его наказали, и вместо того, чтобы противостоять этому, он упал на дно, скрыл все, чтобы не быть еще более обиженным, уже другими людьми, которые наверняка будут постоянно указывать пальцем и смеяться за его спиной. В это же время я узнал, что он после того случая не мог долго прийти в себя. Даже постоянное вождение к светилам медицинской науки не возымели действия — мальчик упорно не хотел ничего никому рассказывать и выходить из дома. Родителям пришлось переехать в другой город из-за своего чада, но он навсегда так и остался неизлечимым параноиком.
Я же, напротив, жил припеваючи — кто-то из дворовых ребят все же видел сцену падения авторитета Вовы толстого, и по всему району поползли слухи о моих хулиганских проделках, которые в основном были выдумкой. Как бы то ни было, но мой авторитет среди местных мальчишек взлетел с нуля и до небес — вот таким образом я превратился из тщедушного тихони в грозу всей местной детворы. Такой поворот событий меня явно устраивал, — кроме того, что я наказал врага, получил за это с него куш в виде двух жвачек, так еще и выбился “в люди”. Таков был мой первый опыт мошенничества, который дал начало другим событиям в моей жизни и определил судьбу. Именно тогда я понял, что не обязательно быть большим и сильным, чтобы иметь власть над другими. И этот свой опыт я постоянно стал применять в повседневной жизни, обманывая и детей, и взрослых. Было явно видно, что большинство людей — недалекого ума и прямолинейны, и это обстоятельство нельзя было не применить в своих корыстных целях.
* * * *
На следующий год я пошел в первый класс. Большинство ребят класса были из моего детского сада, и поэтому авторитет моей личности не только не утратил силу, но даже возрос. Незнакомые мальчишки из других мест, видя, как почтительно относятся ко мне друзья, посматривали на меня с опаской и общались осторожно, без гонора. Я же, не упуская времени, развил бурное поле деятельности. Начал по мелочам разводить одноклассников на мелкие деньги, устраивал розыгрыши, но самой главной фишкой было издевательство над нашей молодой учительницей. Нет, я не хулиганил на уроках, не нарушал дисциплину, но при каждом удобном случае поправлял педагога, когда она ошибалась, даже пытался давать советы по преподаванию. Уже в то время я понял, что взрослые совсем не такие идеальные, как кажутся — у каждого есть привычки, манера поведения и уязвимые точки. Для моих одноклассников же взрослый человек, тем более педагог, был незыблемым авторитетом, нечто вроде идола. Возможно, я быстрее их поумнел, и общался с учителем на равных, что ее бесило до ужаса, а поделать она ничего не могла — в своих замечаниях я всегда был прав. Ребята за это чуть ли не молились на меня, и уже в третьем классе я был известен всем учителям школы и ученикам.
Однажды я где-то раздобыл импортную жвачку, сел за парту, и начал медленно-медленно, чтобы все заметили, разворачивать яркую обертку. Сиюминутно возле меня образовалась стайка завистников.
— Олег, дай откусить, — плаксиво-просящим голосом начал самый шустрый, — ну хоть немножечко!
— Не дам, не видишь, что ли, самому мало!
Ребята, недолго постояв возле меня, разбежались по своим делам. Я же достал из кармана еще одну жвачку, советского производства, по цене 10 копеек за штуку. По вкусу это чудо русской «жвачной» промышленности явно уступало импортному продукту, однако по размеру они были просто братьями — близнецами. Завернув нашу резину в заграничную обертку, я понял, на чем здесь можно поживиться. После школы я накупил кучу дешевых резинок.
На следующий день в классе предложил купить у меня импортную жвачку по цене пятьдесят копеек. Сразу нашелся желающий — Ромка, который сидел на задней парте.
— Только уговор, — сказал я, — обертку мне отдай, я их коллекционирую.
— Ух ты, ну и вкусная, — защебетал он радостно, жуя обыкновенную дешевку, — не то что наши делают!
Такова сила человеческого самовнушения — в Америке одна фирма выпускала якобы таблетки от рака, и очень удачно сделали рекламу. Мало того, что нажили капитал, получили какую-то премию за то, что действительно несколько человек излечились от недуга. Немалым было удивление этих покупателей, когда выяснилось, что контора продавала простые витамины. Вот тебе и мошенничество — кому-то действительно спасли жизнь!
Забрав бумажку, я украдкой в туалете достал новую резину, и обернул все той же оберткой. Выйдя из толчка, начал предлагать всем подряд. За этот день облапошил двадцать человек, заработав десять рублей. Лишь один очкарик из первого класса усомнился во вкусе.
— Что-то она очень похожа на нашу жевательную резинку, — неуверенно заметил он.
— Много ты понимаешь! — я многозначительно и с упреком посмотрел в его «четыре глаза», — можно подумать, каждый день заграничные жуешь!
Первоклассник смутился, и больше не задавал каверзных вопросов.
* * * *
В пятом классе обо мне знали не только в школе, но и далеко за ее пределами. На уроках вел себя вызывающе, в наглую критиковал всех подряд. Педагоги делали вид, что не замечают моих высказываний. Это также стандартное поведение жертвы — спрятаться от проблемы за ширмой мнимого невидения ее, как страус — головой в песок. Всех учителей я достал настолько, что те готовы были вышвырнуть меня из школы. Но было не за что — учился хорошо и дисциплину не нарушал. Среди своих сверстников я был просто богом, а ребята из старших классов называли меня «своим человеком». До этого времени я не проворачивал каких-либо афер, но мелких делишек провернул множество. Простейший способ быть для своих родных отличником я изобрел именно тогда. Для этого купил два дневника. Когда учителя просили дневник, чтобы поставить оценку «4» или «5», подавал первый, для менее престижных оценок — второй. Конечно, бабушке и родителям показывал только «хороший» дневник.
В то время существовала так называемая пионерская организация. Все ребята средних классов обязаны были в ней состоять, и носить красные галстуки. В общем, добровольно-принудительная кампания. Примерно так же после гражданской войны создавались колхозы по принципу: колхоз — дело добровольное, если сам не пойдешь, корову заберем. Все бы было ничего, пусть ты и состоишь формально где угодно. Так ведь эти школьные идеологи — учителя и пионервожатые придумывали разные нагрузки. Сбор металлолома, уборка школьной территории, тимуровская помощь пенсионерам, одиноким людям и тому подобное.
Как избавиться от сбора железа, до меня дошло сразу. Схема эта была не отработана до конца школьной администрацией, и поэтому я нашел лазейку, чтобы оградить себя от столь утомительного занятия. Дело в том, что прием лома происходил за школой, возле сарая с инвентарем, и складировался весь этот бесценный хлам прямо тут же. Раз в неделю приезжала машина, и увозила все в неизвестном направлении. Как выяснилось позже, металл попросту увозили на свалку. Вся эта тягомотина была организована для того, чтобы очистить район и занять школьников работой, чтобы не сидели без дела. Я, в отличие от своих сверстников, не бегал как угорелый по близлежащим домам. Приходил раньше всех, набирал себе в сетку лом, отходил за угол, и ждал появления приемщика. Как только он появлялся, я приносил свою сетку. Эту процедуру повторял каждый день. В конце концов, даже занял третье место в школе по сбору металлолома, за что был награжден книгой и грамотой.
Однажды наше звено в составе шести человек отправили для тимуровской работы в один из домов нашего района. Для молодого поколения поясню — есть такая книга писателя Аркадия Гайдара «Тимур и его команда». В ней рассказывается о хорошем мальчике Тимуре, который со своими друзьями нелегально, по ночам, помогал нуждающимся людям по хозяйству. Забор поправить, дров наколоть. И попутно воевал с плохими ребятами. Короче, чтиво для наивных мальчиков-колокольчиков. Но пионерская организация серьезно взялась за эту утопическую затею. Шефская помощь была поставлена на широкую ногу, и проводилось все это легально. Никого не спрашивали, хочешь ты это делать или нет. Нам же было дано задание обзвонить все квартиры и узнать, кому требуется помощь. В доме было пять подъездов, по одному на брата. Мы быстро распределились, и работа закипела.
Закипела же она для остальных, только не для меня. Я отсиделся, дождался, пока все соберутся во дворе, и вышел.
— В моем подъезде все отказываются…— сказал один.
— В моем тоже, — вторил другой.
— А у меня целых три бабушки, которым нужно помогать! — не без гордости заявил я, зная, что если ты не найдешь нуждающихся здесь, тебя отправят в другое место, и будешь мотаться туда-сюда неизвестно сколько.
Так я официально взял шефство над тремя несуществующими старушками. Конечно, все это было бы мало интересно, если бы я не придумал, как на этом можно подзаработать. Я отправился на другой конец города и начал обзванивать квартиры в первом же доме.
— Здрасьте, вам помощь не нужна? Я — тимуровец из соседней школы!
— Как же, как же, нужна! — обрадовалась бабушка предсмертного возраста, — Сходи в магазин за хлебом и молоком.
С этими словами она вручила мне рубль и пакет. Деньги тут же перекочевали в мой карман, и я двинул к следующей квартире. Естественно, никуда я не ходил, а деньги «на молоко» оставил себе. Так я надул несколько десятков стариков и старушек в течение нескольких дней.
Вскоре как гром среди ясного неба ужасная новость об этом разнеслась по всему городу. Обманутых пенсионеров стали водить по школам того района, где я промышлял. Конечно, безрезультатно.
— Вот видите, какие бывают плохие дети! — говорила наша классная руководительница, — берите в пример Олега Городецкого, который каждый день помогает сразу трем бабушкам.
Конечно, помогаю каждый день! — думал я. Тем более для этого меня отпускают с «продленки» — группы продленного дня, а сидеть в школе до вечера никак не хочется.
— Кстати, Олег, на следующей неделе я пойду с тобой и познакомлюсь с твоими подшефными, — сказала классная, видимо, решив все же проверить меня.
Нужно было срочно спасать положение.
— Анастасия Петровна, понимаете, одна бабушка переехала, — залепетал я, — другую в больницу хотят положить, а третья…
— Что третья?
— А третья два дня назад умерла… — я насупился и зашвыркал носом, как будто хотел расплакаться.
— Ну, ничего, не расстраивайся, это бывает, — попыталась успокоить меня учительница.
* * * *
На дворе были восьмидесятые годы — расцвет спекуляции заграничным товаром. Я часто стал замечать, как после школы девчонки из старших классов крутились возле восьмиклассника Женьки, рассматривали какие-то безделушки, торговались, покупали и расходились по домам. По школе ходили слухи, что Женька — фарцовщик и торгует импортной косметикой по бешеным ценам. В то время за такие проделки из школы запросто можно было попасть в колонию, но у него дядя работал в гороно (городской отдел народного образования), и поэтому учителя закрывали на все глаза.
Однажды я не вытерпел и подошел к нему после школы, когда вокруг никого не было.
— Жень, покажи, что у тебя есть, — без лишних слов начал я.
Он сначала обалдел от такой наглости, но потом сменил гнев на милость.
— Ну, раз ты свой, покажу, только никому ни-ни! — заговорщическим тоном изрек Евгений и вынул из сумки помаду и тушь для ресниц.
— Фу, ерунда какая, я-то думал!
— Да ты что, это же импортная косметика! Знаешь, сколько стоит?! — обиделся Женька и назвал цену этим безделушкам.
— Не может быть, врешь ты все! — изумился я.
— Как же вру, если только что восемь штук продал!! — не унимался он.
— А у меня тетя за границу часто ездит, она мне сколько хочешь может достать! — непонятно для чего соврал я.
— Слушай, молодой, обманывать старших нехорошо, — поучительно сказал Женька.
— А я и не обманываю, могу завтра принести, — меня просто понесло непонятно куда, но остановиться было невозможно, ведь я не хотел упасть в его глазах.
— Так принеси, посмотрим, что у тебя есть, может быть, начнем сотрудничать! — засмеялся он, удаляясь восвояси.
Я побрел домой, а в голове крутились нехорошие мысли — если завтра не принести косметику, прослыву болтуном. Незаметно для себя завернул в магазин, где стал возле прилавка и начал разглядывать товар. Вдруг мой взгляд наткнулся на тушь советского производства, и я без промедления ее купил. Теперь у меня в голове начал рождаться план. Придя домой, достал из своего стола наклейку с импортным словом “Lankome”, которую недавно выменял у приятеля, и приклеил на тушь. Получилось очень даже правдоподобно, и я остался доволен своим изобретением.
— Где взял?! — удивился на следующий день Женька.
— Где, где — говорил же, что могу достать, — парировал я.
— Слушай, давай ты мне будешь доставать, а я продавать, доход — пополам?
— Не знаю, надо у тетки спросить, — не ожидал такого поворота я.
— Так ты спроси, а то у меня знакомый, у которого покупаю, стал реже ездить за рубеж, а спрос растет, покупателей навалом! — обрадовался Евгений.
Задачка передо мной стояла непростая — подделать одну тушь нетрудно, а где я наберу наклеек на десятки? Все оказалось проще, чем я думал — стоило только обратиться к приятелю, у которого выменял наклейку, как он тут же согласился продавать мне их по сходной цене. Где он брал их, не знаю, но мне поставлял по первому требованию. Наш бизнес начал набирать обороты — я покупал тушь и наклейки, а Женька реализовывал по бешеной цене. Спрос на товар рос постоянно, и деньги потекли к нам рекой. Уже в то время я мог себе позволить купить дорогую импортную одежду, посидеть в кафе…
Больше года длился наш бизнес, и никто ничего не заподозрил. Трудные времена наступили, когда за границу поехали первые челноки, в магазинах и ларьках стало очень много импортных вещей. Какое-то время мы еще держались на плаву, но постепенно обороты снизились, а скоро и вовсе наше дело заглохло.
Неимоверное количество фирм до сих пор живут подобным бизнесом — закупают в Китае джинсы за копейки, подделывают фирменные лейбы — пришивают к джинсам — вот тебе и фирменные джинсы — Levis, Wrangler, Lee и так далее.
Родители к тому времени разошлись. Одиночеством они долго не страдали — создали новые семьи. Я жил с бабушкой, которой практически до меня и дела не было. На вопросы, откуда у меня деньги, я нес всякую околесицу, и она верила.
* * * *
В десятом классе я увлекся чтением книг о похождениях Остапа Бендера «Двенадцать стульев» и «Золотой теленок». Вот уж где поистине бессмертные произведения! Буквально до дыр зачитывался его приключениями, Бендер стал для меня настоящим примером для подражания. Один случай из книги решил применить на практике.
Самым популярным местом торговли в городе был пригородный рынок, куда постоянно съезжалась масса народу, в основном на машинах. У рынка находилось место для стоянки в виде пустыря, въезд на него был бесплатным. Я же решил исправить это положение в свою пользу. Распечатав на пишущей машинке кучу мелких бумажек с надписью “Рынок Пригородный Билет 1 руб.”, отправился туда. Прибыл на место, встал с важным видом на проезде в пустырь, начал продавать билеты.
Люди, которые ездят на машинах, вряд ли испытывают финансовые затруднения. Тем более, один рубль уже тогда был не ахти какими деньгами. Поэтому дело сразу пошло гладко, без затруднений — водители без лишних слов отстегивали целковый, и двигали дальше. Были, правда, несколько человек, которые пытались возмущаться, разорялись, ругались… Идущие следом машины начинали сигналить, и недовольные тут же успокаивались и расплачивались.
Таким образом я заработал за день пару сотен рублей. В дальнейшем также стал частенько приходить на рынок, чтобы урвать куш. Однажды на пустырь вместе с родителями приехал мой одноклассник, и был удивлен, что я работаю каким-то билетером. Он прекрасно помнил, как мы с Женькой торговали косметикой. Но я проканючил что-то про нехватку денег, и инцидент был исчерпан.
Все шло прекрасно, но когда-то все кончается. Однажды, после долгого перерыва, я пришел на пустырь, и увидел такую картину: место стоянки обнесено забором, а на входе стоит здоровый мужик с билетами. Вскоре в местной газете вышла заметка о том, что некоторое время назад неизвестный мошенник продавал на пригородном рынке билеты на въезд. В связи с этим администрация приняла решение обнести стоянку забором и поставить билетера. Так закончилась эпопея с продажей липовых билетов.
Однажды в школе ко мне подошел одноклассник, который видел, как я торгую билетами.
— Слушай, Олег, это ведь про тебя писали в газете насчет продаж билетов, — заговорщически прошептал он.
— Не вздумай кому рассказать, худо будет! — припугнул я.
— Да мне что, больше всех надо? А ты прямо как Бендер, такую штуку провернуть! — восхитился он.
Не знаю, рассказал ли он кому про мои проделки, но с тех пор за мной прочно укрепилось прозвище “Бендер”. Может быть, просто потому, что я часто цитировал книгу.
Дело в милиции так и не завели — не было потерпевших, что и понятно — какой придурок пойдет жаловаться из-за одного рубля?
* * * *
Именно тогда я своими глазами увидел впервые настоящего профессионального мошенника.
Прогуливаясь в выходной день по рынку из любопытства, увидел такую картину: среди тряпья и прочей ерунды сидел мужчина. Перед ним были разложены какие-то старые микросхемы, которых полно на любой свалке.
— Что это такое? — полюбопытствовала проходящая мимо женщина.
— Электронный синхрофазометрон, — невозмутимо ответил мужик.
— А для чего он? — не поняла тетка.
— Этот прибор преобразует кинескоп черно-белого телевизора таким образом, что он становится цветным.
— Как это так? Что-то я про такой прибор ничего не слышала.
Возле продавца начался собираться народ, такая невидаль вызывала у всех жгучий интерес. Кстати говоря, цветные телевизоры тогда были редкостью — они только входили в обиход, так как стоили в несколько раз дороже черно-белых.
— Ничего странного в этом нет, не слышали вы о нем потому, что прибор недавно разработан. В широкую продажу не поступил, вещь очень дефицитная, но недорогая. Гораздо проще и дешевле установить его в старый черно-белый телевизор, чем покупать новый цветной.
— А как я его установлю? — окончательно заинтересовалась покупательница.
— Сами, конечно, не установите! Вызовите мастера, они знают, что делать.
— Наверное, дорогой?
— Продаю за полтинник, даже немного сброшу. Берите, пока есть возможность. Когда начнут продавать в магазинах, он будет стоить в три раза дороже.
Такой прием используют многие фирмы, занимающиеся продажами через торговых представителей (коммивояжеров). Приходит такой представитель в офис, достает какую-то хреновину, и начинает расписывать, что это чудо-прибор для излечения всех болезней. Вдобавок заявляет, что он пока распространяется не по своей цене, а в два раза ниже. Рекламная акция! Показывает коробку, на ней действительно написано: «рекомендуемая розничная цена 1200 рублей». Вам же предлагается купить всего за шестьсот, и многие клюют на эту удочку. На самом деле все просто — себестоимость этого чудо — инфракрасного излучателя рублей пятьдесят, а цену в 1200 напечатала фирма-производитель. С таким же успехом можно было напечатать и цену в один миллион долларов. Написать можно что угодно, не стоит всему верить. Как говорится в поговорке, «на сарае написано х…й, на самом деле там дрова».
Итак, тетка с продавцом торгуются, а в это время на подходе другие покупатели, которые во время беседы находились рядом. Вот так я сам на практике посмотрел, как орудуют настоящие фармазоны. Не все покупатели были такими наивными, как эта тетка. Кто догадывался, что это жульничество, просто шли дальше, посмеиваясь. Им и в голову не приходило, чтобы позвать милицию — они же не пострадали, а на других было просто плевать. Дядька тоже попался не дурак — посидел час-полтора, продал с десяток схем, и пропал.
* * * *
Шли мои последние школьные каникулы, через год я должен был закончить школу. Что делать дальше, еще не знал, но уже догадывался, что честно работать не буду. Сидя во дворе своего дома, наблюдал следующую картину: разъяренный сосед бегал вокруг своей машины, с которой сняли все четыре колеса. Материл, на чем свет стоит, вороваек. Вот же скупой! — думал я. Недалеко находится платная стоянка, ставил бы туда, не было б проблем. Поразмыслив, я понял, — дело не в том, что на стоянке нужно платить. До нее еще нужно с утра долго идти пешком! Здесь же машина под боком, сел и поехал. На этой волне я начал новую аферу.
— Добрый вечер! — поприветствовал я водителя, ставившего на ночь во дворе свою иномарку, — Хотите, я покараулю ночью вашу машину?
— В смысле будешь сторожить?
— Да.
— Сколько за это хочешь?
Я назвал сумму, немного дешевле, чем на стоянке, автовладелец хмыкнул, но согласился.
— Спасибо, не надо! — ответил другой автолюбитель, — Я каждую ночь ставлю машину во дворе. Пока, тьфу-тьфу-тьфу, все нормально.
Так я переговорил со всеми, примерно половина заплатила за услугу. Нет, я не собирался пропасть с «капустой», напротив, я честно стал сидеть во дворе до утра. Это занятие мне ничего не стоило — с дворовой компанией мы постоянно проводили все ночи возле дома. Когда же утром друзья разошлись, я спустил колеса у тех машин, хозяева которых мне не заплатили.
С утра, когда все мои клиенты поехали на работу, ко мне подошел сосед, у которого я спустил колеса.
— Слушай, ты же до утра во дворе сидел, чего же не посмотрел за моей колымагой? Ведь видел же, кто колеса спускал?
— Ничего я не видел, а смотреть бесплатно за ней не обязан!
Процедуру с колесами проводил до тех пор, пока все не стали оплачивать мою «работу» по охране. Вот так я сумел организовать монополию с принудительной оплатой услуг.
* * * *
Настало время технической революции — в нашу школу завезли компьютеры. Тогда это были допотопные БК, которые годились разве что для печатания текстов и беспонтовых игр. Я и одноклассники частенько договаривались с преподавателем информатики, чтобы он дал ключи от кабинета с машинами. Играли там во всякие самолетики-танчики. Но, кроме всего прочего, была еще и игра в шахматы, в которую мы как не старались, а выиграть не могли. Даже наш разрядники-шахматисты так и не смогли перехитрить робота. Ничего сверхъестественного в этом не было — в составлении таких программ принимают участие гроссмейстеры. Вот тут мне и пришла в голову оригинальная мысль.
Недалеко от школы располагался сквер, где постоянно отдыхали старички-пенсионеры. Любимым их занятием была игра в домино и шахматы. Ходили слухи, что эти «божьи одуванчики» играли не только на простой интерес, но и на деньги.
В один погожий денек я посетил этот райский уголок.
— Здравствуйте, — сказал двум дедкам, упорно глядящим на доску, — сыграть не желаете?
— Мальчик, ты что, не видишь, — сделал кислую мину один, — мы уже играем!
— На сколько?
— На просто так, — оживился старый пень, — а что?
— Хотел предложить сыграть на деньги, если есть желающие рискнуть.
— Желающие есть, только вот что я тебе скажу, сынок! Мал ты для таких игр, мы уже шахматами не первый десяток лет занимаемся, а тебя я здесь первый раз вижу. Не боишься, что мамкины денежки продуешь?
— Не боюсь. А вы, если сами трусите, то так и скажите, нечего меня поучать. Я ставлю десятку, вы тоже сбрасываетесь по чирику, и играете вдвоем против меня.
— Слушай, парню деньги некуда девать! — обратился один дедок к другому, — Сыграем?
— Только одно условие — я буду в школу время от времени отлучаться, у нас там подготовка к спектаклю идет.
На том и порешили. Старики делали ход, я убегал в школу, в компьютерный кабинет. Вводил ход в шахматную программу, она мне отвечала другим ходом, которым я отвечал пенсионерам. Понятно, что я выиграл их просто по красоте.
Слухи о моих возможностях разлетелись по скверику моментально, и я сразу поднял ставки до двадцати рублей. Каждый день играл с ничего не подозревающими ветеранами, но всему настает конец. Оставив без пенсии всех шахматистов, я решил было свернуть аферу. Но тут, откуда ни возьмись, появился какой-то не то мастер спорта, не то чемпион области… Разделал он меня вместе с моей программой «под орех». Сумма на кону была поставлена крупная, и мне сильно захотелось ее вернуть. Доверия к компьютеру уже не было, и я придумал другой способ.
— Конечно, вы большой специалист, — сказал я мастеру-чемпиону, — а я только начал. Предлагаю сыграть матч-реванш по таким условиям — я ставлю такую же сумму, как и сегодня, а вы в два раза больше. И мне нужно будет долго готовиться для ходов, поэтому играть будем каждый дома, а ходы сообщать по телефону.
— Ну что же, вполне справедливо, — согласился соперник.
От стариков я узнал, что есть в городе какой-то чуть ли не гроссмейстер, но он инвалид, и постоянно сидит дома. Я нашел этого дедулю, и также предложил сыграть, на тех же условиях. Он даже великодушно согласился на то, чтобы я поставил не в два раза меньшую сумму, а в пять.
Технология была такая же, как и при игре с программой, только теперь вместо нее был гроссмейстер. Мастер-чемпион в итоге проиграл, я не только вернул свои деньги, но и еще заработал, правда, частью из них пришлось поделиться с гроссмейстером. Беспроигрышный вариант! Если бы даже инвалид просрал игру, я все равно поимел бы деньги, в этом случае уже с него.
* * * *
Я оканчивал школу, когда мне на глаза попалось странное объявление в газете: «Научу, как заработать сто тысяч рублей законно в течение года. Для ответа вложите конверт с обратным адресом и сто рублей». Далее давался адрес почтового отделения и номер абонентского ящика. Меня заинтриговало данное послание, я соблазнился, выслал конверт с моим адресом и стольник. Через пару недель пришел конверт, в котором я обнаружил бумажку с надписью «Делай как я, и через год заработаешь сто тысяч». Немного обалдев от такой наглости, я поначалу разозлился, но затем остыл и подумал: действительно стоит попробовать, ведь таких любопытных найдется немало.
Обратившись в ближайшее отделение связи, арендовал абонентский ящик, и дал подобное объявление в газету. Нельзя сказать, что меня завалило письмами, но все-таки их пришло немало. Я понял, что надо ковать железо, пока есть возможность. Начал давать через рекламное агентство объявления не только в своем городе, но и в других. Однако в то же время начался бум по поводу этих объявлений — практически все газеты пестрели ими. Нашлось немало желающих заработать на халяву. В связи с этим я придумывал другие тексты — «Научу, как в течение года законно заработать на квартиру», «Помогу законно заработать десять тысяч долларов за три месяца», и прочую бурду.
Довольно долго я еще держался. Заработал на этой ерунде несколько десятков тысяч рублей — сумма по тем временам очень приличная. Постепенно тема заглохла, так как про разводы по почте стали печатать статьи в газетах, да и так уже все знали про это по слухам.
Кстати, до сих пор кто-то занимается торговлей информацией, правда, уже не на таком уровне, как раньше. Время от времени в газетах проскакивают списки разных вариантов: «Рецепт приготовления искусственной черной икры из простых продуктов», «Ускоренное наращивание мышц по индийской методике», «100 способов заработка денег законно и с минимальным стартовым капиталом», и многое другое. Цены у них дешевые, и присылают на самом деле, что обещано в рекламе. Это говорит о том, что информационный бизнес всё же вошёл в цивилизованное русло.
* * * *
Однако не так быстро все проходит — вскоре я придумал новую уловку, немного измененную версию предыдущей. Закупив много конвертов для бандеролей и каталоги коммерческих фирм крупных городов, принялся за дело. Я брал какую-нибудь старую газету, ложил в конверт, заклеивал. Писал на нем адрес фирмы и нес на почту. Там оформлял на свое имя почтовый перевод и отправлял бандероль наложенным платежом. Так делают фирмы, торгующие товарами по почте. Только у них клиенты заказывают товар, я же проявил инициативу и сам посылал в качестве товара макулатуру. При получении на почте такого послания клиент должен оплатить стоимость, заявленную в почтовом переводе.
На практике все выглядело так: где-то в Москве некая фирма получала почтовое уведомление на то, что в их адрес поступила бандероль с таким-то наложенным переводом. Сотрудники, не понимающие, что это пришло, зачем и кому, обращаются к директору. Он, в свою очередь, заинтригованный таким событием, отправляет работника на почту, благо что сумма платежа совсем небольшая. Работник получает эту депешу, оплачивает почтовый перевод на мое имя, приносит к начальнику. Открывает пакет, поначалу не понимая, что это за хлам им прислали. Но скоро до всех доходит смысл происходящего. Контора в лице всех сотрудников весело смеются над остроумной затеей, а через час уже забывают. Понятно, что из-за суммы, эквивалентной стоимости бутылки водки, никакой уважающий себя директор никогда не обратится в милицию. Почтовый же перевод, отправленный в мой адрес, благополучно достигал адресата, и я регулярно получал деньги на почте.
Несколько месяцев занимался я этой бумажной волокитой, потом просто надоело однообразие. Тем более близились выпускные экзамены, тема закрылась.
Вариантов такой деятельности было изобретено пройдохами просто уйма, и работают они вовсю по сей день. Это и объявления о работе — сбор бус, склеивание конвертов за хорошие деньги. Взамен требуют оплатить взнос за первую партию полуфабрикатов. Или, например, объявления о скупке совдеповских монет за бешеные «мани». Но сначала нужно оплатить стоимость какого-то спецпакета для их пересылки…
* * * *
В погожий воскресный денек я был один дома, бабушка ушла к подруге. Неожиданно в дверь позвонили. Открыв, я увидел молодого мужчину.
— Вам кого? — недоумевал я.
— Мне бы хозяев увидеть! — обрадовался чему-то незнакомец.
— Бабушки дома нет, будет вечером.
— Хорошо, зайдем вечером, передайте ей, что приходили из фирмы по установке подъездных дверей с домофоном. Неделю назад в вашем подъезде было проведено собрание по поводу установки, вот сейчас собираем деньги на это.
Мужчина удалился, а я действительно вспомнил, — бабушка говорила что-то про двери на нашем подъезде. В то время это только входило в моду. «Управы на этих пьяниц нет, весь дом загадили!» — постоянно жаловалась она. И действительно, подъезд наш не блистал чистотой — постоянно в нем собирались молодые компании порадовать желудок дешевым алкогольным пойлом, которое впоследствии зачастую выходило обратно.
Вечером этот субъект снова заявился, и бабушка безоговорочно выложила ему требуемую сумму. Через две недели двери поставили, и вид подъезда преобразился — стало чисто. Компании больше не появлялись, — они обосновались в других местах, где еще не было домофонов.
Вся бы эта история гроша не стоила, если бы у меня в голове не возникла дерзкая по своей нахальности мысль. В обычный выходной день я постучался в квартиру дома, который находился на другом конце города. Дверь открыла женщина средних лет.
— Здравствуйте, я из фирмы по установке подъездных дверей с домофоном! В вашем подъезде неделю назад было проведено собрание по установке дверей, сейчас собираем деньги.
— Но я ничего не слышала…— растерялась тетка, — и на собрании не была.
— Вам не обязательно было присутствовать, большинство жителей приняли решение, и вы должны подчиниться.
— Ну, не знаю… Конечно, это хорошо, что домофон будет, алкаши весь дом уже заняли…а сколько денег надо?
Я назвал небольшую сумму, и после этого мадам согласилась внести посильную лепту в очистку родного жилища. Целый день потратил я на обход одного подъезда, но не зря — большая часть жильцов раскошелилась. Кого-то не было дома, некоторые просто встречали меня в штыки.
— Никаких денег я давать не буду! — с ходу затормозила меня бодрая пенсионерка, — я не слышала ни про какие собрания, у меня никто разрешения не спрашивал!
— Мое дело — маленькое, — вильнул в сторону я, — не хотите — не давайте, но если жители решили, то вас все равно заставят сброситься.
Старушка оказалось непреклонной, и я спокойно удалился. Несколько человек также отказались платить, от них я уходил как можно быстрее, не вдаваясь в долгие дискуссии.
Через некоторое время по местному телевидению показали сюжет о моем подвиге. Облапошенные жильцы дали мой словесный портрет, по которому был составлен фоторобот. Такое развитие ситуации я предугадал заранее, и ходил по подъезду в темных очках и с нестриженой копной волос, после же подстригся очень коротко, так что по этому фотороботу никто меня бы не узнал.
* * * *
Заработав некоторые деньги, я надумал прикупить золотую цепочку — сильно хотелось выделяться из толпы молодых бедных сверстников. С этой целью направился в ювелирный магазин. Долго поизучав прилавок, наткнулся на несколько золотых с виду цепочек, которые стоили раз примерно в десять дешевле обычных.
— Это не золотые, а серебряные цепочки, — вежливо объяснила продавец-консультант, — просто снаружи они методом гальванопластики покрыты тонким слоем золота. Конечно, через какое-то время золото начнет стираться, но если носить аккуратно, то долгое время будет смотреться как золотая.
— А как же проба? Или она на таких изделиях не ставится?
— Проба есть, но только не золота, а серебра — 925, также есть и клеймо завода-производителя.
Не надо быть таким же головастым, как Эйнштейн, чтобы предугадать мои дальнейшие действия. Конечно, я скупил все цепочки и пошел на промысел.
— Золото не интересует? — спросил я продавца в первом же попавшемся магазине.


— Какое золото? — поинтересовалась та.
— Цепочка, пятнадцать грамм, — достал я подделку.
— А какая проба? — рассмотрев ее, спросила девушка.
— Какая-какая, что я ее, в магазине покупал? Сама посмотри! Вроде бы 375-я.
— Не могу рассмотреть, но проба и правда есть. Это точно золотая цепочка?
— Твою мать! Ты будешь брать или нет?! Не видишь, как меня ломает, доза срочно нужна! — изобразил я наркомана, — Пойду в любой другой магазин, с руками оторвут по такой цене!
— Подожди, подожди, — заторопилась «покупательница», — я займу денег у бухгалтера.
И тут же скрылась в подсобке. Золото я предложил по цене в три раза ниже, чем в магазине. Любой дурак знает, как женщины любят всякие дорогие побрякушки.
Конечно, не везде было все так гладко. В некоторых местах попадались дотошные знающие люди, которые тут же меня раскусывали. Но вариант был беспроигрышный — я делал удивленное лицо, и тут же скрывался с выражением «Не хочешь — не бери!».
* * * *
Близился выпускной вечер, и я неожиданно для всего класса подкинул идею о его проведении.
— Выпускной бывает только раз в жизни! — агитировал я, — У меня тетя работает в речном пароходстве, может организовать экскурсию на пароходе, нужно только заранее скинуться, и отдать, чтобы не обломаться.
Одноклассники переговорили с родителями, и в назначенный день принесли в школу деньги. Я собрал барыши, и унес домой. Дома сильно ударил себя в глаз, у меня соскочил синяк.
На следующий день в классе поведал страшную историю о том, как по дороге домой на меня напали, поколотили и отобрали деньги. Ни у кого не вызвал сомнения мой рассказ, тем более так правдоподобно смотрелся фингал. Кто-то посоветовал обратиться в милицию.
— Ни за что! — воспротивился я, — Все равно никого не найдут, — я же не успел рассмотреть хулиганов. Только затаскают по допросам. Да еще бабушка узнает — плохо будет, она сердечница.
Бабушка моя была пожилой, но на сердце никогда не жаловалась — любой здоровый мужик позавидовал бы ее энергии. Все сочувственно закивали головами, решили снова сброситься. Опять взяли у родителей денег, теперь уже всем классом поехали в пароходство, чтобы ничего не случилось. На вопрос бабушки, откуда у меня синяк, я гордо ответил, что подрался с хулиганами, которые приставали к девушке.
* * * *
Окончив школу, я получил проблему в виде службы в армии. Служить Родине явно не хотелось, но не было знакомых, через которых можно купить военный билет. Да и тратить приличную сумму денег на такую фигню тоже не радовало. Бабушка настаивала на том, чтобы я отдал долг стране, сам же твердо решил — буду «косить». Один знакомый рассказал мне, что его друг легко «закосил» на то, что он больной энурезом — то есть мочится во сне. Его отправили в госпиталь. Там он специально просыпался посреди ночи, мочился в постель. С утра врач видел мокроту, и через несколько дней его отправили обратно в военкомат, где выдали «белый» билет. Несколько ночей позора — зато не потерял два года.
Я взял этот способ на вооружение, и заявился на призывную комиссию.
— Жалобы есть? — привычно спросил доктор.
— Да, понимаете, у меня проблема — я во сне мочусь…— как бы застеснялся я.
— И давно это у вас?
— С детства.
— Почему раньше к врачам не обращались? — доктор тоже был не дурак, и прекрасно понимал, что я вру. Тем более, таких желающих откосить было немало.
— Стеснялся… — состроил кислую мину я.
— Ну что же, направим вас на недельку в госпиталь! Если диагноз подтвердится, получите отсрочку, если нет — пойдете служить не в самую лучшую часть, уж поверьте мне! — чему-то обрадовался врач.
Таким образом я оказался в госпитале, где радушно был встречен дежурным врачом.
— А, еще один зассанец! — радостно заворковал он.
— Я на самом деле больной.
— Посмотрим, боец! Много вас умных стало, но и мы не дураки здесь сидим. Раньше можно было закосить на энурез, а сейчас есть стопроцентные способы проверки, так что готовься.
Я ничего не ответил, но на душе у меня «заскребли кошки» — идти служить в какую-то исправительную часть для «косарей» явно не радовало. Тем более пугала неизвестность — что это еще за способы проверки?
Весь ужас своего положения я понял вечером перед сном, когда в палату зашел врач. У нас лежали различные больные, никто никому не доверял, и неизвестно было, кто косит, а кто нет. Дежурный подошел ко мне, и вручил таблетку со стаканом воды.
— Пей! — потребовал он.
— А что это? — не понял я.
— Как что, — снотворное! Если действительно болен, проснешься мокрым. Если нет — сухим. Вот и вся проверка!
Мне пришлось выпить таблетку. Он проверил, не оставил ли я ее во рту, и удалился. Только теперь я понял, в какую историю влип — каждый вечер будут давать снотворное, и не будет возможности проснуться ночью. Но таблетка взяла свое, и я забылся крепким сном.
— Ну что, где же Ваш энурез? — поинтересовался с утра врач.
— Я не каждую ночь мочусь…— заволновался я.
— Учтите, если до конца недели не будет ни одного случая — выпишем!
Дело принимало серьезный оборот. Нужно было срочно придумывать контрмеры, но какие? Решение неожиданно пришло само. Я решил обратиться к одному парню из нашей палаты, с которым успел познакомиться.
— Хочешь заработать литр водки? — сказал я без лишних церемоний.
— А что надо делать?
— Я поставлю в свою тумбочку банку с мочой, а ты мне ее под утро в постель выльешь! — выдал я.
Собеседник сначала слегка обалдел, но пришел в себя и засмеялся.
— Так вон ты как закосить хочешь! Умно, ничего не скажешь…
На этом и порешили. На ночь мне снова дали снотворное. Но приятель был готов, и под утро вылил в мою кровать приготовленную мочу. Доктор на утро удивился, ничего не сказал. Еще две ночи пришлось спать мокрым, а потом меня выписали. Я вернулся домой под причитания бабушки и к своему великому удовольствию.
* * * *
Таким образом, откосив от службы, я получил полную свободу действий — школа была позади, а учиться дальше не хотелось. Да и какой смысл? Было очевидно, что люди с высшим образованием живут не лучше, а порой и хуже простых работяг. Денег пока что было предостаточно, я решил отдохнуть. Приоделся по моде, начал посещать бары, дискотеки, в общем, развлекался по полной.
В начале девяностых годов мне стукнуло двадцать лет, и с этого момента облапошивание граждан я просто поставил на поток.
Однажды вечером я сидел в Центральном парке и дышал свежим воздухом. Вдруг увидел симпатичную, хорошо одетую молодую девушку, которая бесцельно прогуливалась неподалеку. Надо сказать, что по женской части я был мастер — время походов по барам не прошло даром. Недолго думая, подошел к ней и завязал непринужденный разговор. Внешне я тоже был не урод, поэтому девочка клюнула, и мы пошли прогуливаться по парку. Делать было действительно нечего, и я решил проехаться ей по ушам — задвинул про звезды, любовь с первого взгляда и прочую лабуду. Она явно поверила в искренность моих слов, развесила уши, я же от этого разошелся еще больше.
— Хочешь, я нарву тебе кучу цветов? — распалялся я.
Получив согласие, я подошел к клумбе и надергал с десяток цветков, благо рядом никого не было.
— Пройдись с ними, хочу посмотреть на твою походку, — с этими словами дал ей цветы, а сумочку забрал.
Эта дура поплыла от меня с букетом в противоположную сторону, я же, не будучи дураком, побежал что было сил на выход. Не знаю, далеко ли она шла, но когда обернулась, меня уже и след простыл.
Улов попался неплохой — приличная сумма денег, косметика и прочая ерунда.
* * * *
Технический прогресс шел по стране семимильными шагами, и вот в нашем городе открылся филиал крупного банка, который предлагал хранить сбережения на пластиковых картах. На первый взгляд могло показаться, что это чудо банковской мысли ограждает владельца от воровства средств, но все оказалось не так просто. Система эта была придумана людьми, а другие люди не упустили возможность использовать ее недостатки и прорехи в системе безопасности.
Первый способ, который пришел мне на ум, был прост и эффективен, как все гениальное. Я купил скотч, и ночью пошел к банкомату. У этого компьютерно-денежного монстра залепил куском скотча окошечко, через которое выдаются деньги, и отошел за угол.
Появился первый клиент. Сунув карточку в банкомат, он набрал пин-код, и стал ждать. Железяка должна была выдать сумму, но ничего не происходило.
— Мать вашу е…! — не выдержал обладатель карты, — Напридумывают хе…ню всякую, и ни черта не работает!
Получив кусок пластика назад, он с сожалением плюнул прямо в экран, и пошел домой.
Я вышел из укрытия, отлепил пленку, и выгреб из окошечка деньги. Расчет был на невнимательность — банкомат выдал нал, но скотч не дал ему выйти наружу, а клиент в темноте не заметил присутствия пленки.
Так мне удалось за ночь «обеднить» нескольких тупоголовых карточкодержателей. Но не все были такими наивными — некоторые начинали шарить руками возле окошка, и сдирали скотч.
* * * *
С течением времени я стал интересоваться различными способами кидков, которые использовали другие мошенники. Всю эту информацию запоминал для расширения кругозора в аферной теме. Методов облапошивания набралось столько, что пришлось даже записывать основные, чтобы не забыть. Эти записи составили целую коллекцию.
Из моей коллекции.



Кредитки


Когда на заре 90-х пластиковые кредитные карты только-только стали появляться на российском рынке, многие сочли их панацеей от всех бед: начиная с забытого дома кошелька и воров-карманников, заканчивая серьезными ворами, занимающимися «кидаловом» при заключении сделок на крупные суммы. Но эти выводы были преждевременны. За время существования пластиковых карт ушлые граждане умудрились придумать прорву способов воровства с них денег. Причем, как отмечают специалисты, пластиковые кредитки не только не уменьшили риск потерять свои сбережения, а наоборот, увеличили: теперь вы рискуете потерять их в любой момент, стоит лишь воспользоваться кредиткой в любом супермаркете.
Краткий экскурс в историю
В начале 50-х годов двадцатого века в Америке компания «Diners Club International» (DCI) выпустила первую в мире международную пластиковую карту. Еще через 20 лет DCI и «American Express» подписали первое агентское соглашение с ВАО «Интурист» на обслуживание своих карточек в СССР. Следом аналогичные соглашения были подписаны с «VISA» и «Eurocard»; еще через десять лет к этому списку добавилась «JCB International». С этого момента иностранные компании прочно оккупировали рынок пластиковых карт на территории бывшего Союза, и так продолжалось вплоть до развала СССР и появления в России коммерческих банков. Ситуация начала меняться лишь в 1991 году, когда российские банки сами приступили к выпуску пластиковых карт. К 1995-му году российская «пластиковая» система развернулась во всю мощь. По некоторым данным, в 1995 году количество выпущенных в России пластиковых карт (как внутренних, так и международных) перевалило за миллион, а сумма годовых валютных транзакций — за 500 миллионов долларов США. А параллельно развивалась и преступность в этой сфере. Настоящий бум преступлений, связанных с пластиковыми карточками, в нашей стране начался в 1996 году — сразу после окончательного становления отечественной «пластиковой» системы.
Способы воровства с кредитных карт.
Способ 1. Скотч-барьер.
Мошенники заклеивают скотчем часть банкомата, которая выдает деньги — окошко «кэш-диспенсера». Снимаете деньги, а наличные не выходят. Ночь. Ничего не видно… Вы уже и ПИН-код набрали… Нехорошие слова в адрес сломанного банкомата, такие же в адрес банковских работников. В состоянии чрезвычайной раздраженности забираете карту и уходите искать другой банкомат. Из-за угла выходит мошенник, внимательно наблюдавший за вами, отклеивает скотч и забирает деньги… Приемчик простенький и незамысловатый, но иногда срабатывает. Совет — при такой ситуации внимательно осмотрите кэш-диспенсер, и если никаких препятствий на пути купюр из банкомата в ваш бумажник не обнаружено, можно смело идти ругаться с работниками банковского труда.
Способ 2. Вычисление пин-кода.
На клавиатуру банкомата накладывается специальная тонкая «маска» с микропроцессором, запоминающим нажимаемые цифры. На устройство, считывающее информацию с карты, также надевается соответствующее приспособление. Когда «жучки» снимаются, в распоряжении мошенников оказываются все необходимые данные.
Другой вариант — установка на дверь кабины с банкоматом электронного замка, который для открытия запрашивает пин-код карточки. Знайте, что если его запрашивает не сам банкомат, а какое-либо устройство, к нему не относящееся — это уловка электронных воров.
Известны случаи, когда мошенники изготавливали и устанавливали фальшивый банкомат, внешне ничем не отличающийся от остальных. При пользовании им держатели карточек оставляли свои реквизиты, включая данные о счетах, но денег получить не могли, и просто уходили искать другой аппарат. Злоумышленники изготавливали поддельные карточки и получали наличные деньги через действующие банкоматы.
Способ 3. Пластиковый конверт.
Другое устройство — то, что англичане еще называют «lebanese loops». Это пластиковые конверты, размер которых немного больше размера карточки — их закладывают в щель банкомата. Хозяин кредитки пытается снять деньги, но банкомат не может прочитать данные с магнитной полосы. К тому же из-за конструкции конверта вернуть карту не получается. В это время подходит злоумышленник и говорит, что буквально день назад с ним случилось то же самое! Чтобы вернуть карту, надо просто ввести пин-код и нажать два раза на «Cancel». Владелец карточки пробует, и, конечно же, ничего не получается. Он решает, что карточка осталась в банкомате, и уходит, дабы связаться с банком. Мошенник же спокойно достает кредитку вместе с конвертом при помощи нехитрых подручных средств. Пин-код он уже знает — владелец (теперь уже бывший) «пластика» сам его ввел в присутствии афериста. Вору остается только снять деньги со счета.
Способ 4. Перехват данных.
Технически сложно, но можно перехватить данные, которые банкомат отправляет в банк, дабы удостовериться в наличии запрашиваемой суммы денег на счету. Для этого мошенникам надо подключиться к соответствующему кабелю, при этом не разрывая его, и считать необходимые данные.
Способ 5. Видеокамера.
Для того, чтобы узнать пин-код, некоторые аферисты оставляют неподалеку миниатюрную видеокамеру. Сами же они в это время находятся в ближайшем автомобиле с ноутбуком, на экране которого видны вводимые владельцем карты цифры.
Способ 6. Кража.
Самый старый и примитивный способ. Чтобы заполучить подлинную карточку, нужно украсть ее у настоящего владельца. С одной стороны, кажется, чего уж проще: спер, обналичил и тю-тю… ищи ветра в поле. Однако, как показала практика, овчинка выделки не стоила. Во-первых, жулику редко удавалось выкрасть вместе с картой пин-код. Во-вторых, надо было успеть к банкомату раньше, чем обворованный заметит пропажу, и сообщит о ней в банк. И, в-третьих, как правило, на таких карточках оказывались небольшие (по масштабам воров) суммы.
Способ 7. Изготовление продавцом копий квитанций.
Продавец, получив все необходимые данные, пробил лишнюю квитанцию по карте, а денежки положил себе в карман. Иногда это выглядит иначе: при оплате покупки карточка не авторизовывается, продавец это видит, но ему наплевать, поскольку он хочет продать как можно больше товара. Потом у него может возникнуть непреодолимое желание «списать» с этой карты лишнее.
А иногда в потере денег может быть виноват… неудачный дизайн карты. Например, в свое время банк «Столичный» выпускал карты «СТБ-цирус-маэстро», внешне очень напоминавшие «Мастеркард». Совпадало практически все: и голограмма, и кружочки. Единственное, в чем была разница, — цвет у этих кружочков отличался, и надпись была сделана мелким шрифтом. А посему «СТБ-цирус-маэстро» нередко принимался продавцами за «Мастеркард» — со всеми вытекающими отсюда последствиями: когда такую карту прокатывают на импринтере, то, как правило, на слипе не отображается номер (что в принципе неудивительно, если ее принимают за «Мастеркард»), и зачастую продавцы просто вписывают его шариковой ручкой. Разумеется, в этом случае деньги снимались с «Мастеркард», у которой был аналогичный номер.
Способ 8. «Белые карты».
Следующим этапом в развитии «пластиковой» преступности стало появление так называемых «белых» карт. Это когда на простой кусок пластика наносятся магнитная полоса с предварительно сворованными данными счетов и номеров. Естественно, что на таких картах нет ни опознавательных знаков банка, ни голограммы, ни платежной системы. Пользоваться ими можно было в банкоматах: подделал, сунул в любой банкомат (чтобы никто не увидел), и снял денежки. Но лишь до тех пор, пока банки не усилили защиту карт и самих банкоматов. Или же владельцы настоящих кредитных карт вступали в сговор с сотрудниками предприятий торговли и сервиса. В этом случае схема незаконного получения денег усложняется. Сначала владелец карты и работники сферы торговли или обслуживания договариваются о том, что реквизиты настоящей кредитки будут помещены на «белую» карту, при помощи которой в дальнейшем станут списываться «лишние» деньги. После этого на «белую» карту фиксируют различные покупки, а затем производится «замывание» фальшивых квитанций среди подлинных. В результате невозможно установить, какая кредитка была предъявлена — настоящая или поддельная. Для совершения мошенничеств с «белым пластиком» нередко создавались целые фирмы.
Способ 9. «Новая» кредитка.
Предположим, мошенники знают, что у некоего Джона, проживающего в США, есть кредитная карта с таким-то номером. С помощью специального оборудования они из утерянных или украденных кредиток, как из мозаики, набирают «новую» кредитку Джона. Затем идут с ней в магазин, совершают покупку, берут чек. Потом, по сговору с кассиром, могут этот чек обналичить. И Джону в США придет счет из Риги, где он якобы затоварился на пару тысяч долларов.
Способ 10. Идея Робертсона.
Идея, на которую Стюарт Робертсон наткнулся совершенно случайно, сводится к использованию старого номера кредитки. В инструкции, прилагаемой к каждой новенькой кредитной карте, строго предписывается известить банк в случае утери, дабы номер был аннулирован. Уничтожение номера должно происходить и по истечении «срока годности». Однако, несмотря на все меры предосторожности, предпринимаемые эмитентами, старые номера, оказывается, всё же продолжают существовать — и вышеупомянутый английский гражданин доказал это на личном опыте. Просматривая свои счета на сайте банка Clydesdale Bank, Робертсон ввёл номер своей старой, аннулированной несколько лет назад кредитки MasterCard и обнаружил, что она не только не уничтожена, но за ней скрывается банковский счёт другого человека. Для доступа нужно было указать правильный (новый) срок экспирации. Что Робертсон и проделал, угадав этот самый срок за пару десятков попыток. После чего исключительно для доказательства практической пользы от открытия позаимствовал с чужого счёта некую скромную сумму и сообщил о деталях своего расследования в администрацию банка.
Способ 11. Интернетовские ловушки.
Термин «Интернет-мошенничество» имеет широкое значение и может предполагать несколько сценариев:
1.Мошеннические транзакции с использованием номеров существующих карт;
2.Злоупотребления торгово-сервисных точек в сети Интернет (выставление завышенной цены или несанкционированный сбор многочисленных подписчиков);
3.Мошенничество фиктивных торговцев, организующих сайты для обмана держателей карт и сбора данных о держателях платежных карт;
4.Получение информации о реквизитах карт посредством взлома баз данных, через электронные доски объявлений и сайты, где говорится о том, как можно совершить мошеннические действия.
Новые технологии.
Очередным шагом в борьбе за безопасность клиентских денег банковское сообщество называет переход от карт с магнитной лентой к чиповой технологии. В карточку «имплантируется» специальный микрочип, и от ее владельца для подтверждения платежа требуется уже не подпись на чеке, а указать одному ему известный секретный код. Микропроцессорная карта, по сути, является мини-компьютером, стоит она вдвое дороже обычной, но и срок ее использования равен сроку физического существования — 10 лет, тогда как магнитные карты обычно служат не более двух. Карты такого типа содержат всю необходимую информацию о состоянии счета, что позволяет им работать автономно, в режиме off-line. Для чиповых карт легко реализуются многочисленные дисконтные и бонусовые схемы расчетов в торговой сети, есть возможность хранить массу нефинансовой информации о владельце карты. Однако не стоит думать, что микрочип станет панацеей от всех бед — предприимчивые работники финансового обмана вполне реально могут изобрести уловку и для этого чуда технической мысли.
Правила безопасности.
Сотрудники банков призывают клиентов внимательнее относиться к своим картам — не доверять их третьим лицам, не оставлять без присмотра, не хранить PIN-код в легкодоступных местах и тем более в соседнем с пластиком отделении кошелька. А то ведь до абсурда доходит: некоторые владельцы додумываются выцарапать PIN-код на карте.
При снятии наличных со счета в банкомате обратите внимание на окошко кэш-диспенсера — не заклеено ли оно скотчем. Вводите пин-код только в самом банкомате, все остальные приборы, например, электронный замок на двери, не должны запрашивать у вас эту информацию. Также внимательно посмотрите на клавиши банкомата — не натянута ли на них пленка. Чтобы не стать жертвой лже-аппарата, старайтесь снимать деньги только в тех местах, в которых банкомат установлен давно, и вы уже не раз пользовались им.
Не выпускайте карту из виду, расплачиваясь в ресторанах или магазинах. Известны случаи, когда при оплате услуг в ресторане в течение всего лишь пары минут, пока карта находилась вне поля зрения владельца, с магнитной полосы карты считывалась конфиденциальная информация о держателе и сумме средств на карточном счете.
Для того чтобы не остаться вообще без денег в загранпоездке, имеет смысл брать с собой две карты: по статистике около 30% клиентов банков поступают именно так. Счет один, а управлять им можно двумя картами: если одну банк блокирует, остается возможность использовать вторую. Класть их, естественно, необходимо в разные места: например, одну в бумажник, а другую — в потайной карман пиджака.
* * * *
Читая газету, наткнулся на объявления о сдаче квартир. В некоторых требовалась помесячная оплата, в других предоплата за три, шесть или двенадцать месяцев. Такой расклад натолкнул меня на мысль поработать с недвижимостью.
Снял по газете двухкомнатную квартиру, заплатил за месяц, сам же дал объявление: «Сдается двухкомнатная квартира недорого, предоплата за год».
Заявились клиенты посмотреть хату. Я привел их на снятую квартиру.
— В принципе, нам нравится, — сказали молодые муж и жена, — вот только смущает предоплата за год вперед.
— Понимаете, я уезжаю в другой город, — врал я, — за квартирой следить не могу, появлюсь только через год, поэтому и сдаю по низкой цене. Решайтесь, лучше сейчас заплатить меньше, чем в течение года, тем более, инфляция не дремлет.
Молодожены переглянулись, поворковали с глазу на глаз, и согласились.
Я же, конечно, исчез в тот же миг с полученными деньгами. Как они разбирались с хозяином квартиры, который должен был появиться по истечении месяца, меня мало волновало.
После нескольких таких заварушек придумал более доходный бизнес. Также снимал квартиру, но давал объявление не о сдаче, а о продаже жилья по низкой цене. Приходил покупатель, смотрел берлогу.
— Видите ли, — начинал я сказку, — срочно переезжаю в другой город, поэтому и продаю квартиру по такой низкой цене. Один покупатель уже согласился, пока ищет деньги. А мне средства необходимы для перевозки мебели — машиной везти всю утварь за сотни километров дорогого стоит! Поэтому, если хотите купить — дайте мне задаток.
Клиент недолго поломался, и все же согласился — уж очень красивая была цена.



Методы развода на рынке недвижимости.


Между собой аферисты подразделяют всех остальных на «терпил» и «фофанов». «Фофан» — тот, кого еще не облапошили. «Терпило» соответственно… Между ними промежуточное состояние: «кадр» или «клиент».
Процессы перехода «доверчивого товарища» из разряда «фофанов» в разряд «терпил» только на первый взгляд бесконечно разнообразны, на самом деле все они строятся по одной схеме и на одном фундаменте: желании получить что-то много лучшее за минимальные деньги. Кстати, Вы можете не считать себя «умнее всех», они Вас убедят не только в этом. Чтобы не стать «клиентом», достаточно понять одну простую истину: все имеет свою реальную цену.
Теперь непосредственно к аферам (кстати, терминология по ходу дальнейшего рассказа реальная, из риэлтерского арго, перевод в скобках).
«Лохотрон».
Снять квартиру непросто, и вы стараетесь задействовать максимум ресурсов. Один из них, — риэлтерские агентства. Но 100% комиссии!!! «Жаба давит». Считайте, что вы уже «клиент». В один прекрасный момент, позвонив по очередной рекламе, услышите их «кашу»: «Всего за 1000 руб. мы будем предоставлять в течение недели подходящие варианты, это именно та информация, с которой работают все агентства».
Вам даже дадут поговорить с хозяином помещения (квартиры), прямо из офиса, и Вы сами назначите просмотр на вечер того же дня. «Попугайчики» — диспетчера на домашних телефонах, до определенного часа они отвечают «Нет, еще не сдали. Вечером можно посмотреть, но давайте дополнительно созвонимся после 19». «Не сдали» все что угодно, чем интересуетесь, то и «Не сдали». А после часа Х, «Война, эпидемия, снежный буран, соседи затопили…» в общем «Fenita la komedia!!!».
В конторе посочувствуют, и дадут распечатку квартир (помещений) при первом взгляде на которую «глаза разбегаются», но это только на первый взгляд. Шансов поселиться при ее помощи у Вас, как у Чебурашки против Тайсона.
Но не стоит подозревать в аферизме всех, кто предлагает приобрести такой список, некоторые действительно пытаются реально работать, выкладывают немалые деньги за то, чтобы в передаваемых листах было хоть что-то реальное.
Попробуйте подсчитать шанс, когда в «погоне» за квартирой против вас играет агент, не только получивший такую же распечатку в лучшем случае на час раньше, но и умеющий так поговорить с арендодателем, что тот будет ждать только его.
«Приватизация».
В основном попадаются «клиенты» «лохотрона» и ищущие самостоятельно, бывает, ловятся и агентства, но это редкость. «Приватизатор» снимает квартиру, например «однушку»(однокомнатную), за 4-5 тыс. руб. в месяц и заявляет ее «лохотронщикам» за 3-3,5, да еще и без предоплаты. В квартиру приносятся пустые коробки. Когда «клиент» приезжает смотреть, квартира, естественно, нравится. Его просят подождать 3-4 дня. «Приедет сын на машине, вывезет остатки вещей на дачу», а пока оставьте залог, от 50 до 100%, остальное добавите, когда будете вселяться. Вселяться будет семей десять, причем одновременно.
«Пастухи».
Последнее время встречается редко, но «горят» на этом даже самые опытные агенты. Вы снимаете квартиру, с агентом, хорошую и недорого — опытный риэлтер бумаги разве что на вкус не попробует. Все в порядке. Платите деньги, договариваетесь, когда привезете мебель. Все. В квартиру Вас больше не пустят. Можете кричать перед дверью сколько угодно, вместе с агентом и милицией. Приедут ребятки «семь на восемь» и популярно объяснят вашей компании, что к чему. Судиться с хозяйкой — глухой номер. Мало того, что с нее взять нечего, у нее еще и «белый билет» в кармане. Единственная возможность минимизировать вероятность встречи с «пастухами» и ее последствия — обратиться в агентство. Во всех нормальных конторах есть списки «гнилых» квартир. А попадетесь — агентство вернет деньги, полностью.



Варианты «кидалова» в сфере купли-продажи.


1 — «Грязная» квартира.
Покупателю предлагают (как правило, по низкой цене), так называемое «палево» — квартиру, против бывших владельцев которой были совершены насильственные действия (они выехали под угрозами, насильно удерживаются, пропали без вести или убиты). Конечно, такой вариант сначала проходит «отмывку» (быстро переоформляется на абсолютно «чистого» и живого гражданина, вступившего в преступный сговор с аферистами). Предыстория сделки выясняется, к сожалению, уже после того, как мошенники получили деньги…
2 — Втюхивание.
Мошенники предлагают покупателю, опять-таки, по низкой цене, «грязную» квартиру или дом, которые отягощены юридическими запрещениями или неисполненными обязательствами. Государственными — следственный, прокурорский или судебный арест. Гражданскими — семейный, наследственный спор, залог, аренда, броня, нарушение прав несовершеннолетних, пожизненная рента, а также рядом других. Так поступают «загнанные в угол» собственники квартир. Ведь все сведения о наложении запрещений попадают в БТИ и органы госрегистрации в среднем через 2-3 дня после вынесения решения. Что вполне достаточно, чтобы срочно найти покупателя и «впарить» ему грязный объект за «смешную» цену.
3 — Лжеоформление и лжерегистрация.
Для оформления сделки с Вашим участием мошенники пользуются липовыми печатями нотариусов, или даже открывают лженотариальную контору. Именно так, сто лет назад сделала известная аферистка Сонька Золотая Ручка, «продав» дом московского генерал-губернатора (нынешнюю мэрию) английской фирме. Нотариус может быть и подлинный, но аферисты очень технично подведут Вас к его двойнику (мошенники-асы делают это прямо в стенах настоящей нотариальной конторы). Если же Вы пользуетесь услугами хорошо знакомого Вам нотариуса, фармазоны могут обмануть в органах госрегистрации. Там всегда очереди, и партнёр-аферист предложит всё сделать «побыстрее», через его знакомых сотрудников. Подобные спектакли разыгрываются так мастерски, что жертва сама начинает уговаривать участников «решить вопрос» и даже предлагает ещё доплатить за услуги. Специалисты высокого класса успевают за те час-полтора, пока идёт лжерегистрация, и покупатель отдал свой паспорт, съездить в банк и снять с ответственного хранения деньги, которые для обеспечения безопасности сделки туда положил покупатель. Заканчивается всё тем, что сделки, оформленные по схеме «лженотариус» и «лжерегистрация», являются ничтожными, т.е. не имеющими юридической силы, а деньги аферисту отданы…
4 — Лжеадреса.
Доверчивого гражданина, особенно иногороднего, приводят смотреть роскошную квартиру в центре города, а документы оформляют на однокомнатную «хрущобу». Здесь используются совпадения в именах улиц, или организуется навеска необходимых табличек на дома или квартиры, особенно там, где есть корпуса или строения. Очень часто подобное встречается при сделках с загородной недвижимостью — показывают роскошную трёхэтажную виллу, а документы оформляют на халупу — подсобку. История: однажды московские мошенники вышли на одного очень богатого человека — президента нефтедобывающей компании из Тюменской области. В Москве он бывал редко, но слышал, что самый престижный район города — «Фрунзенская набережная» и «Комсомольский проспект». Решил купить там квартиру… Когда личный самолёт нефтяника приземлился в Домодедово, аферисты повезли его смотреть квартиру на «Фрунзенскую набережную», а на самом деле это была Симоновская. «Развели» бедного на двести тысяч долларов. Квартиру на «Автозаводской» оформили по подложным документам (по адресу «Комсомольский проспект»).
5 — Лжеобмены.
Разновидностей обмана при обмене и расселении столь много, что трудно на чём-либо остановиться. Наиболее типичны аферы «под сорванную сделку», под «постройку коттеджа» и другие. Вот пример простейшей аферы при совершении обмена на «меньшую» — клиент переезжает из своей большей (лучшей) квартиры в меньшую (худшую) и хочет получить большую доплату… Аферисты находят пожилого человека, который не может содержать свою трёхкомнатную квартиру, и желал бы переехать в однокомнатную. Фармазоны приводят старика смотреть очень хорошую «однушку» в центре. Квартира клиента устраивает полностью. Хозяину однокомнатной, который был в сговоре с аферистами, был задан вопрос: «За сколько Вы её продадите?». — «За пятнадцать тысяч баксов». Следующий вопрос к старику: — «На какую доплату согласитесь?». (Старика устраивают десять тысяч долларов — «однушка» была действительно очень хорошая). Дальше аферисты предлагают старику продать свою квартиру за 25 тысяч долларов (15-за однушку и 10 доплата). После того, как «трёшка» продана подставному (через три дня тот её перепродает за 40 тысяч долларов), деду сказали: «Извините, сделка сорвалась…» Хорошо, что при этом не убили!
6 — Лжерасселения.
Они заключаются в том, что фармазоны предлагают жильцам коммунальной квартиры очень хорошие варианты разъезда, и после их согласия оформляют сделку так, что бывшая коммуналка продаётся абсолютно законно, а меньшие квартиры для жильцов приобретаются по схемам 1-чужие или 2-многократные. В результате несчастные коммунальщики оказываются на улице, а аферисты «имеют» с покупателя большие деньги.
7 — Лжедоверенности.
Мошенник оформляет квартиру или дом от своего имени, но по недействительной генеральной доверенности от продавца. Техника проведения подобных афер весьма проста и совершенна, наряду с откровенной липой и, так называемым «палевом». Вам могут показать и подлинные доверенности, но в тот же день и час, когда по ним будет совершена сделка, «доверителя» или уберут, или заставят сделать в нотариальной конторе заявление об аннулировании доверенности. Естественно, что сделка с подобным документом ничтожна — никакой юридической силы она иметь не будет. Встречаются также случаи преступного сговора аферистов с собственниками квартиры: сначала хозяин идёт к нотариусу и даёт доверенность, но подписывает её так, чтобы в дальнейшем судебно-почерковедческая экспертиза не смогла установить, что это рука хозяина. Квартира продаётся поверенным — аферистом, а затем, когда деньги получены, к покупателю является хозяин и утверждает, что никому он доверенность не выдавал и квартиру не продавал. Суд будет на его стороне…
8 — Искусственное признание сделки недействительной.
Это самая интеллектуальная и изощрённая афера, на языке фармазонов именуемая «признанка» — совершение сделки с такими условиями, чтобы в дальнейшем признать её через суд недействительной. Кстати, грешат подобными вещами не только фармазоны — профессионалы, но и некоторые слишком ушлые продавцы квартир (очень часто пенсионеры).
9 — Аванс.
Аферы по принципу «вечером деньги — утром стулья» имеют место и на рынке недвижимости. Например, Вы даёте «продавцу» квартиры аванс, а потом тот благополучно скрывается, обобрав аналогично ещё десяток таких же. Другой вариант: аванс будет Вам возвращён через месяц-два после его беспроцентной «прокрутки». Бывает и так: лжепокупатель сначала даёт аванс, а потом станет его выбивать с продавца в двойном, пятерном размере. Повод всегда придумают…
10 — Кукла.
Аферы этого типа используются при передаче наличных денег. Вместо таковых Вам могут впихнуть пачку резаной бумаги, фальшивые купюры, подменить чемодан с деньгами, предложить для проверки подлинности долларов лжедетектор валюты, который покажет, что и туалетная бумага является настоящими «стольниками», подменить список переписанных купюр или папку с документами.
11 — Риэлтерские хитрости.
Так называются мелкие аферисты, не гнушающиеся суммами в 10-50 долларов с клиента. Эти деньги могут попросить за просмотр квартиры, которую никто и не собирается продавать или сдавать, или за вхождение в мифическую компьютерную базу данных, или за сведение с «нужным партнёром». Психологический расчёт их весьма точен — где оборачиваются миллионы, там тысячи не считают, и обманутые клиенты в подавляющем большинстве случаев не станут качать права.
12 — В два смычка.
Эта группа приёмов рассчитана на «разводку» психологически неопытных посредников по сделке. Сначала Вам звонит «продавец» квартиры, на следующий день — «покупатель», которому именно такая квартира и нужна. Аферисты, естественно, работают в паре. Далее разыгрывается спектакль, в результате которого Вы оказываетесь должны «покупателю» сумму денег, равную стоимости квартиры «продавца». На эту тему у фармазонов очень много вариаций…
13 — Аванс агента.
Если Вы начинающий посредник на рынке недвижимости, то стоит остерегаться такой простенькой и независимой аферы. Вам звонит «продавец» квартиры и назначает за неё вполне приемлемую цену. В тот же день или назавтра звонит «покупатель», которого как раз интересует похожая квартира в этом районе. Вы везёте «покупателя» смотреть — тот готов сразу внести аванс. При этом лжепродавец утверждает, что он порядочный человек, раз договорился первым с Вами, то готов ещё два-три часа подождать. Вы звоните своему лжепокупателю — и выясняется, что он уехал на дачу, а телефона там нет… Таким образом, посредника раскручивают на то, чтобы он внёс аванс из своего кармана. На следующий день возвращается лжепокупатель и говорит, что передумал. Деньги посреднику на вполне законных основаниях не возвращаются.
14 — Деньги фраера сгубили.
Думаю, что многим знакома ситуация, когда некоторая сумма денег в ближайшее время должна стать Вашей. А когда эта сумма значительна? Вот тут нередко попадают даже самые бывалые риэлтеры. У аферистов на этот счёт множество уловок. Приведу один очень наглый пример. Вы даёте рекламу на продажу эксклюзивной квартиры. Раздаётся звонок. Вам звонит совершенно незнакомый человек и интересуется, как продвигается дело. Далее объясняет, что у него похожая квартира и просит после того, как будет найден покупатель на вашу квартиру, подыскать и на его, из числа звонивших. В разговоре выясняется, что квартира продаётся срочно и очень дёшево. Времени совсем нет ждать и, конечно, если вы ему окажете такую услугу, то получите хорошее вознаграждение, причём в день внесения аванса. Дальше Вас подводят к тому, точнее Вы сами наталкиваетесь на мысль, что в первую очередь нужно поторопиться с продажей «горящей» квартиры, а «эксклюзив» может и подождать. А расчёт афериста — прост!!! Вы находите покупателя, который вносит аванс, в его присутствии Вы получаете часть денег, соответственно подписав все необходимые бумаги. Аферист с деньгами пропадает, а вы крайний… Причём, клиента больше будете волновать вы, нежели тот аферист! Ведь, в конечном счёте, это же вы его выставили, да и деньги не забыли за это получить. Поэтому, стоит не забывать о том, что в том случае, если афериста всё-таки отыщут и дело дойдёт до суда, то на скамье подсудимых Вы будете сидеть рядышком. Если нет, то можете оказаться там и один… Тут, как в песне поётся, — думайте сами, решайте сами, иметь или не иметь…
* * * *
Однажды по местному телевидению прошла реклама, что в город приезжает на гастроли группа «Кармен» с Сергеем Лемохом, и будет всего один концерт. В то время группа имела сумасшедший успех, и это моментально навело меня на мысль об интересной затее. Помня свой опыт продажи билетов на рынке «Пригородный», я купил билет на концерт, и направился в гости к знакомому, который раньше учился в параллельном классе. В настоящий момент он устроился на работу в типографию, где печатают газеты, книги, брошюры, бланки… Короче, все, кроме денег.
— Здорово, Олег… — кисло пролепетал он полусонным голосом, — Чего в такую рань, воскресенье же! Один выходной, и то отдохнуть не судьба.
— Извини, что разбудил, но дело срочное!
— Выкладывай, зачем пришел.
— У меня одному знакомому надо кое-что напечатать в типографии, а ты же как раз там работаешь. Сделай доброе дело, а человек тебя не обидит, хорошо заплатит, да и мне, как посреднику, немножко перепадет.
— Ну, положим, напечатать я могу что угодно, а сколько заплатит? — при упоминании о деньгах он явно оживился.
Я назвал ему сумму и сказал, что нужно напечатать пятьсот билетов Дома Культуры «Строитель».
— Всего-то?! Без базару сделаю завтра же! — обрадовался одноклассник, — а зачем ему эти билеты?
— Слушай, я не знаю, — отмахнулся я, — да и какая нам разница, башли получим, а что и как — это не наше дело. Вот образец, — и отдал ему купленный билет.
На следующий день у меня уже были билеты, точно такие же, как в самом ДК. Одевшись попроще, нацепив темные очки, я направился в поход по городу.
— Добрый день, — в первом же попавшемся офисе сказал я, — вас беспокоят из Дворца Культуры «Строитель»! Двадцать восьмого числа в нашем зале будет выступать популярная группа «Кармен», единственный концерт, прошу желающих приобретать билеты!
— Смотри-ка ты, вот это сервис! — поразился директор, — Наконец-то и в наше стране культура повернулась к народу!
Долго не раздумывая, работники потянулись ко мне за билетами. Конечно, не все, а только молодые — старшее поколение такой музыки не слушает. Если даже не было денег, они занимали у других, лишь бы попасть на праздник поп-культуры.
Далее я пошел по другим офисам, магазинам, в общем, был везде, где есть скопление народа. Буквально за три дня вся партия фальшивок была распродана. На концерт я, естественно, не пошел, а в газете через неделю появилась целая статья о бардаке с билетами, который творился в «Строителе». Однако дело так и не завели — даже самые резвые мои жертвы не пожелали писать заявление — выглядеть дебилом в глазах всего города никто не хотел.
* * * *
Слухи о продаже фальшивых билетов облетели весь город, и заниматься такой же делюгой не имело смысла — можно было попасть к ментам. Но я не унывал — тему культуры решил развить в другом направлении. Для этого пришел к директору областной филармонии.
— Здравствуйте, я — менеджер Олега Газманова по гастрольным выступлениям, — с серьезным видом начал я.
— Здравствуйте, присаживайтесь, — предложил директор.
— Газманов планирует в следующем месяце начать гастроли по стране, вот сейчас я езжу по городам, заключаю договора. Хотели бы заключить и с вами, тем более зал у вас хороший, мест прилично.
— На каких условиях?
— Условия стандартные — полторы тысячи долларов за концерт, — я назвал невысокую цену, — вообще-то в ДК «Строитель» уже согласились, но мне там зал не очень понравился.
— Зачем «Строитель»? — директор испугался, что потеряет выгодного клиента, — цена приемлемая, меня устраивает, один концерт мы готовы оплатить прямо завтра.
— Хорошо, — согласился я, — зайду завтра в десять с договорами, подготовьте, пожалуйста, деньги, у меня вечером поезд на Новосибирск.
На следующий день я пришел утром с подготовленными заранее договорами с фальшивыми печатями, мы обсудили мелкие детали, поговорили по душам. Директор вручил мне деньги, я написал ему расписку в их получении. Причем тот спросил мой паспорт, но я сказал, что забыл его в гостинице. Отправлять меня туда ради формальности директор не захотел. Напоследок оставил вымышленный московский телефон, якобы продюсера Газманова, и был таков.
* * * *
Не найти мошенника, который хоть раз не использовал в своих делах «куклу». Для непосвященных поясню — это на вид обыкновенная пачка банкнот в банковской обертке, только на самом деле там две настоящих купюры — сверху и снизу, в середине между ними бумага. Таких «кукол» я наделал несколько штук, но одну пачку сделал действительно настоящую, полную денег. С этим багажом отправился на центральный рынок.
— Чем могу помочь? — спросила бойкая торговка кожаной одеждой.
— Хочу плащ купить, — промямлил я.
— Подходите, подходите, у меня большой выбор, вот длинный осенний, второй покороче, с утеплением, можно и зимой ходить.
Я начал по порядку примерять предлагаемую одежду, долго крутился, смотрелся в зеркало, наконец остановил свой выбор на самом дорогом.
— Плащ хороший, но цена высоковата, нельзя ли скинуть?
Мы поторговались минут десять, тетка пожаловалась на трудную долю челнока, что за границей тоже стали повышать цены, на здоровье, в общем, на все, что можно, но сбавила-таки стоимость. Я достал из кармана четыре пачки — «куклы» и одну настоящую. Подделки подал ей, а на пятой сорвал упаковку, и начал отсчитывать недостающую сумму. После передал деньги ей для проверки. Торговка отложила «куклы» в сторону, и стала проверять количество поданных мной купюр. Пока она считала, я быстро уложил покупку в пакет.
— Спасибо за покупку, приходите еще! — довольно запричитала она.
— Что вы, что вы, это вам спасибо, берегите здоровье, удачной торговли! — с этими словами я моментально скрылся.
Весь подвох основывался на том, что раз я распечатал одну пачку, и там были подлинные деньги, то по логике и в остальных должно быть так же… Однако не тут-то было!
* * * *
С финансами особых проблем не было, одет я был по моде, питался исключительно в кафе и ресторанах, передвигался по городу на такси. Лишь однажды не на шутку разгулялся в кабаке, просадил все деньги, домой ехать было не на что. Я присел на скамейку, и начал думать, как добраться до хаты. Возле меня лежал какой-то пустой пакет, и он натолкнул меня на интересную мысль. Набив его всякой дрянью — газетами, пустыми бутылками, вышел на дорогу ловить тачку.
— Куда едем? — таксист тщательно осмотрел мое нетрезвое лицо.
— Район магазина «Энергия», добросишь? — с улыбкой ответил я.
— Садись, а чего радостный такой?
— Да вспомнил анекдот. Таксист спрашивает пьяного вдупель клиента — куда едем? А тот в ответ — не твое дело, ты баранку давай крути!
— Смешно, не слышал такого! — сразу подобрел водила.
Пока мы ехали, мило побеседовали о том, о сем. Когда подъехали к магазину, я начал шарить по карманам.
— Слушай, братан, извини, не рассчитал! — просительно начал я, — Бухалова набрал целый пакет, на тачку денег не осталось. Понимаешь, здесь мои кореша гуляют, просили водки побольше прихватить. Давай сделаем так — я тебе в залог оставлю пакет, а сам быстренько сбегаю к ним за бабками!
И в подтверждение своих слов побрякал пустой тарой в пакете.
— Хорошо, беги, но только недолго! — согласился таксист.
Я оставил кулек с утилем, и спокойно направился к себе домой.
* * * *
В то время в магазинах и на рынках уже начали появляться не только дешевый китайский ширпотреб, но и действительно качественные элитные товары. Повсеместно стали открываться бутики, в одном из них я приобрел самую дорогую мужскую туалетную воду. Парфюм мне явно понравился, флакончик быстро опустошился. Можно было просто пойти и купить новый, но это было не для меня.
В пустой флакон я налил воды, положил в коробку, аккуратно заклеил и пошел в бутик.
— Вам помочь выбрать? — приклеилась симпатичная длинноногая продавец-консультант.
— Покажите, пожалуйста, вон ту туалетную воду!
Девушка подала красивую коробочку, и я сделал вид, что читаю надписи на ней. Как бы нечаянно выронил ее из рук, парфюм упал на пол. Наклонившись, чтобы поднять воду, я быстро засунул коробку в карман, а из другого достал старую упаковку, в которой был флакон с водой.
— Спасибо, я зайду позднее, — с этими словами передал продавцу подделку.
* * * *
Экономика страны начала давать существенные сбои. Появилась масса безработных, которые не знали, как жить дальше. Эти люди всю сознательную жизнь трудились на государство, которое их кормило, одевало, гарантировало социальную защиту. И вдруг в одно мгновение все перевернулось вверх дном. Человек с интеллектом выше среднего всегда сможет найти выход из положения — кто-то начал заниматься коммерцией, кто-то ушел в криминал, но основная часть так и осталась не при делах. Народ, не сумевший приобщиться к новым условиям существования, был вынужден просто выйти на улицу и просить милостыню.
Увидев первых нищих на улицах города, я заинтересовался, каким образом они добывают кусок хлеба. Для этого купил бутылку пива, и присел на скамейку недалеко от старого деда, который расположился возле ресторана «Северное сияние».
— Помогите, люди добрые! — жалостливо причитал старик, — не хватает денег на операцию! Помогите ветерану войны!
Прохожие смотрели на него с сожалением и шли дальше, но некоторые останавливались, доставали кошельки и давали, сколько могли.
— Спасибо, сынок, дай Бог тебе здоровья! — поблагодарил нищий молодого мужчину, который кинул в его шапку купюру покрупнее.
Интересный парадокс — деньги ему давали не хорошо одетые люди с золотом на шее и пальцах, а такие же бедняки. Видимо, найдя в его лице родственную душу, которой в жизни не повезло еще больше, чем им самим. Просидев два часа, я примерно подсчитал доход — получилось, что дедок вымутил примерно сумму, эквивалентную трем — четырем долларам. Значит, за день он имел около пятнадцати, в то время как средняя зарплата по стране была в несколько раз ниже. Вот это да! Получается, что профессиональный нищий имеет доход намного выше любого работяги. Такой расклад натолкнул меня на новую затею.
Нет, я не собирался сидеть на людных местах, мой план был другим. Прилично одевшись, поехал в аэропорт. Как известно, пассажиров, прибывших из других мест, доставляли в город на такси или автобусе. Я увидел набитый битком «Икарус», и уверенно зашел внутрь.
— Здравствуйте! — начал свою песню я, — Помогите, пожалуйста! Я — такой же пассажир, как и вы. Мне нужно лететь домой в Москву, но я остался без денег — обокрали прямо возле кассы аэропорта. Обратился в милицию — вора не нашли, а больше ничем помочь не могут. А у меня не осталось денег даже на еду и отправку телеграммы домой. Первый раз в жизни попал в такую ситуацию, стыдно просить, но обстоятельства вынуждают. Пожалуйста, помогите, сколько сможете!
С этими словами я пошел вдоль сидений, и ко мне потянулись руки с бумажными купюрами.
— У меня тоже так было, только на железной дороге! — внес оживление один пассажир, — вытащили деньги на вокзале, хорошо что не все, заначка была в ботинке спрятана. Ты в следующий раз осторожней будь!
— Спасибо за помощь, без вас не знал бы, что и делать! — радостно провозгласил я и выскочил из автобуса.
Прибыль получилась около сотни зеленых. Таким макаром я в течении двух недель обул несколько сотен пассажиров. Но неожиданно раздался гром среди ясного неба.
— Что ты врешь! — закричал один клиент в очередном «Икарусе», — я недавно из командировки возвращался, этот же хмырь просил денег на билет. Что, до сих пор улететь не можешь?!! Да это же мошенник!! Держите его!!!
Я не стал дожидаться задержания, и быстренько слинял с аэропорта. Стало ясно, что дальнейшее занятие попрошайничеством становится опасным. Позднее я узнал, что всех нищих подгребла под себя братва — бандиты следили за ними и брали половину дохода за крышу.
* * * *
Прогуливаясь по городу, я размышлял, что бы придумать новенького в плане аферной деятельности. Меня обогнал мужчина, который явно куда-то спешил. Неожиданно, видимо, из внутреннего кармана, у него выпала какая-то красная карточка. Я поднял ее, хотел было окликнуть незнакомца, но сдержался — мало ли, может быть она мне пригодится. Предмет оказался не чем иным, как удостоверением налогового инспектора.
На следующий день я зашел в магазинчик купить бутылку минералки. Продавец меня отоварила, но чек в кассе не отбила. Надо сказать, что в то время вообще редко кто пользовался кассовыми аппаратами.
— Так, значит, чеки не отбиваем? — протянул я ей удостоверение, — Нехорошо, девушка, налоги обязаны платить все. Придется протокол составить, штраф наложить, чтобы не забывали пользоваться кассой.
— Ой, извините, я забыла, — залепетала она, хотя сама наверняка совсем им не пользовалась, аппарат, возможно, даже был не включен в сеть.
— Что значит забыли? Вы, наверно, часто так забываете? Память нужно лечить!
— Что вы, это в первый раз! Нельзя ли без штрафа обойтись? — от растерянности она даже не посмотрела на фотографию в удостоверении.
— Вы что же мне, взятку предлагаете?! — закипел я.
— Нет, что вы, но просто штраф очень большой…
— Ладно, на первый раз простим, платите половину, и я не буду составлять протокол. Но чтобы в последний раз!
— Конечно, конечно, больше не повторится! — обрадованная торгашка выложила требуемую сумму.
Удостоверением я пользовался постоянно, когда мне не отбивали чеки, но однажды провалился.
— Да это не ваше удостоверение, — удивленно сказала очередная продавщица, — здесь фотография другого человека! Я милицию вызову!
От греха подальше я сеюсекундно испарился.
* * * *
Как-то вечером я вышел подышать свежим воздухом. Голова болела от похмельного синдрома, вся жизнь казалась дерьмом. Навстречу попалась девушка, с которой я познакомился и завел непринужденную беседу. Так мы и гуляли, пока не дошли до ресторана. Жутко хотелось опохмелиться и поесть, но с собой не было денег. Моментально возникла идея нового кидка.
— Я не хочу показаться чрезмерно наглым, — сказал я, — но хотел бы пригласить тебя в ресторан. Посидим в спокойной обстановке, познакомимся поближе.
Девушка не ожидала такого поворота, но быстро пришла в себя и без колебаний согласилась.
Мы присели за столик, взяли меню и стали читать. Моя спутница застеснялась, видимо не была избалована посещением таких мест, и предоставила право выбора мне. Я показал себя истинным джентльменом — заказал вина, закуски, фруктов, десерт — всё по полной программе. Подруга от меня просто офанарела. Весь вечер мы веселились, выпивали, закусывали, танцевали. Когда всё было съедено и выпито, я попросил эту дурёху меня подождать, и направился как бы в туалет, который находился рядом с выходом.
— Молодой человек, — догнал меня официант, — куда же вы? А кто будет платить?
— Я уже ухожу, но моя жена остаётся, — спокойно парировал как бы «муж» в моём лице, — она ещё посидит, а уже потом рассчитается.
С этими словами выскочил наружу, и скрылся под покровом ночи в направлении дома.
Что произошло с девушкой, нетрудно представить — посидев и не дождавшись меня, она попыталась уйти, но была задержана официантом. Не знаю, были у неё деньги или нет, рассчитаться ей всё равно пришлось. Думаю, надолго ей отбило охоту ходить по ресторанам нахаляву с незнакомцами.
* * * *
В дальнейшем мной был придуман ещё один трюк. Я приходил в дорогой ресторан, заказывал по полной схеме, пил, гулял, угощал местных проституток. Под конец веселья, когда уже подавали десерт, доставал заранее припасённого таракана и размешивал его с мороженым или муссом.
— Что такое! — возмущенно кричал я, — какое безобразие! Меня сейчас стошнит! Какой позор для такого ресторана! Администратора ко мне!! Вызывайте санэпидстанцию!!!
Прибегал администратор, смотрел на меня, на десерт с тараканом, и не знал, как выпутаться из этой ситуации. Я же в это время распалялся ещё круче. Он приходил в сознание и начинал извиняться.
— Извините, но у нас нет тараканов, и никогда не было…
— Как это нет?! Я что, по-вашему, слепой? А это что?! — я не унимался.
— Прошу нас извинить за предоставленные неудобства, пожалуйста, не кричите, пройдёмте к выходу.
Мы выходили в гардероб, я не переставал возмущаться, но охрана уже вежливо и быстро пыталась выпроводить меня с глаз долой. Понятно, что об уплате мною по счёту не могло быть и речи, впрочем, никто и не настаивал — главное было, чтобы я не распугал оставшихся клиентов. Когда же снова показался в этом ресторане, администратор сам лично следил за моим столом, а для уверенности ставил рядом охранника, который неотрывно следил за мной весь вечер.
Еще одно кидалово выглядело так: я стоял возле ресторана, и высматривал прилично одетых людей.
— Добрый день! — притворно ласково говорил я, — Понимаете, попал в очень неприятную ситуацию. Пошли с женой в ресторан, и не хватило рассчитаться всего-то семьдесят рублей. С собой ничего нет, пришлось жену в залог оставить. А так как денег даже на такси нет, приходится вот так просить. Помогите, пожалуйста, я вам оставлю свой номер телефона, скажите свой адрес, завтра же завезу деньги.
Не каждый прохожий соглашался на это, но все-таки желающих помочь было прилично. Некоторые даже просто отдавали купюры со словами: «Да не надо возвращать, в следующий раз ты меня выручишь, если в такой же ситуации окажусь». Действительно, думал я, зачем тебе их возвращать?
* * * *
В магазине, торгующем всякими безделушками, увидел красивый браслет, сделанный с напылением золотого цвета, по весьма скромной цене.
— А что, пользуется спросом товар? — поинтересовался я у продавца.
— Да кому они нужны, эти железки? Через неделю после носки потускнеют, можно выбрасывать. Покупатели часто приходят и жалуются, требуют деньги возвратить. Не знаем, куда их и девать. Толку-то от них никакого. Я вот слышала, что за границей продают какие-то магнитные браслеты, которые лечат разные болезни, да где их взять?
Да, это может быть только в русском магазине — вместо того, чтобы расхвалить товар, продавец расскажет всю его подноготную. Про какие-то чудодейственные браслеты я и сам слышал краем уха, и это сразу привело меня к мысли о том, что пора бы попробовать себя в качестве чудо-лекаря. Я зашел к директору магазина, и выяснил, что на складе осталось еще две сотни этих произведений ювелирно — ширпотребного искусства. Добившись существенной скидки, скупил всю партию и отнес домой.
В этот же день договорился с одной из аптек, что они предоставят мне на один день несколько квадратных метров помещения в аренду. В местной газете дал рекламу: «Впервые в городе! Магнитные браслеты — универсальное средство от всех болезней! Через две недели ношения вы забудете про лекарства! Для более подробной информации обращайтесь в аптеку „Панацея“ по адресу…»
Предварительно напечатал на компьютере двести «Инструкций по применению магнитного браслета», в которой говорилось, что его нужно не снимая носить круглые сутки, и расписывалось, как он избавляет своим магнетизмом от любых недугов.
В назначенный день я пришел в аптеку, сел за стол, разложил пакеты с браслетами и инструкциями, и начал принимать посетителей. С самого утра повалил народ — интерес к такому чуду оказался весьма серьезный.
— Скажите, а что это за браслет такой, и как он лечит? — спросила самая шустрая тетка.
— Этот браслет создан из экологически чистого материала, — включил я заранее выученный текст, — и намагничен в специальной лаборатории таким образом, что благотворно влияет на все функции организма. При постоянном ношении излечивает различные заболевания, избавляет от болей, омолаживает организм, у мужчин увеличивает потенцию.
— А сколько стоит?
— Всего пять долларов! Это очень недорого — помните, что ваше здоровье бесценно.
— А если не поможет? — не унималась женщина, — где гарантия?
— Если не поможет, наша фирма полностью вернет вам стоимость покупки. Через две недели просто принесите нам товар, и получите за него деньги. Хочу сказать, что такие случаи крайне редки, почти все, кто покупают, не расстаются с браслетом.
После этих слов отпали все сомнения — покупатели выстроились в очередь за диковинкой. Торговля длилась даже не целый день, в три часа все браслеты были проданы. У любого человека вера в чудеса заложена с детства, и на этом принципе фирмы, не имеющие никакого отношения к медицине, зарабатывают на средствах для похудения, чудо-кремах и прочей дешевке миллиарды долларов в год. Для этой цели даже регистрируются официально научные общества или организации, которые выдают патенты, удостоверяющие волшебные свойства изделия. На самом деле все проще — эти «Союзы здравоохранения» или «Общества стоматологов» существуют только на бумаге, а регистрируют их производители всего этого барахла.
* * * *
В газете прочитал рекламу «Частное детективное агентство „Щит“. Помощь в бизнесе и повседневной жизни. Розыск пропавших людей, слежение за неверными супругами и др. Телефон…» Это меня сразу натолкнуло на прикольный развод. Я позвонил в некоторую коммерческую фирму, выяснил, как зовут их директора, и пошел наносить визит.
— Здравствуйте, Алексей Львович! Я к вам по очень деликатному делу.
— Слушаю вас внимательно, — насторожился тот.
— Дело в том, что я работаю в частном детективном агентстве «Щит», и нам поступил заказ на слежение за вашей персоной в течение месяца.
— Как?!! Какое слежение?!! Кто заказал?!!! — взревел коммерсант.
— Да не расстраивайтесь вы так, все еще можно исправить! Если хотите узнать все детали, и кто заказал, предлагаю вам купить эту информацию за двести долларов.
— Что?!! Да я тебя…— осекся он, понимая, что я смогу уйти, и заказчик останется неизвестным.
— Если не хотите, я пойду.
— Постой, куда ты торопишься, дай подумать немного, — успокоился директор.
Немного поразмыслив, лох достал из портмоне зеленые, и наш диалог продолжился.
— Говори, какая тварь заказала!
— Ваша жена, она заподозрила вас в супружеской неверности! — я многозначительно уставился на оппонента.
— Вот сука, да я ее порву, как мойву!
— Что вы, можно сделать куда правильнее! Вы просто не подаете вида, что что-то знаете, в течение месяца ведете себя исключительно честно — будете находиться только дома или на работе. Мы же предоставим вашей супруге полный отчет о том, что она в вас ошиблась, и что муж у нее просто ангел. А по истечении срока живите дальше, как и сейчас. И жена будет довольна, и семья сохранится. Подумайте о детях!
— Хорошая мысль! Уговорил, пусть так и будет! Сделаю это только ради детей, — удовлетворенный бизнесмен почувствовал во мне чуть ли не лучшего друга.
Несколько человек я без проблем загрузил этой лажевой раскладкой, но однажды чуть не опарафинился.
— Какая жена меня заказала!! — закричал очередной предприниматель, — я уже два года как разведен!!
После этих слов мне ничего не оставалось, как попросту убежать из кабинета.
* * * *
Из моей коллекции.
Однажды я прочитал статью об известной мошеннице начала двадцатого века Соньке — золотой ручке. Вот уж она вытворяла дела! Рядом с ней Остап Бендер — просто мальчик-паинька, тем более она — реальная историческая личность.
Понравился мне один способ развода. Приезжает она в ювелирную мастерскую, выбирает самые дорогие украшения, и говорит, завтра заедет и заберет их. В тот же день заявляется к психиатру и начинает ему ездить по ушам.
— Доктор, понимаете, у меня огромное горе! Мой муж сошел с ума. Пристаёт ко всем подряд, требует заплатить деньги за какие-то драгоценности! Нет больше сил терпеть его выходки.
— Любопытный случай, — говорит доктор, — приведите его завтра ко мне, я с ним побеседую. Если сказанное Вами — правда, придётся его изолировать от общества!
— Доктор, он становится буйным, если ему отказывают!
— Хорошо, я приглашу санитаров, которые успокоят его при необходимости.
На следующий день Сонька приходит к ювелиру.
— Я пришла за драгоценностями, только понимаете в чем проблема — у меня при себе денег нет… Они находятся у моего мужа-психиатра, его учреждение находится недалеко. Если Вам не трудно, проедем к нему, сразу получите деньги. Сам не смог приехать, потому что занят, а со мной такие суммы боится отправлять.
Ювелир соглашается принять предложение, такую крупную сделку он не хочет упускать, берут бриллианты и едут.
Вдвоём приезжают к доктору, который уже их поджидает вместе с санитарами.
— Здравствуйте, доктор! — начинает продавец, — Вы должны мне за драгоценности энную сумму денег.
В это время Сонька стоит за спиной и показывает психиатру жестами, мол, видите, я же говорила.
— Помилуйте, сударь! — говорит врач, — какие деньги? Я Вам ничего не должен!
— Как же не должны? — возмущен ювелир, — приобрели у меня драгоценности, извольте оплатить!
После он начинает кричать, размахивать руками. Доктор подает знак санитарам, они скручивают неугомонного, ставят смирительный укол — он засыпает. Сонька со слезами берет пакет с бриллиантами, психиатр её успокаивает и выпроваживает.
Когда же всё раскрывается, «золотой ручки» след простыл. Вот такая была умная женщина.
Сонька Золотая Ручка практиковала ограбления, которые сама называла «гутен морген». Она останавливалась в лучшем номере гостиницы, рано утром проникала в чужой номер и, пока хозяева спали крепким предрассветным сном, собирала всю наличность. На Соньке обязательно была нарядная одежда и дорогие украшения. Если же кто-то неожиданно просыпался, аферистка, как будто не замечая посторонних, начинала раздеваться, якобы приняв по ошибке чужой номер за свой. Дальше следовало разыгранное смущение и взаимные извинения.
Жаль только, что, прожив такую яркую жизнь, остаток её она провела на каторге, и умерла всеми забытая…
* * * *
Позднее я разработал ещё один метод — в то время уже появились эскорт-фирмы, которые доставляли проституток прямо на дом. Объявлениями о подобных услугах пестрели по всем газетам. Технология была проста — я снимал номер на чужой паспорт в дешевой гостинице на пару часов. Заказывал под утро девочку на час, которая приезжала с сутенером. Он видел, что я один, и удалялся. Предварительно было припасено шампанское, в котором растворен клофелин — сильное снотворное.
— Пей вино, — говорил я, — люблю, когда девушка пьяная. Да ты и устала, наверное, за ночь.
— Да, устала, выпить не откажусь. А сам почему не пьешь?
— Не могу — печень больная.
Девушка выпивала вино, через некоторое время отрубалась, а я снимал с нее золото, опустошал сумочку. А вызывал под утро потому, что за ночь она уже съездила по нескольким местам и получила за это деньги. Доход получался очень даже неплохой. Единственное обстоятельство, которое нужно было соблюдать — не обращаться в одну фирму дважды, но так как фирм этих было множество, да еще и новые открывались чуть ли не каждый день, соблюдать его было проще простого.
* * * *
С появлением на отечественном рынке различных иностранных компаний, не только торговых, но и предлагающих услуги, национальные корпорации сильно пострадали. Напуганные подорванным авторитетом русского бизнеса, граждане все чаще стали обращаться к западным предпринимателям. Мол, там и бизнес развит, и фирмы давно существуют. Вот на этой ноте я и решил сыграть. В офисе одной из американских страховых фирм набрал кучу проспектов с их рекламой, раздобыл бланки договоров, пообещав наивным менеджерам, что застрахую не только себя, но и знакомых, и принялся за дело.
Позвонил в первую попавшуюся дверь в новостройке — люди там живут явно не нищие. Открыла симпатичная женщина средних лет. Скорее всего, домохозяйка, живущая за счет состоятельного мужа.
— Вам кого?
— Здравствуйте, — как можно натуральнее улыбнулся я, — вас беспокоят из страховой компании «Американ иншуренс». Мы хотели вам предложить свои услуги по страхованию жизни на выгодных условиях.
— Я не хочу страховаться, — заупиралась было хозяйка.
— Мы и не настаиваем. Просто я хотел буквально в течение пары минут объяснить вам выгодность сделки, а там уже решение за вами.
— Ну, хорошо, проходите.
В комнате я расположился на диване, снабдив женщину проспектами.
— Понимаете, наша компания единственная в мире, которая полностью возвращает вложенные деньги, а при наступлении страхового случая возмещает ущерб.
— Как это? — не поняла тетка.
— Если вы вносите сумму, страхуя свою жизнь, и никаких происшествий не будет, то через десять лет получите деньги обратно. Если что-то произойдет, то компания выплатит ущерб, или расходы на лечение.
— Тогда какой же смысл деятельности фирмы, если все деньги возвращать?
— Это наше ноу-хау! — многозначительно произнес я, как будто открывая ей тайну, — Наш доход составляет процент. Пока средства находятся у нас, мы вкладываем их на счет в швейцарском банке.
— А фирма надежная? Моя соседка застраховалась в одной компании, так оказались мошенники, у них и офиса не было.
— Ну что вы! — поморщился я, — Можете позвонить по телефону в США, указанному на проспекте, там все расскажут.
Женщина немного подумала.
— Наверно, я застрахую жизнь сына. Он молодой, спортом занимается. Не дай Бог, что случится. Сколько надо платить?
— Минимальный контракт — двести долларов, в случае нарушения здоровья или смерти вы можете получить до ста тысяч! Наша фирма гарантирует сохранность вклада. Швейцарские банки — самые надежные в мире.
Мы подписали договор, наивная мадам даже не придала значения отсутствию печати на бланке.
* * * *
Из моей коллекции. Разводы в сфере страхования.
Бывший страховой агент оформляется продавцом в универмаг. Приняли с испытательным сроком. Директор наблюдает за новеньким. За прилавком мужчина рассматривает рыболовные крючки.
— О, вы выбрали шикарный крючок! А какая у вас удочка? — спрашивает экс-страхователь.
— Обыкновенная…
— Могу предложить вам новую разработку!
Покупатель кивает.
— А куда вы на рыбалку собрались? В эти выходные обещали дожди. Купите дождевик…
Покупатель оформляет покупки.
— А на чем поедете? На «Жигулях»? Завязнете по уши. Могу предложить джип «Чероки» — со скидкой.
Покупатель уезжает на джипе. В торговый зал вбегает директор:
— Браво! Начать с крючка и закончить джипом!…
— Ну что вы, — говорит страховой агент. — У его жены критические дни, он пришел за прокладками, а я ему говорю: «У тебя ж три дня свободных — поезжай на рыбалку!»
Говорят, первый в истории договор страхования был заключен еще в 1346 году. И с тех пор о талантах страховых агентов ходят байки и анекдоты. Встретишься с таким, как в этом, — последние трусы застрахуешь. Только вот получишь ли деньги, когда с ними что-то случится? Это бо-о-льшой вопрос. Российскому рынку страхования еще далеко до западного, где человек шагу без страховки не ступит. Там застраховано до 95% всего, что движется и не движется, у нас — не более 10%. Зато поле деятельности для страховых мошенников у нас просто бескрайнее. Впрочем, страдают от мошенничества в области страхования не только клиенты, но и… сами страховые компании.

Ухмылка «Фортуны»

Москвичка познакомилась на улице с сотрудником компании «Сейв Инвест» (Save Invest Finanzirerungs-Consulting). Слово за слово, парень уговорил женщину купить иностранный страховой полис. Предложил застраховать жизнь сына. А что? Через 10 лет молодой человек получит внушительную сумму. А если с ним, не дай Бог, что случится, будет матери помощь. Окончательно убедил даму такой аргумент: «Импортный полис хорош тем, что компания никогда не рухнет». Гражданка подумала о любимом чаде, и приобрела полис швейцарской страховой фирмы «Фортуна», не заметив всего одну строчку: в случае возникновения спора с клиентом его разрешает швейцарский суд. Через два года фортуна (во всех смыслах) повернулась к женщине спиной. Сын трагически погиб. Оправившись от горя, мать вспомнила о полисе. Как она выбивала у швейцарцев деньги, можно говорить долго. Скажем одно: она ждет выплаты страховки по сей день. И, скорее всего, напрасно. Поскольку фирма «Фортуна» в России не зарегистрирована, а посредник — «Сейв Инвест» — вроде как ни при чем.
Страдают от инофирм не только доверчивые граждане, но и государственная казна. Налоги фирмачи платят на Западе. «Страховые взносы» из карманов россиян уезжают туда же, куда налоги. Это значит — о заплаченных аферистам деньгах можно забыть. А чтобы дураков было больше, многие страховщики, подобно гербалайфщикам, рекрутируют народ: приведете еще одного клиента — получите скидку. Пирамида — любимое нашим народом архитектурное сооружение…

«Шиза » — капкан на глупых клиентов

Чтобы полностью застраховаться от хитрых страховщиков, нужно выучить популярное в их среде слово «франшиза». Так зовут ту часть суммы ущерба, которую по договору покрывает сам пострадавший.
Франшиза, как рефлекс, бывает условной (невычитаемой) и безусловной (вычитаемой). Допустим, вы страхуете машину на тысячу долларов с франшизой 6%. Если убыток не превышает 60 баксов, то фирма вам ничего не заплатит. Но если убыток больше 60 долларов, то при условной франшизе вам выплатят «штуку» баксов, при безусловной — «штуку» минус 60 долларов. Вроде удобно: полис с безусловной франшизой стоит процентов на десять дешевле, а с условной — на пять. Но если посчитать… Шансов покалечить авто на сумму, не превышающую 60 долларов, у вас куда больше, чем попасть в большую аварию. Это знают все страховые агенты. А теперь представьте: сколько денег они не выплачивают страхователям, которые позарились на полис «со скидкой»?
Мнимый ущерб.
У всевозможных страховых мухлеваний есть и оборотная сторона медали. Как не шельмовать и не хитрить страховым компаниям, если их самих дурят, как Буратин?
Москвич Ваня Иванов приобрел 41-й «Москвич», застраховал его от угона и поехал хвастаться покупкой подмосковному другу. Покупку обмыли. Известно, чем чревато вождение автомобиля в нетрезвом виде. От нового авто остались рожки да ножки, хозяин отделался легкими царапинами. «Рожки да ножки» Иванов и сотоварищи разобрали на запчасти и продали. Сами поехали в Питер, где заявили в милицию об угоне. Суммы выплаченной страховки клиенту хватило на покупку «девятки». По доброй традиции Ваня застраховал и ее в той же компании. И — вот непруха! — через два месяца и это авто «угнали». На самом же деле машина без номеров пару месяцев «отдохнула» на платной стоянке. После чего, когда уголовное дело об угоне прикрыли, была продана… И — пошло-поехало. Мошенник попался, когда застраховал авто на сумму большую, чем оно стоит. Чем и привлек внимание службы безопасности страховой компании и УБЭПа.
И это не частный случай. Таких Ивановых в Москве — пруд пруди, а описанный метод кидалова — самый любимый у наших сограждан. Машины разбирают на запчасти, жгут, совершают псевдоугоны, псевдоаварии… «Угоняют» или «попадают в аварии», как правило, «Жигули» и машины среднего класса. Настораживает, если это происходит очень быстро после подписания договора. А бывает (но редко), что договор страхования заключают задним числом, идя на сговор с нечестным агентом. Иногда подделывают документы, которые фиксируют якобы несчастный случай.


Впрочем, машинными мошенничествами дело далеко не заканчивается. То же самое — со страхованием имущества, грузовыми перевозками («пропадают» чаще всего водка или бытовая техника). Разыгрывают сотрясение мозга. Было ли оно на самом деле — определить крайне сложно, а на обновление гардероба страховки хватит. В общем, в ход идут все виды страхуслуг, кроме страхования жизни: фиктивный переход в мир иной сварганить россиянам пока не под силу.
Кидают наши страховые фирмы не только граждане, но и иностранные государства. В первую очередь — Турция. Как правило, наши туристы, отправляющиеся туда, покупают на родине полисы добровольного медицинского страхования. Допустим, съел русский в Турции какую-нибудь гадость, прихватило живот — тамошние эскулапы знают: за все заплатит русская компания. Поэтому не скупятся: назначают клиенту самые дорогие анализы, всякие рентгены-томографии. И выходит, что лечение, реально стоящее сто долларов, обходится страховщикам в полторы-две тысячи «зеленых».

Своя рубашка… ближе к делу

И все же, хотя компании тоже жалко, своя рубашка к телу намного ближе. Что делать человеку, попавшему в тяжелую жизненную ситуацию, да к тому же ставшему жертвой страховых мошенников? Конечно, можно и нужно судиться. Но дело это долгое. Лучше всего в такие ситуации не попадать. Не вдаваясь в тонкости, вот самые простые рекомендации по работе со страховыми компаниями:
1) Не гонитесь за дешевизной — обзвоните несколько компаний и узнайте приблизительную цену полиса. Как правило, они различаются в цене на 5-10%. Если дешевле — это большой риск.
2) Много лет работы компании — хороший признак.
3) Обратите внимание на внешний вид и месторасположение фирмы. Если офис в подворотне или квартире, это не для вас. Если есть железная дверь с глазком — тоже не подходит. Вход в страховую компанию должен быть открыт и доступен клиентам.
4) Обязательно убедитесь в наличии лицензии, попросите ее копию для себя (имеете право). Внимательно прочитайте: есть ли там то, от чего вы собрались страховаться.
5) Прочитайте правила страхования, на основании которых будет заключен договор. Убедитесь, что правила прошли лицензирование (на них должен быть штамп). Есть ли в правилах страхования возможность выполнения обязательств перед вами.
6) Убедитесь в платежеспособности фирмы: она обязана представить вам финансовую отчетность (это не коммерческая тайна).
7) Внимательно прочитайте сам договор, возьмите его «рыбу» для консультации с юристом. Помните: длинный срок выплаты страховки должен настораживать (приличные фирмы выплачивают страховку в течение 5-7 дней).
* * * *
Случайно на улице мы столкнулись с одноклассником, которого я давно не видел.
— Привет, Бендер!
— Здорово, а ты чего такой счастливый?
— Через неделю в Америку уезжаю!
— По путевке, что ли? — не въехал я.
— Какой еще путевке? Жить уезжаю, насовсем, женюсь на американке!
Я поначалу принял это за шутку, но приятель поведал такую историю.
— В нашем городе фирма открылась для желающих жениться или выйти замуж за иностранцев. Пришел туда, дали мне альбом с фотографиями, полистал, конечно, красавиц мало, но я нашел одну, заплатил деньги, мне дали ее адрес. Написал письмо, выслал свою фотографию, она ответила, попросила приехать в гости для знакомства. Я ей ответил, что нет таких денег. Так она выслала «капусту» на билет, слетал, познакомились, понравились друг другу, решили пожениться. Тем более родители ее состоятельные, а что мне светит дома? Вечные проблемы и копеечная получка? Вот собрал документы, скоро улечу за океан, а вы тут оставайтесь, если хотите.
Меня не сказать, чтобы очень тянуло за рубеж, но какую можно получить выгоду, я понял сразу. На следующий день пришел в эту контору, мне тоже дали альбом с фотографиями. Полистав, выбрал шесть самых корявых, страшных дам, заплатил деньги, и мне дали их адреса.
Дома я принялся писать письма, с английским языком проблем не было. Суть была одинакова: ты мне понравилась, я хочу с тобой увидеться, но у меня нет денег на поездку. В письмо вкладывал фотографию Димы Харатьяна.
Через месяц пришли ответы — три девушки написали, что не могут выслать денег, одна порывалась сама приехать в гости, а две без проблем прислали требуемую сумму прямо в конверте. За границу я не поехал, неплохо и на родине отдохнул за такие мани. Эту процедуру повторял еще два раза, но больше борзеть не стал.
* * * *
Из моей коллекции.
Сидя дома у телевизора, смотрел передачу местного телевидения «Черная кошка». В ней рассказывалось о происшествиях в городе за неделю, в основном показывали криминальные материалы. Один сюжет меня просто ввел в шок.
— Два дня назад, — начал корреспондент, — в магазине «Океан» произошло из ряда вон выходящее событие. Инкассаторы, забирающие дневную выручку у магазина, приехали на полчаса раньше. На вопрос о несвоевременном появлении заявили, что немного отошли от графика в связи с независящими от них обстоятельствами. Кассиры отдали всю выручку, и инкассаторы уехали. Однако через несколько минут прибыли другие инкассаторы, которые заявили, что сегодня они забирают деньги. После недолгого разбирательства выяснилось, что это действительно так, а кто приезжал до них, никому неизвестно. По данному факту заведено уголовное дело, примерная сумма похищенных денег составляет более десяти тысяч долларов. Даже старые работники уголовного розыска не помнят более дерзкого и наглого преступления.
Вот это супер! Кто бы мог подумать, что где-то рядом со мной, в моем городе, живут такие не просто творческие, интересные личности, но и смелые ребята. Такого рода мошенничество даже мне не пришло в голову!
* * * *
Когда началось развитие копировальной техники, в стране резко увеличилось количество фальшивых купюр — откопировать любую бумажку теперь не составляло труда. Да, водяные знаки не поставишь, но в остальном было не отличить. Я приобрел себе такой сложный аппарат, и начал издательство фальшивых монет.
Напечатать можно было тонну, но как сбыть? Основная ошибка фальшивомонетчиков — работа с крупными купюрами. На этом-то все и попадаются. Моя тактика была другой — я печатал деньги среднего и мелкого достоинства. Никто никогда не проверяет наличие водяных знаков на десятирублевке.
Главной задачей оставался сбыт. Но и здесь поле для деятельности было обширным — можно было быстро отовариться на рынке, расплатиться с таксистом, обменять несколько купюр в магазине на одну большего номинала. Или, к примеру, можно было в магазине сначала отдать крупную, которую продавец обязательно проверит на свет, а потом уже давать эту мелочь. Самый занимательный способ — оплата услуг проститутки.
* * * *
Один раз в неделю на железнодорожный вокзал проездом прибывал поезд из Китая. Желтолицые во время стоянки торговали разным барахлом. На это шоу собиралось чуть ли не полгорода — цены были мизерные. Я, побывав там, удивился китайцам — при продаже они внимательно рассматривали купюры на наличие водяных знаков. Не такие уж они и тупые, как кажется на первый взгляд. И все же я понял, как можно их надурить. Взял несколько крупных купюр, с одной повырезал все нули, и приклеил их на другие. За счет такой махинации несколько банкнот подорожали в десять раз. Тогда уже все измерялось в тысячах, или “штуках”. Например, я вырезал с десятитысячной четыре нуля, пришпандорил их на четыре другие купюры также по десять тысяч. Они уже стали стоить по сто тысяч. Так, имея пятьдесят тысяч, я их превратил в четыреста.
— Пакапай, пакапай! — прицепился на очередной распродаже узкоглазый. Он хотел сказать «покупай».
Я остановился, внимательно осмотрел товар, и начал собирать у него все подряд. Он продолжал нахваливать барахло, видя, как удачно пошла торговля. Наконец, собрав все более-менее стоящее, я спросил цену. Иностранец, не зная русского, достал калькулятор, понажимал клавиши и показал мне экран, где высвечивалась требуемая сумма.
Вынув из кармана деньги, я протянул их продавцу. Он первым делом, как я и думал, проверил, есть ли водяные знаки. Наличие оных сильно его обрадовало, он пересчитал нули, все сходилось.
— Каласо, каласо! — видимо, он хотел сказать «хорошо».
На этом все и было основано — неруси не знали, как по-русски пишутся значения цифр.
* * * *
Бесцельно болтаясь по магазинам, я зашел в комиссионку, и стал свидетелем такой картины. Покупатель разговаривал с директором, при этом очень сильно просил о чем-то.
— Пожалуйста, скажите, где тот человек, который сдал вам эти микросхемы на реализацию? — умолял посетитель.
— Откуда я знаю? Он пришел, сдал их на месяц. Появится примерно через три недели, а где находится — не в курсе, мы адреса не спрашиваем. И вообще никакую информацию по коммерческим соображениям давать не будем! — парировал директор магазина.
— Очень вас прошу, когда придет еще, не выставляйте на продажу эти схемы! Я куплю их по любой цене, конечно, в разумных пределах. Видите ли, я занимаюсь ремонтом теле-видео аппаратуры, и детали с таких микросхем необходимы для работы. Но их очень сложно достать, давно уже за ними охочусь.
— Хорошо, оставьте свой телефон. Как только клиент придет, я поинтересуюсь, есть ли у него еще, и перезвоню вам. Но вся торговля будет идти только через меня!
— Договорились! Жду звонка!
Весь этот треп гроша ломаного не стоил бы для обычного человека со средним интеллектом. Но только не для моей скромной персоны. Я еще до окончания беседы понял, как и где нужно действовать.
На следующий день я ввалился в другой комиссионный магазин.
— Добрый день, я хотел бы сдать кое-что на реализацию…— начал я.
— Это вам к директору, — продавец указала на служебный вход.
Я прошел в кабинет, расположился в кресле, и начал «обрабатывать жертву».
— Видите ли, я — предприниматель, занимаюсь торговлей электронными составляющими для теле-видео техники. В городе проездом, хотел изучить спрос на данную микросхему, — и показал малюсенькую схемку с двумя транзисторами, несколько штук которых приобрел в телемастерской за копейки — все они были нерабочими.
— Пожалуйста, сдавайте на реализацию на две недели, — автоматически ответил директор.
На том и порешили.
Прошло пару дней, и в магазин зашел мой знакомый, заранее проинструктированный. Я не стал объяснять ему все подробности, просто сказал, что нужно делать. Любопытством он не страдал, тем более за грамотно проведенную инсценировку мною обещан был литр водки, что заменяло ему любые доводы.
— Ух ты, откуда это у вас?! — нажал он на продавца, указывая на ту самую микросхему.
— Не знаю, обратитесь к директору.
В кабинете у директора мой артист начал спектакль.
— Скажите, пожалуйста, откуда у вас эта схема?
— Клиент сдал на реализацию.
— Какой клиент, дайте срочно мне его адрес!!
— Мы информацию не даем. Если хотите, покупайте. А в чем, собственно говоря, дело? — озадачился директор.
— Нет, вы не подумайте плохого, просто я занимаюсь ремонтом сложной бытовой техники, и эти схемы мне необходимы для работы. Достать их очень сложно — страшный дефицит, давно за ними гоняюсь. А тут лежат спокойно, да еще по такой низкой цене! Я готов постоянно закупать их по любой стоимости, конечно, в пределах разумного — пусть даже в три-четыре раза дороже. Имейте в виду, что могу сейчас купить штук пятьдесят!
— Хорошо, если вы так в них нуждаетесь, то я договорюсь с продавцом. Как только он появится, подойдите через неделю, тогда все и решим.
На следующий день пришел я.
— Мы готовы взять на реализацию все имеющиеся у вас микросхемы! — радостно прямо с порога «зазвенел колокольчиком» директор, предчувствуя скорую и легкую прибыль.
— Я бы рад, но завтра улетаю по делам в другой город, и очень надолго. А что, появился интерес? — безразлично протянул я.
— Да, знаете, возник. Сколько их у вас в наличии?
— Осталось сорок штук, но на реализацию сдать не могу, сами понимаете, неизвестно когда появлюсь.
— Я и не прошу на реализацию! Могу просто их купить по той же стоимости, всю партию.
После этого я принес из дома сорок никому не нужных электронных финтифлюшек, которых на любой помойке тонна. Продал их счастливому директору и был таков. Естественно, никто больше к нему не пришел за схемами. Наверняка еще долгое время он с надеждой ждал появления покупателя, который почему-то бесследно исчез. А ведь как хотел купить все сразу!
* * * *
Недалеко от нашего дома началось строительство новой девятиэтажки. Сначала дело двигалось неплохо — вырыли яму под фундамент, забили сваи, навезли кирпича, арматуры… Вдруг процесс приостановился. Исчезли строители, пропал кран и прочая техника, только старый сторож одиноко сидел в своём вагончике. Посмотрев на это печальное зрелище, я решил воспользоваться ситуацией.
Для начала позвонил в фирму, торгующую металлопрокатом.
— Алло, Вы металлом торгуете? — спросил я.
— Да, торгуем, — ответил голос в трубке.
— Могу предложить арматуру по низкой цене.
— А кто это говорит?
— Заместитель генерального директора по снабжению компании “Стройсервис”! — без запинки отчеканил я.
— А с какой целью продаете по низкой цене?
— У нас заморожено строительство девятиэтажного дома по причине нехватки средств. Арматура осталась, вот решили продать и закупить панели для строительства в другом районе.
— Куда к Вам можно подъехать обсудить детали сделки?
Я назвал адрес стройки и договорился, что встречу их через час. Тем временем сам взял бутылку водки, растворил в ней клофелин, и двинул на стройку.
— Стой, куда идешь? — недовольно встретил меня сторож.
— Мне бы это, кирпичей несколько штук домой взять…— притворился я.
— Ишь чего захотел, много тут вас таких ходит… Готовы цельный дом к себе в квартиру затащить!
— Так я же не задаром, а так сказать, по бартеру, — и я показал пьянице-сторожу бутылку зелья.
— Хм…ну ладно, бери, если немного. Чего для хорошего человека не жалко! Да и кому они нужны — валяются даром, — сразу подобрел сторож, забрал бутыль и побрел в вагон.
Да, в этой стране за водку разве что только живой воды не достать, зато все остальное — пожалуйста. Есть такой старый анекдот: корреспондент у рабочего на заводе спросил, будет ли он пить, если бутылка водки будет стоить половину его зарплаты; он отвечает, что будет; если всю зарплату; он опять говорит, что будет. Тогда корреспондент недоумевает — как такое возможно? Рабочий показывает маленькую детальку: вот эта хреновина как стоила пузырь, так и будет стоить.
Я для виду взял пару кирпичей и понес за пределы стройки, сам же остановился за забором, стал ждать. В вагончике послышался звон посуды, бульканье водки, кряхтение сторожа. Всё это повторилось несколько раз и затихло, после чего раздался храп. Я зашел в сторожку, предо мной предстала обычная картина: недопитая бутылка, надкусанный бутерброд. И сторож, распластавшийся в невообразимой позе на койке. Сработало ли снотворное или алкоголь оказал действие, было неважно, главное — он надолго будет в отрубе.
Через полчаса подъехала машина с представителями из фирмы.
— Добрый день, где Ваша арматура?
— Проходите на стройку, смотрите.
Мы проходим мимо вагончика со спящим сторожем, и они начинают прицениваться к арматуре. После начинаем торговаться, причем я тоже для правильности не уступаю много, начинаю кричать, что по такой цене желающих много найдется, и все в таком духе. Наконец приходим к консенсусу, договариваемся, что оплатят они сейчас и наличными, а забирать приедут через пару часов. Я получаю деньги, но тут же спохватываюсь.
— Да, совсем забыл, мне сейчас нужно быть на другой стройке. Я сейчас пойду договорюсь со сторожем. Запишите номера машин, приедете, — он Вас пропустит.
Покупатели соглашаются, пишут мне на листке номера машин, я беру листок, и иду к сторожке. В ней я прячу листок в карман, некоторое время нахожусь внутри рядом с ничего не подозревающей охраной, выхожу наружу.
— Все, договорился! Приедете, сторож Вас впустит, и заберете. Мне некогда, я поехал в другое место, — рапортую им.
— Ладно, будет еще металл, звоните, купим! — радостно отвечают наивные бизнесмены.
— Обязательно! — уже удаляюсь я.
Два часа спустя из окон своей квартиры наблюдал картину: приехали машины за арматурой. Их встретил проспавшийся и очень недовольный сторож. На просьбу проехать дедок обложил их пятиэтажным матом. Предприниматели попытались что-то ему доказать, но старик ответил, что знать ничего не знает, и сейчас позвонит в контору. Позднее приехал представитель строительной фирмы, и долго выяснял причину конфликта. Вызвали милицию, но и она ясности в деле не прибавила. Вечером уставшие представители обеих сторон разъехались по домам, и больше я их не видел. Сторожа после этого случая не только сменили по причине пьянства, но и поставили вместо старика сразу двух молодых парней.
* * * *
Однажды от скуки я прогуливался по своему району, и увидел возле элитного дома какое-то движение. Любопытство взяло верх, я подошел к подъезду. Возле него стояли две милицейские машины, менты о чем-то оживленно переговаривались. Когда одна машина уехала, и за рулем второй остался сидеть водитель, я подошел к нему.
— Что за шум, а драки нет? — начал я.
— У бизнесмена Кочетова дочка пропала, двое суток не появлялась, так он весь город на уши поднял. Думает, что ее похитили с целью выкупа, а звонков от похитителей нет… Тоже мне, возомнил из себя фигуру! Эта блядина развлекается где-то, а опера вместо того, чтобы уголовниками заниматься, у него сидят, звонка ждут. Две тысячи долларов пообещал, если найдем, капиталист сраный, — поубивался немного мент-водила.
— Так может, её действительно похитили? — не унимался я.
— А почему тогда не звонят, выкупа не требуют? Да мне-то все равно, я человек маленький. Сказали ехать, — будем ехать, скажут стоять — будем стоять. За державу обидно! Операм надо убийц, насильников ловить, так они телок всяких ищут.
Я отошел немного в сторону, сел на скамейку, призадумался. В голове у меня рождался план. Невозможно было упустить такую ситуацию, чтобы не воспользоваться моментом. Придя домой, я уселся за телефонный справочник. Нашел телефон Кочетовых, спустился на улицу и на таксофоне набрал номер.
— Алло, Кочетов слушает!
— Значит так, папаша! Дочка твоя у нас, если хочешь увидеть ее, слушай внимательно!
— Кто это говорит?!
— Слушай и запоминай, повторять не буду! Во-первых, отпусти всех мусоров в отдел, а то у тебя возле дома половина ментов городских собралась. Во-вторых, возьми десять тысяч долларов и принеси на улицу Зелёную, дом 36, второй подъезд. Положи в почтовый ящик квартиры номер 48 и уходи. Если с деньгами все нормально, сразу отпустим твою девку, заметим легавых — ты ее больше не увидишь!
— А где гарантии?
— Какие нахер гарантии?!! Условия мы ставим!! Если через час не принесешь баксы — забудь про дочь!
На этом я положил трубку и направился на улицу Зеленую. Номер дома выбрал не случайно — практически все двери подъездов, ведущие на крышу, были без замков — постарались местные ребята, чтобы можно было летом загорать. Быстро зайдя в крайний подъезд, забрался на крышу, сел в ожидании.
Кочетов не заставил долго ждать — появился вскоре с пакетом в руке. На первый взгляд, он был один. Но я знал — где-то рядом наверняка за ним следит доблестная милиция, поэтому надо быть осторожным. Он зашел во второй подъезд, через минуту вышел и отправился домой. Я по крыше на полусогнутых переместился ко второму подъезду, спустился на первый этаж, открыл раздолбанный почтовый ящик сорок восьмой квартиры. Вынул пакет, побежал на крышу. Наверху я подсчитал содержимое — ровно десять тысяч, надо же, как расщедрился! Выглянул во двор — так и знал! По нему уже как бы не спеша, оглядываясь по сторонам, перемещались несколько человек в штатском. Понятно само собой, что это менты пожаловали. Но и на этот ход я предусмотрел антимеру. В этом доме у меня жила старая знакомая, к которой я предварительно позвонил и напросился в гости.
Спустившись вниз, позвонил в нужную квартиру и попал в объятия моей подружки. Мы долго сидели, пили чай, беседовали, смотрели телевизор. В это время опера торчали во дворе, но никто подозрительный из дома не выходил. Тогда они зашли во второй подъезд, и сразу выбежали все в панике. Решили прочесать подъезды, но, обнаружив открытую крышу, вовсе сникли. Обследовать все квартиры в многоэтажке — занятие практически бесполезное. Постояв немного, они уехали, видимо к себе в отдел. Я же еще почти весь вечер пробыл у знакомой (для большей уверенности), а поближе к ночи побрел домой отмечать провернутое дело.
Через несколько дней я узнал, что в милиции разразился скандал, наказали всех сотрудников, прошляпивших похитителей. Дочка господина Кочетова заявилась на следующий день после мнимого похищения. Она, видите ли, загуляла с друзьями на даче, и забыла позвонить родителям. Папа устроил ей такую взбучку, что она долго не показывалась на улице. Но, как говорил товарищ Жеглов, наказания без вины не бывает — нечего было пропадать неизвестно где, не предупредив старших. Кочетов тоже пострадал не зря — нечего распускать дочь, можно было таким образом не десяти, а ста тонн баксов лишиться. Я же получил по заслугам — как следует отметил это дело, несколько дней позависал по ресторанам, барам.
* * * *
Прошло немного времени, я додумался до еще одного способа. В то время отечественный авторынок заполонили иномарки — мерседесы, ауди, тойоты. Так как машины эти были очень дорогие, угонщики сразу переключились на них. Часто в газетах проскакивали объявления: «Прошу вернуть за вознаграждение а/м такой-то, угнанный тогда-то с такого-то места. Конфиденциальность гарантирую. Телефон…».
Я звоню по данному номеру.
— Алло, по объявлению беспокоят.
— Машина у Вас? — дрожащим голосом спрашивает бывший автовладелец.
— Да, она в надежном месте. Мы можем продать ее по запчастям, но если заплатите две тысячи долларов, то получите ее целиком.
— Где мы можем встретиться?
— Подъезжайте завтра к кинотеатру «Октябрь» в десять часов. Не вздумайте привести милицию, мы проследим! Если привезете всю сумму, там машину и получите.
— Хорошо, до завтра.
На следующий день я стою в десять у кинотеатра, подъезжает клиент.
— Где деньги? — спрашиваю.
— Вот пакет.
— Дайте его сюда, пойду проверю подлинность купюр в обменном пункте кинотеатра, а также наличие всей суммы. Машина стоит недалеко отсюда, если не обманули с деньгами — получите ее сразу.
После этих слов захожу в вестибюль театра, но не к обменнику, а прямиком к служебному выходу с наглой мордой, а оттуда — домой. Мужик посидит какое-то время в машине, потом начнет волноваться. Пойдет в помещение, но в обменном пункте никого в глаза не видели. Лох, конечно, подождет еще какое-то время, пошляется туда-сюда, поматерится, и несолоно хлебавши поедет домой. Мало того, что без машины остался, так еще и на бабки развели.
* * * *
После нескольких удачных разводов как-то раз я зашел в казино, которое недавно открылось в городе. Тогда это было в диковинку, и я пошел туда из любопытства. Сначала посидел в баре, затем взял книжку с правилами игры, и начал внимательно изучать. Прочитав, я понял, что правила совсем несложные, решил идти поиграть. Подойдя к столу, очень удивился — крупье оказалась девушка из параллельного класса, которую я хорошо знал. Я поздоровался, она же лишь кивнула головой. В последующем выяснилось, что крупье нельзя разговаривать с клиентами, только если будет необходимость во время игры. Недолго поиграв, я пошел домой, и в голове уже созрел план.
На следующий день я пришел к ней домой, благо она жила одна.
— Привет, у меня к тебе дело, — с порога начал я.
— Проходи, присаживайся, а что за дело?
— Да я вот вчера в казино был, смотрю, ты неплохо устроилась, хорошо платят?
— Вообще это нельзя разглашать, тем более что я первый месяц работаю, зарплаты еще не получала…— замялась она.
— А хочешь много денег заработать? — напирал я.
— Как это? — не поняла она.
— Очень просто — я прихожу, сажусь за твой стол, когда игроков нет. Мы якобы начинаем играть, а ты просто отдаешь мне фишки, как будто я постоянно выигрываю. Я меняю их на деньги, назавтра приношу половину тебе.
Видимо, сначала до нее не дошло. Постояв немного и поразмыслив, она наконец начала двигать мысль в нужную сторону.
— Но я же не одна за столом стою, еще и инспектор следит за игрой.
— Инспектора тоже возьмем в долю!
— А как же менеджер и пит-босс, они ходят и следят за игрой…
— Кто такой пит-босс?
— Помощник менеджера, следит за персоналом.
— Они подходят время от времени, и при них я буду делать минимальные ставки.
— А если охрана заметит? — сомневалась она, но в голосе уже появились уверенные нотки.
— Да охране плевать на все, а видеокамер пока у вас не поставили! — я почувствовал, что она созрела.
Мы еще побеседовали, попили чаю, и, в конце концов, я уломал ее на эту аферу. Она поговорила со второй девушкой, та также оказалась сговорчивой, и мы приступили к действию.
В первый же вечер все пошло гладко. Я дождался, пока за их столом не станет игроков, подошел и сел. Сначала нас никто не беспокоил, и она быстренько «насливала» мне несколько сотен баксов. Затем стал подходить менеджер, но при нем я ставил минимальные ставки, если и проигрывал, то немного. Остальные же крупные фишки прятал в карман, подальше от чужих глаз. Посидел таким образом полчаса. Как только за стол пришла другая смена, я направился к кассе, обменял фишки на деньги, и был таков. На следующий день пришел к подруге, у которой уже ждала меня и вторая девушка. Мы честно поделили барыши, отметили это дело, и с тех пор я стал завсегдатаем казино.
Около месяца стабильно мы отбивали у казино деньги, но всему приходит конец. Менеджер стал что-то подозревать, и подолгу сидел за столом, когда я там играл. Я решил, что пока надо прекратить эту затею, и перестал посещать игорный дом. Но было уже поздно — менеджер уволил обеих девушек, а охране запретил пускать меня в казино. Мы не остались в накладе — за месяц каждый поимел несколько тысяч долларов.
* * * *
Из моей коллекции. 



Кидалово в игорном бизнесе.


Способ 1. Крупье.
Если вы решили связать свою жизнь с игорным бизнесом, то самый простой способ сделать это — устроиться на работу в казино (даже если твердо решили стать игроком-профессионалом, лучшую начальную практику получите, только попробовав играть в качестве крупье). Для приема на работу администрация казино устраивает специальные бесплатные курсы по обучению данной профессии, где вас обучат правилам и основным принципам ведения игры. Негативный момент: 1) Нет никакой гарантии, что по окончании курсов вас примут на работу — существует жесткий отбор претендентов. Если вы не умеете быстро считать и принимать решения в различных ситуациях — шансы трудоустройства почти равны нулю. 2) Доход от работы будет существенно ниже, чем сумма выигранных вами у игроков денег.
Способ 2. «Слив» кэш-фишек.
Общим способом для всех игр является слив кэш-фишек. Для этого нужно только уговорить дилера и инспектора одной смены войти с вами в долю. Можно сказать об этом напрямую, когда поблизости не будет охраны и пит-босса. Можно передать записку через официантку, дав ей за это хорошие чаевые. Еще лучше дождаться до конца смены и выловить работников прямо на улице и предложить выпить пива — в такой неформальной обстановке шансы на успех значительно возрастают. Учтите, что многие крупье и сами давно думают о том, как обворовать свое казино, и если выставите себя в нужном ракурсе — то успех гарантирован. Технология проста — садитесь за стол, когда за ним не следят, дилер отдает вам фишки под видом того, что вам постоянно везет. Если подходит охрана или пит-босс, играете минимальными ставками.
Негативный момент: 1) Добытые таким образом деньги нужно будет делить на всех. 2) Данный способ является противозаконным, и если вас вычислит служба безопасности заведения, они не обратятся в милицию, но здоровье после общения с ними у вас может сильно пошатнуться.
Способ 3. Игра на удачу.
Способ элементарно прост — делаете ставки без каких-либо определенных систем — играете в свое удовольствие. Зачастую игроки таким способом выигрывают сумму, которая в несколько раз превышает вложенную. Негативный момент: 1) Как уже говорилось ранее, крупье находится в более выгодном положении.
Например, игрок садится за стол и начинает попросту заваливать его беспорядочными ставками. Из практики замечено, что особенно везет игрокам, которые изрядно подвыпили. Проходит несколько раундов игры, а капитал посетителя только возрастает. Менеджер начинает применять меры — меняет дилера, или заставляет дилера сменить шарик (на рулетке). Мера не приносит результата, тогда клиента начинают спаивать — предлагать бесплатно алкогольные напитки. Пьяный в стельку игрок — лучший подарок для любого казино. Такого горе — клиента можно попросту надуть, например, выпроводить из заведения за мнимый дебош, или просто внаглую называть не то число, которое выпало на барабане, а то, куда игрок не поставил фишку — в пьяном угаре человек редко может различить что-либо на игровом столе. Если же он не пьет, то нужно как можно дольше задержать игрока за столом — чем больше длится игра, тем выше вероятность проигрыша. Иногда и это не помогает — посетитель все равно остается в «плюсе».
Способ 4. Несовершенство барабана.
Для игры в американскую рулетку применяется так называемый барабан, на котором отображены цифры с 1 до 36 и зеро (ноль). Идеального в этом мире ничего нет, так же и барабан имеет какие-то погрешности от производства или установки за игорным столом. Поэтому случайное выпадение чисел будет не таким уж и хаотичным — некоторые из них чаще, другие реже. Для реализации способа на практике нужно либо постоянно стоять возле стола и незаметно записывать выпадающие номера, либо поставить под барабан «жучок» и сидеть неподалеку, слушая все по радиоэфиру. После производятся статистические вычисления вероятности выпадения, определяются самые часто встречающиеся числа, и нужно будет лишь ходить играть и ставить только на них. Негативный момент: 1) Если вас заподозрит служба безопасности — могут просто больше не пустить в казино. 2) Барабаны время от времени меняют — обидно будет, если потраченная уйма времени останется бесполезной.
Способ 5. Шулерство.
Есть контингент игроков, которые незаметными для крупье штрихами метят карты, и по этим знакам на «рубашке» карт определяют их значение. Соответственно этому делают вывод — играть дальше или пасовать. Негативный момент: 1) Для получения таких навыков необходимы годы тренировок. 2) Колоду карт постоянно меняют.
Способ 6. Игра по системам.
Существуют определенные способы игры, основанные на теории вероятности, которые могут существенно (до 80-90%) увеличить ваши шансы на выигрыш. Чтобы разработать такие системы ставок, нужно или хорошо разбираться в теории вероятности, или иметь достаточный опыт игровых баталий. Негативный момент: 1) Ни одна система не дает 100% гарантии выигрыша. 2) Если вы будете постоянно выигрывать — в казино вас больше не пустят без объяснения причин.
Самая простая и эффективная система — «мартингейл», или повышение ставок. Суть в том, что нужно при каждом проигрыше ставки увеличивать ее пропорционально оплате, а при выигрыше начинать с минимума. Например, ставить постоянно на красное, и увеличивать ставку в два раза — 1, 2, 4, 8… Проблема в том, что нельзя бесконечно делать увеличение — размеры максимума и минимума ограничены. Выход из ситуации — надо искать стол с самым большим диапазоном ставок. Или можно играть так — тремя сикслайнами закрывать малые или большие числа, и удваивать ставку. При необходимости можно использовать для увеличения простые шансы, стриты, или ставки в номер. Все это позволит удваивать ставку до десяти раз! А выпадение малых или больших номеров десять раз подряд или более встречается нечасто. Имея на кармане пять тысяч рублей, можно легко поднять одну-две тысячи. Одним только этим способом можно стабильно зарабатывать себе на хлеб без всякого напряга.
Способ 7. Вычисление дилера.
Игра по системам — это в основном используется начинающими. Более реальный способ — вычисление дилера на рулетке. Для этого нужно посмотреть на табло результаты предыдущих выпадений шарика. Начинающий дилер зачастую кидает номера однобоко. Рука человека при монотонной постоянной работе начинает толкать колесо и шарик автоматически. Поэтому начинаются выпадения одной и той же серии, или наоборот, серии выпадают по порядку. Сложнее вычислить сектор из трех-пяти номеров, куда упадет шарик. Для этого надо помнить, что шарик запускается сначала по часовой стрелке, потом против. Например, выпало 10, 27, 18. Значит, расстояние по барабану от 10 до 27 — 6 номеров против часовой стрелки, от 27 до 18 — 17 номеров по часовой стрелке. Значит, если крупье не сменит шарик, или скорость барабана, ожидаем после 18 — 33 (18 плюс шесть номеров против часовой стрелке), после 33 — 19 (33 плюс 17 номеров по часовой стрелке). Конечно, вероятность выпадения именно этих номеров невысока, но если заставить сектор вокруг них — выигрыш очень реален. А для того, чтобы крупье расслабился, сначала нужно делать простые ставки.
Негативный момент: 1) Барабан устроен таким образом, что даже если шарик упадет в нужный сектор, то он вполне может выскочить из ячейки и отлететь в противоположную сторону. 2) Опытные дилеры всегда меняют скорость шарика и барабана.
Способ 8. ЛОТЕРЕЯ.
Во многих казино проводится лотерея для привлечения посетителей. Для получения лотерейного билета зачастую даже не нужно играть — вам просто выдадут его на входе. Шансы выигрыша хоть и небольшие, но все-таки реальные. Негативный момент: 1) Можно неопределенно долго участвовать в розыгрышах и ничего не выиграть.
Способ 9. Гостевые фишки.
В некоторых казино практикуется раздача так называемых «гостевых фишек». Например, вы приходите в заведение, платите за вход сто рублей, на эти деньги вам выдают кэш-фишки на эту же сумму, и в качестве подарка от казино «гостевые фишки» на сумму пятьдесят рублей. Эти фишки нельзя обменять на деньги, ими можно только играть. А чтобы извлечь из этого выгоду, нужно прийти компанией, каждый получит фишки, а далее подойти к рулетке, и сделать беспроигрышные ставки. Один человек ставит на красное, другой на черное. У одного ставка проигрывает, второму же выдают в качестве выигрыша кэш-фишки. Так нужно обменять все гостевые фишки на кэш, а потом на деньги. Негативный момент: 1) Может выпасть зеро, тогда все ставки сгорят.
Способ 10. Навязывание манеры игры.
Способ используется профессионалами, когда за рулеткой стоит опытный дилер. Игрок делает простые ставки — например, постоянно на «красное». Так как по теории вероятности число выпадений красного и черного цветов примерно будут равными, то и капитал клиента будет оставаться примерно в начальном размере. Для того, чтобы «убить» такого посетителя, опытные крупье начинают пытаться выкидывать «зеро», при котором все ставки сгорят. Действительно, имеются такие специалисты — крупье с опытом в несколько лет работы. Конечно, «зеро» не будет постоянно выпадать, но шарик «пристреляют» к сектору возле него — так называемый «зеро-шпиль». При попадании в сектор вероятность самого «зеро» вырастает в несколько раз. Как только дилер «пристреляет» зеро-шпиль, нужно завалить фишками данный сектор.
Способ 11. Пробой.
На «пробой» испытывают любое только что открывшееся казино, и идут обычно четыре человека. Двое садятся за покерный стол, один с ними рядом как заинтересованный зритель, а четвертый ходит по залу в виде фланирующего посетителя. Покер в казино лишь условно носит это название. Блефовать, давить деньгами, осуществлять обмен карт здесь нельзя: карты открываются в любом случае, и комбинация дилера сравнивается с комбинацией игрока. Привлекает же мошенников то, что здесь (в отличие от БЛЭК ДЖЕК) карты можно взять в руки. В некий момент, когда ставка достаточно высока, фланирующий по залу мошенник привлекает внимание наблюдающего за тремя-четырьмя столами менеджера. Одновременно член шайки, наблюдающий за игрой, как-то отвлекает дилера. Не надо забывать и о камерах (в тех казино, где они есть). В момент аферы игра должна идти на нескольких столах, что рассеивает внимание сидящего у экранов контролера. Если все сделано синхронно и чисто, двое играющих успевают с ловкостью фокусников обменяться картами так, чтобы у одного из них на руках сложилась сильная комбинация.
Способ 12. «Ставок нет».
Еще одно жульничество заключается в том, чтобы в тот момент, когда шарик останавливается и дилер возглашает «Ставок больше нет!», успеть двинуть фишку на выигравший номер. Кстати, способ прекрасно подходит и для карт. На практике был такой случай — из Москвы буквально выжали группу итальянцев, которые этим занимались. Они также шли по проверенной схеме, с отвлечением внимания крупье и менеджера. Причем успевали, как правило, ставить на край выигравшего квадрата стопку фишек, самой нижней из которых была самая крупная. Дилер сдвигал к себе лопаточкой стопку мелких фишек, а крупная оставалась на нужном поле. Спорить в таких случаях в казино не принято: фишка стоит, значит — плати.
Способ 13. Халява.
В некоторых казино вся выпивка и закуски предоставляется игрокам бесплатно. Если вы умудритесь, не привлекая к себе повышенного внимания заказывать себе спиртное и не спеша прогуливаться возле игровых столов, иногда останавливаясь и делая вид, что играете или играют ваши хорошие знакомые, то можно неплохо выпить и закусить.
Способ 14. Хитрости «Блэк Джека».
Игроки, которые недобросовестно увеличивают свои шансы, играя в «Блэк Джек», пользуются разнообразными методами, от примитивного воровства фишек, до командных игр с применением технических средств. Вот лишь некоторые, наиболее известные приемы шулерства:
Обмен карт. Есть такая игра — блэкджек свич. Там игрок может поменять свои карты на двух боксах. Например, если на одном туз и шестерка, а на другом десятка и пятерка, он вправе заменить карты, чтобы получилось туз и десятка (блэкджек) на одном боксе и 11 очков на другом. Но и в обыкновенном блэкджеке при некоторых манипуляциях и отвлечении внимания крупье игроки меняют карты на разных боксах.
Крапленые карты. Данное шулерство требует соучастия сотрудника казино. Оно очень эффективно, так как игрок всегда знает, какая карта выйдет следующей.
Способ 15. Подглядывание карт на покере.
Для этого способа нужно выждать момент, когда за покерным столом не будет игроков. Играя один на один с дилером, надо медленно срезкой приподнимать края десяти карт, идущих по порядку, наизусть запоминая их ранг, для этого голова должна быть опущена почти до самого стола. На десятой карте останавливаете срезку, и именно эта десятка идет на раздачу вам и дилеру. Зная свои пять, легко вычислить пятерку карт крупье.
Способ 16. Попрошайничество.
Можно прийти в казино абсолютно без денег, пообщаться с игроками, познакомиться поближе. Разговорив самого денежного клиента, пожалуйтесь на полосу невезения в игре за несколько последних дней, и попросите дать небольшую сумму для игры в долг. Если поднимете банк, деньги верните тут же, если нет, то можно просто уйти, и в дальнейшем не появляться в этом заведении. Вполне вероятно, что кредитор сам забудет о долге. Самое простое — вообще не играть, а сразу обменять фишки на нал, и испариться. Многие мошенники так и делают — ходят постоянно по разным казино, разъезжают по городам. Риск в этом случае минимальный — казино против вас ничего не имеет против, а клиента-заемщика встретить в казино другого города маловероятно.
На самом деле способов заработка в казино очень много, но не думайте, что игорный бизнес такая уж джентльменская система — на каждый способ обмана со стороны игроков администрация противопоставит определенные меры безопасности. На каждого «везучего» игрока предусмотрен свой способ возвращения выигрыша, зачастую далеко не благородный. Чтобы не остаться без честно выигранных денег, нужно знать возможные подвохи, широко используемые в игорной системе.
Способы обмана игроков со стороны казино.
Способ 1. Вычисление игрока.
Эта махинация применяется на рулетке опытными дилерами. Допустим, игрок делает одни и те же ставки — заставляет определенную дюжину или сектор. Крупье, имеющий достаточный опыт работы, может выкидывать шариком на барабане нужный сектор или серию. Поэтому, «пристреляв» через несколько спинов нужную часть барабана, будет выкидывать числа, на которые игрок не делает ставки. Лучшая рекомендация в этом случае — не стоит играть однобоко, чтобы дилер не смог определить манеру игры. Самое простое правило, помогающее в данном случае — не играйте один на один с дилером, а подходите к столу, когда за ним уже есть один-два игрока. Против нескольких клиентов ни один опытный крупье не сможет противопоставить даже все свои знания и опыт, вместе взятые.
Способ 2. Запуск шарика с нужного номера.
Вариант первого способа. Если игрок делает ставки однобоко, или по системам, дилер может вычислить сектор на барабане, при попадании в который будет постоянный проигрыш клиента. Например, вы ставите постоянно на первую дюжину, дилер мысленно вычисляет, что лучший сектор на колесе, где нет малых цифр с 1 по 12 — это район зеро-шпиля, с 28 по 19 номера — 9 ячеек, и всего одна 3 из цифр первой дюжины. Если вы внимательно следите за игрой, то он начнет пристреливать этот сектор. Если вы следите только за тем, куда упадет шарик, и понятия не имеете, с какого номера запускает крупье — он внаглую начнет «стрелять» из этого самого сектора на повтор. Для опытного работника сделать повтор сектора из девяти номеров — плевое дело, он сможет и десять, и пятнадцать раз подряд выкинуть именно эти, проигрышные для ваших ставок номера.
Способ 3. Спаивание клиента.
Если игрок постоянно поднимает свой капитал, и никакие действия дилеров не приносят результата, клиента могут попросту попытаться споить. Для этой цели есть работник от казино, который подсаживается за стол «везунчика», и начинает с ним непринужденную беседу. Познакомившись поближе, «подставной» предлагает выпить за его счет. Такова уж особенность нашего менталитета — как бы ни везло в игре, что бы не происходило в окружающем мире, а забухать нахаляву не откажется никто. Пьяный игрок — просто находка для казино. Вас могут надурить с выплатами, попросту обмануть, назвав не то число, которое выпало, а на которое вы не поставили ставку — изрядно пьяный человек почти не обращает внимания на барабан рулетки. Для спаивания не обязательно засылать человека. К вам может подойти официантка, и объявить, что сегодня в баре рекламная акция, и пиво подается игрокам бесплатно. В него, перед тем, как дать вам, подсыплют снотворного. Как только вас «срубит» прямо за столом, служба безопасности аккуратно выставит вашу персону за дверь, предварительно очистив карманы от фишек. Проснувшись на следующий день без денег, не вздумайте предъявить свое недовольство заведению — все равно ничего не получите и не докажете.
Чтобы избежать подобной участи, надо помнить простое правило — нельзя пить халявное пойло с незнакомцами. Кстати, это актуально не только в игровом бизнесе, но и в повседневной жизни.
Способ 4. Дебош.
На случай, если везучий игрок не пьет алкогольных напитков, администрация может заслать работника службы безопасности, который начнет приставать к посетителю, оскорблять его и т.п. Цель — вывести клиента из равновесия, спровоцировать драку. Когда же начнется бойня, другие охранники выкинут вас на улицу. И если на игровом столе остались лежать ваши фишки — забудьте про них. Поэтому все крупные кэш-фишки всегда нужно держать при себе, желательно во внутреннем кармане.
Способ 5. Замыкание проводки.
В жизни казино бывают смены, когда приходит очень много игроков, и в разгаре игры выясняется, что касса пошла вниз, т.е. заведение начало проигрываться. Каждого из игроков в отдельности споить весьма затруднительно, на этот случай существует такая контрмера, как отключение электричества. Когда в зале погаснет свет, охрана в целях безопасности быстро выпроводит на время всех клиентов, и если вы не успели в кромешной тьме забрать со стола фишки — сами понимаете, больше их не увидите. Способ широко применяется в некоторых казино, поэтому будьте бдительны — держите фишки при себе.
Способ 6. Невыплата наличных.
Допустим, вы выиграли приличную сумму, и не хотите дальше испытывать судьбу. Подойдя к кассе, и предвкушая сладостный момент получения дармовых денег в обмен на ваши фишки, вы вдруг узнаете, что у казино кончилась наличность. Как быть в этой ситуации? Менеджер начнет уверять, что деньги скоро подвезут, а вы пока можете поиграть. Если же вы откажетесь, то предложит подойти завтра. На следующий день картина повторится — снова касса окажется пустой, и так может продолжаться довольно долго. Цель всей этой тягомотины — вовлечь вас обратно в игровой процесс, чтобы крупье смогли отбить деньги назад.
Разновидность этого способа сейчас широко используется в московских казино. Когда игроки приходят в кассу, выигранные фишки у них забирают, и просят подождать, пока подвезут наличные. Посетители присаживаются, допустим, в баре, и вдруг, без объяснения причин, их выставляют за дверь сотрудники охраны. На следующий день служба безопасности просто не пускает игрока в зал, мотивируя это тем, что он находится у них в «черном списке» как нечистый на руку клиент.
Способ 7. Хитрости блэк джека.
Неполная колода. Самый простой способ ухудшить шансы игрока на выигрыш — это убрать из колоды некоторое количество карт, скорее всего, тузов. Это уменьшит количество комбинации «блэкджек» у игроков, а, следовательно, и их шансы на победу.
Крапленые карты. Казино могут использовать такой метод обмана, когда за столом играет подставной игрок. Сидя, как правило, на последнем боксе, он принимает решение на своих картах так, чтобы крупье мог набрать более сильную комбинацию, чем у других игроков.
«Заряженный» шуз. В игру дается уже «перетасованная» колода в шузе (специальный ящик для карт). До этого, соответственно, карты распределяются таким образом, чтобы игроку хватило одного этого шаффла (тасовка карт) для полного банкротства.
«Заряженный» шаффл. До начала игры, делая шеми-шаффл (тасовка карт с разделением колоды), крупье может с помощью несложной техники разделить колоду на две части. Одну с крупными картами, вторую с мелкими. И, либо зная как клиент подрезает колоду, либо делая ложную подрезку, крупье дает в игру лишь маленькие карты, что ухудшает положение игрока.
«Специальный» шуз. Было бы желание, а изготовить устройство, позволяющее крупье вытаскивать по своему усмотрению ту или иную карту, всегда возможно. Специальная система зеркал и призм в таком шузе не дает игрокам шансов на выигрыш.
Способ 8. «Ошибка» крупье.
Собственно крупье иногда ошибаются. Все мы люди, все мы человеки, как говорил поэт. Дилер может устать, быть невнимательным, и выигрышная комбинация становится проигрышной. Но бывает, что это «иногда» происходит отнюдь не из-за невнимательности, а из желания обыграть клиента. В основном это случается с игроками в алкогольном опьянении, которые не следят за ходом игры. Если вы не заметили подвоха, то будьте уверены, — в течение вечера вас обманут не один раз. Поэтому серьезно следите за ходом игры — казино вам не джентльменский клуб, здесь не простят невнимательности и безалаберности.
Способ 9. Закрытие стола.
Бывают моменты в жизни любого игрального стола, когда игра начинает идти в одни ворота — в пользу игроков. Этому могут послужить много причин — сговор дилера и игрока, присутствие за столом игрока — профессионала экстра-класса, который вычислил дилера, или просто нет «прухи» в данный момент. Когда все остальные методы не помогают исправить положение, стол попросту закрывают до «лучших времен». Можно просто прекратить игру и попросить игроков перейти на другие столы, но тогда игроки поймут, что казино «подняло лапки вверх», что может послужить падению авторитета заведения. Для того, чтобы и стол закрыть, и не опозориться, системой игорных домов придуман довольно оригинальный метод. Не секрет, что зачастую хорошо наупражнявшиеся в питие алкоголя игроки проливают на столы содержимое рюмок и бокалов. После чего с нарушителя порядка берут штраф, а стол закрывают «на просушку». Тем же путем идет и служба безопасности — засылают подставного «игрока», который якобы нечаянно заливает весь стол пивом.
Это и есть основные способы обмана игроков, но учтите, что службы безопасности постоянно придумывают новые. В любом случае, все это можно узнать только на практике.
* * * *
Случайно я узнал о том, что в городе появилось место, где проходят бои без правил — совсем как в американских фильмах, даже с тотализатором. Я через знакомых узнал, как туда добраться, и прибыл на место. Располагалось все на старой базе, в ангаре. Публики собралось довольно прилично. Зрители делали ставки, проходил бой, и так дальше. Мутузили спортсмены друг друга от души — кровавые сопли летели направо и налево, ломались носы, хрустели ребра, бездыханные тела уносили с ринга. Все было правильно — баблы крутились немалые, и участники боев неплохо на этом зарабатывали.
Вдруг на сцену вышел парень из нашей школы, с которым мы вместе одно время ходили в модную секцию карате. Только я забросил это дело, а он продолжал тренироваться, выступал на соревнованиях, завоевывал места. После учебы я больше его не видел, слышал только, что он связался с братвой… Поединок он провел очень неплохо, избил соперника до полусмерти. Сам же пострадал не сильно. Здоровья ему не занимать, — высокий, крепкий, хорошая реакция. Я понял, что он в этом клубе один из лучших.
На следующий день я нанес ему визит.
— Олег, здорово, какими судьбами?
— Да вот решил заскочить к старому партнеру по спаррингу. Вчера был на боях, посмотрел, как ты неплохо соперников в фарш превращаешь.
— Слушай, Бендер, что-то ты темнишь, наверняка зашел не за тем, чтобы комплименты высказывать?
— Какой ты проницательный! Слушай, Витек, у меня предложение — давай деньги на твоих боях зарабатывать?
— Как это? — не понял Витька.
— Элементарно и просто. Я ставлю деньги на твоего соперника, ты бьешься с ним, но проигрываешь. Я получаю барыши — и мы их делим.
— Ты охренел?! У нас там все подвязано через бригаду, если узнают — закопают к едреней фене! Я бы сам давно так ставил, но нельзя.
— Ты не понял, меня же в твоей бригаде никто не знает, я — обычный зритель, никто и не додумается! Будем с тобой потихоньку работать, капитал у меня есть, прорвемся!
— Не, Бендер, деньги деньгами, а жизнь дороже…
— Ну и хрен с тобой! Бейся с быками за копейки! Если передумаешь, вот мой номер, звони.
Результат не заставил долго ждать — его поприжало с деньгами, и у меня раздался звонок. Побеседовав по душам, мы нашли общий язык, и решили начать деятельность.
Все шло, как задумали — я ставил, Витек проигрывал, потом делили доход. За это время мы даже подружились, вместе зависали по кабакам, веселились, как могли. От него я узнал много интересного из жизни братвы. Витька еще давно, при перестройке, начал промышлять вымогательством, затем прибился к бригаде спортсменов, и в настоящее время имел некоторый авторитет в своей среде. Однажды по пьяному делу он рассказал, как братва разводит бизнесменов на бабки.
— Только это между нами! — шепотом сказал он, — Приезжаем к лоху в офис, и вежливо так предлагаем свои услуги по охране от криминальных элементов. Клиент, конечно, поначалу отнекивается, некоторые даже смеются в лицо. Мы не быкуем, спокойно уходим, но оставляем ему свой номер телефона. Через пару дней к этому козлу заявляются дагестанцы (ребята из нашей же бригады), и учиняют беспредел — громят мебель, бьют ему морду лица, тут же назначают очень высокую сумму за «крышу». Если не выплатит, обещаются зарезать. Под впечатлением всего этого коммерсант срочно звонит нам и слезно просит «крыши», тем более наша цена гораздо скромнее. Мы обещаем разобраться с беспредельщиками, и на этом все успокаивается.
— А если клиент не дурак? — спросил я, — Потребует, чтобы разборка проходила в его присутствии?
— Этот вариант тоже продуман! Берем машину, простреленную на разборке. В места от дырок вставляем пиротехнику, в автосервисе замазываем — смотрится как новая. Приезжаем на разборку с клиентом, в этой машине уже сидят наши дагестанцы. Мы без базара начинаем палить из «калашей» по машине холостыми патронами — пиротехника взрывается (сидящий в машине просто нажимает кнопку). На месте взрывов остаются дырки, как от пуль — смотрится все натурально. Чурки делают вид, что умерли, и мы быстро смываемся. За то, что якобы убили беспредельщиков, еще и дополнительную плату с лошары снимем…
Еще некоторое время мы зарабатывали на боях. Но, как говорится, жизнь вносит свои коррективы — Витька неожиданно пропал, и я долго не мог его найти. Через месяц тело обнаружили в лесу с множественными ранениями. Что там произошло — разборка с конкурентами или между собой чего не поделили, неизвестно. Но я лишился приятеля и одновременно курочки, несущей золотые яички. Так как больше из бойцов я никого не знал, прикрылся этот шоу-бизнес навсегда.
* * * *
Случайно на фонарном столбе прочитал объявление: 

«Работа за рубежом, доход 1-3 тысячи долларов в месяц. Для более подробной информации сообщите Ваш адрес».


Понятно было, что это афера, но любопытство взяло верх, я написал по этому адресу. В ответ пришло заказное письмо наложенным платежом с указанием телефона работодателя где-то в Европе. В общем, подобие того, как я рассылал газеты наложенным платежом по фирмам. Заниматься такой мелочью снова не имело никакого смысла. Но вдруг у меня появилась интересная идея.
Я снял офис, нанял двух девушек, назвал контору «Трудэкспорт», дал объявление о наборе желающих поработать за границей, и работа закипела.
— Здравствуйте, я по объявлению, — появлялся очередной лох, — хотел узнать о работе за рубежом.
— Добрый день! — улыбалась девушка, — Мы можем предложить вам следующие виды работ — сбор фруктов, уборка улиц, разгрузка вагонов в различных странах Европы. Доход от одной до трех тысяч долларов в месяц. Проезд, проживание, питание — все за счет работодателя. Контракт заключается на период от трех до шести месяцев.
— Так что же, мне и платить ни за что не придется?
— А у вас есть загранпаспорт?
— Нет.
— Тогда нужно будет его оформить. Это вы сможете сделать самостоятельно, также нужно оформить визу в Москве, в посольстве, но с этим мы можем помочь — внесите стоимость визового сбора, и мы сами направим все необходимые документы! Ответ нужно будет ждать в течение двух-трех месяцев, как только он придет, мы вас вызовем.
Обрадованный бедолага вносил требуемую сумму, и шел оформлять загранпаспорт. Конечно, далеко не каждый клевал на эту наживку, но желающих все-таки нашлось предостаточно. По истечении двух месяцев самые нетерпеливые начали звонить, приходить в офис и требовать либо работы, либо возвращения денег. В это время я и закрыл свое агентство.
* * * *
Из моей коллекции. 



Методы развода на рынке рабочей силы.


«Работа по почте»
Практически в каждой газете бесплатных объявлений, да и в других изданиях можно найти объявления примерно такого рода:

«Даю работу на дому, зарплата до 2000руб. в неделю, от вас заявка и конверт с обратным адресом». 


При этом адрес «работодателя», как правило, — абонентский ящик (а/я). Предположим, вы послали заявку. Через некоторое время придет бланк проспекта с текстом типа: 

«Служба труда и занятости ООО „Копырог“ предлагает перечень работ, выполняя которые Вы сможете зарабатывать до 8 тыс. рублей в месяц (цифры варьируются). Для этого Вам необходимо выслать 50 рублей на следующий а/я…».


Если вы все-таки отважились отправить перевод, то вероятны два варианта:
1. Можно сразу забыть о своих деньгах, так как ответа вы не получите.
2. По почте получите бланк с программой почтовой работы на дому.
Она заключается в следующем: даете объявление, аналогичное тому, что вы получили сами, и назначаете умеренную цену. Через некоторое время начнут приходить отклики-заявки, число которых может достигать 600-900 писем в месяц. Затем вы получаете почтовые переводы, а взамен отправляете описание процедуры обмана. Действия по второму варианту идеально подходят под признаки состава преступления, предусмотренного статьей 159 УК РФ, которая называется «Мошенничество» и определяет ответственность за хищение чужого имущества путем обмана или злоупотребления доверием. Начиная с существенных штрафов, вплоть до 6 лет лишения свободы. Однако милиция, как правило, такими «почтовыми» обманщиками не занимается — мелочь.
Рекомендации, как подыскивать дурачков, вообще уникальны. Их есть смысл привести полностью. Скажу только, что весь упор тут делается на рекламу: «…если у вас есть хоть небольшие финансовые возможности, мы рекомендуем вам подавать объявления в платных рекламных изданиях… Платная реклама публикуется в течение пяти дней, в то время как бесплатная — в течение месяца. Чем шире будет сеть вашей рекламы, тем больше откликов вы соберете… Важно знать, как сделать ваше объявление привлекательным. Используйте слова: „Вы можете прилично заработать!“, „Невероятно высокий доход!“, „1000 долларов в неделю!“. Но будьте корректны. Помните, что ваш будущий клиент должен вам верить. Цену назначайте умеренную — шанс получить больше заказов. Через некоторое время к вам будут приходить отклики. Количество заявок, по среднестатистическим подсчетам, достигает 600-800 писем в месяц. В полученный подписанный конверт клиента вы вкладываете свой информлисток. Затем к вам будут приходить ответы-запросы с квитанциями почтовых переводов и подписанным конвертом. Вы вкладываете заказную инструкцию и отсылаете ее клиенту. С точки зрения закона, вы являетесь продавцом информации, а это не наказуемо». И еще приписка:

«С нашей стороны все условия выполнены. Вы хотели иметь на дому самостоятельную доходную работу и получили соответствующе инструкции… Желаем удачи!».


«Надомная работа»
В ряде регионов России открылся спрос на надомников, желающих приобщиться к труду на благо медицинской промышленности. Дни и ночи множество людей от Урала до Москвы корпели над бессмысленной работой. Непосильной эта работа была разве что для незрячих. Требовалось всего лишь из кулька с пластмассовыми гранулами отделить черные шарики от белых. Из белых потом обещали штамповать одноразовые шприцы. За каждую перебранную порцию (примерно 250 г) по договору предлагалась оплата 25 руб.
Красная цена этих гранул составляет 80-100 руб. за тонну, но надомникам внушалось, что сырье очень ценное. В договоре стоял отдельный пункт о залоге в 140 руб. за каждый первый кулек с гранулами. Мошенники предлагали вносить залог сразу за несколько кульков. А для большей убедительности в момент составления договора появлялись подставные лица, которым прилюдно отстегивались деньги «за работу». Приманку заглатывали, тем более что работа не пыльная — не труднее, чем перебирать пшено или гречку. Суммы залога порой зашкаливали за 200 долларов с клиента. 
«Работа за квартиру»
Объявление, обнаруженное на столбе, гласило: «Работа за квартиру». Условия получения жилья оказались следующими:
а) для вступления в потребительский кооператив надо внести 250 долларов;
б) ждать два года, работая на кооператив, после чего якобы купят квартиру за 20000 баксов в доме, который еще не построен, но для которого уже выделен земельный участок;
в) из 250 долларов 200 мне в случае выхода из кооператива вернут, за вычетом денег, выплаченных в качестве зарплаты. 50 отчуждаются насовсем.
Но откуда возьмутся остальные 19950 долларов на квартиру? А у кооператива есть кафе, есть люди, занимающиеся строительными работами, и есть швейный цех. Кроме того, запускается оздоровительный комплекс.
Пайщиков на начало этого года якобы уже почти 750 человек. В общем, Герман Греф отдыхает. Никто не может придумать реально работающую модель российской экономики, а тут нашлись чудо-богатыри.
«Трудоустройство через агентство»

«Требуются продавцы, грузчики, водители в торговую фирму, оплата от 20 тыс. руб.»


Позвонив по такому объявлению, вы попадаете в агентство по трудоустройству. Менеджер предложит подойти в офис, где вам дадут заполнить анкету, и потребуют внести сто рублей за размещение резюме в базе данных. Только тогда вы можете поучаствовать в конкурсе на высокооплачиваемую должность. Если вас не примут на работу, анкета останется до следующего отбора, и так далее. Вариант — вам предложат за сто рублей несколько телефонов, где принимают на работу с высокой оплатой. На самом деле реальных вакансий у посредника нет, а живет контора за счет вот такого сбора денег.
«Диспетчер на телефоне»
Диспетчерами на телефонах, указанных в объявлениях, обычно сидят подсадные бабушки и дедушки — «божьи одуванчики». Дребезжащие стариковские голоса зачитывают по шпаргалке один и тот же текст: «Запишите информацию. У нас ведущая российская компания, работаем на рынке со дня Всемирного потопа, наш главный офис расположен на Красной площади, мэр города — наш лучший друг. Остальные сведения вы узнаете при личной встрече с нашим менеджером». Но иногда вдруг прорывалась «неуставная» интонация: «А больше, деточка, я ничего и не знаю. Но люди серьезные, это точно».
Девушка трудоустроилась по объявлению. После долгих объяснений сути работы ей было предложено находить водителей для перевозки некоего невнятного груза. Процент с каждой сделки барышне разрешили класть в карман. И она сутками висела на телефоне, пытаясь объяснить потенциальным водилам, что и куда нужно везти. За обучение разговорам по телефону с нее содрали сто долларов.
«Домашний офис»
В объявлении: солидная фирма ищет сотрудников для надомной работы. Вы приходите в красивый офис, набитый всякой оргтехникой. С вами проводят предварительное собеседование, сулят вам зарплату (не менее $1000) и ставят непременное условие — дома должен быть факс, компьютер, ксерокс и т.д. Естественно, мало у кого дома есть весь этот набор. Тогда вам предлагают выкупить у них всю необходимую оргтехнику. Все это вы приобретаете, вас обещают загрузить работой через некоторое время — надо же им набрать еще «сотрудников» для нормальной деятельности. Разумеется, позднее вы остаетесь с полуживой оргтехникой, которую даже выбрасывать стыдно!
«Нужный» АОН
«Телефонный диспетчер на дому». Прекрасно. Звоните, обсуждаете условия, соглашаетесь. Одно из условий — для работы необходимо приобрести АОН (автоматический определитель номера), но и эту подготовительную суету добрые работодатели берут на себя — привозят АОН прямо на дом. Остается только расплатиться, подключить — и можно начинать работать. Но никаких звонков нет. В недоумении снова звоните работодателю по номеру, указанному в объявлении. А там — такой же обманутый, как и вы, или просто никого. Никакой работы нет, и не предвиделось, а новоприобретенный, но ненужный АОН стоит в любом магазине в три раза дешевле.
«Сетевой маркетинг»
Уже давно появился новый вид занятости с громким названием «сетевой маркетинг с обязательным приобретением распространяемого товара». Суть и способ одурачивания желающих приступить к работе весьма примитивны: для начала проводится длинная презентация, где восторженно рассказывается о сказочных свойствах какой-либо безделушки. Затем новоиспеченным работникам предлагается купить эту чудную безделушку, например за $150, и получить в придачу проспекты, с помощью которых можно морочить голову другим. Если же «обрабатываемые» будут сомневаться, рекомендуется решительно тащить их на презентацию, где в случае успеха фирмы вам отстегнут процент. Вся схема — пример нехитрой вербовки коммивояжеров по схеме «гербалайфа».
«Цветочно-грибные пирамиды»
Некая фирма предлагала желающим купить технологию выращивания грибов в домашних условиях. Сами грибы фирма обещала принимать по весьма выгодной цене. Потенциальный гриборазводчик должен был уплатить порядка 100 долларов за получение технологии, мицелия гриба и специальных добавок. Но разве это деньги по сравнению с тем бесконечным потоком чистого дохода, который сулило налаженное производство ценного белкового продукта! Вот только договор был составлен так ловко, что позволял фирме объяснить отсутствие желанного результата несоблюдением технологии ее клиентами. Предписываемая же «технология» была такой запутанной, что выдержать ее было практически невозможно. Отсутствие результата было запрограммировано. Но понимать это люди начинали уже после уплаты денег… А приемчик остается популярным и сейчас.
Подобным образом проходимцы продавали народу луковицы цветов за шестьдесят рублей штуку, которые после того, как они прорастут, обещали выкупить в пять раз дороже. По заверению организаторов, они потом перерабатываются, и из луковиц получается дорогое лекарство от рака. На соседнем с офисом рынке точно такие же «полуфабрикаты» уходили по червонцу.
Интересно, что «цветочная пирамида» обанкротила пол-Голландии еще два века назад. В 1841 году британский финансист Чарлз Маккей описал в своей книге «Наиболее распространённые заблуждения и безумства толпы» цветочную пирамиду. Но, к сожалению, этот труд не известен большинству наших сограждан, да и отечественное «МММ» их ничему не научило.
«Работа вахтовым методом»

«Для работы на нефтяных месторождениях требуются работники по различным специальностям, можно и без таковой. Оплата от 30 тыс. руб.». 


Придя по такой рекламе, вы попадаете в крохотный офис, расположенный в гостинице. Мужчина, который представится работником отдела кадров ЗАО «ЗапСибСеверНефтеГазСтройРазработкаДобычаСнабСбыт», предложит работу по вашей специальности на севере вахтовым методом. При этом неважно, нефтяник вы, или, к примеру, секретарь-референт. Посмотрев ваши документы, назначит дату выезда на север. В конце одна маленькая деталь — нужно будет сдать деньги на билет (проезд за свой счет). Но сумма настолько мала по сравнению с будущей зарплатой, что вы непременно соглашаетесь. К назначенному сроку представитель отдела кадров испаряется. Офис был арендован только на месяц.
«Работа за рубежом»
«Требуются водители с загранпаспортом для работы в Австралии!». Набивается полная контора водителей-профессионалов в очереди за анкетами. Но некий шустрый парнишка организовывает «помощь». Небесплатно. Счастливые водители получают анкеты, успешно проходят «собеседование» (словечко за них «замолвлено»), и отправляются домой ждать вызова. Фирма банально исчезает.
Иногда предлагают ехать за рубеж по гостевой визе — в этом случае вас будут использовать как раба, ведь трудового договора не заключается.
Бывает, что у мошенников подобного рода очень развито чувство юмора, которое они открыто применяют даже в названии своих контор. Например, ООО «Лабиан». Прочитав название наоборот, сразу становится понятен смысл деятельности предприятия.
Рекомендации соискателям:
— Никогда не оплачивайте услуги агентства за мнимое размещение ваших данных. Посредники, занимающиеся помощью в трудоустройстве, или берут деньги за услугу с работодателя, или с соискателя непосредственно после предоставления места. Если вы все же хотите воспользоваться услугами агентства, постарайтесь, по крайней мере, выяснить, давно ли оно существует. «Кидаловские» конторы живут обычно не более 1-2 месяцев.
— Внимательно посмотрите, куда вы пришли. Солидный наниматель не будет сидеть в задрипанном и явно арендованном офисе в ДК или гостинице.
— Зарплата и прочие блага. Для справки: оклад в 500-700 долларов сегодня имеет руководитель фирмы средней руки или начальник отдела в солидной компании. В начальники объявлениями, расклеенными на заборах, не набирают.
— Зачастую полчаса, проведенные рядом со столом секретарши фирмы, расскажут вам о компании больше, чем все проспекты, вместе взятые. Понаблюдайте и подумайте (последнее никогда не повредит).
— Если вам предлагают внести деньги для открытия счета, или за курс лекций по профессии, или для получения пакета документации, то вероятность обмана — практически 100%.
— Гербалайф и ему подобные товары (так ли уж необходимо похудеть вашим знакомым и вашему кошельку?) — надувалово изначальное. Бегите сразу же.
— Вам предлагают поработать за границей? Причем обещают немыслимые деньги, но «ехать придется по гостевой визе»? Стоп: зачем вам гостить рабом на плантации или в борделе?
Напоследок остается заметить, что оплата любого труда имеет свой реальный размер. Поэтому при поиске работы учитывайте ваши возможности, рассчитывайте на реальный доход. Помните, что за обещаниями «манны небесной» в 99% случаев стоят мошенники. «Манну» получите не вы, а организатор аферы.
* * * *
Вскоре заболела и скоропостижно умерла бабушка. Я как-то даже и не задумывался, что она может умереть, и без ее присутствия не представлял дальнейшей жизни. Смерть близкого человека стала для меня настоящим испытанием. На похороны приехала только мама, отец совсем потерялся и связи со мной не поддерживал. Похоронили по высшему разряду, все чин по чину. Мама побыла до девяти дней, и уехала к своей семье. Меня тоже звала с собой, но мне не хотелось влезать в чужую жизнь, нарушать ее распорядок, тем более меня там никто не ждет. Так я и остался совсем один, никому не нужный, в пустой, но уже лично моей, квартире. Купил себе подержанный «Мерседес» по случаю, и стал думать, как жить дальше.
Решение скоро наклюнулось само. Как-то в баре я случайно подслушал разговор двух молодых бизнесменов. Первый был директором брокерской конторы и жаловался на рэкетиров, которые вконец обнаглели и отбирают последнее, а если попробуешь возмутиться — грозят разделаться с семьей. Второй же, напротив, был доволен жизнью — его магазинчик никто не трогал, просто не доходили руки у братвы до мелких предпринимателей, и поэтому его дело процветало. Дома я стал обдумывать ситуацию — действительно, появилось очень много мелких ларьков, магазинчиков, которые просто можно упустить из виду, тем более братки все чаще стали не ладить между собой. В городе были две основные группировки — блатные и спортсмены, причем последние пользовались большим авторитетом. Старшим у спортсменов был чемпион Европы по кикбоксингу некто Сталлоне. Вот от этого имени я и решил представляться.
Я приоделся в спортивную форму, кроссовки и поехал на своем «мерине» пытать счастья. Недолго покрутившись, остановился возле небольшого магазинчика и зашел внутрь. Меня встретила улыбчивая продавщица.
— Что желаете? — уставившись на мой прикид, промямлила она.
— Хозяина повидать! — с наглым видом выпалил я.
Девушка, похоже, приняла меня действительно за бандита, и быстро убежала в подсобку.
Через минуту вернулась с маленьким толстеньким мужчиной.
— Проходите ко мне в кабинет…— испуганно проворковал дядька.
Мы прошли в его офис и сели за столом.
— Слушаю Вас внимательно, — начал он.
— Нет, это я тебя слушаю! Ты кому деньги платишь?! — загрубил я.
— Какие деньги, за что? — попытался он прикинуться дурачком.
— Как какие?!! Ты точку открыл на нашей территории, а кто долю в общак платить будет!
— Но у меня нет свободных денег, — попытался съехать хозяин.
— Меня не волнует! С этого дня будешь платить Сталлоне через меня! Завтра заеду, если денег не будет — хана твоей лавке!!
И я назвал ему сумму к оплате. На выходе для пущей важности ущипнул продавца за ягодицу.
На следующий день заехал в обед, хозяин оказался гораздо сговорчивей. Без лишних слов достал конверт и предложил выпить «Смирновки». Я же отказался, сославшись на спортивный режим, и сказал, что теперь он под нашей крышей. Если кто заявится, пусть звонит по телефону — и дал номер своего соседа-алкаша, который даже не в состоянии платить за него.
Сам же двинул дальше, в поисках нового лоха. Нашел еще один магазинчик, похожий на предыдущий.
— День добрый, могу я хозяина повидать? — спросил у продавца.
Она безразлично махнула рукой в сторону двери за прилавком. Я вошел в небольшую комнату, за столом в которой сидел большой грозный мужик явно не робкого десятка.
— Кому деньги платим? — начал было я.
— Как кому? Сталлоне Вашему платим исправно уже не первый месяц! Приезжает за ними этот, как его там… Бобер, — удивился он.
Я на секунду потерялся, но быстро пришел в себя.
— Бобер? А я почему ничего не знаю? Мне сказали, что никому не платишь. Ну хорошо, поеду узнаю у Бобра, — нашелся я.
— Ну, вы даете, тоже бардак развели, и когда только кончится эта неразбериха! — с сожалением пробасил мужик.
Я быстро ретировался, и больше не появлялся в этом лабазе. Объехав за несколько дней десятки таких заведений, все-таки удалось сколотить несколько торговых точек, платящих мне, но я чувствовал, что это ненадолго. Там, где уже побывали спортсмены, я просто делал удивленное лицо и уходил, чтобы больше не вернуться. Братва же действительно перестала воевать, и села за стол переговоров. Вскоре территория города была разделена по сферам влияния, и от меня одна за другой стали уплывать мои дойные коровы.
Вначале уплыл мой самый первый магазин. Случилось это через полгода моей крышевой деятельности. К тому времени мне удалось разыскать несколько десятков мелких фирм и магазинов. Когда я приехал в очередной раз в магазин, испуганный хозяин уже поджидал меня.
— Приехали какие-то ребята, сказали, что от Сталлоне. Я им сказал, что уже плачу, но они сильно удивились. Хотели дозвониться по Вашему телефону, но там все время занято, тогда оставили свой телефон, просили позвонить и забить стрелку…— скороговоркой пролепетал он.
— Какие нахрен ребята, дай-ка мне их телефон, сейчас разберемся! — закричал я.
Взяв бумажку с телефоном, я быстро уехал домой. В тот же день я слышал, как к моему соседу-алкашу ввалились добры молодцы спортсмены, видимо из бригады Сталлоне. Сначала основательно помяли его ногами и руками, потом стали выпытывать, кто он такой.
— Ну ты, козел старый, говори, где этот гнида, который от Сталлоне представлялся!! — кричал один.
— Я ничего не знаю! — оправдывался сосед.
— Врешь, падла, говори по-хорошему, а не то паяльник в очко засунем! — поддакивал второй.
Поиздевавшись над пьяницей, бандиты вышли на лестницу.
— Да ни хера он не знает, его телефон просто давали, потому что он отключен!
— Вот же тварина завелась, уже несколько контор под себя подгреб!
Ещё немного пораззорявшись, они уехали в неизвестном направлении. Я сидел и думал о том, как это они оперативно сработали, да и с соседом нехорошо получилось. Одно было ясно — с крышеванием пора завязывать, пока не оторвали голову по самые пятки.
* * * *
Не найти человека, который не знает, что такое лохотрон. На вид обычная моментальная лотерея, в которую можно как бы выиграть серьезные призы. Столы с такими лотереями раньше стояли везде — на вокзалах, рынках, или просто на улице. Смысл игры простой — заманивают жертву (лоха), для этого сначала выдают билеты своим людям, которые один за другим выигрывают различные призы. Публика покупается на этот гон, начинают брать билеты, иногда первый билет даже дают бесплатно, чтобы заманить игроков. В процессе игры выясняется, что выигрышный номер есть на карточках у двух игроков, один из которых — подставное лицо из бригады лохотронщиков.
Чтобы определить победителя, ведущий предлагает сделать следующее: каждый игрок по очереди выкладывает сумму денег, а второй должен положить еще больше. Торг идет до тех пор, пока кто-то не сможет превысить сумму. Кто последний положил денег больше соперника — тот получает приз и загребает все деньги, стоящие на кону. Нетрудно догадаться, что выигрывает всегда подстава от бригады, причем обычно это какая-нибудь просто одетая тетка. Но сколько бы лох не выкладывал денег, она всегда из разных карманов будет наскребать больше. Если и у нее капуста кончится, незаметно ей еще передадут добры молодцы, которые стоят в толпе и следят за игрой — крыша.
Технология проста и законна, и, казалось бы, выиграть невозможно — у них всегда при себе приличная сумма денег, хотя игра в основном идет на мелкие суммы. Люди с серьезными деньгами — не дураки, и в такие глупости не верят. Так что разводят лохов не только на наличные, но и на золотые украшения, дорогие вещи, часы, одежду. И бесполезно жаловаться в милицию — они с бригады получают часть дохода.
Только не надо предполагать, что я тоже создал лохотронную бригаду и начал трясти бедных граждан. Развести человека недалекого на мелочь может любой, а вот развести кидалу, да еще и не одного — вот эта задача была мне интересна.
Я взял побольше денег и договорился со знакомым опером, соседом по дому, что тот меня за отдельную плату сопроводит на столь интересное мероприятие. Мы поехали на железнодорожный вокзал, где давно уже с успехом промышляли чудо-лотерейщики.
На вокзале опер встал недалеко, а я подошел вплотную к столу и с интересом стал наблюдать, как будто раньше никогда не видел ничего подобного. Ведущая сразу предложила сыграть, я согласился и взял билет. Как всегда, остались мы вдвоем с женщиной какого-то деревенского вида. Впрочем, я тоже приоделся попроще для отвода глаз. Ведущая предложила нам померяться деньгами, и шоу началось.
— Ой, так мало ж у меня денег, — заголосила тетка, и положила на стол сотку.
Я без лишних слов положил две.
— Откуда их взять-то, вон какие цены! — положила три.
Недолго думая, выкладываю тысячу. Ведущая засияла — поняла, что с меня можно неплохо поиметь.
— Последнее отбираете, — тетка непонятно откуда достала две штуки.
Так мы еще несколько раз перекидывали друг друга, но настал момент, когда у соперницы кончились деньги. Видно, это было нечасто, ведущая заволновалась, и тут же появился паренек крепкого телосложения, который незаметно сзади дал купюры тетке. Спектакль, неплохо разыгранный, продолжился. Я же молча увеличивал банк — денег с собой было прилично. Напряжение возрастало, парень второй раз принес добавку женщине. Я стоял невозмутим, а ведущая как-то странно смотрела на меня и озиралась по сторонам. Когда в третий раз принесли деньги, я решил их ошарашить.
— Зачем резину тянуть? — и выложил сразу четыре тысячи долларов — все, что осталось.
По лицам стало понятно, что так они не попадали ни разу. Им бы всей командой сняться в финальной сцене гоголевского «Ревизора» — прямо в точку!
— Ну что, если больше денег нет, значит, я выиграл! — издевательским тоном закричал я.
Сразу почувствовал, как сзади на меня навалились — крыша пожаловала. Но мой опер не спал.
— Уголовный розыск, что здесь происходит? — махая корочками, он встал у стола.
— Да вот, товарищ милиционер, выиграл деньги в лотерею! — как будто не зная его, запричитал я.
— Ну что же, поздравляю! Но с такой крупной суммой опасно находиться здесь. Давайте-ка, я вас до такси провожу.
Я быстро сгреб бабки, и мы с ментом отвалили. Надо было видеть эти лица — ведущей, тетки и добрых молодцев! Кидалы, которые разводили сотни раз, сами опарафинились на все сто! Больше я в такой заварухе не участвовал — мало ли, выследят, поймают. Доказывай потом, что ты не верблюд.
* * * *
Денег у меня скопилось предостаточно, но куда их вложить, чтобы не потерять — вот это была проблема. Держать деньги без дела не имело смысла — инфляция в момент сожрет всю капусту. И снова меня осенило — надо заставить инфляцию работать на себя. Я понял, что созрел для более серьезных вещей. Хватит заниматься мелочью, думал я, тем более денег для открытия дела хватит.
Для начала я купил левый паспорт у пьяного бомжа и открыл на него коммерческую фирму «Агропродторг». Подыскал приличный офис на окраине, открыл счет в банке, нанял секретаршу и приступил к работе.
В нескольких газетах сразу дал объявление такого плана: «Коммерческая Фирма „Агропродторг“ продает оптом сахар, муку, масло и другие продукты питания». Цены же на них указывал ну очень привлекательные. В офисе сразу пошли звонки по этим объявлениям.
— Добрый день, фирма «Агропродторг», слушаю Вас, — отвечала секретарша.
— Я по поводу Вашей рекламы по продаже сахара, — отзывались на том конце провода.
— Да, мы предлагаем сахар по сниженной цене, минимальная партия — вагон, предоплата — 100 процентов, поставка в течение месяца в порядке очереди.
После этого разговора бизнесмен приезжал к нам для заключения договора, проплачивал деньги по банку, и ждал свой сахар. Через некоторое время я насобирал столько денег, что на нашем счете невозможно было сосчитать нули. По прошествии месяца начали звонить первые клиенты — узнать судьбу товара. Я начинал отнекиваться, мол, перезвоните через неделю, на заводе остановлено производство, большая очередь и т.д. Клиенты звонили снова, но история повторялась. Так это продолжалось до тех пор, пока у клиента не лопалось терпение. Он приезжал в офис, устраивал ругань, но мы спокойно предлагали ему взять назад деньги, и после этого клиент успокаивался. Мы переводили по банку на его счет деньги, и так по очереди с каждым в отдельности.
На первый взгляд — здесь нет никакого криминала, ведь клиент получал обратно все деньги. Но не все так просто — пока его средства находились у нас, я вкладывал их в высокорентабельные банковские проекты, и в условиях дикой инфляции выходило до 30% чистого дохода с клиента. На этой простой операции я заработал более 200 тысяч долларов. Через несколько месяцев репутация моей фирмы была окончательно подорвана, клиентов совсем не стало, и я благополучно закрыл свой офис, уволил секретаршу, и занялся разработкой следующего проекта.
* * * *
Следующий развод был логичным продолжением предыдущего. На этот раз я также приобрел левый паспорт, открыл на него фирму, снял офис со складом, принял на работу менеджера, экспедитора, грузчиков. Для собственной конспирации вместо себя поставил исполнительного директора, который чисто номинально сидел в конторе и занимался легальной торговлей. Схема кидка была следующей: с крупнооптовыми фирмами заключался договор на реализацию товара в течение месяца, они поставляли к нам на склад крупные партии. Чисто номинально мой склад работал как обычный: по среднерыночным ценам продавались мелким оптом мука, сахар, консервы и другая снедь, оборот был невысоким, но склад был даже прибыльным. Через склад проходила только несколько процентов договорного товара, все остальное уходило налево по цене в два раза ниже рыночной. Стоило только моему директору или менеджеру заключить договор с одной фирмой, доставить партию на склад, лишь малая толика выставлялась для продажи, на остальной груз я быстро находил покупателя в лице такой же торговой фирмы или частного предпринимателя, по моей низкой цене товар разбирался просто на ура.
Таким макаром я проработал почти два месяца, настало время рассчитываться с первыми клиентами. Если Вы думаете, что я быстро закрыл контору и пропал, то ошибаетесь. Напротив, без всякой тягомотины рассчитал всех должников, конечно, немного себе в убыток, но дело того стоило. Новым фирмам никто не доверяет сразу, если и дают на реализацию, то для начала небольшие партии. Когда же наше предприятие стало рассчитывать своих партнеров, доверие возросло многократно. Теперь к нам на реализацию сдавали товар все подряд, даже те, кто поначалу просто не хотел разговаривать. Оборот увеличился в несколько раз, пришлось даже принять на работу одного менеджера и несколько грузчиков. Не успевала подойти и разгрузиться машина от одной фирмы, как груз тут же забирала другая контора, конечно же, по низкой цене. Чтобы сильно не светиться, по продаже я работал только с одним предпринимателем — он брал продукты по бросовым ценам, платил мне наличкой без документов, не задавал лишних вопросов, и мы оба были довольны сотрудничеством.
В конце концов, я дождался максимального пика реализации, быстро распродал остатки со склада, снял имеющиеся деньги со счета, и просто закрыл офис и склад без объяснения причин своим работникам.
Конечно, как только все выяснилось, разразился скандал, про него ещё писали в прессе. Некоторые фирмы очень много потеряли на этой моей афере, какие-то просто разорились. Было заведено уголовное дело по факту мошенничества, но я все предусмотрел, и не оставил ментам ни одной зацепки. Официально фирма была открыта на паспорт, утерянный давно непонятно кем, деятельность нигде не была проведена. Работники официально не были трудоустроены, их, естественно пытались найти, но — тщетно. Какой дурак сам явится в ОБЭП (отдел по борьбе с экономическими преступлениями), чтобы стать свидетелем по делу о крупном мошенничестве? В нашей стране от свидетеля до подозреваемого — один шаг. В милицию только попади — навесят все, что можно, признаешься в том, чего не совершал. По этой простой причине мои работники сидели тихо и не высовывали носа. Дело еще немного помурыжили в газетах, и скоро забыли. Таких фирм, как моя, постоянно открывалось и закрывалось великое множество. То время можно назвать эпохой воровства и кидалова, именно тогда создавались начальные капиталы для вполне серьезных легальных компаний, которых в настоящее время развелось просто тьма. Но вся эта армада экономических гигантов начиналась с криминала, ибо невозможно нажить такие средства быстро и законным путем.
* * * *
В то время, пока меня искали, я подсчитывал барыши. Оказалось, что суммарный доход от всех проделок, включая и предыдущие, уже перевалил за миллион долларов. Чтобы не засветиться, мне нужно было залечь на дно. Для этого переехал в Москву, купил приличную квартиру в центре, обставил по последнему слову моды и техники, и занялся делом. Я начал консервировать вложения — часть оставил на сохранение в валюте, часть вложил в недвижимость — накупил готовых квартир и долевок, распихал по разным банкам и ценным бумагам, вложил в золото и платину. В принципе, денег было предостаточно для ведения разгульного образа жизни на годы, но я был осторожен — можно было по глупости попасть на подозрение властей, и тогда трудно было бы объяснить происхождение моих доходов.
Для начала познакомился со столицей — объездил город, посмотрел достопримечательности, музеи, рестораны, злачные места, и понял, что попал в другой мир. В отличие от нашего тихого города Москва просто кипела, жизнь здесь не останавливалась ни на секунду ни днем ни ночью. Этот город представился мне дверью в новую жизнь, интересную и захватывающую. Завелось немало знакомых, которые, ради того, чтобы возвысить себя в моих глазах, рассказывали мне по пьянке все подробности столичного круговорота. Из этих разглагольствований узнал, что самое перспективное на этот момент направление — торговля ценными бумагами. Капитализм делал только первые неуверенные шаги, и ошибки становления этого детища нужно было обратить в свою пользу.
* * * *
И я решил на время освоить начинающий развиваться рынок ценных бумаг со всеми его акциями, векселями и облигациями. Дело сулило неплохую прибыль, и упускать такую возможность было преступлением.
Суть этого бизнеса была простой — быстро вкладываешь деньги в акции какого-то предприятия или фирмы, то есть попросту скупаешь все имеющиеся на рынке. Цена их резко возрастает, и ты начинаешь потихоньку сбагривать акции по высокой цене. Так я провернул несколько дел, но это быстро наскучило.
Позднее открыл фиктивную фирму ОАО «Предприятие по переработке алмазов „КАРАТ“, которая существовала только на бумаге. Выпустил акции, объявил о начале эмиссии. Чтобы подогреть интерес, заказал в газете „Биржевые ведомости“ хвалебную статью о своем акционерном обществе. За полторы тысячи долларов журналисты расписали такие перспективы о мнимом предприятии, что я сам чуть не поверил в серьезность этой замутки. Вдобавок сам сильно вложился на первом этапе в свои же акции, и процесс пошел. За три месяца были раскуплены все акции моей „конторы по заготовке рогов и копыт“. В дальнейшем они то падали в цене, то росли, когда же пришло время получения первых дивидендов, дело раскрылось. Само собой, вмешались компетентные органы, но они смогли только завести дело — в то время таких липовых фирмочек открывалось каждый день немеряно.
Какое-то время я повращался на фондовых биржах, поторговал этой бумажной мишурой, неплохо нажился, но этого было мало. Я привык добывать деньги мошенничеством, и вся эта торговля была не для меня. Как говорится, — «кто узнал вкус халявных денег, не сможет жить честно». Неплохо ориентируясь в хаосе торгов акциями, я начал подумывать, как бы использовать несовершенство этого рынка, и результат не заставил себя долго ждать — страна стояла на пороге приватизации.
* * * *
Когда началась раздача народу приватизационных чеков (ваучеров), медлить было нельзя. Тем более что уже начали открываться первые инвестиционные фонды. Реклама крутилась по телевидению и радио чуть ли не круглые сутки, зазывая простофиль вложить свою бумажку в ту или иную отрасль промышленности. Я собрал необходимые документы, но долго не мог придумать название, которое должно было быть звучным, внушающим доверие. Наконец, остановился на одном — назвал фирму «Чековый Инвестиционный Фонд „НЕФТЬАЛМАЗИНВЕСТ“. По идее, все должны знать, что нефтяной и алмазный бизнес — самые высокодоходные.
Арендовал приличный офис, нанял красивых девушек, заказал рекламу в различных средствах массовой информации. В начале большого спроса не наблюдалось, потому что все выжидали, держали ваучеры на руках, боялись прогадать.
«Вкладывайте приватизационные чеки в нефтяной и алмазный бизнес!» — пестрели плакаты на столбах в каждом городе.
— Я — простой рабочий, токарь на заводе, привык работать всю жизнь. Теперь хочу вложить свой ваучер в нефть и алмазы — ведь это наше с Вами богатство, самое дорогое, что есть в России. Пусть российское богатство работает на нас! — вдохновенно кричал с телеэкранов артист, который не знает, кто такой токарь.
— Здравствуйте, Вы позвонили в «Чековый Инвестиционный Фонд „НЕФТЬАЛМАЗИНВЕСТ“, — щебетали в офисе девушки, — наш фонд инвестирует средства в самые высокодоходные предприятия нефтяной и алмазной промышленности. Если Вы хотите стать нашим акционером, мы можем гарантировать самые высокие дивиденды.
Нужно было придумать что-то еще для расширения рынка сбыта. Конечно, я придумал — через региональных дилеров стал распространять акции по территории всей России. Понемногу спрос стал возрастать, но недостаточно, даже несмотря на дилеров. Нужна была еще какая-то идея, очень сильная, тем более начались первые разоблачения среди инвестиционных фондов, что значительно подрывало престиж и моей компании.
Выход снова был найден: я принял решение о выплате промежуточного дивиденда независимо от срока сдачи чека. Якобы получалось, что фонд уже работает, получает прибыль и делится с акционерами. Так как клиентов пока было порядка нескольких тысяч, денег пришлось вложить немного.
— Вот спасибо, сыночки, — причитала в очередной телерекламе старушка, — получила первые денюжки, да так скоро, дай Вам Бог здоровья.
— В наше время никому нельзя доверять, — заявлял в другой рекламе солидный мужчина в строгом костюме, — того и гляди, обманут. Но есть один фонд, который сейчас уже работает и дает прибыль. Если хотите стабильности — вкладывайте чеки в «НЕФТЬАЛМАЗИНВЕСТ»!
— Если Вы уже наш акционер — просим подойти для получения дивидендов, — ласково кокетничали девушки из офиса, — если нет — предлагаем сдать ваучер в наш фонд, и мы гарантируем максимально высокие проценты!
Этот тактический ход произвел эффект вулкана — ваучеры посыпались к нам со всех сторон. Пришлось удвоить штат работников, которые работали теперь чуть ли не круглые сутки, хотя буквально несколько недель назад сидели, сложа руки. А поток тем временем все нарастал: до конца приватизации осталось несколько месяцев. По Центральному Телевидению показывали счастливые лица акционеров, получивших первые дивиденды, и к нашему офису выстраивались нескончаемые очереди. На фоне всеобщего обмана и надувательства моя контора выглядела просто манной небесной.
Подошел конец приватизационным волнениям, поиссякли очереди, а вскоре и совсем пропали. Закончилось очередное надувательство россиян, я со своим «НЕФТЬАЛМАЗИНВЕСТОМ» пропал в неизвестном направлении. Полученные таким образом чеки я вложил, как и обещал, в высокодоходные предприятия нефтегазовой отрасли, только вот настоящих дивидендов мои акционеры не увидят никогда. Я же на этой делюге поимел более 12 миллионов долларов.
И все же моя афера с ваучерами блекнет перед всеобщим открытым облапошиванием честных людей своим же родным государством. Люди, всю жизнь отдавшие стране, защитившие ее в войну, восстановившие из развалин, за все это получили клочок бумаги ценой в копейки. Такие, как я, на фоне государства выглядят просто детьми неразумными, мелкой сошкой.
* * * *
Забавная афера произошла, когда я поехал отдыхать во Францию. Дело в том, что тогда только-только начал развиваться рынок мобильной связи. Первые сотовые компании столицы предлагали по бешеным ценам телефоны, которые были в диковинку, и стоили, как новый «жигуленок». Преимуществом было то, что они подключали к кредитному плану — оплачивать услуги связи можно было в конце месяца.
Во Франции я узнал, что существует такая услуга, как секс по телефону. Естественно, платная. Это и натолкнуло меня на мысль. Я подписал с телекоммуникационной фирмой контракт на предоставление платного номера, и поставил его на автоответчик. В Москве купил мобильник с кредитным планом на левое имя, и просто набрал свой французский номер. Круглые сутки в течение месяца сотик и платный номер были на связи, а в конце я поехал за границу получать доход. Потомки Наполеона сильно удивились прибыли на номере размером в полмиллиона долларов, но по условиям контракта выплатили мне всю сумму на подставной счет.
После приезда домой разразился скандал — французы затребовали у моей сотовой фирмы оплату за разговоры в пол-лима баксов. Те поначалу не поверили, и просто послали их подале. Но басурманы подали в международный суд, который обязал наших телефонистов оплатить по счету. Наверное, долго еще пытались они отыскать мою наглую персону, но тщетно.
После этого на сотовом рынке резко поубавилось количество компаний, предоставляющих оплату разговоров в кредит.
* * * *
Решив отдохнуть от махинаций, я занялся пополнением своих культурных знаний — начал посещать театры, концертные залы, выставки. Так сказать, чтобы вырасти духовно. Однажды попал на выставку картин художников-импрессионистов, посмотрел их творчество. Честно говоря — мазня какая-то, ребенок пятилетний лучше нарисует, а цены выставили приличные. По этому поводу разговорился с критиком, который находился тут же.
— Вот в чем проблема! — разорялся он, — Сальвадора Дали знает весь мир, его картины стоят миллионы долларов, а других, не менее талантливых, никто не знает, картины не ценятся, нет спроса на искусство! Как это несправедливо — всю жизнь прожить в нищете и безвестности, а славу обрести после смерти!
— А в чем проблема? — не понял я, — Разве у нас нет меценатов, продвигающих талантливых людей?
— Да есть-то они есть, только их мало, и берутся в основном за уже зарекомендовавших себя, более-менее известных мастеров, а молодые в стороне.
Я понял, что запахло очередным мероприятием. Поближе познакомившись с критиком, понял, как нужно действовать. Он вывел меня на нескольких молодых талантливых, никому не известных художников. Я предложил им продать все имеющиеся картины по приличной цене, и обещал скупать все их новые полотна по той же стоимости, даже подписали официальный договор. Для них я показался, видимо, Богом или, по крайней мере, золотой рыбкой.
В журнале «Культура и искусство» откупил несколько страниц в ближайшем номере для статьи, а с критиком договорился о том, что он напишет. При этом дал авансом две штуки баксов. По его выражению лица я понял, что он тоже недалеко ушел от бедных художников.
После этого приобрел недалеко от центра небольшой одноэтажный дом, отремонтировал его, как полагается. Повесил вывеску «Выставка-продажа работ современных российских художников».
Вскоре в журнале «Культура и искусство» вышла статья по моему заказу под названием «Перспективы развития импрессионизма в России». Да, критик постарался на славу — за такое произведение и десяти штук баксов не жалко. Так красиво расписал и о молодых талантливых, никому неизвестных художниках, о проблемах развития культуры в такие сложные времена. О том, что их картины когда-то будут бесценными, а в конце статьи пригласил всех на мою выставку.
Я тем временем тоже не дремал — дал рекламу, разослал приглашения наиболее богатым и знаменитым жителям столицы, таких набралось немало.
В назначенный день в моем скромном доме-выставке собралась неслабая тусовка — лучшие представители московского бомонда. Мой критик взахлеб рассказывал гостям о значимости данного мероприятия.
Кстати говоря, здесь я познакомился с очень нужными людьми — политиками, музыкантами, артистами, криминальными авторитетами. На всякий случай с некоторыми сфотографировался, понимая, что это может пригодиться.
Надо сказать, что сами картины особого интереса ни у кого не вызвали, люди пришли, чтобы пообщаться с себе подобными, повращаться в своей среде. Цены на картины я выставил по несколько тысяч долларов за каждую, что вызвало некоторое смятение у художников — закупочная цена была в десятки раз меньше. В первый день выставки было продано всего несколько картин, но это меня не испугало — такое развитие дел я и предполагал.
Через некоторое время снова вышла статья, была собрана новая выставка, но цены были уже минимум в два раза выше. Так мы и делали — организовывали выставки, постоянно повышали цены, и раскрутка пошла — клиенты поверили, что эта мазня действительно постоянно дорожает.
Все бы было ничего, как вдруг неожиданно возмутились художники — цена картин выросла до десятков тысяч зеленых, обороты продаж на сотню полотен в месяц, в то время как я продолжал закупать их за копейки.
— Почитайте еще раз, что вы подписали! — сунул я им договоры, — Здесь написано, что вы добровольно продаете мне свои картины по фиксированной стоимости, а сами не имеете права их продавать!
Художники поняли, что их круто поимели, и все дружно «присели на стакан». Пили безбожно изо дня в день, ничего не писали, да и я не мог их заставить по условиям контракта. И в один злополучный день самый недовольный повесился в своей мастерской. Заявились менты, начали вынюхивать, что к чему, нет ли здесь доведения человека до самоубийства, но все обошлось. После этого я расторгнул договоры, распустил «маляров», и твердо решил больше с деятелями искусства не связываться.
* * * *
После приватизации последовал всем известный “МММ”. Да, эти ребята постарались на славу. В принципе, ничего нового они не изобрели, такие дела проворачивали пройдохи еще в девятнадцатом веке в Европе. Но такой масштаб операции могли разработать только русские умельцы. Самое интересное — явно было видно, что это нереально — выплачивать такие проценты. И все равно, сколько бы их не разоблачали, спрос на эти ничем не обеспеченные бумажки только рос. Никогда не отбить у русского народа желание разбогатеть быстро, и ничего не делая. Вот на этой инстинктивной ноте и сыграли братья Мавроди.
На эту тему есть анекдот: что думает американец, глядя на лимузин? Он думает — вот буду хорошо работать, стану много зарабатывать, буду работать еще лучше — стану получать еще больше, и когда-нибудь куплю лимузин. А что думает русский? Вот найду клад, сразу куплю лимузин…
Естественно, я не мог остаться в стороне от такого праздника души. Признаться, я думал, что приватизация научила людей быть осторожнее, тем более что там были бумажки, а здесь свои, родные, потом и кровью заработанные. Ну, нет, так нет. Как говорится: получи, фашист, гранату. Я сел разрабатывать стратегию. Ничего сложного в этом не оказалось — главное не стоило завышать проценты выше всех мыслимых пределов. Получилось, что самой реальной цифрой с учетом инфляции будет тридцать процентов в месяц. Назвал свою так сказать финансовую корпорацию “ДЕКАР”. Не пытайтесь привязать название к моему имени-отчеству, ни за что не догадаетесь, откуда я взял эту аббревиатуру. Ответ очень прост: «ДЕржи КАРман шире». Как видите, мошенники тоже бывают с развитым чувством юмора.
Первые два месяца дела шли ни шатко, ни валко — таких фирм открывалось множество. Зато в последующем, когда пошли выплаты процентов, положение явно улучшилось. Собственно говоря, выплат практически не было по причине жадности клиентов.
— Здравствуйте, — вваливался в офис лох, — я месяц назад вложил в Вашу фирму десять тысяч, можно забрать?
— Конечно, можно, — улыбалась секретарша, — по Вашей сумме выплата составит три тысячи плюс десять тысяч первоначального вклада.
— А можно дальше десять оставить?
— Да, если пожелаете.
— И сколько же я получу через месяц? — интересовался клиент.
— Снова три тысячи.


— А если просто продлю договор на все тринадцать тысяч?
— Тогда получите общую сумму шестнадцать тысяч девятьсот рублей.
Вкладчик после недолгих раздумий соглашался оставить все, а через месяц история повторялась. Мало того, он и еще приносил дополнительно. Он видел, что контора не закрылась, деньги на вкладе растут, успокаивался и продлевал договор.
Ситуация обострилась через год, когда цифры на вкладах возросли многократно. Клиентура вдруг валом поперла снимать проценты. Само собой, я быстренько прикрыл офис. Тем более что новых клиентов стало меньше. Пропал, как водится, в чреве столицы нашей необъятной Родины.
Все-таки поражают люди, которые наживаются на чужом горе. Взять, например, ситуацию, когда вытягивались километровые очереди обманутых вкладчиков финансовых пирамид. Однако не всегда дело заканчивалось одним обманом. Предположим, вы вложили сумму в некую пирамиду. Прошло время, пирамида рухнула, деньги пропали, и вы выстаиваете длинные очереди в надежде вернуть хоть что-нибудь. И тут вы узнаете, что существует некий Фонд, который помогает за скромный процент от вклада вернуть ваши денежки. На самом деле, это может быть не обязательно солидная организация с огромным офисом, это может быть и солидный человек, представившийся «работником Фонда».
Естественно, очень заманчиво для человека, потерявшего крупную сумму, вернуть ее за небольшое вознаграждение третьему лицу. Поэтому желающих было предостаточно. Люди занимали деньги, продавали последние вещи, чтобы расплатиться с «благодетелями». О результате догадаться несложно — еще один обман… Но зато сколько жизненного опыта за один раз!
* * * *
Однажды по почте мне пришел конверт с письмом, в котором предлагалось стать участником благотворительной акции и перечислить на счет фонда любую сумму. Меня осенило — вот где могут пригодиться фотографии, на которых я изображен со знаменитостями, сделанные во время торговлей картинами!
Немедленно зарегистрировал благотворительный фонд «Возрождение», в уставе которого прописал направления финансовой помощи — детские дома, общества ветеранов всех войн, наркологические клиники и все в таком роде. Открыл счет в банке, и дело закрутилось.
Выбрав какого-нибудь богатого банкира, торговца нефтью или артиста, я напрашивался к нему на прием.
— Здравствуйте, я представитель благотворительного фонда «Возрождение». Наш фонд производит финансовую поддержку по различным направлениям.
После сказанного предоставлял копию учредительных документов.
— Нам постоянно помогают известнейшие люди России!
Показывал фотографии, где я изображен со знаменитостями. Это имело магическое действие — клиент сразу оживлялся. Про благотворительность можно плести что угодно, но когда ты изображен рядом с депутатом Госдумы, знаменитым артистом, или просто с мультимиллионером, доверие к тебе моментально увеличивается в сотню раз.
— Мы предлагаем вам принять участие в программе фонда, и внести посильный вклад на наш расчетный счет.
С этими словами я показывал красивую бумажку в форме альбомного листа, на котором нужно было только поставить фамилию и имя, а далее говорилось, что данный человек является участником благотворительной акции.
Большинство клиентов соглашалось, и ради этой бумажки переводили на мой счет минимум несколько тысяч гринов. Листок вешали в своем офисе или дома на самом видном месте, и хвастались всем подряд — мол, гляди, сколько у меня деньжонок — могу позволить себе швыряться ими, куда угодно. Да, любой «хомо сапиенс» жаждет признания в обществе. Было несколько кадров, которые раскошеливались сразу на несколько сотен тысяч, заказывали по этому случаю дорогие рестораны, приглашали элиту страны, опять же лишь для самоутверждения.
Позднее сам перестал бегать по кабинетам, нанял менеджеров, которые бегали по Москве, платил им десять процентов от суммы, которую удастся выпросить. Открыл несколько региональных отделений по крупным городам.
* * * *
Как-то однажды я попал в банк «Промстройкредит». Хотел попробовать разместить в нем средства, но после детального осмотра понял, что он на грани банкротства. Обстановка, мебель, большой офис — все это было лишь пылью в глаза недалеким клиентам. Я, поразмыслив, решил было уйти. Но вдруг опять ко мне пришла идея. Посидев у директора, мы мило побеседовали о тяжелой работе финансиста.
— Нет клиентов, — жаловался он, — стоило только несколько раз попасть в переделку с подрядчиками, и от нас стали отворачиваться. Мало того, еще и не все акции проданы — спрос резко упал. Если не успеем провести эмиссию, можно поставить крест на всей работе. Да вот еще сердчишко прихватило, надо ложиться на обследование. Что делать, ума не приложу.
— Послушайте, — бодрым тоном начал я, — думаю, не все так мрачно, как вы описываете. У меня есть люди, которые занимаются вложением средств, толковые ребята. Предлагаю поставить одного Вашим заместителем. Завтра же куплю все оставшиеся акции банка, и приступим к работе.
— Спасибо, конечно, но вам какая от этого польза?
— Польза очевидна — сейчас я куплю акции по дешевке, а когда дела пойдут на лад, продам втридорога. А в том, что дела пойдут на лад, не сомневайтесь — мои спецы еще не из такого дерьма вылазили. Только не думайте, что здесь какой-то подвох — все операции будут идти через Вас.
Директор крепко задумался, но деваться ему было некуда, он согласился. На следующий день мной были скуплены все оставшиеся на финансовом рынке акции «Промстройкредита», и я посадил своего человека замом директора. Сам хозяин лег на обследование, но контролировал каждый шаг.
Нет, этот банк мне был совершенно не нужен. Взять с него было нечего, тем более хозяин был начеку, все решалось через него. Своего человека я посадил не для какого-то подъема банка из грязи, а для совершенно других целей.
В ближайшие дни я заявился в преуспевающий банк «Российский» прямиком к генеральному.
— Здравствуйте, меня зовут Алексей Дружинин, я президент концерна «Евроавто», — не краснея, соврал я, — хотел бы взять у вас кредит на два месяца в размере пяти миллионов долларов на ваших условиях.
— Добрый день, но ведь вы не являетесь клиентом нашего банка?
— Нет, я обслуживаюсь в «Промстройкредите», но у них сейчас нет таких средств. Поэтому и обратился к Вам, так как «Российский» пользуется успехом в среде бизнесменов, и я уже подумываю, не перейти ли к вам. Видите ли, взял очень большую партию машин в Германии на реализацию, срок подошел, а продано не все. Немцы — народ серьезный, не хотелось бы портить дальнейших отношений.
— Хорошо, а какие гарантии?
— Гарантии? Да меня вся Москва знает! Я никогда никого не подводил, являюсь офицером ФСБ в отставке… Банк даст любые гарантии, можете проехать и узнать.
Аббревиатура ФСБ подействовала магически, что он даже не спросил документов — постеснялся. Имя бизнесмена Дружинина действительно было на слуху, но лично директор его не знал. Заманчиво было выдать кредит под высокие проценты, да и обещаны были гарантии другого банка. Генеральный согласился съездить завтра в «Промстройкредит».
На следующий день мы с ним были в кабинете замдиректора банка — моего человека.
— Я — заместитель генерального директора банка «Промстройкредит», сам он пока в больнице. По какому вопросу?
— Я — генеральный директор банка «Российский», к нам обратился Ваш клиент за кредитом, сможете ли Вы поручиться за него?
— Господин Дружинин? Это самый наш уважаемый клиент. Насколько я владею ситуацией, ему сейчас необходима крупная сумма, но мы не сможем его кредитовать — нет в наличии таких средств — все в обороте. А насчет поручительства — без проблем, предоставим любые гарантии.
После мы втроем еще посидели за чашкой кофе, побеседовали, директор прошёлся по банку, где для него была создана атмосфера кипучей деятельности. Похоже, он остался доволен, согласился выделить деньги, но проценты загнул совсем не маленькие. Я для вида поторговался, но согласился.
Вскоре сумма была переведена на липовый счет в «Промстройкредите», деньги обналичены, акции этого горе-банка проданы, а мы вместе с заместителем пропали так же быстро, как и появились.
Заваруха по этому поводу была серьезной — когда пришло время отдавать долги, владелец банка «Российского» обратился в «Евроавто». Оказалось, что директор там совершенно другой человек, хотя по паспорту он Алексей Дружинин. Попытался сунуться в «Промстройкредит», но вышедший из больницы директор удивленно пояснил, что никакого Дружинина он не знает, и заместитель работал буквально считанные дни, а затем пропал, сам же банк буквально на ладан дышит. Было заведено уголовное дело, но — увы, было поздно, концов уже не найти. В итоге обанкроченный лох попал в больницу с сердечным приступом.
* * * *
Следующая придумка пришла мне в голову, когда я раздумывал над курсом доллара. Проанализировав ситуацию, я пришел к выводу, что он растет по отношению к рублю не равномерно, а как бы скачками. То есть, доллар по нескольку месяцев топтался на одном месте, да и скачки его были невысокими. Получалось, что хранить деньги в банке под процентами гораздо выгоднее, чем просто в баксах.
Очередное детище назвал внушительно «Корпорация OLG», что означало «Корпорация ОЛега Городецкого». В моей рекламе было обещана выплата 24% годовых по вкладам в валюте. Высокий доход объяснялся операциями на бирже с ценными бумагами.
— Мы — профессионалы своего дела, зарабатываем деньги на купле-продаже ценных бумаг, — величаво рассказывал диктор за кадром, в то время как на экране показывали толкотню на одной из фондовых бирж, — если вы доверите нам управлять вашими валютными активами, мы гарантируем прирост средств на 24% годовых!
Само собой понятно, что в первое время клиентов было немного, хотя интерес к новой фирме проявился нехилый. Пошли первые выплаты — пошел поток. Да я еще придумал новую замануху — вклад с процентами можно было снять в любое время. После этого народ совсем повалил толпами, много стало крупных вкладчиков.
Технология была проста и гениальна — я брал доллары, и давал официально сам себе в долг под проценты. Таково уж было тогда налоговое законодательство — я как частное лицо не платил налоги. Далее вкладывал их в высокодоходные банковские проекты. Получалось, что я выплачивал по 24%, а сам держал на вкладе под 40%, то есть брал 16% только за то, что переводил доллары в рубли и отвозил в банк.
Корпорация исправно работала и поднимала свой авторитет до того дня, пока неожиданно не вскочил по цене доллар. Буквально на следующий день контора была закрыта. Момент получился очень удачным, так как на моем личном вкладе в банке скопилась кругленькая сумма в миллионах так называемых условных единиц.
* * * *
После корпорации мне пришло в голову устроить лотерею, некое подобие лохотрона, но уже на высшем уровне, в масштабах страны. Конечно, вероятность выигрыша в любой лотерее невысокая — надо напечатать билеты, распространить их, да поиметь с этого доход. Вроде бы все просто и ясно, но почему-то люди так и жаждут попытать счастья на этом поприще. Советские вещевые лотереи уже не проводились, в лохотрон желающих играть было все меньше и меньше — народу нужно было что-то новое. Без проблем, думал я, сейчас что-то придумаем.
Лотерея была проста — на основе игры в «лото». На билетах были указаны цифры, лототрон выдавал по порядку шары с номерами, чем больше номеров совпадало — тем больше выигрыш. Назвал это детище «Лото „Миллионер“.
Самое сложное было привлечь внимание людей к этой бодяге. Но и это я решил простейшим путем — на первые несколько тиражей напечатали билеты таким образом, что каждый второй был выигрышным. Те, кто попали в первые тиражи, практически все были в выигрыше, многие очень даже при крупных барышах. Сразу же по стране поползли слухи — в эту лотерею выигрывают часто. Если человек хоть раз получал деньги от лотереи, про это знали все его друзья, знакомые, соседи, сослуживцы, тем более, если выигрыш был приличным. В любом кругу, стоило только завести разговор об этом, сразу все оживлялись и говорили, что у них тоже кто-то выигрывал. Естественно, ничто так более не раздражает, как чужая удача. Каждый думает, почему это ему повезло, а мне не может? Стоит попробовать!
С каждым последующим тиражом игроков становилось все больше — даже не хватало билетов, раскупали еще за неделю. После нескольких внушительных вливаний я обрубил этот канал и стал печатать только проигрышные билеты. Однако интерес не только не ослаб, еще более вырос. В народную массу уже вошел наркотик халявных выигрышей, люди покупали и покупали билеты, хотя уже никто не выигрывал. Надежда угасала не сразу, постепенно, сначала прекратился рост продаж, затем он замер на месте, и пополз уверенно вниз.
Около года длилась эта история, пока спрос совсем не упал, да и конкуренция пошла — по моему примеру открылись «Русское лото», «Бинго-шоу» и куча мелких лотерей. Я закрыл свою замануху уже на последнем издыхании, когда билеты покупали самые отъявленные игроки. Вложив в первые тиражи миллионы долларов, я перекрыл свои расходы в десятки раз.
* * * *
С развитием компьютерной техники в жизнь российского обывателя пришел Интернет. Мне и самому чрезвычайно интересна была эта модная штуковина. Я изучил его поглубже, и понял, что система глобальной паутины кроет в себе нераскрытые пока возможности. Какую можно извлечь пользу из него, я догадался чуть позже.
Первая идея пришла мне, когда я отдыхал в казино. Открыть игорный дом в Интернете, как делают это на Западе!
На следующий день у меня сидели крутейшие программисты, которые состряпали мне программу с несколькими играми — американская рулетка, покер, блэк джек. Они все продумали — как разрекламировать сайт, систему оплаты и т.д. Система была такой — увидел человек где-то на левом сайте мой баннер, кликнул по нему, попал в мое казино. Здесь ему предлагалось поиграть на интерес. То есть, на очки. Клиент играет, выигрывает, ему становится интересно, заходит на страницу, где объясняется, как можно играть на деньги. Он перечисляет на мой счет бабки, программисты вводят его данные в базу, где он уже делает ставки деньгами. В правилах сайта сказано, что снять со счета выигрыш можно в любое время. Программа построена таким образом, что в самом начале игрок уже поднимает капитал процентов на пятьдесят, но не более. Обычно в этот момент большинство снимают деньги. Нет, я не кидаю их в это время! Деньги аккуратно перевожу на счет, и жду дальнейшей реакции.
Игрок, получив бабло, проникается доверием к сайту, и снова забивает деньги на мой счет. Начинает играть, а программа уже работает только на победу казино. Просрав наличку, клиент оказывается элементарно «замазанным» на игру, забивает снова и снова, чтобы хотя бы отыграть свое, но — тщетно!
Еще подобная фикция — я открыл как бы отделение международной валютной биржи «FOREX». За границей на самом деле давно уже работала эта система электронных торгов валютой, и имела огромный успех и серьезную репутацию во всем мире. Решив немного попользоваться добрым именем, я придумал сайт, подобный казиношному. На нем людям предлагалось разместить свои средства на счету «форекса», и попробовать поторговать безналичной валютой. Причем, в то время, пока клиент находился на сайте, котировки всех валют росли на глазах. Горе-инвесторы присылали деньги, а дальше схема была, как и на сайте казино. Естественно, котировки моего сайта не имели ничего общего с настоящей интернетовской биржей.
Каким же бараном надо быть, чтобы верить всем этим сказкам! Скажите, ну какая бы выгода была владельцу игрового автомата, если бы процесс шел строго по правилам? В лучшем случае, он остался бы при своих. Понятно, что любой автомат — это программа, ориентированная на выигрыш хозяина.
Он-лайн казино и мнимые «форексы» существуют и по сей день. И будут существовать еще целую вечность, пока не отменят деньги.
* * * *
Из моей коллекции.
По первому каналу телевидения увидел сюжет о том, как один офицер российской армии кинул такую мощную организацию, как «Гринпис». Смысл был такой — гринписовцы решили доказать всему миру, что российское ядерное оружие представляет огромную опасность, так как его можно просто купить у недобросовестных военных. Для этого нашли какого-то офицера из ракетных войск стратегического назначения, который имел непосредственный доступ к боеголовкам, и предложили двести пятьдесят тысяч долларов. Офицер согласился, потребовал всю сумму вперед. Гринписовцы открыли счет на эту сумму, и стали ждать. Однако офицер не подавал никаких признаков деятельности. Время шло, а он не выходил на связь с партнерами. Тогда они начали пробивать по своим каналам, оказалось, что человек просто пропал без вести. Военный не уволился со службы, а просто исчез в неизвестном направлении. Бросились в банк проверить счет — он оказался пустым, все деньги были сняты. Если уж простой российский военный провел на такой мякине «Гринпис», то наша страна действительно непобедима! Красавчик, что и говорить!
* * * *
К этому времени я уже стал уважаемым человеком, известным бизнесменом. Со мной круглые сутки находились несколько телохранителей, одни из лучших в столице. За той кучей денег, что у меня была, нужно было постоянно следить. Для этого я нанял штат финансовых аналитиков, которые занимались моими вложениями. Деньги были в постоянном обороте, покупали и продавали акции, предприятия, фирмы. Заниматься аферами просто не было времени. Я погряз в этих бумажных делах, безвылазно сидел в офисе.
Наконец стало ясно, что все это не для меня. Моя творческая натура рвалась выше всей этой мелочности. Денег уже было через край, и с каждым днем их количество только увеличивалось. Я не знал, куда их девать — у меня все было. Заниматься мошенничеством ради денег не было нужды. Я подумал, что, наверное, это конец, и дальнейшая жизнь не имеет никакого смысла.
Чаще стал задумываться о прошедших годах, о своих грязных делах, облапошенных мною людях. Может быть, стала просыпаться совесть, но мне стало неприятно при мысли, что некому меня помянуть добрым словом. Я жил как у Христа за пазухой, а большинство населения России еле сводило концы с концами. Особенно было жаль Басова Вову, того самого Вовку-толстого, которого я напоил своей уриной еще в детстве. Ведь именно после этого и началась моя мошенническая деятельность. Как я узнал, Вова после этого случая совершенно свихнулся, почти всю свою жизнь проводил в психбольницах, но так и не смог излечиться.
Стало ясно, что мне этих денег хватит до гроба, и даже при всем желании я не сумею их все растратить. Очень захотелось сделать что-нибудь для народа, но что именно?
Неожиданно меня осенило при просмотре парламентских дебатов. Вот где поле для деятельности! Власть погрязла во лжи, продажности, коррупции. Все беды народные идут оттуда, сверху! Залезть в верхушку, перестроить ее на свой лад, заставить работать по моему желанию — вот это интересный проект, настоящий, трудный, с нешуточными препятствиями. Я твердо решил баллотироваться в депутаты Государственной Думы.
Времени до выборов оставалось около года, и за этот период надо было быстро состряпать имидж, благодаря которому победа была бы обеспечена. На первых порах нужно создать какое-то политическое движение, лучше партию, но какую?
Ответ пришел немедленно, стоило только посмотреть по сторонам — сплошь и рядом народы Кавказа и Средней Азии. Недовольство этим давно растет в народной массе, но люди не знают, кому пожаловаться. Немедленно зарегистрировал «Русскую Национальную Партию», определил штаб-квартиру, и начал деятельность. Запустил по газетам рекламные статьи о бедах, причиняемых переселенцами простому русскому народу, с призывами не молчать, а действовать. В конце указывался адрес партии, на который можно было написать письмо. Поток корреспонденции хлынул сразу. В письмах люди жаловались на произвол нерусей, и хотели принять участие в выселении их из России. Этим писарям высылалось письмо, где рассказывалось о том, что «РНП» создана специально для защиты русского населения от влияния южных национальностей.

«Уважаемый россиянин! Посмотри вокруг — сколько можно терпеть безобразия, которые творят иностранцы! США и Европа скупают русскую землю, которую наши предки защищали от татаро-монгол, Наполеона и Гитлера. Природные ресурсы уходят за рубеж. В наших городах, куда ни взгляни — кругом народы Кавказа и Средней Азии. Одни оккупировали рынки, взвинтили цены, вытесняют русских торговцев. Другие приезжают в поисках работы, готовы трудиться за низкую оплату, чем провоцируют общее снижение заработной платы и отток капитала из страны. Неужели для этого в нашей с Вами стране установили демократию? Такая политика нам не нужна! Наша партия предлагает собрать по этому поводу референдум, и однозначно решить — ограничить въезд граждан других государств и брать плату за пребывание, а также налог с тех, кто приезжает работать. Если Вы согласны с нами, заполните анкету для вступления в нашу партию, вышлите в наш адрес. Наша организация не является коммерческой структурой — платить членских взносов не нужно. МЫ — ЗА СИЛЬНУЮ РОССИЮ!!!».


Анкета приходила в штаб, оттуда новоиспеченному партийцу высылали членский билет. Вот в этом вся суть русской нации — заполнили анкету, получили билет, вроде как поддержали идею. А дальше пусть кто-то другой всем этим занимается!… Уже в первый месяц работы партии было выслано более ста тысяч билетов.
Неожиданно в штаб-квартире появился прилично одетый мужчина с двумя столбами-телохранителями.
— Я — владелец крупного предприятия, — доложил незнакомец, — мне нравится ваша затея. Надоело смотреть на эти узкоглазые морды. Конечно, мне хотелось бы активно поучаствовать в этом благородном деле, но ни сил, ни времени нет. Со своей стороны, могу внести небольшой вклад в денежном эквиваленте.
С этими словами он выложил мне на стол двадцать тысяч американских рублей. Да, такого поворота я не ожидал — люди сами понесли ко мне деньги, без всяких уговоров и разводов.
— У меня немного средств, — говорил еще один посетитель, — но мою дочь изнасиловали эти твари! Разумеется, милиция никого не нашла. Если они не могут ничего сделать, так хоть вы выгоните эту заразу из страны! Вот все деньги, которые смог собрать.
Позднее появился крупный криминальный авторитет.
— То, что ты делаешь — очень хорошо. Славяне давно воюют с черными, но мы по понятиям не можем просто взять и выгнать их из России. Новой войны братва не хочет, а так просто от них не избавиться. Было бы чисто сработано, если порешать все это в Госдуме, законно. Братва решила помочь тебе деньгами, будешь получать регулярно, но об этом никто не должен знать, только ты и я. Будут какие проблемы — звони.
И деньги потекли ко мне рекой. Куда их девать? Понятное дело — я вложил бабки в предвыборную кампанию. Популярность моей личности резко росла — статьи в газетах, выступления по телевидению, плакаты на заборах… Вся эта пропаганда непреклонно делала меня чуть ли не национальным героем.
Настал день выборов. Я практически не волновался — среди кандидатов мне не было равных. Результат, объявленный на следующий день, меня нисколько не удивил — шестьдесят два процента голосов, в то время как другие и до десяти не дотянули. У меня появилось чувство, что я шел к этому всю жизнь. Времена разводов и кидалова закончились, теперь я хочу действительно сделать что-то нужное для своих соотечественников.



Эпилог


— Паша! Жми на газ, надо успеть до приезда врачей!
— Дима, ты что, не видишь, какая дорога?
— Вижу, но ты все равно постарайся быстрее!
Микроавтобус с надписью «Телекомпания НТВ» стремительно мчался по проселочной дороге. Водитель Павел, корреспондент Дмитрий и оператор Евгений были посланы по срочному вызову. Машина подъехала к огромному дому, который живописно расположился на опушке леса.
— Похоже, опоздали! «Скорой помощи» уже нет! Женя, ты готов? — засуетился Дима.
— Как всегда, готов!
Корреспондент с оператором выскочили из кабины, и направились к дому. На крыльце стояло несколько человек в форме и спортивного вида парни в строгих костюмах, судя по всему — телохранители.
— Опоздали, ребята, — начал оперативник, — депутата уже в больницу увезли с двумя пулевыми ранениями, в очень тяжелом состоянии. Киллера уже поймали, его в отдел забрали.
— Не могли бы вы рассказать подробности происшествия? — Дима попытался раздобыть больше информации.
— Пока, в интересах следствия, ничего сказать не могу, — заупрямился мент.
Дмитрий, поняв, что больше от него ничего не узнать, подскочил к одному из охранников. Он оказался разговорчивей.
— Шеф, то есть Олег Станиславович, совершал вечернюю прогулку по лесу, мы шли сзади. Вдруг из-за дерева выскочил человек, и открыл стрельбу. Все произошло настолько быстро, что мы не сразу отреагировали. Городецкого отнесли в дом, вызвали врачей и милицию, сами оцепили район и стали искать стрелявшего. Когда приехали оперативники, общими усилиями нам удалось его найти.
— Паша, давай срочно в больницу! — приказал Дмитрий, залезая в машину, — Возможно, получится взять у депутата интервью, если он еще жив.
Заметка из газеты «Новое время»:

Два дня назад состоялось покушение на депутата Государственной Думы, известного бизнесмена Олега Городецкого. Совершая вечером прогулку в парке своего загородного дома, он подвергся обстрелу, и получил пулевое ранение. Охрана, находившаяся в доме, вызвала “скорую помощь” и занялась поисками стрелявшего. О. Городецкий был доставлен в больницу, где врачи два часа боролись за его жизнь, но пострадавший скончался.

В результате оперативно-розыскных мероприятий, проведенных группой оперативников при помощи службы безопасности депутата, был задержан стрелявший, который был доставлен в милицию. Преступником оказался некто Владимир Басов. Как выяснилось позднее, постоянный клиент психиатрических лечебниц, ранее не судимый и не принадлежащий к криминальным структурам.

Версия о заказном убийстве не подтвердилась. В.Басов на вопрос следователя о причине убийства сказал, что якобы Городецкий «напоил его своей мочой». Вызванный психиатр поставил предварительный диагноз: невменяемость. Дальнейшие факты в интересах следствия не разглашаются.
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