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Безумцы (Mad Men). Жгут!




Предисловие к проекту


Сериалы – это птица Феникс нашего времени. Она находится в начале своего полета. Поможем же ей!

Стойкую неприязнь к сериалам в виде мыльных опер поколение образованных тридцатилетних городских жителей испытывает со времен «Санта-Барбары» и «Богатых, которые тоже плачут». А молодое поколение фанатеет от глупого российского сериального ширпотреба. За редким исключением!

Америка в очередной раз доказала свое первенство на Фабрике Грез. Российские зрители упиваются «Лостом», «Хаусом», «Сопрано», «Безумцами», «Подпольной империей», «Калифренией» и многими другими наикачественнейшими сериалами. И любовь к жанру сериалов постепенно возвращается.

Качественные сериалы достойны большего признания! Именно пропаганде качественного кино и посвящена данная книжная серия «Жгут!»

Немалый вклад подспудно внесли в данный проект российские независимые переводческие команды. Всем им выражена отдельная благодарность на страницах данного издания.

Хотите присоединиться к проекту? – «Отцитатить» свой любимый сериал, существенно дополнить изданные сборники, предложить что-то новое? Всегда – пожалуйста! Пишите по адресу – super@msk-pr.ru


Предисловие к изданию


После просмотра нескольких первых серий «Безумцев» хочется, во-первых, пить виски. Во-вторых, курить. При этом, пить и курить – непременно на рабочем месте. И, в-третьих, трудится в рекламном бизнесе. А уже затем – спать с потенциальными и настоящими клиентами, подкалывать секретарш и приходить в офис, равно как и уходить из него только в ведомом тебе свободнейшем графике.

Фильм «Безумцы» – это фильм-икона для всех российских, и, уверен, не только российских – рекламистов, эвент-менеджеров, пиарщиков, арт-директоров, копирайтеров и просто креативных личностей. Именно, «креативных», потому что для всех «творческих» снят фильм «Блудливая Калифорния». Он тоже освещен в нашем проекте «Жгут!»

Кому, как не рекламщикам-жечь-то? Они и жгут-глаголом, карандашом, кисточкой и всем, что придется под руку. По пути на работу, во время и после нее-они отжигают так, что мало не кажется никому из окружающих. И вопросов не возникает, где работает остряк-самоучка? Конечно, на Madison Avenue!

Окунитесь и вы в мир 1960-х! И возьмите из него только лучшее – стиль, отношение к женщинам, внимание к мужчинам. Но никак не повсеместную выпивку, всепроникающий сигаретный дым. А вот насчет свободного графика можно подумать…

Роман Масленников


О сериале
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Коротко. «Безумцы» (англ. Mad Men) – американский драматический телесериал 2007 года.

Премьера сериала состоялась 19 июля 2007 года на американском кабельном канале АМС. Продюсируется канадской компанией Лайонзгейт телевижн.

Сериал получает очень высокие оценки критиков на протяжении всех четырех сезонов показа. Сериал получил четыре рекордные последовательные премии «Эмми» в категории «Лучший драматический сериал», а также выиграл несколько десятков других престижных наград и номинаций. 25 марта 2012 года начался показ 5 сезона.

Сюжет. В основе сюжета, разворачивающегося в 1960-е годы – работа вымышленного рекламного агентства «Стерлинг-Купер», расположенного на престижной Медисон-авеню в Нью-Йорке. В центре повествования жизнь его креативного директора Дона Дрейпера (Джон Хэмм) и его коллег. Сотрудники престижного бюро на Мэдисон Авеню в погоне за внешним блеском жизни страдают от внутренней пустоты – и сами называют себя «безумцами».

Фоном в сериале отражена динамика изменений общественных нравов в США 60-х годов, включая темы супружеской измены, курения, алкоголизма, расизма, эмансипации женщин, гомофобии, антисемитизма, охраны окружающей среды и другие, а также, среди прочего, передана атмосфера холодной войны, Карибский кризис и убийство Джона Кеннеди[1].

Ссылки.http://www.facebook.com/MaclMen и http://www.amctv.com/shows/mad-men
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Интерес к писательскому делу сформировался в раннем детстве, едва школьная программа продемонстрировала, что такое стихи. Жанр начал приобретать свои формы примерно тогда же, стоило лишь немного более углубленно изучить вопрос паранормальных явлений и лично столкнуться с парой из них.
Литературная деятельность всегда рассматривалась как хобби, которое гармонично сочеталось со вторым увлечением – музыкой. Вдохновение в обоих направлениях абсолютно одинаково, вопрос лишь в том, куда его решит выплеснуть человек: на нотный стан или на простую бумагу.
Трудовая деятельность не устойчива. Порой задачи требуют творческого подхода и проявления креативности, а иногда и простого знания технической стороны вопроса, либо наличия уймы времени.

Некоторые произведения можно прочитать здесь: http://www.proza.ru/avtor/kazoom

Жанна Тастембекова


Маркетолог.
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Окончила Казахский Государственный Университет им. Аль Фараби по специальности – маркетинг и коммерция. В сфере маркетинга-12 лет, работала в производственных, дистрибьюторских, исследовательских, консалтинговых компаниях, в секторах– FMCG, В2В, В2С.
Самое большое увлечение – маркетинг; интересны направления – брендинг, запуск новых проектов, промоушен, реклама.
Увлечения: чтение хороших жизненных книг, просмотр фильмов с рекламным и пиар– направлениями, сбор афоризмов мужского остроумия, коучинг, общение с людьми-триммерами, созидателями-лидерами и обладающих креативным мышлением, юмором, «серыми» мозгами.

E-mail: zh.tastembekova@gmail.com

Роман Масленников


PR-специалист, предприниматель.
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Родился в 1981 году. Окончил Тверской государственный университет по специальности – "социология". Кандидат философских наук. Тема диссертации – "Интернет как социально-онтологическая проблема". В сфере PR и журналистики – более 10 лет. Пристрастен к группе "Мальчишник". Член общественного движения "Опора России" (московское отделение). Автор бизнес– и художественных книг.
Увлечения и интересы: спортивное и закаливающее плавание, футзал. Коллекционирует корпоративную прессу закрытых городов России, нефтяных, газовых и других сырьевых компаний.
В PR-агентстве "ПРОСТОР: PR & Консалтинг" как генеральный директор занимается новыми проектами и направлениями, общим руководством и развитием компании. Дает частные консультации. Ведет свой журнал – самый популярный в Живом Журнале блог о PR в России: http://pr-maslennikov.liveiournal.com/

Творчество: http://www.litres.ru/roman-maslennikov/
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Жгут!


* * *

Безумцы – люди, которые мало перед чем останавливаются на пути к поставленной цели. У них огромный круг знакомств, интересов, а визиткой каждого является – жена. Безумцы отдыхают в барах, не задумываясь, во сколько вернутся домой, и в небоскрёбе на Мэдисон Авеню чувствуют себя на вершине всего мира.


* * *

И весь мир тебе кажется огромным бюстгальтером, который надо расстегнуть.


* * *

Реклама основывается на идее счастья. А что такое счастье? Это запах нового автомобиля, это свобода, свобода от страха, это рекламный щит на дороге, уверяющий вас все, что вы делаете это хорошо и что с вами все хорошо.


* * *

Страх стимулирует воображение.


* * *

Она в поиске, и как все мы разочарована в ассортименте товара.


* * *

Жизнь надо прожить. Мне надоело о ней говорить. Я хочу жить.


* * *

Общаться с клиентом все равно, что жениться. Иногда женишься по ошибке, а тебя бьют наотмашь.


* * *

Ради чего мы так много работаем, чтобы иметь шикарные каникулы для наших семей?


* * *

Когда Господь закрывает дверь, он открывает окно.


* * *

Когда я ухожу с работы, я о ней забываю.


* * *

Безопасность и надежность дали бы возможность вздремнуть, если бы я не мучился истинной карой – запорами.


* * *

Гениальность в рекламе стоит 99 центов.


* * *

Вы достаточно долго этим занимаетесь, мы можем отказаться от этих художеств, но ощущение, идея настолько фундаментальны, что кажется все это знакомым, просто не приходило на ум.


* * *

Наверняка дружба с бутылкой привлекает людей к рекламе больше, чем высокая зарплата.


* * *

…Да нет же, ваше поколение совсем не умеет пить, вы пьете по другим причинам, а наше поколение, мы пьем из удовольствия, это приятнее чем расстегивать воротник, мы этого заслуживаем, мы пьем, потому, что так поступают настоящие мужчины. А вы из тех, кто озабочены своими грустными думами и волнениями и вечно зализываете несуществующие раны.


* * *

Не всегда несуществующие. Может меня не устраивает полное бессилие.


* * *

Возможно, каждое поколение считает, что следующее приведет к концу света.


* * *

Сегодняшние дети – на кого им равняться? Они смотрят на нас.


* * *

Если ты когда-нибудь решишься критиковать, значит, ты занялась не своим делом.


* * *

Тебе нужно отдохнуть, я еще никогда не видела тебя с выражением лица, свидетельствующим, что тебе надо выпить.


* * *

Работа такая странная. Но она лучшая.


* * *

Помните, зеркало либо ваш лучший друг, либо ваш злейший враг.


* * *

Греки вкладывали два смысла в слово «утопия» – хорошее место и место, которое не существует.


* * *

Корзина поцелуев.


* * *

– А какой цвет понравился вам?

– Я не нашла тон, который мне понравился бы.

– Почему вы не взяли другой?

– Мне нравится только мой… Вряд ли кто-то захочет взять только то, что ему предлагают.


* * *

Я не смотрю ей в глаза, чтобы не ослепнуть от ее серьезности.


* * *

Иногда бывает что-то хорошее, но у него нет будущего.


* * *

Те, у кого самые лучшие продукты, самые худшие клиенты.


* * *

В определенном возрасте у них это пропадает. Это сияние чистоты и молодости. Когда им стукнет 30, как будто кто-то гасит огонек.


* * *

Порой мы все паркуемся не в своем гараже.


* * *

Я забыл, как тебя ненавижу. Почему мужчины женятся на той же женщине во второй раз? В его случае из-за волос апельсинового цвета.


* * *

Молоко. Я его никогда не любил. Ненавижу коров.


* * *

Мы покоряем мир в 7 утра.


* * *

Все очень просто. Многоцветие и многогранность все это можно наблюдать у многих оттенков помады. Из корзины поцелуев она выбирает лишь один, благодаря нему она уникальна. Оно накладывает отпечаток на ее поцелуе. А ее поцелуй выделяет его мужчину.


* * *

Помада Belle Jolie – пометь своего мужчину.


* * *

Каждая женщина хочет сделать выбор. И, в конечном счете, ни одна женщина не хочет быть одной из сотни, она уникальна, она делает выбор и выбирает его, она хочет сказать всему миру, что он мой, он принадлежит мне, только мне, а не вам. Каждую девушку, которая использует вашу помаду, вы одарили тотальной собственностью.


* * *

– Отличная работа, возможно, вы и правы.

– Разве можно быть в этом уверенным. Это не наука, мы стараемся.


* * *

В личной жизни на определенном этапе обольщение иссякает и требуется сила.


* * *

Значит, твоя работа страдала по уважительной причине.


* * *

Нет великой лжи, нет системы, в мире царит равнодушие.


* * *

– Опять рисковать и вновь мимо кармана.

– Таковы желания наших клиентов.

– Клиенты приходят и уходят, иногда полезнее подрубить их нереальные ожидания.


* * *

Посмотри, на то, что имеешь. Хочешь начать все сначала?


* * *

Когда реклама позитивна ты убеждаешь людей, голосующих за тебя, но если это антиреклама, ты фактически метишь в колеблющихся.


* * *

Если честно, неприятная правда в том, что у вас ничего нет. И ваши клиенты не могут от этого зависеть, их жизнь изменилась, они процветают и с каждым годом их вкусы претерпевают изменения, они похожи на вашу дочь – образованные, утонченные, они знают, что они хотят получить от жизни и готовы за это платить.


* * *

Не стоит смущаться, денег всегда не хватает.


* * *

Подумай над этим, а потом забудь, а идея сама придет к тебе.


* * *

Реклама хороша тем, что люди не знают, что она срабатывает.


* * *

Когда кому-то угрожаешь, ты должен быть уверен в том, что твоей информации хватит для того, чтобы заставить поступить по-твоему. Иначе чего ты добьешься.


* * *

Я лишь хотела уйти от них…Я не понимаю, я делаю свою работу, выполняю правила, и меня все ненавидят, страдают невиновные люди, а другие те, кто виноват, делают что хотят, это несправедливо.


* * *

Люди учатся верности по-разному.


* * *

Думай о своем саде – начинай растить свое.


* * *

Новое это своего рода вспышка, нужно просто создать для нового продукта защиту и мы говорили о создании глубокой связи с продуктом, ностальгии. Это сложно, но зато надежно.


* * *

В переводе с греческого «ностальгия» означает – боль старых ран. Это тяга сердца более сильное, чем само воспоминание. Это прибор не космический корабль, это машина времени, она перемещается в прошлое и будущее, переносит нас в места, где мы мечтаем оказаться снова. Это не колесо, это карусель, мы путешествием на ней как дети, круг за кругом и возвращаемся домой, туда, где нас всегда любят.


* * *

Хотя иногда получая желаемое, люди забывают, какими были раньше.


* * *

Надо делать рекламу и для тех, кто не обладает чувством юмора.


* * *

Речь не идет о красоте племени ирокезов, речь идет о приключениях.


* * *

– Рекламный успех необязательно приходит благодаря молодым.

– Клиенты не поймут. Их успех зависит от стабильности, а не от авантюр. Это прихоть. Неужели хочется быть иголкой в стоге сена, а не сеном… Они не мы с тобой. Молодежь ничего не знает и не ценит молодость, они это поймут позже.


* * *

Если здесь есть чувства, это еще не значит что сентиментально.

Они клюют на этот примитив и не понимают, что их успех зависит отчего-то большего, нежели красивая обертка. Вы сами товар, ваши чувства вот что продается, не примитив.


* * *

Что я делаю? И если я что-то делаю, значит, я снова живу.


* * *

Он – победитель. Квадратная челюсть, ложная скромность, выглядит, так как будто недавно снял университетскую куртку.


* * *

Люди не должны приносить свои личные проблемы в офис. Неужели так сложно оставлять все за дверью и просто работать? Они этого не выносят. Здесь тебя готовы смешать с грязью, чтобы ты была такой же жалкой, как они. Ну что ж пусть подавятся.


* * *

Нужно, чтобы это место не могло существовать без тебя. Тогда ты будешь стоить больше.


* * *

Если я уверена, что подготовилась, то все пройдет как по маслу… Выберите кого-нибудь и установите с ним зрительный контакт. Это не будет вас нервировать, а наоборот поможет вам сосредоточиться… Будьте проще. Дайте нам возможность вдуматься.


* * *

У нас много кирпичей, но я понятия не имею, как выглядит здание.


* * *

– Видел бы ты мое декольте.

– Ты умеешь вести дела.


* * *

Выбери работу и стань тем, кто ее сделает.


* * *

– Интересно, вы хоть понимаете ценность оказанной вами услуги?

– Разве не так следует всегда поступать?

– Ну, тогда вам сядут на шею.

– Я знаю, что я делаю.


* * *

Чего вы хотите? Вы просто маленькая трудолюбивая пчелка, строящая в Бруклине свой улей?…Вам пора стать такой, какой вы хотите быть… Вам не получить угловой офис, пока вы не станете, начнете относиться на равных. Вам никто этого не скажет. Но вы не можете стать мужчиной и не пытайтесь, будьте женщиной и если делать это правильно – это мощное оружие.


* * *

Выходи отсюда и иди вперед. Этого никогда не было. Ты будешь поражена, насколько этого всего никогда не было.


* * *

– Я не работала на твоем месте, да и не хотела. Ты на их территории, научись говорить на их языке.

– Ты же так не говоришь.

– А мне это и не нужно… Хочешь, чтобы тебя серьезно воспринимали, перестань одеваться как маленькая девочка.


* * *

– Это авто нужно, если вы куда-то ходите добраться. А это – если вы уже приехали.


* * *

– Люди покупают вещи, чтобы реализовать свои желания. Такова основа нашего бизнеса.


* * *

Пора лошади получить морковку.


* * *

Лишь круг избранных решает судьбу мира. Тебя пригласили в этот круг. Одерни занавес и займи свое место.


* * *

– Трудно представить, что она была одинока, она ведь знаменита.

– Некоторые люди прячутся у всех на виду.


* * *

Нужно двигаться дальше. Это твоя жизнь.


* * *

Не надо чувствовать вину за то, что ты хорошо справляешься со своей работой.


* * *

Я знаю, что ты хочешь всего и сразу, но иногда лучше подождать, когда будешь готов.


* * *

Самые большие страхи связаны с ожиданием.


* * *

Ты – амбициозен. А амбициозные люди никогда недовольны тем, что имеют.


* * *

Клиенты не всегда понимают, что для них лучше.


* * *

Вас волнует общественное мнение, значит ваша совесть нечиста… А что переживать, если все будет по-вашему… И не будем говорить о том, что перемены это хорошо или плохо. Просто примем как факт. Она может, встречена с ужасом или радостью… Вам не нравятся эти разговоры, так смените тему.


* * *

– Я не хочу потерпеть неудачу. Одна единственная ошибка и все рухнет.

– И что? Сделай это еще раз.


* * *

Ешь или тебя съедят.


* * *

Скучают только скучные люди.


* * *

– Я наказан за то, что создавал видимость простой работы.

– А в чем суть твоей работы?

– Не знаю. Слушать других и никогда не говорить того, что думаешь.

– Нет, позволять жизни идти своим чередом, чтобы получать то, что ты хочешь.


* * *

Некоторые змеи месяцами обходятся без еды, и когда им удается что-то поймать, они уже настолько голодны, что задыхаются, пытаясь это проглотить, так что лучше постепенно.


* * *

У всех у нас есть умения, которыми мы не пользуемся.


* * *

Не судите о книге по обложке.


* * *

На собеседовании главное убедительно демонстрировать свой энтузиазм. Только без иронии над собой. Ты умен, доходчив, излучаешь надежность, а вот в собеседнике ты не уверен. Поэтому многие горят синим пламенем.


* * *

Я стала думать обо всем, в чем была уверена и насколько шатким все это может оказаться.


* * *

Ты этого хочешь или это от тебя ожидают другие?


* * *

– Поразительно, что готовы рассказать люди интересующимся незнакомцам.

– Зачем люди обо всем рассказывают?

– Не знаю, но они рассказывают. И о чем бы они ни говорили, после этого им становится легче.


* * *

Когда заканчиваешь дело и видишь, что оно нравится всем вокруг, со временем кажется, что его делал кто-то другой.


* * *

– Похоже, за то, что я делаю, призов не дают.

– А что ты делаешь?

– Нахожу таких как он.


* * *

Люди рассказывают о себе, но мы это игнорируем, потому что мы хотим, чтобы они были такими, как нам нужно.


* * *

Если вы хотите, чтобы вас уважали – сделайте это сами.


* * *

Когда человек входит в комнату, он приносит с собой всю свою жизнь. У него миллионы причин быть где угодно. Спросите его. Если вы услышите, он расскажет, как туда попал, как забыл куда шел, а потом вдруг проснулся.

Если вы услышите, он расскажет, как когда-то считал себя ангелом или мечтал стать безупречным, а потом мудро улыбнется и скажет, что мир не безупречен. Он потерпел поражение, потому что хотел слишком многого.


* * *

Мы проигрываем, когда добиваемся этого и мечтаем о том, что имели раньше.


* * *

Когда мне плохо, я смотрю на календарь, как правило, находится какое-либо важное событие.


* * *

Он знает о мире лишь то, что ему показали.


* * *

– Как вы заставляете клиентов делать то, что вам нужно?

– Есть древняя притча о ветре и солнце. Ветер и солнце поспорили, кто из них может снять плащ с путника. Ветер дул на него сильно сильно, но путник лишь сильнее запахивал плащ. А солнце грело теплее и теплее, и путник взял и снял сам его… Там где проигрывает сила, выигрывает доброта, мягкость и настойчивость.


* * *

Это бизнес садистов и мазохистов. Вы знаете, кто вы.


* * *

– В рекламе мы не судим людей, мы пытаемся помочь им в разных ситуациях

– Ситуацию с гражданскими правами не решают при помощи PR-кампании. Это неравноценно с тем, что видит мир своими глазами.


* * *

Я могу сделать рекламу либо для профессионалов, либо для любителей, но не для всех.


* * *

– Он казался таким милым.

– Он – мужчина. Он не будет счастлив, пока не вывернет тебя наизнанку…


* * *

Представь, что мужчины это суп, который нельзя выложить и съесть за углом. А женщина это закуска, они их едят, держат, обладают ими. Но кто хочет быть закуской? Кто сказал, что мы не суп.


* * *

Ты так хорошо делаешь свою работу, они тебя уважают и тебе не приходится играть в какие-то игры.


* * *

Иногда «быть на вершине» означает «опуститься еще ниже».


* * *

«Почему если мужчина приглашает тебя на обед, то подразумевается, что на десерт будешь ты?!»


* * *

– Я никогда не была влюблена.

– «Она не выходит замуж, потому что никогда не была влюблена». Я как-то написал этот слоган для рекламы колготок.

– Но для многих любовь не слоган.

– Вы имеете в виду настоящую любовь? Молнию, пронзившую ваше сердце, когда вы не можете ни есть, ни работать, вам не терпится пожениться и начать делать детей. У вас этого не было по простой причине – такой любви не существует. То, что принято называть «любовью» было придумано такими циниками, как я, чтобы продать колготки.


* * *

Человек рождается и умирает в одиночестве, но этот мир навязывает ему свои правила, чтобы он об этом забыл. Но я никогда об этом не забываю и живу только сегодняшним днем, потому что завтрашнего нет.


* * *

Президент тоже продукт. Не забывайте об этом.


* * *

Они увели у нас «Понд» и теперь они посмешище. Мне полегчало!


* * *

Вы когда-нибудь видели фасоль близко? Она склизкая. Она похожа на кучу окровавленных органов. И не только для таких, как я, которые всякого в Корее повидали.


* * *

Стабильность – это шаг назад между успехом и крахом.


* * *

Неудовлетворенность – это признак амбициозности, это уголь, на котором горит огонь.


* * *

Какое впечатление на вас производит это помещение? Вы посмотрите на цементную колонну и подумаете: «Да, я верю, что мой успех и успех моей компании зиждется тут».


* * *

– А вы бы не хотели пообщаться непосредственно с тем, кто будет вас нанимать? Я три недели корячился в сраном нью-йоркском подразделении «Лео Бернетт», так и не познакомился с ним! Оказалось, Лео вообще не настоящий человек!

– Да нет, настоящий.


* * *

– У меня еще есть достоинства: у меня нет хобби, нет увлечений, нет друзей. Я из тех людей, которые разговаривают с радио. Нет девушки, нет семьи – я буду жить здесь!

– Значит, вы такой же, как все.


* * *

– Как выглядит сумасшедший копирайтер: спит весь день, не уважает авторитет, половину времени пьян. Он пах мочой?

– А кто пахнет мочой?

– Писатели.


* * *

– Знаете, у кого самая лучшая травка? У Чарльтона Хэстона!

– А кто это?

– Мы были у него дома, и он вышел голый. Он очень красивый мужчина. Наверное, если бы я выглядел так же, то тоже постоянно ходил бы голым. Ради справедливости стоит отметить, что он вряд ли подозревал о нашем присутствии, вышла такая незапланированная встреча. Мы хотели, чтобы он стал официальным голосом лекарства «Випарат». Да ведь? Это бы было идеально!

– Она сказала, что не знает, кто это.


* * *

– Хотите последний?

– Их же было двадцать! Я думал, ты это семье купил.

– Знаете что? Пусть сами себе купят. Приносишь домой мешок еды, они набрасываются на нее и в итоге тебе ничего не остается. Ешь первым-это мой совет людям, которые говорят, что скоро женятся и заведут детей. Ешьте первыми!


* * *

– Вижу, вы уже познакомились с мистером Гинзбургом.

– Да. Оказывается, мы оба мечтаем что-нибудь выбросить в это окно.


* * *

– Тебе понравилось? Я так и не видел сториборда про Золушку.

– Так вы же ее зарубили и понятно, почему: Золушка и туфли – это клише.

– Спящая красавица? Белоснежка? Ничего не подошло?

– Они больше относятся к некрофилии, чем к туфлям.


* * *

– Мой отец! Мой отец… помню, однажды он спал на диване в гостиной, а я проходила мимо. И вдруг ни с того ни с сего он ударил меня так сильно, что я буквально пролетела в другой конец комнаты. Он посмотрел на меня и сказал: «Это было ни за что, так что гляди в оба».

– Это не очень хорошо.

– Нет. Но это был ценный совет.


* * *

Необязательно видеть НЛО, чтобы дойти до чего-то.


* * *

Он из тех алкоголиков, которые считают, что коллекционируют.


* * *

Нельзя сказать, как поведут себя люди, основываясь на том, как они вели себя раньше.


* * *

Некоторым, чтобы продавать свою душу, нужно ее иметь.


* * *

Когда закончите с ним, просто сложите его и подсуньте под кресло.


* * *

– Ну ладно. Но вы у меня в долгу.

– Ничего подобного! Я только что дал тебе кучу денег. Это сделка! И если она тебе не по вкусу, то мы можем поговорить о том, о чем ты сначала подумал.


* * *

– Им нравится твоя кампания, и раз ты работал здесь, когда они были с нами, то они решат, что ты знаешь их бизнес.

– Хэнка я знаю еще с войны, он любит водку. Джек любит «Джек Дэниелс». Что-нибудь еще?


* * *

Я пил с «Мохок». Я пил с двумя, но концу вечера мне уже казалось, что с тремя.


* * *

Если ты начинаешь сокращать количество выпивки, значит у тебя с ней проблемы!


* * *

Работая всю ночь над идеями, уже не понимаешь, что хорошо, а что кошмарно.


* * *

Ты можешь уволить его, если хочешь. Но я бы приглядывал за ним. Люди учатся верности по-разному…


* * *

Новая идея – это то, чего клиент еще не знает!


* * *

Будет лучше, если вы будете исключительно другом, тренируйте удар.


* * *

Мне хотелось бы думать, что здесь мы предлагаем нечто большее, чем безопасность.


* * *

Если работа хорошая, она удовлетворяет все потребности.


* * *

Нельзя прекращать войну до выборов.


* * *

Никто не растет, чтобы работать в рекламе.


* * *

Я понимаю, что здравый смысл должен возобладать, но разве только мне хочется посмотреть.


* * *

– Что я здесь делаю?

– Нечто важное. Если они хотят дать вам понять, что вы не такой как они. Оно так и есть. И это хорошо.


* * *

Идеям нужны карандаши.


* * *

В бизнесе часто сводится к тому, что мне не нравится этот тип.
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