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ПОНЯТИЕ МЕЖДУНАРОДНЫХ СТАНДАРТОВ ФИНАНСОВОЙ ОТЧЕТНОСТИ


Понятие «Международные стандарты финансовой отчетности» (МСФО)включает в себя следующие документы:
1) Предисловие к положениям МСФО;
2) Принципы подготовки и представления финансовой отчетности;
3) Стандарты;
4) Разъяснения.
В Предисловии к положениям Между народных стандартов финансовой отчетностиизлагаются цели и порядок деятельности Комитета по МСФО и разъясняется порядок применения международных стандартов.
Принципы подготовки и представления финансовой отчетностиопределяют основы подготовки и представления финансовой отчетности для внешних пользователей. Принципы не являются стандартом и не заменяют их. В них рассматриваются следующие вопросы:
1) цель финансовой отчетности;
2) качественные характеристики, которые определяют полезность отчетной информации;
3) определения;
4) порядок признания и измерения элементов финансовой отчетности;
5) понятие капитала и поддержание капитала.
Данный документ предназначен для содействия:
1) Комитету по МСФО в разработке новых и пересмотре действующих стандартов;
2) национальным органам стандартизации в работе над национальными стандартами;
3) составителям финансовой отчетности в применении МСФО и определении порядка составления отчетности по вопросам, в отношении которых стандарты еще не приняты;
4) аудиторам в формировании мнения о соответствии или несоответствии финансовой отчетности МСФО.
Международные стандарты финансовой отчетностипредставляют собой систему принятых положений о порядке подготовки и представления финансовой отчетности. Стандарты предназначены для подготовки финансовой отчетности, пользователи которой полагаются на нее как на основной источник финансовой информации о компании.
Разъяснения МСФОподготавливаются постоянным комитетом по разъяснениям и принимаются Правлением Комитета по МСФО. В них толкуются положения стандартов, содержащие неоднозначные или неясные решения. Они обеспечивают единообразное применение стандартов и повышение сопоставимости финансовой отчетности, подготавливаемой на основе Международных стандартов финансовой отчетности. Разъяснения представляют большой интерес для пользователей стандартов.
МСФО разрабатываются Комитетом по международным стандартам финансовой отчетности (КМСФО), который был создан в 1973 г. Комитет был первоначально основан в результате соглашения между профессиональными бухгалтерскими организациями из десяти стран. С 1983 г. все профессиональные бухгалтерские организации – члены Международной федерации бухгалтеров стали членами КМСФО.



ПРИЧИНЫ ВНЕДРЕНИЯ МСФО В РОССИИ


МСФО внесли большой вклад в совершенствование и гармонизацию финансовой отчетности в мировом масштабе. Данные стандарты заложены в основе систем бухгалтерского учета и отчетности во многих странах. Они являются международным нормативом для стран, которые разрабатывают свои собственные требования к учету и отчетности. Международные стандарты используются фондовыми биржами и различными регулирующими органами, разрешающими иностранным и национальным компаниям представлять финансовые отчеты в соответствии с МСФО.
Внедрение международных стандартов финансовой отчетности в России началось в 1992 г. Была принята Государственная программа перехода России на систему учета и статистики в соответствии с требованиями развития экономики. Процесс реформирования отечественной системы бухгалтерского учета отстает от общего процесса экономических реформ в России. В целях изменения такого положения дел была разработана Программа реформирования бухгалтерского учета в соответствии с МСФО. «Программа реформирования бухгалтерского учета в соответствии с международными стандартами финансовой отчетности» была утверждена постановлением Правительства РФ от 06.03.1998 г. № 283.
Причины повышенного интереса к МСФО в России:
1) 
недостаток притока инвестиций в Россиюиз-за отсутствия достоверной информации об истинном финансовом положении и финансовых результатах организации, пытающейся получить инвестиции. Для российских компаний выход на крупнейшие фондовые биржи возможен при условии признания ими международных стандартов учета. Формирование отчетности в соответствии с МСФО – одно из условий, которые открывают российским предприятиям возможность приобщения к международным рынкам капитала;
2) 
отличие финансовой отчетности,сформированной по международным стандартам, от финансовой отчетности, составленной по российским стандартам бухгалтерского учета. Международные стандарты ориентируются на конкретных пользователей и исходят из критерия полезности финансовой информации для принятия пользователями экономических решений;
3) 
расширение круга полномочий и ответственности российских бухгалтеров, повышение их знаний и навыков, что приводит к увеличению достоверности и значимости финансового учета и устойчивости экономики страны в целом;
4) 
использование МСФО позволяетсократить время и ресурсы для разработки новых правил ведения бухгалтерского учета. Приближение российской системы учета и отчетности к МСФО позволит решить проблему создания эффективной системы бухгалтерского учета.



ЦЕЛИ ПЕРЕХОДА РФ НА МСФО


Цель реформирования системыбухгалтерского учета – приведение российской системы бухгалтерского учета в соответствие с требованиями рыночной экономики и МСФО.
Задачи реформы:
1) формирование системы стандартов учета и отчетности, обеспечивающих полезной информацией пользователей;
2) о беспечение увязки реформы бухгалтерского учета в России с основными тенденциями гармонизации стандартов на международном уровне;
3) оказание помощи организациям в понимании и внедрении реформированной модели бухгалтерского учета.
Направления реформы:
1) совершенствование нормативного правового регулирования;
2) формирование нормативной базы;
3) методическое обеспечение (инструкции, методические указания, комментарии);
4) кадровое обеспечение (формирование бухгалтерской профессии, подготовка и повышение квалификации специалистов бухгалтерского учета);
5) международное сотрудничество (вступление и активная работа в международных организациях; взаимодействие с национальными организациями, ответственными за разработку стандартов бухгалтерского учета и регулирование соответствующей деятельности).
Недостаток применения МСФОзаключается в том, что отчитывающаяся организация может самостоятельно выбирать способы отражения операций в учете и финансовой отчетности. Такая вариантность способствует искажению отчетной информации.
Преимуществамеждународных стандартов перед российскими:
1) четкая экономическая логика;
2) обобщение мировой практики в области учета;
3) простота восприятия для пользователей.
Цель нормативного регулирования бухгалтерского учета– регулирование доступавсем заинтересованным пользователям к информации, которая представляет объективную картину финансового положения и результатов деятельности предприятий. Для этого необходимо решить следующие вопросы:
1) переориентации нормативного регулирования с учетного процесса на бухгалтерскую отчетность;
2) регулирования финансового учета;
3) взвешенного использования международных стандартов в национальном регулировании.
Важной составляющей нормативного обеспечения является сохранение стабильности развития системы бухгалтерского учета. Главная задача состоит в создании приемлемых условий последовательного, полезного, рационального и успешного выполнения системой бухгалтерского учета присущих ей функций в конкретной экономической среде.
В России выбран способ применения МСФО, который предполагает постепенное совершенствование российских правил учета и отчетности, направленное на формирование информации высокого качества в соответствии с требованиями международных стандартов.



ОСНОВНЫЕ КОНЦЕПЦИИ ФИНАНСОВОГО УЧЕТА ПО МСФО


В МСФО выделяют следующие 
концепции финансового учета:
1) 
концепция денежного измерения. Все хозяйственные операции показываются в денежном выражении;
2) 
концепция самостоятельности предприятия.
Каждое предприятие рассматривается как самостоятельная единица. Различают несколько организационноправовых форм хозяйственной деятельности:
частный бизнес– бизнес, принадлежащий одному лицу (что дает возможность собственнику полностью контролировать осуществляемую предпринимательскую деятельность);
товарищество– фирма, создаваемая двумя или более владельцами, объединившими свои ресурсы и таланты для достижения общих целей;
корпорация– лицо, юридически независимое от собственников, вклады которых представлены в виде акционерного капитала;
3) 
концепция соответствия доходов и расходов отчетному периоду (начисления).
Данная концепция обеспечивает соответствие расходов доходам, получаемым в результате этих расходов. Доходы относятся к тому учетному периоду, в котором товары проданы, услуги оказаны; расходы – когда они были понесены для получения этих доходов. Финансовая отчетность дает информацию не только о прошлых операциях, но и об обязательствах заплатить деньги в будущем и о ресурсах, которые будут получены в будущих периодах;
4) 
концепция непрерывности.Понятие «непрерывность» предполагает, что предприятие будет продолжать свою деятельность в течение периода, достаточного для того, чтобы использовать свои активы по их прямому назначению и погасить долги в рамках нормальной деятельности. Это понятие известно как концепция действующего предприятия;
5) 
концепция стоимости (себестоимости).
Все активы должны учитываться по цене приобретения (себестоимости изготовления).
Эта цена служит основой для оценки их будущего использования, а обязательства и составляющие собственного капитала отражаются в сумме, зафиксированной на момент их возникновения.
Методы оценки элементов финансовой отчетности МСФО
1. 
Восстановительная стоимость– сумма денежных средств или их эквивалентов, которая должна быть выплачена за приобретение аналогичного актива в современных условиях.
2. 
Возможная цена продажи– сумма денежных средств, которая может быть получена в настоящее время от продажи актива в обычных условиях.
3. 
Дисконтированная стоимость– будущее чистое поступление денежных средств, которое будет создавать данный актив при нормальных условиях, или будущее чистое выбытие денежных средств, которое потребуется для погашения обязательств при нормальном ходе дел.



МСФО № 1 «ПРЕДСТАВЛЕНИЕ ФИНАНСОВОЙ ОТЧЕТНОСТИ»:

НАЗНАЧЕНИЕ И КОМПОНЕНТЫ ФИНАНСОВОЙ ОТЧЕТНОСТИ


МСФО № 1 «Представление финансовой отчетности»применяется ко всей финансовой отчетности общего назначения. 
Цель финансовой отчетности общего назначения– предоставление информации о финансовом положении и финансовых результатах деятельности организации тем лицам, которые заинтересованы при принятии ими экономических решений. Для достижения этой цели финансовая отчетность обеспечивает информацию оследующих 
показателях организации:
1) активах;
2) обязательствах;
3) собственном капитале;
4) доходах и расходах, включая прибыли и убытки;
5) прочих изменениях в собственном капитале;
6) движении денежных средств.
Данная информация дает возможность пользователям прогнозировать движение и распределение денежных средств организации, позволяет оценить деятельность менеджмента компании по управлению вверенными ему ресурсами. Финансовая отчетность должна соответствовать всем правилам, которые установлены стандартами и разъяснениями к ним (и в части учета, и в части раскрытия информации), и не может быть признана соответствующей МСФО, если имеются какие-либо отступления от стандартов или разъяснений.
К компонентам финансовой отчетности относятся:
1) баланс;
2) отчет о прибылях и убытках;
3) отчет об изменении капитала;
4) отчет о движении денежных средств.
Финансовая отчетность в обязательном порядке должна быть четко обозначена и выделена из прочей информации в рамках одного опубликованного документа. Каждый компонент финансовой отчетности должен быть четко обозначен. Отчетность необходимо предоставлять таким образом, чтобы пользователи могли отделить информацию, подготовленную в соответствии с Международными стандартами, от прочей информации, которая не является предметом требований МСФО.
Информация, которая должна быть четко выделена в финансовой отчетности:
1) наименование отчитывающейся организации или иные идентификационные признаки, а также любые изменения в этой информации с предыдущей отчетной даты;
2) охватывает ли финансовая отчетность отдельную организацию или группу организаций;
3) отчетная дата или период, охватываемый финансовой отчетностью;
4) валюта представления (в соответствии с МСФО № 21 «Влияние изменений валютных курсов»).
Финансовая отчетность должна представляться не реже одного раза в год. Если у организации изменилась отчетная дата или годовая финансовая отчетность представляется за период короче или длиннее, чем один год, то необходимо указать причину использования более длинного или короткого периода.



ТРЕБОВАНИЯ К РАСКРЫТИЮ ФИНАНСОВОЙ ОТЧЕТНОСТИ


Финансовые отчеты основаны на субъективно выбранных правилах и оценках. Для правильного толкования информации пользователями отчетность должна соответствовать определенным требованиям.
Требования к раскрытию финансовой отчетности:
1) 
понятность.Финансовая отчетность должна быть понятна широкому кругу пользователей.
Информация о сложных вопросах должна исключаться по причине трудностей понимания определенными пользователями;
2) 
уместность.Финансовая отчетность должна содержать всю необходимую информацию для тех, кто принимает решение на основе данных отчетности. Информация считается уместной, если с ее помощью пользователи могут оценить прошлые, настоящие и будущие события;
3) 
существенность.Данная характеристика указывает на важность события или операции. Событие считается существенным, если его искажение оказывает влияние на решение пользователей финансовых отчетов. Существенность определяется в денежном выражении относительно суммы всех активов или прибыли за определенный промежуток времени;
4) 
нейтральность. Финансовая информация должна предоставляться независимо от интересов каких либо лиц или групп. Данные в финансовой отчетности должны полностью отражать хозяйственную деятельность организации;
5) 
надежность. Информация, представленная в финансовых отчетах, должна правдиво отражать события, произошедшие в отчетном периоде. При составлении финансовой отчетности бывает трудно определить финансовое воздействие какой-либо операции на показатели финансовой отчетности;
6) 
полная информация. Все финансовые отчеты, дополнения и примечания к ним должны содержать всю необходимую информацию для пользователей этой отчетности;
7) 
осмотрительность. Данная характеристика указывает на осторожность при формировании суждений о событиях организации в условиях неопределенности. Если затруднительно определить финансовые показатели, необходимо по активам и доходам выбрать наименьшую оценку, а по обязательствам и расходам – наибольшую;
8) 
полная информация. В каждом стандарте имеется раздел «Раскрытие информации», в котором содержится полный перечень информации, которую необходимо отразить в финансовой отчетности;
9) 
преобладание сущности над формой.При отражении операций необходимо учитывать не только их юридическую форму, но и экономическую сущность;
10) 
сопоставимость. Пользователи финансовой отчетности должны иметь возможность для сравнения отчетности за различные периоды времени у одного предприятия и у разных организаций за один период времени. Это необходимо для выявления результатов деятельности предприятий.



ИНФОРМАЦИЯ К РАСКРЫТИЮ В БАЛАНСЕ


Баланс– это источник информации о финансовом положении организации за отчетный период, представляет собой способ экономической группировки и обобщения имущества организации по составу и размещению, а также по источникам его формирования, выраженным в денежной оценке и составленным на определенную дату. Баланс представляет собой двухстороннюю таблицу. Левая часть, в которой отражается предметный состав, размещение и использование имущества организации, называется 
активом аланса. Правая часть называется 
пассивом балансаи показывает величину средств, вложенных в хозяйственную деятельность организации, форму его участия в создании имущества.
При предоставлении финансовой отчетности в соответствии с МСФО № 1 «Представление финансовой отчетности» баланс обязательно должен отражать следующие 
суммы:
1) основные средства;
2) нематериальные активы;
3) инвестиционное имущество;
4) инвестиции, учтенные по методу участия;
5) финансовые активы (за исключением сумм, указанных в пунктах 5, 6, 9);
6) запасы;
7) биологические активы;
8) денежные средства;
9) дебиторская задолженность;
10) кредиторская задолженность;
11) оценочные обязательства;
12) финансовые обязательства (за исключением сумм, указанных в пунктах 10, 11);
13) отложенные налоговые обязательства и налоговые активы в соответствии с МСФО № 12 «Налоги на прибыль»;
14) обязательства и активы по текущему налогу (в соответствии с МСФО № 12 «Налоги на прибыль»);
15) доля меньшинства, указанная в составе собственного капитала;
16) выпущенный капитал и резервы.
Согласно МСФО № 1 «Представление финансовой отчетности» баланс должен содержать дополнительные линейные статьи, заголовки и промежуточные суммы. Решение о предоставлении в отчетности дополнительных статей зависит от:
1) природы и ликвидности активов;
2) назначения активов.
Организация обязана раскрывать в балансе подклассы линейных статей. Степень разбивки на подклассы завит от размеров, характера и назначения сумм. Каждая статья имеет свои особенности раскрытия информации:
1) основные средства разбиваются на следующие классы: земельные участки; земельные участки и здания; машины и оборудование; водные суда; воздушные суда; автотранспортные средства; мебель и встраиваемые элементы инженерного оборудования;
2) классы дебиторской задолженности: задолженность покупателей и заказчиков; задолженность связанных сторон; предоплаты;
3) запасы разбиваются на следующие классы: товары; производственные поставки; материалы; незавершенное производство; готовая продукция



ИНФОРМАЦИЯ К РАСКРЫТИЮ В ОТЧЕТЕ О ПРИБЫЛЯХ И УБЫТКАХ


Организация обязана представлять отчет о прибылях и убытках согласно МСФО № 1 «Представление финансовой отчетности». Все статьи доходов и расходов, признанные за отчетный период, должны включаться в прибыль или убыток. При определенных обстоятельствах некоторые статьи могут исключаться из чистой прибыли или убытка за текущий период. МСФО № 8 «Чистая прибыль или убыток за период, фундаментальные ошибки и изменения в учетной политике» к таким обстоятельствам относит исправление ошибок и последствия в изменении учетной политики. Отчет о прибылях и убытках в соответствии с Международными стандартами финансовой отчетности обязательно должен содержать следующие 
статьи:
1) выручка;
2) затраты по финансированию;
3) прибыль или убыток до налогообложения;
4) расходы по уплате налога;
5) прибыль или убыток.
Если статьи расходов и доходов являются существенными, то их величина должна раскрываться раздельно. Обстоятельства, при которых статьи доходов и расходов раскрываются отдельно:
1) списание стоимости запасов до величины возможной чистой стоимости реализации или основных средств до возмещаемой суммы;
2) реструктуризация деятельности организации;
3) выбытие основных средств;
4) урегулирование судебных споров;
5) выбытие инвестиций.
Организациям необходимо представлять анализ расходов в соответствии с классификацией, которая основывается на характере расходов или на их назначении. Все расходы необходимо разбивать на классы для выделения компонентов финансовых результатов деятельности.
Виды анализа:
1) по характеру затрат. В отчете о прибылях и убытках все расходы необходимо объединять в соответствии с их характером (амортизация, транспортные расходы, закупка материалов и т. д.). Данный метод не требует распределения расходов согласно функциональной классификации.
Классификация по характеру затрат:выручка; прочий доход; изменения в запасах готовой продукции и незавершенного производства; использованное сырье и расходные материалы; расходы на вознаграждения работникам; амортизационные расходы; прочие расходы; прибыль;
2) по назначению затра т (по себестоимости продаж). С помощью данного метода расходы разделяются в соответствии с их назначением как часть себестоимости продаж (затраты на сбыт, административную деятельность).
Классификация по назначению затрат:выручка; себестоимость продаж; валовая прибыль; прочий доход; затраты на сбыт; административные расходы; прочие расходы; прибыль.
Выбор метода анализа затрат зависит от отраслевой принадлежности организации.



ИНФОРМАЦИЯ К РАСКРЫТИЮ В ОТЧЕТЕ ОБ ИЗМЕНЕНИИ КАПИТАЛА


Большое внимание в международных стандартах уделяется отчету об изменении капитала, так как он является наиболее важным для пользователей финансовой отчетности. Международные стандарты финансовой отчетности не требуют составления отчета о совокупном доходе, поэтому отчет об изменении капитала является единственным источником информации об изменении собственного капитала.
В соответствии с МСФО № 1 «Представление финансовой отчетности»организация обязана представлять отчет об изменении в собственном капитале, который должен содержать следующую информацию:
1) чистая прибыль или убыток за период;
2) доходы и расходы за период, которые признаются непосредственно в собственном капитале;
3) доходы и расходы за период, показывая раздельно итоговые суммы, которые относятся к владельцам собственного капитала материнской компании;
4) по каждому компоненту собственного капитала – воздействие изменений в учетной политике и исправления ошибок.
В отчете об изменении капитала или в примечаниях к нему должна быть раскрыта информация об инвестициях, о сальдо нераспределенной прибыли на начало и конец отчетного периода, об изменении каждой составляющей собственного капитала на начало и конец периода (обыкновенные и привилегированные акции, добавочный капитал) за период.
Резерв по переводу отражает накопленную величину доходов и расходов в результате возникновения курсовых разниц, которые в соответствии с международными стандартами необходимо относить на собственный капитал.
В составе доходов и расходов, относимых напрямую на собственный капитал, выделяют результаты переоценки необоротных активов. Данные результаты накапливаются как резерв переоценки. Изменения в собственном капитале организации между двумя отчетными датами показывают увеличение или уменьшение чистых активов за отчетный период.
Согласно МСФО № 1 «Представление финансовой отчетности» организация должна представлять в отчете об изменении собственного капитала следующие показатели:
1) суммы операций с владельцами собственного капитала, отражая отдельно выплаты владельцам собственного капитала;
2) сальдо нераспределенной прибыли (накопленная прибыль или убыток) на начало периода или на отчетную дату;
3) выверку между балансовой стоимостью каждого класса оплаченного собственного капитала и каждого резерва на начало и конец периода. МСФО № 1 «Представление финансовой отчетности» требует, чтобы все статьи доходов и расходов, признанные в периоде, включались в чистую прибыль или убыток. Исключение составляют те случаи, когда другие стандарты требуют иное.



ОБЩИЕ ПОЛОЖЕНИЯ МСФО № 2 «ЗАПАСЫ»


Цель МСФО № 2 «Запасы»– установление порядка учета запасов. Стандарт может применяться ко всем запасам, кроме незавершенного производства, возникающего по договорам на строительство, биологических активов, связанных с сельскохозяйственной деятельностью.
В МСФО № 2 раскрывается:
1) порядок определения затрат и их признания в качестве расходов;
2) способы расчета себестоимости запасов.
Запасы –активы, которые предназначены для продажи в течение обычного делового цикла или для производства с целью изготовления и реализации продукции.
Запасы производственного предприятия подразделяются на 
3 группы:
1) готовая продукция. Полностью готова для продажи;
2) незавершенное производство – запасы, находящиеся на различных стадиях производства, но еще не прошедшие полного производственного цикла;
3) сырье и материалы, необходимые для производства.
В себестоимость запасов должны быть включены все затраты по приобретению, переработке и прочие, понесенные для приведения их в соответствующее состояние.
Данный стандарт применяют для составления отчетности за периоды, начинающиеся с 01.01.2005 г. В отчетности запасы отражаются по правилу низшей из двух оценок: себестоимости и чистой стоимости реализации (т. е. оценочной стоимости, включающей в себя продажную цену, за вычетом оценочных затрат на приведение в товарное состояние и продажу).
Справедливая стоимость отражает сумму, на которую можно обменять аналогичные запасы при совершении сделки покупателями и продавцами на рынке, которые должны быть хорошо осведомлены о совершении сделки.
Согласно МСФО № 2 в отчетности раскрывается следующая 
информация:
1) учетная политика оценки запасов;
2) текущая стоимость по видам с выделением текущей стоимости запасов, отраженных по чистой стоимости реализации;
3) текущая стои мость запасов, являющихся обеспечением обязательств;
4) в бухгалтерском балансе запасы должны быть отражены в составе оборотных активов сразу после дебиторской задолженности;
5) в отчете о прибылях и убытках – информация о методе оценки запасов, принципах бухгалтерского учета.
Возможные ошибки, возникающие при определении величины запасов, значительно могут повлиять на финансовые показатели компании:
1) если уровень запасов на конец года занижен, то это приведет к занижению чистой прибыли, и наоборот;
2) если уровень запасов на начало года занижен, то это приведет к завышению чистой прибыли за год, и наоборот.
В российской практике учет материально производственных запасов ведется согласно ПБУ 5/01 «Учет материально-производственных запасов».



ПОРЯДОК ОЦЕНКИ ЗАПАСОВ


МСФО № 2 определяет запасы как активы, предназначенные для продажи в ходе нормальной деятельности, в процессе производства для продажи, в форме сырья для использования в процессе производства или предоставления услуг.
Оценка запасов– это оценка денежной стоимости запасов сырья, незавершенного производства и конечных продуктов предприятия.
Запасы должны оцениватьсяпо наименьшей из двух величин:
1) себестоимость;
2) возможная чистая стоимость реализации.
Себестоимость запасов включает:
1) затраты на приобретение. Включают: покупную цену; импортные пошлины; прочие налоги, за исключением возмещаемых налоговыми органами; расходы на транспортировку; расходы на обработку; прочие расходы, связанные с приобретением запасов;
2) затраты на переработку;
3) прочие затраты, произведенные для доведения запасов до их текущего состояния и места расположения.
Подходы к формированию запасов:
1) 
консервативный подход– это создание высоких размеров запасов;
2) 
умеренный подход– создание нормальных размеров запасов на случай наиболее типичных сбоев;
3) 
агрессивный подход– минимизация запасов.
Стоимость запасов должна признаваться в качестве расхода в том отчетном периоде, когда признана соответствующая выручка от продаж запасов. Сумма частичного списания стоимости запасов до возможной чистой стоимости реализации, а также все потери запасов относят на расходы в период, в котором возникли потери или было осуществлено списание.
Методыопределения себестоимости запасов:
1) метод учета по фактическим затратам (метод специфической идентификации). 
Условие: метод применяют для оценки себестоимости статей запасов, которые не являются взаимозаменяемыми, а также товаров и услуг, предназначенных для специальных проектов;
2) метод учета по ценам продаж. 
Условие:метод применяют при оценке запасов, состоящих из большого количества изделий, для которых прочие методы неэффективны. Себестоимость запасов рассчитывается путем снижения общей стоимости проданного запаса на определенный процент валовой прибыли. Величина используемого процента учитывает запас, цена которого была снижена ниже первоначальной продажной цены;
3) нормативный метод. Организация самостоятельно выбирает метод оценки запасов, который необходимо использовать из года в год. Только при наличии серьезных обстоятельств предприятие может изменить метод оценки запасов. Данный факт необходимо отразить в годовом отчете с указанием причин и последствий, которые произошли в результате данного изменения.



СПОСОБЫ И МЕТОДЫ ОПРЕДЕЛЕНИЯ ЗАПАСОВ


МСФО № 2 «Запасы» определяет следующие 
методы учета запасов:
1) 
метод сплошной идентификации. По данному методу необходимо отслеживать фактическое движение всех товаров, при этом себестоимость отдельно взятого товара относится непосредственно на себестоимость проданных товаров. Недостаток метода – неэкономичность. Метод применяют там, где стоимость единицы товара значительная, а количество товаров небольшое. Метод используется, когда предприятие занимается реализацией ограниченного ассортимента дорогостоящих товаров, при этом каждый товар можно идентифицировать с момента покупки до момента продажи;
2) 
метод средней стоимости(метод средне-взвешенной стоимости и метод скользящей средней стоимости). Использование метода возможно при однородном характере товаров. Учет ведется по одному из двух методов:
а) система непрерывного учета запасов;
б) система периодического учета запасов.
В системе постоянного учета все движения запасов должны быть отражены на одном счете, а в системе периодического учета счет по учету запасов не изменяется, а все движения учитывают на других счетах. В обоих системах учета запасов выручка от продажи товаров отражается на дату продажи. Но в системе периодического учета на дату продажи в бухгалтерском учете не отражается себестоимость проданных товаров;
3) 
метод ЛИФО. Метод основан на допущении, что в продажу сначала поступают последние по времени приобретения товары. В основе метода лежит предположение, что все товары, приобре тенные в течение периода, могут быть выставлены на продажу независимо от даты их покупки.
Недостаток метода – в периоды роста цен он дает самый низкий показатель чистой прибыли из всех методов. Метод ЛИФО в МСФО был отменен с 01.01.2 0 05 г. (в российском учете он продолжает действовать) по причине необъективности оценки запасов при использовании данного метода;
4) 
метод ФИФО– списание по себестоимости первых по времени приобретения запасов. Метод предполагает, что запасы, купленные или произведенные первыми, будут первыми и проданы, а значит, запасы, которые остались на конец периода, были раньше куплены или произведены. Согласно методу запасы на конец периода оцениваются по стоимости последних закупок. В период роста цен метод ФИФО дает наивысшие показатели чистой прибыли из всех методов.
Этапы определения себестоимостипроданных товаров:
1) для определения себестоимости товаров для продажи к себестоимости товаров на начало периода прибавляется себестоимость купленных товаров;
2) из себестоимости товаров для продажи вычитается себестоимость товаров на конец периода.



МСФО № 7 «ОТЧЕТЫ О ДВИЖЕНИИ ДЕНЕЖНЫХ СРЕДСТВ»: ТРЕБОВАНИЯ К РАСКРЫТИЮ ИНФОРМАЦИИ


Согласно МСФО № 7 «Отчеты о движении денежных средств»предприятия обязаны представлять отчет о движении денежных средств за каждый период. Отчет о движении денежных средств содержит информацию о движении денежных средств в результате операционной, инвестиционной и финансовой деятельности, чистом денежном результате от этих видов деятельности.
В качестве показателей отчета используются денежные средства и их эквиваленты.
Денежные средства– это средства в кассе и на текущем счете предприятия.
Эквиваленты денежных средств– краткосрочные, высоколиквидные вложения, легко обратимые в заранее известную сумму денежных средств. Эквиваленты денежных средств предназначены для удовлетворения краткосрочных денежных обязательств, а не для инвестиций или других целей.
Пользователи финансовой отчетности компании заинтересованы в том, как компания создает и использует денежные средства и их эквиваленты. Отчет о движении денежных средств представляет информацию, которая позволяет пользователям оценить изменение чистых активов организации, финансовую структуру, ликвидность и платежеспособность предприятия. Жестко регламентируемой формы отчета нет. При составлении отчета денежные средства и их эквиваленты суммируются и учитываются общей суммой. Суммы денежных средств и их эквивалентов, отраженные на конец отчетного периода, должны соответствовать данным, отраженным в бухгалтерском балансе.
Этапы составления отчета:
1) определение чистого прироста или уменьшения денежных средств;
2) определение чистых денежных средств от операционной деятельности;
3) определение чистых денежных средств от инвестиционной и финансовой деятельности.
При определении чистых денежных средств от операционной деятельности организация должна пересчитать показатели операционной деятельности, рассчитанные с помощью метода начисления косвенным (прямым) методом. В результате применения обоих методов рассчитывается один и тот же показатель – чистые денежные средства от операционной деятельности. Прямой и косвенный методы применяют различный порядок раскрытия показателей при расчете. Согласно Международным стандартам предпочтение отдается использованию прямого метода.
Классификация денежных потоков помогает инвесторам оценить:
1) потенциальные возможности организации генерировать денежные потоки;
2) потенциальные возможности организации выплачивать дивиденды и выполнять свои обязательства;
3) причины различия между чистой прибылью и чистыми денежными потоками от операционной деятельности;
4) инвестиционные и финансовые операции.



ОПЕРАЦИОННАЯ, ИНВЕСТИЦИОННАЯ И ФИНАНСОВАЯ ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ


Операционная деятельность– это основная деятельность, приносящая доход деятельности организации, и прочая деятельность, кроме инвестиционной и финансовой деятельности.
Основные потоки денежных средств:
1) денежные поступления от продажи товаров и услуг;
2) денежные платежи служащим;
3) денежные платежи поставщикам за товары и услуги;
4) денежное поступление и платежи страховой компании в качестве страховых премий и исков;
5) денежные поступления от аренды, комиссионные и прочая выручка;
6) денежные поступления и платежи по контрактам, заключенные для коммерческих и торговых целей;
7) денежные выплаты или компенсации налога на прибыль, если они не увязываются с финансовой и инвестиционной деятельностью.
Инвестиционная деятельность– приобретение и выбытие долгосрочных активов и других инвестиций, которые не относятся к денежным эквивалентам.
Основные потоки денежных средств:
1) для приобретения основных средств и нематериальных активов;
2) от продажи основных средств и нематериальных активов;
3) денежные поступления от возмещения авансов и кредитов;
4) авансовые платежи и кредиты;
5) денежные платежи для приобретения долевых, долговых инструментов и долей участия в совместной деятельности;
6) денежные поступления для приобретения долевых, долговых инструментов и долей участия в совместной деятельности;
7) денежные поступления от срочных контрактов, кроме случаев, когда контракты заключены и для коммерческих целей;
8) денежные платежи от срочных контрактов, кроме случаев, когда контракты заключены и для коммерческих целей.
Финансовая деятельность– деятельность, которая приводит к изменениям в величине и структуре собственного капитала и заемных средств организации.
Основные потоки поступления денежных средств:
1) денежные поступления от эмиссии акций;
2) денежные поступления от выпуска необеспеченных акций, займов, векселей, обеспеченных акций и долгосрочных кредитов;
3) денежные выплаты владельцам для приобретения или для погашения акций компании;
4) платежи арендатора для уменьшения задолженности по финансовой аренде;
5) денежные погашения кредитных сумм.
В соответствии с МСФО № 7 «Отчет о движении денежных средств» организация должна представлять данные о движении денежных средств от операционной деятельности прямым или косвенным методом. Денежные поступления или платежи от инвестиционной и финансовой деятельности представляются раздельно.
Данные о движении денежных средств от операционной, инвестиционной и финансовой деятельности могут представляться по нетто-методу.



СФЕРА ПРИМЕНЕНИЯ МСФО № 8 «ЧИСТАЯ ПРИБЫЛЬ ИЛИ УБЫТОК ЗА ПЕРИОД, ФУНДАМЕНТАЛЬНЫЕ

ОШИБКИ И ИЗМЕНЕНИЯ В УЧЕТНОЙ ПОЛИТИКЕ»


МСФО № 8определяет порядок действий при выборе и применении учетной политики, при внесении изменений в учетную политику, при исправлении ошибок за предыдущие периоды, при внесении изменений в расчетных оценках. Выполнение требований стандарта обеспечивает сопоставимость финансовой отчетности данной организации с отчетностью других организаций за отдельные периоды времени.
Учетная политика– принципы, основы, правила и соглашения, которые применяет организация для подготовки и представления финансовой отчетности.
Изменения в расчетной оценке– корректировка балансовой стоимости актива или обязательства изза оценки текущего состояния активов и обязательств и связанных с ними ожидаемых будущих выгод и обязанностей. Изменения в расчетных оценках – это результат получения новой информации, но не исправление ошибок.
Ошибки предшествующего периода– неверные данные в финансовой отчетности организации за один или более предыдущих периодов, которые возникли в результате неверного использования информации. Это могут быть ошибки в вычислениях, ошибки при применении учетной политики, мошенничество и др. Искажения информации считаются существенными, если они могут повлиять на экономические решения, принимаемые на основе данной отчетности. Все статьи доходов и расходов участвуют в расчете чистой прибыли (убытка) за период. К этим статьям относят и влияние изменений в учетных оценках.
Обстоятельства,при которых определенные статьи исключаются из расчета чистой прибыли (убытка) за период:
1) исправление существенных ошибок;
2) влияние изменений в учетной политике.
Компоненты чистой прибыли (убытка) за период:
1) прибыль (убыток) от операционной деятельности. Под обычной деятельностью понимают деятельность, осуществляемую предприятием как часть его бизнеса, а такие относящиеся к ней виды деятельности, которые осуществляются впоследствии, присущи обычной деятельности или возникают в ее результате;
2) чрезвычайные статьи. Это доходы или расходы, возникающие в результате событий или операций, которые четко можно отделить от обычной деятельности предприятия и в отношении которых можно предположить, что они не происходят часто или регулярно.
Прекращение хозяйственно г о процесса–продажа или прекращение хозяйственного процесса, который представляет собой отдельную и значительную часть всей хозяйственной деятельности предприятия и в отношении которого можно четко выделить сумму активов и чистой прибыли (убытка)



ВЫБОР И ПРИМЕНЕНИЕ УЧЕТНОЙ ПОЛИТИКИ


Согласно МСФО № 8 «Чистая прибыль или убыток за период, фундаментальные ошибки и изменения в учетной политике» под учетной политикой понимают конкретные принципы, основы, соглашения, применяемые для подготовки и представления финансовой отчетности. Учетная политика должна позволять составлять такую отчетность, которая содержит полную, достоверную и надежную информацию о деятельности предприятия. Учетная политика в отношении объектов, операций составляется на основании стандартов, соглашений и толкований. Если относительно какойл-ибо операции отсутствуют предписания стандартов, то организация может самостоятельно вырабатывать и применять учетную политику, на основании которой возможно получение информации, 
отвечающей требованиям:
1) своевременность для принятия управленческих решений;
2) надежность;
3) достоверность;
4) нейтральность;
5) полнота и др.
При самостоятельной разработке учетной политики организация должна изучить близкие к данной тематике стандарты, нормативные акты, отраслевые особенности. Организация должна применять свою учетную политику последовательно для сходных событий, операций в течение всего отчетного периода. Основной принцип формирования учетной политики в соответствии с МСФО № 8: затраты на подготовку финансовой отчетности должны соответствовать выгодам, которые она дает. Российская практика показывает, что отчетность предприятий по международным стандартам составляют путем трансформации отчетности, составленной по российским стандартам. По этому при разработке учетной политики важно учитывать требования и российских, и международных стандартов.
При составлении финансовой отчетности могут возникать существенные и несущественные ошибки. Финансовая отчетность не соответствует международным стандартам, если в ней содержатся существенные ошибки или несущественные ошибки, которые допускаются для того, чтобы достичь нужного финансового положения и результатов деятельности. Ошибки текущего периода, обнаруженные в отчетном периоде, исправляются до того, как финансовая отчетность утверждена к выпуску. 
Способы обнаружения ошибок:
1) пересчет сравнительных сумм за тот период, в котором допущена ошибка;
2) пересчет входящих остатков активов, обязательств и собственного капитала за самый ранний из предшествующих периодов в том случае, если ошибка имеет место в самый ранний из представленных предшествующих периодов.
По МСФО № 8 исправление ошибок одного из предшествующих периодов должно быть исключено из прибыли или убытка за период, в котором она выявлена.



ИЗМЕНЕНИЕ УЧЕТНОЙ ПОЛИТИКИ


Согласно МСФО № 8 организация в определенных случаях может менять свою учетную политику:
1) если это обусловлено изменениями в нормативных и законодательных актах;
2) если изменения позволят получать более надежную и полную информацию о деятельности предприятия.
Организация должна учитывать изменение в учетной политике, связанное с изменениями какого-либо Стандарта. Если организация меняет учетную политику при первом применении Стандарта, в котором отсутствуют конкретные переходные положения, или если организация меняет учетную политику добровольно, она обязана применять изменение ретроспективно.
В этом случае необходима корректировка сальдо каждого из затронутых изменением компонентов за самый ранний представленный период и других соответствующих сумм, раскрытых за каждый предшествующий период, если бы новая учетная политика применялась всегда. При внесении изменений в учетную политику в связи с применением какого-либо Стандарта организация раскрывает 
информацию:
1) наименование Стандарта;
2) факт того, что изменения в учетной политике выполнены в соответствии с переходными положениями Стандарта;
3) описание переходных положений;
4) существенные изменения в учетной политике;
5) суммы корректировок за текущие и предшествующие периоды;
6) если ретроспективное применение изменений невозможно, описание обстоятельств, которые привели к существованию данного условия.
Когда изменение учетной политики оказывает воздействие на текущий или предшествующий период или может оказать такое воздействие, организация отражает следующую 
информацию:
1) характер изменений в учетной политике;
2) причины, которые привели к изменениям в учетной политике;
3) суммы корректировок по каждой статье финансовой отчетности, по базовой и разводненной прибыли на акцию.
В отчетности также необходимо раскрыть факт того, что организация не принимает условия новых стандартов, которые уже опубликованы, но не вступили в силу.
Статьи финансовой отчетности могут быть рассчитаны не точно, а могут быть лишь оценены. При составлении отчетности возможно использование обоснованных расчетных оценок. Расчетная оценка может пересматриваться, если меняются обстоятельства, на которых она основана. Пересмотр оценок нельзя считать исправлением ошибки, он не относится к предыдущим периодам. Изменения в расчетных оценках включают в прибыль или убыток в периоде, в котором произошло изменение (если оно влияет на данный период), или в периоде, когда произошло изменение, и в будущих периодах (если влияние распространяется на несколько периодов).



ЦЕЛИ МСФО № 10 «УСЛОВНЫЕ СОБЫТИЯ И СОБЫТИЯ, ПРОИСШЕДШИЕ ПОСЛЕ ОТЧЕТНОЙ ДАТЫ»


Цель МСФО № 10 «Условные события и события, происшедшие после отчетной даты»– установить:
1) когда организация должна проводить корректировку показателей финансовой отчетности с учетом событий после отчетной даты;
2) требования к информации, которую организация должна раскрыть в отношении даты утверждения финансовой отчетности к выпуску, а также событий, произошедших после отчетной даты.
События после отчетной даты– это события, которые происходят в период между отчетной датой и датой утверждения финансовой отчетности. В связи с этим необходимо либо корректировать показатели финансовой отчетности, либо раскрывать дополнительную информацию в пояснениях к отчетности.
К событиям после отчетной даты относятся все события до даты утверждения финансовой отчетности к выпуску, несмотря на то что эти события произошли после даты опубликования финансовой информации.
Типы событий после отчетной даты:
1) 
корректирующие события– события, подтверждающие существование на отчетную дату условия.
В соответствии с МСФО № 10 к таким событиям относятся:решение суда, вынесенное после отчетной даты, подтверждающее существование у компании на отчетную дату обязательства; получение после отчетной даты информации, которая свидетельствует о снижении стоимости актива, определенной на отчетную дату; определение после отчетной даты стоимости активов, которые были приобретены до отчетной даты; обнаружение ошибок после отчетной даты, которые свидетельствуют о том, что финансовая отчетность, составленная на отчетную дату, содержит искажения;
2) 
некорректирующие события– события, свидетельствующие о возникновении после отчетной даты условия.
Согласно данному стандарту к таким событиям относятся следующие:если произо шло снижение рыночной стоимости инвестиций в период между датой утверждения отчетности и датой ее выпуска; после отчетной даты произошло объединение предприятий; были совершены сделки с обыкновенными акциями; изменение налоговых ставок в законодательстве о налогах и сборах; сильно изменился курс иностранной валюты; началось крупное судебное разбирательство, которое связано ссобытиями после отчетной даты. Процесс утверждения финансовой отчетности зависит от структуры управления, нормативных требований, процедур составления и окончательного оформления финансовой отчетности. Организация обязана представлять акционерам финансовую отчетность после ее выпуска. В таких случаях отчетность считается утвержденной в день ее выпуска, а не в день одобрения акционерами.



ПРИЗНАНИЕ И ОЦЕНКА СОБЫТИЙ ПОСЛЕ ОТЧЕТНОЙ ДАТЫ


При оценке событий после отчетной даты следует обратить внимание на существенность этих событий. Следование принципу существенности предполагает отражение в учете и отчетности информации, без знания которой невозможна достоверная оценка пользователями бухгалтерской отчетности финансового состояния, движения денежных средств или результатов деятельности организации. Организация принимает решение о том, можно ли считать данный показатель существенным.
К событиям, которые свидетельствуют о возникновении после отчетной даты хозяйственных условий, относятся следующие события:
1) принятие решения о реорганизации организации;
2) решение об эмиссии акций и иных ценных бумаг;
3) действия органов государственной власти;
4) снижение стоимости основных средств после отчетной даты;
5) изменение курсов иностранных валют после отчетной даты независимо от прогнозов;
6) стихийные бедствия и чрезвычайные ситуации;
7) приобретение имущественного комплекса;
8) прекращение части основной деятельности компании, если это не предвиделось по состоянию на отчетную дату;
9) реконструкция.
В соответствии с МСФО № 10 «Условные события и события, происшедшие после отчетной даты» все события после отчетной даты за отчетный период необходимо отражать в финансовой отчетности независимо от того, являются их последствия благоприятными для организации или нет. Последствия событий после отчетной даты необходимо оценивать в денежном выражении. Если такую оценку провести невозможно, данный факт необходимо отразить в пояснительной записке.
Организация обязана корректировать суммы, признанные в ее финансовой отчетности для отражения последствий корректирующих событий, имевших место после отчетной даты.
Основания, по которым отбирают события после отчетной даты:
1) соблюдение интересов пользователей в соответствии с законодательством;
2) отражение в отчетности событий после отчетной даты, но которые фактически произошли в отчетном году;
3) отражение в отчетности событий после отчетной даты, которые произошли после отчетной даты, но до сдачи отчетности за отчетный период;
4) отражение в отчетности событий после отчетной даты за отчетный год независимо от результата для организации;
5) оценка существенности.
Информация, которая отражается в пояснениях к бухгалтерскому балансу и отчету о прибылях и убытках, должна содержать описание характера события после отчетной даты и оценку его последствий в денежном выражении. Если такие события после отчетной даты оценить в денежном выражении не имеется возможности, то это должно быть признано в пояснениях к бухгалтерскому балансу.



РАСКРЫТИЕ ИНФОРМАЦИИ ПОСЛЕ ОТЧЕТНОЙ ДАТЫ


Существенное событие после отчетной даты подлежит раскрытиюв финансовой отчетности за отчетный год независимо от положительного или отрицательного его характера для организации. Последствия события после отчетной даты раскрываются в финансовой отчетности путем уточнения данных о соответствующих активах, обязательствах, капитале, доходах и расходах организации либо путем раскрытия соответствующей информации.
Событие после отчетной даты является существенным, если без знания о нем пользователям финансовой отчетности невозможна достоверная оценка финансового состояния, движения денежных средств или результатов деятельности организации. Существенность события после отчетной даты организация определяет самостоятельно.
При составлении финансовой отчетности организация проводит оценку последствий события после отчетной даты в денежном выражении. Для оценки в денежном выражении последствий события после отчетной даты необходимо сделать расчет, а также его подтвердить.
Под раскрытием информации понимается отражение информации в пояснительной записке, входящей в состав финансовой отчетности, т. е. в максимально произвольном, текстовом виде. Данные об активах, капитале, доходах и расходах необходимо раскрыть в финансовой отчетности с учетом события после отчетной даты. При этом события после отчетной даты отражаются в синтетическом и аналитическом учете заключительными оборотами отчетного периода до утверждения годовой бухгалтерской отчетности в установленном порядке.
Порядок расчета и отражения в финансовой отчетности последствий событий после отчетной даты устанавливается МСФО № 10 «Условные события и события, происшедшие после отчетной даты». Событие после отчетной даты, которое свидетельствует о возникновении после отчетной даты хозяйственных операций, раскрывается в пояснениях к бухгалтерскому балансу и отчету о прибылях и убытках. В таком же порядке отражаются в финансовой отчетности годовые дивиденды, рекомендованные или объявленные в установленном порядке по результатам работы организации за отчетный период.
При наступлении события после отчетной даты в периоде, следующем за отчетным периодом, производится запись, которая отражает это событие.
Информация, которая раскрывается в пояснениях к бухгалтерскому балансу и отчету о прибылях и убытках, включает краткое описание характера события после отчетной даты и оценку его последствий в денежном выражении. Если возможность оценить последствия события после отчетной даты в денежном выражении отсутствует, то организация должна указать на это.



ОБЩИЕ ПОЛОЖЕНИЯ МСФО № 11 «ДОГОВОРЫ ПОДРЯДА»


Цель МСФО № 11– определение порядка признания доходов и затрат по договорам на строительство. Особенность учета договоров на строительство – необходимость распределения выручки и затрат по учетным периодам, в которых производилось строительство.
Договор на строительство– договор, предусматривающий строительство объекта или группы объектов. Объекты должны быть взаимо связаны или взаимозависимы по конструкции, технологии строительства, конечному назначению. Принципы МСФО № 11 «Договор подряда» применяют к каждому договору отдельно. Группу договоров можно рассматривать как единый договор на строительство, если данная группа обсуждается как единый пакет. При этом договоры должны выполняться одновременно или последовательно без какого либо перерыва. Как отдельный договор 
элементы рассматривают, когда:
1) договор включает несколько объектов и по каждому из них представлено отдельное предложение;
2) договор предусматривает строительство дополнительного объекта, который не является частью первоначального договора. Цена объекта не зависит от цены первоначального договора.
МСФО № 11 раскрываетпорядок учета выручки и затрат по договорам на строительство в следующих отношениях:
1) предоставление услуг, связанных с сооружением объекта;
2) разрушение или восстановление объектов.
Типы договоров:
1) договоры с фиксированной ценой. Имеют фиксированную договорную цену или ставку, которая может изменяться в связи с ростом затрат;
2) договоры «Затраты плюс». При заключении договора подрядчику возмещаются затраты по договору и проценты от затрат либо фиксированное вознаграждение.
Когда результат договора может быть надежно оценен, доходы и затраты по нему должны признаваться в качестве доходов и расходов соответственно путем ссылки на стадию завершенности работ по договору подряда на отчетную дату. 
Критерии определения стадии завершенности работ:
1) доля понесенных затрат в общей расчетной величине затрат по договору;
2) результат наблюдения за выполненной работой;
3) факт завершения.
Организация обязана раскрывать методы признания выручки по договорам, признаваемой в течение периода, и методы определения стадии выполнения договоров. В бухгалтерском балансе и примечаниях отражают:
1) сумму полученной предоплаты;
2) сумму удержанных средств;
3) незавершенные затраты;
4) сумму задолженности заказчика;
5) обязательства перед заказчиком;
6) условные прибыли и убытки.
В отношении договоров, находящихся в процессе выполнения, организации раскрывают общую сумму затрат и прибылей на текущую дату, сумму полученных авансов и сумму удержаний.



ВЫРУЧКА И ЗАТРАТЫ ПО ДОГОВОРУ НА СТРОИТЕЛЬСТВО


Согласно МСФО № 11 «Договор подряда» выручка по договору на строительство включает:
1) первоначальную согласованную сумму по договору;
2) отклонения от условий договора, претензии, поощрения в той степени, в которой есть вероятность, что они будут реализованы и надежно оценены.
Оценка выручки по договору на строительствоможет быть подвержена воздействию различных факторов, зависящих от будущих событий. Это приводит к тому, что оценка выручки часто пересматривается и может увеличиться (измениться) в одном периоде по сравнению с другим.
Факторы, влияющие на оценку выручки:
1) 
отклонения от условий договора на строительство. Они возникают по указанию заказчика на изменение диапазона работ по договору (изменение характеристик, конструкции, назначения объекта в течение действия договора);
2) 
претензии, представляющие собой суммы, которые строительная организация планирует получить с заказчика в качестве возмещения затрат, не включенных в цену договора (задержки в работе по вине заказчика, ошибочные технические характеристики и др.);
3) 
поощрения– суммы, выплачиваемые строительной организации в момент действия договора. Возникают в том случае, если установленные договором стандарты выполнения работ выполнены или превышены (досрочное завершение работ и др.).
Затраты по договору подряда включают:
1) затраты, непосредственно связанные с договором. Они включают заработную плату рабочих; стоимость израсходованных материалов; амортизацию основных средств; затраты на конструкторскую и техническую поддержку, которые непосредственно связаны с договором; затраты на перемещение машин и механизмов; затраты на аренду машин и оборудования и др.;
2) затраты, возмещаемые заказчиком по условиям договора. Включают часть общих административных расходов и затрат на разработку;
3) затраты, которые относятся к договору в целом (защита окружающей среды, страхование, затраты на техническую поддержку, не связанные с конкретным договором, и пр.).
Организация не может включать в затраты на строительство следующие затраты:
1) общие административные расходы;
2) затраты на реализацию;
3) амортизация простаивающих машин, механизмов и оборудования, не используемых по данному договору;
4) затраты на разработку, не возмещаемые по условиям договора.
Затраты относятся к договору на строительство с момента подписания договора и до его полного завершения. Если затраты были осуществлены для обеспечения завершения договора на строительство, то они также могут быть включены как часть затрат. Условие – они должны быть определены отдельно, надежно измерены.



ПРИЗНАНИЕ ДОХОДОВ И РАСХОДОВ ПО ДОГОВОРУ НА СТРОИТЕЛЬСТВО


Согласно МСФО № 11необходимо признавать доходы и расходы по договорам на строительство. Выручку и затраты по договору на строительство признают в качестве выручки и расходов в случае, если результат договора можно надежно оценить. Обязательно необходимо учитывать стадию завершенности работ по договору на отчетную дату. Оценка результата по договору на строительство с фиксированной ценой возможна при следующих условиях: 1) надежная и достоверная оценка совокупной выручки по договору; 2) вероятность, что предприятие может получить экономические выгоды по данному договору; 3) возможность точного определения на отчетную дату затрат по договору на строительство, которые необходимо осуществить для его завершения; 4) возможность точного определения стадии завершенности работ по договору; 5) возможность сопоставления затрат по договору на строительство с ранее сделанными оценками.
Результаты по договору «затраты плюс» можно надежно оценить при выполнении двух условий:
1) предприятие должно получить экономические выгоды по договору на строительство;
2) произведенные затраты должны быть надежно оценены.
Если по договору на строительство предприятие получает убыток, то он признается как расход. В том случае, если результат договора на строительство нельзя надежно оценить, предприятие может признать выручку только в той степени, в какой понесенные затраты будут возмещены с большей вероятностью. Затраты по договору на строительство признают как расход только в период их возникновения.
Способы определения стадии завершенности работ:
1) определение затрат, понесенных на отчетную дату пропорционально сумме общих затрат на строительство;
2) фактический подсчет доли выполненных работ по договору;
3) наблюдение за работой.
Предприятие выбирает тот способ, который позволит наиболее надежно измерить и оценить выполненную работу.
Не отражают степень выполненной работы следующие затраты:
1) затраты по договору, которые относятся к будущей деятельности по договору на строительство;
2) авансовые платежи субподрядчику по договорам субподряда.
Если существует вероятность, что затраты по договору превысят выручку, то полученный убыток признается расходом. Величина ожидаемого убытка определяется независимо от стадии завершенности работ по договору, от того, начаты ли работы по договору или нет. Затраты по договору подряда, если отсутствует вероятность их возмещения, должны признаваться в качестве расходов. К ним относятся затраты по договорам, которые юридически не обоснованы, выполнение которых зависит от решения суда и др.



ОБЩИЕ ПОЛОЖЕНИЯ И ЦЕЛИ МСФО № 12 «НАЛОГ НА ПРИБЫЛЬ»


Цель МСФО № 12 «Налог на прибыль»– определение порядка учета налогов на прибыль. Стандарт определяет основы учета текущих и будущих налоговых последствий. Организация должна учитывать налоговые последствия операций, событий в том же порядке, в котором осуществляется учет этих событий и операций. МСФО № 12 рассматривает все налоги на прибыль.
Основные определения:
1) 
бухгалтерская прибыль– чистая прибыль (убыток) за отчетный период до вычета расходов по уплате налога;
2) 
текущий налог– сумма налогов к уплате в отношении налогооблагаемой прибыли или возмещению в отношении налогового убытка за период;
3) 
отложенный налог– сумма налогов к возмещению или уплате в будущие периоды в отношении временных разниц, переноса налогового убытка, неиспользованных налоговых кредитов на будущие периоды;
4) 
временные разницы– сумма разницы между налоговой базой статьи и ее балансовой стоимостью. 
Видывременных разниц – налогооблагаемые временные разницы (приводят к возникновению налогооблагаемых сумм будущих периодов); – вычитаемые временные разницы (приводят к возникновению сумм, вычитаемых из налогооблагаемой прибыли будущих периодов);
5) 
налоговая базаактива или обязательства– величина, которая присваивается активу или обязательству для целей налогообложения.
В отчетности основные компоненты расходапо налогу или возмещения налога раскрываются отдельно. Они 
включают:
1) расходы или доходы по текущему налогу;
2) корректировки текущего налога за прошлые периоды, признанные в отчетном периоде;
3) суммы отложенного расхода по налогу или возмещения налога, которые связаны с образованием (восстановлением) временных разниц;
4) суммы отложенного расхода по налогу или возмещения налога, которые связаны с изменениями в налоговых ставках;
5) отложенный расход по налогу, который может возникнуть изза частичного списания (восстановления) предыдущего частичного списания отложенного налогового требования. МСФО № 12 определяет, что предприятие рассчитывает бухгалтерскую прибыль, полученную в результате своей деятельности. Для целей налогового учета база по налогу на прибыль рассчитывается по принципам налогового законодательства, так как принципы бухгалтерского и налогового учета различаются. Это может привести к возникновению расхождений. В итоге налог на прибыль, подлежащий уплате за отчетный период, будет отличен от налога, приходящегося на бухгалтерскую прибыль. Сумма разницы выплачивается в последующие периоды, хотя и относится к отчетному периоду.
Расходы по налогу на прибыль отражают в том отчетном периоде, к которому они относятся.



ПОНЯТИЕ И ПРИЗНАНИЕ ТЕКУЩИХ НАЛОГОВЫХ ОБЯЗАТЕЛЬСТВ


Текущие налоговые обязательства и активы оценивают в соответствии с действующим законодательством в сумме, которую предприятие предполагает выплатить или возместить.
Текущий налог по МСФО № 12 «Налог на прибыль» за отчетный и предыдущий периоды необходимо признавать в качестве обязательства, равного неоплаченной сумме. Когда оплаченная сумма превышает сумму, подлежащую уплате, величина превышения признается в качестве актива. Связанная с налоговым убытком выгода может быть перенесена на предыдущий период с целью возмещения текущего налога. В этом случае данная выгода должна быть признана активом. Периодом признания считается момент возникновения налогового убытка, так как наиболее возможно появление выгод, которые можно достоверно и точно оценить.
Текущие и отложенные налогиотражаются как доходы и расходы и включаются в расчет чистой прибыли за отчетный период. 
Исключения:
1) предприятие учитывает налоги напрямую в составе своего капитала;
2) налоги образовались в результате приобретения предприятия.
Оценка краткосрочных и отложенных налоговых требований осуществляется с помощью действующих налоговых ставок и согласно требованиям налогового законодательства. Иногда возможно применение объявленной ставки налога (согласно указанию правительства и требованиям налогового законодательства).
Предприятие может проводить взаимозачет текущих налоговых активов и текущих налоговых обязательств. Это возможно при соблюдении следующих 
условий:
1) предприятие имеет юридически установленное право производить зачет признанных сумм;
2) предприятие будет производить расчет с помощью зачета встречных требований;
3) предприятие намеревается реализовать актив и исполнить обязательства в один и тот же момент времени.
Текущие налоговые активы и обязательства признаются и оцениваются раздельно, при соблюдении данных условий в бухгалтерском балансе они взаимозачитываются.
МСФО № 12 «Налог на прибыль» устанавливает, что предприятие может представлять в отчетности текущие налоговые обязательства и текущие налоговые активы свернуто. 
Обязательные условия:
1) текущие налоговые обязательства и текущие налоговые активы относятся к одному бюджету;
2) предприятие будет выплачивать или возмещать разницу между активом и обязательством:
3) предприятие намеревается зачесть обязательство на сумму актива.
Налоговые требования и налоговые обязательства отражаются в бухгалтерском балансе отдельно от других активов и обязательств. Текущие налоговые требования и обязательства раскрываются отдельно от отложенных налоговых требований и обязательств.



СФЕРА ПРИМЕНЕНИЯ МСФО № 14 «СЕГМЕНТНАЯ ОТЧЕТНОСТЬ»


Цель МСФО № 14 «Сегментная отчетность»заключается в предоставлении пользователям финансовой отчетности следующих возможностей:
1) анализ основных направлений деятельности компании;
2) оценка рисков и прибыльности компании;
3) возможность принятия адекватных решений на перспективу.
Сегментирование– вид анализа информации, которая содержится в финансовой отчетности, в соответствии с различными типами продукции, работ, услуг и географическим районом, в котором компания осуществляет свою деятельность.
В соответствии с МСФО № 1 различают сегментирование по деятельности, географии и отчетности.
Сегмент деятельности– структурный элемент, который производит однородную продукцию и отличается от других сегментов тем, что подвержен иным рискам и имеет другой уровень прибыльности.
Критерии выделения сегментов деятельности:
1) вид продукции, работ, услуг;
2) тип покупателя продукции, работ, услуг;
3) характер производственного процесса;
4) методы реализации продукции, работ, оказания услуг.
Географический сегмент– часть компаний, сложившихся в конкретном районе, которая производит продукцию или оказывает услуги в экономических категориях и отличается от других сегментов тем, что подвержена иным рискам и имеет другой уровень прибыльности.
Критерии выделения географических сегментов:
1) сходство хозяйственных операций;
2) подобие экономических и политических усло
вий;
3) взаимосвязь между хозяйственными операциями и географическими районами;
4) риски, связанные с хозяйственными операциями.
Отчетный сегмент– сегмент, информация о котором включается в финансовую отчетность. Им может быть как сегмент деятельности, так и географический сегмент в зависимости от того, насколько они отвечают требованиям данного стандарта относительно степени раскрытия информации.
Доходы по сегменту– отраженные в отчете о прибылях и убытках доходы компании, которые прямо относятся к определенному сегменту, включая доходы от продажи продукции, работ, услуг другим сегментам и сторонним организациям. Доходы по сегменту не включают в себя результат непредвиденных обстоятельств, процентный и дивидендный доходы.
Расходы по сегменту– расходы, возникающие в результате основной деятельности компании, которые прямо относятся к сегменту, включая расходы от продажи другим сегментам и сторонним организациям. Расходы по сегменту не включают расходы непредвиденных обстоятельств, проценты к уплате, расходы по налогам, общехозяйственные и административные расходы.
Компания самостоятельно определяет отчетные сегменты, которые включает в финансовую отчетность.



ПОРЯДОК ОПРЕДЕЛЕНИЯ СЕГМЕНТОВ


При выделении информации по сегментам принимаютсяво внимание общеэкономические, валютные, кредитные, ценовые, политические риски, которым может быть подвержена деятельность организации. Оценка рисков при выделении информации по сегментам не предполагает точное количественное измерение и выражение их.
При определении операционных сегментовнесколько видов товаров, работ, услуг объединяются в однородную группу, которые должны соответствовать следующим факторам:
1) назначение товаров, работ, услуг;
2) методы продажи товаров и распространения работ, услуг;
3) система управления деятельностью организации;
4) процесс производства товаров, выполнения работ, оказания услуг;
5) потребители или покупатели товаров, работ, услуг.
При задании критериев выборки по операционным сегментам 
необходимо использовать классификаторы:
Общероссийский классификатор продукции ОК 00593, утвержденный постановлением Госстандарта России от 30.12.1993 г. № 301; Общероссийский классификатор видов экономической деятельности, продукции и услуг ОК 00493, утвержденный постановлением Госстандарта России от 06.08.1993 г. № 17.
При определении географических сегментов необходимо руководствоваться следующей информацией:
1) валютный риск;
2) правила валютного контроля;
3) сходство деятельности;
4) риски, которые присущи деятельности организации в данном географическом регионе;
5) наличие связей в разных географических регионах;
6) общие условия экономических и политических систем государства, в которых осуществляется деятельность организации.
В соответствии с организационной структурой организации информация по географическим сегментам выделяется по местам расположения активов или по местам расположения рынков сбыта.
Условия, при которых операционный или географический сегмент считается отчетным:
1) активы сегмента составляют не менее 10 % суммарных активов всех сегментов;
2) прибыль или убыток от деятельности данного сегмента составляет не менее 10 % суммарной прибыли или суммарного убытка всех сегментов;
3) выручка от продажи внешним покупателям и от операций с другими сегментами данной организации составляет не менее 10 % общей суммы выручки всех сегментов.
На отчетные сегменты, выделенные при подготовке финансовой отчетности организации, должно приходиться не менее 75 % выручки организации.
Если на отчетные сегменты приходится менее 75 % выручки, то должны быть выделены дополнительные отчетные сегменты.
При подготовке финансовой отчетности согласно МСФО № 14 «Сегментная отчетность» должна быть обеспечена последовательность ввыделении отчетных сегментов.



МСФО № 16 «ОСНОВНЫЕ СРЕДСТВА»: ОБЩИЕ ПОЛОЖЕНИЯ, ЦЕЛИ


Цель МСФО № 16 «Основные средства»заключается в определении порядка учета основных средств. Это необходимо пользователям финансовой отчетности для получения информации об инвестициях организации в основные средства и об изменении этих инвестиций.
Основные средства– это часть имущества, используемая в качестве средств труда при производстве продукции, выполнении работ или оказании услуг либо для управления организацией в течение периода, превышающего 12 месяцев.
МСФО не применяется в отношении:
1) биологических активов, связанных с сельскохозяйственной деятельностью;
2) прав пользования недрами и полезными ископаемыми.
Данный стандарт может применяться в отношении основных средств, которые используются для развития и обеспечения биологических активов и прав пользования недрами и полезными ископаемыми.
Главные вопросы в учете основных средств:
1) признание активов;
2) определение балансовой стоимости активов;
3) амортизация;
4) убытки от обесценения.
Объект основных средств, который может быть признан в качестве актива, подлежит оценке по первоначальной стоимости.
Первоначальная стоимость– сумма уплаченных денежных средств или их эквивалентов для приобретения актива на момент его приобретения или сооружения.
Первоначальная стоимость объекта основных средств включает:
1) покупную цену;
2) затраты, прямо относимые на доставку актива и приведение в состояние, обеспечивающее его функционирование;
3) первоначальную оценку затрат на демонтаж и удаление объекта основных средств и восстановление природных ресурсов на занимаемом им участке.
Финансовая отчетность, представляемая в соответствии с МСФО, должна содержать следующую информацию:
1) оценку валовой балансовой стоимости;
2) методы начисления амортизации;
3) нормы амортизации;
4) валовую балансовую стоимость и накопленную амортизацию;
5) выверку балансовой стоимости на начало и конец периода, которая отражает поступление, выбытие, переоценку, обесценение основных средств, курсовые разницы при пересчете показателей.
Финансовая отчетность согласно МСФО № 16 «Основные средства» должна раскрывать:
1) стоимость основных средств, переданных в залог; 2) сумму расходов, признанных в балансовой стоимости основных средств в ходе его сооружения; 3) величину компенсации, которую предоставляют третьи лица, в связи с обесцениванием, утратой или передачей основных средств; 4) сумму договорных обязанностей по приобретению основных средств; 5) величину амортизации; 6) величину накопленной амортизации на конец отчетного периода.



ОЦЕНКА ОСНОВНЫХ СРЕДСТВ


В соответствии с МСФО № 16 «Основные средства»все объекты основных средств, признанные в качестве актива, должны оцениваться по первоначальной стоимости.
Элементы первоначальной стоимости:
1) цена приобретения; 2) затраты по доставке, прямо относимые на стоимость основных средств; 3) затраты на демонтаж.
Затраты, включаемые в стоимость основных средств:
1) затраты на доставку, разгрузку, установку и сборку;
2) затраты на выплату вознаграждения работникам, участвующим непосредственно в приобретении и монтаже покупаемых основных средств (в соответствии с МСФО № 19 «Вознаграждения работникам»);
3) затраты на подготовку площадки;
4) затраты на проверку работы основного средства.
Затраты, не включаемые в стоимость
основных средств:
1) затраты на ведение хозяйственной деятельности;
2) затраты на открытие нового производственного или технического сооружения;
3) затраты на внедрение нового продукта или услуги;
4) административные и накладные затраты.
Первоначальной стоимостью объекта основных средств является его цена на дату признания. Организация должна отразить в учетной политике модель учета основных средств и применять ее ко всем объектам основных средств.
Модели учета основных средств:
1) по первоначальной стоимости; 2) по переоценке.
Согласно модели учета по первоначальной стоимостиобъект основных средств должен учитываться по первоначальной стоимости. Переоценка основных средств должна проводиться регулярно. Частота переоценок зависит от изменения справедливой стоимости. При отличии справедливой стоимости от балансовой необходимо провести дополнительную переоценку.
Справедливая стоимость– это сумма, на которую можно обменять актив при совершении сделки между хорошо осведомленными и независимыми друг от друга сторонами. Если производится переоценка отдельного объекта основных средств, то переоценке должны подвергаться все основные средства из этого класса.
Класс основных средств– группа активов, одинаковая по содержанию и характеру использования.
В соответствии с МСФО № 16 «Основные средства»переоценка основных средств внутри одного класса производится одновременно, что бы избежать избирательной переоценки и включить в финансовую отчетность суммы, которые представляют смешение затрат и стоимостей на разные даты. Если в результате переоценки балансовая сумма актива повышается, то это увеличение необходимо отразить в капитале в строке «прирост от переоценки». Если в результате переоценки балансовая сумма актива уменьшается, то необходимо показать ее в прибыли или убытке.



МЕТОДЫ НАЧИСЛЕНИЯ АМОРТИЗАЦИИ


Амортизация– систематическое и экономически обоснованное списание стоимости актива на расходы в течение срока полезного использования. Амортизация признается в учете как расход. Периодическое списание стоимости актива позволяет обеспечить соответствие доходов и расходов. В течение срока службы актива его полезность может снижаться изза физического или морального износа. Начисление амортизации не приводит к накоплению денежных средств в объеме, позволяющем осуществить замену актива.
При расчете амортизации используются следующие показатели:
1) первоначальная стоимость;
2) срок полезного использования;
3) ликвидационная стоимость.
Методы начисления амортизации:
1) 
линейный метод.Годовые амортизационные отчисления остаются неизменными в течение всего срока полезного использования актива. Метод прост в применении и обеспечивает соответствие доходов и расходов, когда эксплуатация актива более или менее равномерна в течение всего срока полезного использования;
2) 
метод списания стоимости по сумме чисел лет полезного использования (метод суммы чисел).Годовая сумма амортизации определяется исходя из первоначальной стоимости объекта и нормы амортизации. 
Норма амортизациирассчитывается делением числа лет, остающихся до конца срока полезного использования объекта на сумму чисел лет полезного использования;
3) 
метод начисления амортизации пропорционально объему продукции. Срок службы представляется в виде ожидаемого объема производства, а не периода времени.
Сложность применения метода связана с расчетом ожидаемого объема продукции. Когда производительность актива существенно меняется в различные периоды, данный метод наилучшим образом обеспечивает соответствие доходов и расходов;
4) 
метод уменьшаемого остатка. Сумма годовых амортизационных отчислений уменьшается в течение всего срока полезного использования актива. В рамках данного метода норма амортизации остается неизменной, а остаточная стоимость с каждым годом становится меньше. Метод обеспечивает соблюдение принципа соответствия доходов и расходов, так как более высокий уровень амортизации, начисляемый в первые годы, соответствует более значительным экономическим выгодам, получаемым в этот период. Это наиболее приемлемый способ для активов, которые характеризуются быстрым моральным износом в связи с научнотехническим прогрессом.
Согласно МСФО № 16допускается применение любого из этих методов. Выбирая метод начисления амортизации, руководство должно учитывать условия хозяйственной деятельности организации. Выбранный метод амортизации должен применяться из года в год.



РАСКРЫТИЕ ИНФОРМАЦИИ ОБ ОСНОВНЫХ СРЕДСТВАХ В ФИНАНСОВОЙ ОТЧЕТНОСТИ


В соответствии с МСФО № 16 «Основные средства»объект основных средств должен иметь материальную форму, приобретаться для использования в процессе функционирования компании, использоваться в течение длительного периода времени (более одного года) и приносить организации экономические выгоды. Согласно МСФО основные средства отражаются по первоначальной стоимости.
Классы основных средств:
1) земельные участки;
2) машины и оборудование;
3) земельные участки и здания;
4) водные суда;
5) воздушные суда;
6) автотранспортные средства;
7) мебель и встраиваемые элементы инженерного оборудования.
Основные требования к раскрытию информации в финансовой отчетности:
1) отчет о прибылях и убытках: амортизационные отчисления по каждому классу активов; влияние существенных изменений в оценке основных средств;
2) бухгалтерский баланс и примечания: валовая балансовая стоимость активов за минусом амортизационных отчислений по каждому классу активов на начало и конец периода; подробная сверка изменений в балансовой стоимости в течение всего периода; сумма основных средств, находящихся в процессе сооружения; основные средства, находящиеся в залоге в качестве обеспечения обязательств; капитальные обязательства по приобретению основных средств; учетная политика; способы стоимостной оценки по каждому классу активов; методы и нормы амортизации по каждому классу активов.
Если происходит переоценка основных средств, то по этим суммам необходимо предоставить дополнительную информацию.
Пути выбытия основных средств:списание; продажа; обмен.
Правила определения прибыли или убытка при обмене основных средств завис я т от характера обмениваемых средств. Если в результате обмена основных средств не были признаны прибыль или убыток, то стоимость полученных средств корректируется на их стоимость. В результате обмена аналогичных активов прибыль или убыток не признается. Стоимость нового актива принимается равной балансовой стоимости переданного актива. Справедливая стоимость полученного актива свидетельствует об обесценении переданного актива.
При выбытии объекта основных средствопределяют его остаточную стоимость. Если выбытие актива осуществляется в течение года, то необходимо рассчитать и отразить амортизацию за период с начала года до даты выбытия.
При продаже основных средств остаточнаястоимость актива сопоставляется с выручкой от продажи. Если выручка от продажи основных средств превышает остаточную стоимость, то в учете необходимо отразить прибыль от выбытия



МСФО № 17 «АРЕНДА»: ОБЩИЕ ПОЛОЖЕНИЯ И СФЕРА ПРИМЕНЕНИЯ


Для отражения операций по аренде используют 
МСФО № 17 «Учет аренды».Он разъясняет арендаторам и арендодателям учетную политику и правила раскрытия информации, применяемой к различным видам обязательств. Стандарт применяют ко всем видам договоров аренды, по которым арендодатель передает арендатору в обмен на оплату право на использование актива в течение оговоренного периода. Данный стандарт должен применяться предприятиями для составления отчетности за периоды начиная с 01.01.2005 г. 
МСФО № 17 «Аренда» применяютдля всех видов аренды, 
кроме:
1) договоров аренды на разведку и использование природных ресурсов;
2) лицензионных соглашений на определенные объекты (патенты, авторские права и др.).
Определения:
1) 
аренда– письменное соглашение сторон, по которому арендодатель передает арендатору право на использование актива в течение определенного периода времени. По договору арендатор обязан уплачивать арендодателю арендную плату;
2) 
неаннулируемая аренда– аренда, которая не может быть аннулирована. Исключения: наступление маловероятного события; указание арендодателя; повторное заключение договора об аренде того же актива с тем же арендодателем;
3) 
дата принятия аренды– дата договора аренды или дата принятия сторонами обязательств, указанных в договоре аренды;
4) 
срок аренды– период, на который арендатор арендует актив;
5) 
условная арендная плата– часть арендных платежей, не фиксируемых в виде определенной суммы, основанная на будущей величине фактора, изменение которого не связано с прошествием времени.
Показатели, используемые для стоимостной оценки аренды:
1) 
валовые инвестиции в аренду– совокупность арендных платежей, которые получает арендодатель, и негарантированной ликвидационной стоимости, которая будет причитаться арендодателю;
2) 
чистые инвестиции в аренду– валовые инвестиции в аренду, которые дисконтированы по ставке процента согласно договору аренды;
3) полученный финансовый доход;
4) 
минимальные арендные платежи– регулярные платежи, взимаемые с арендатора (за исключением сумм, уплаченных арендодателем в виде налогов, услуг и компенсируемых арендатором) на протяжении срока аренды;
5) гарантированная остаточная стоимость;
6) 
негарантированная ликвидационная стоимость– часть ликвидационной стоимости, получение которой не гарантировано арендодателем;
7) 
справедливая стоимость активов на начало аренды– стоимость, на которую возможно обменять актив (урегулировать обязательство) при совершении сделки между независимыми сторонами, которые должны быть хорошо осведомлены в совершении сделки.



КЛАССИФИКАЦИЯ АРЕНДЫ


Классификация аренды происходит в начале ее срока. Классификация основывается на том, в какой степени риски и выгоды распределяются между арендатором и арендодателем. Риски включают в себя убытки, образующиеся в результате простаивания мощностей, устаревших технологий, а также отклонений в поступлениях, вы званных изменениями экономических условий.
Выгоды включают ожидание прибыльных операций в течение экономической службы актива.
Виды арендыпо МСФО № 17 «Аренда»:
1) финансовая аренда. При такой аренде происходит передача практически всех рисков и выгод, вытекающих из владения данным активом.
Право собственности на актив может передаваться или не передаваться;
2) операционная аренда. Включает все другие виды аренды. Аренда может быть классифицирована как операционная, если она не влечет существенного переноса рисков и выгод.
Аренда может рассматриваться как финансовая при выполнении ряда 
условий:
– к концу года срока аренды право владения активом переходит к арендатору;
– арендатор имеет право купить актив по цене, которая значительно меньше справедливой стоимости на дату реализации этой возможности;
– срок аренды составляет большую часть экономической службы актива;
– арендуемые активы носят специфический характер и подходят только для арендатора;
– возможна аренда на вторичный период по цене значительно ниже рыночной.
Критерии отнесения аренды к финансовой носят только качественный характер, что часто приводит к возникновению трудностей при определении вида аренды. Если в течение действия договора происходит изменение каких-либо условий, приводящих к изменению классификации арендных отношений, то необходимо произвести реклассификацию.
Платежи по аренде отражаются в отчете о прибылях и убытках. Актив, арендуемый в рамках финансовой аренды, 
учитывается следующим образом:
1) в начале аренды актив и соответствующее обязательство в отношении будущих арендных платежей отражаются в равных суммах;
2) первоначальные прямые затраты, связанные с арендной деятельностью, включаются в стоимость арендуемого актива;
3) арендные платежи 
включаютзатраты на финансирование. Затраты на финансирование– постоянная периодическая ставка процентов, начисленная на оставшееся сальдо обязательства за каждый период в течение срока аренды; сокращение непогашенного обязательства.
Классификация аренды на финансовую и операционную зависит от сути операции, а не от юридической формы договора.
Аренда земельных участков и зданий классифицируется как финансовая или операционная в том же порядке, как и аренда других активов.



АРЕНДА В ФИНАНСОВОЙ ОТЧЕТНОСТИ АРЕНДАТОРОВ


Финансовая арендаСогласно МСФО № 17 «Аренда» арендаторы в своей финансовой отчетности на начало срока аренды должны признавать финансовую аренду как актив и обязательство в балансе в суммах, равных справедливой стоимости арендуемого имущества, или, если она ниже, дисконтированной стоимости минимальных арендных платежей. Прямые затраты, непосредственно связанные с заключением договора финансовой аренды, включают в стоимость актива. Амортизацию признают расходом за соответствующий период в зависимости от принятого метода начисления амортизации. Амортизационная сумма распределяется на каждый учетный период в течение срока предполагаемого использования актива.
Если есть уверенность, что арендатор получит право собственности на актив к концу срока аренды, то периодом предполагаемого использования считается срок полезной службы актива. Если такой уверенности нет, то амортизация актива производится в течение более короткого периода – срок аренды или срок полезной службы.
Процентные платежи распределяются одним из следующих 
методовв течение срока действия договора аренды:
1) кумулятивный метод;
2) актуарный метод.
МСФО № 17 определяет, что арендатор должен отразить в отчетности следующую 
информацию по финансовой аренде:
1) чистую балансовую сумму на отчетную дату по каждому классу активов;
2) общую сумму будущих минимальных платежей на отчетную дату, дисконтированную стоимость для периодов не позднее одного года; после одного года, но не позднее пяти лет; после пяти лет;
3) общую сумму будущих арендных платежей по субаренде;
4) условную арендную плату, которая признана в качестве расхода в отчетном периоде;
5) описание существенных договоров аренды.
Операционная арендаАрендные платежи при операционной аренде признаются в отчетности арендатора как расходы, которые равномерно распределяются в течение срока аренды. МСФО № 17 определяет, что арендаторы должны отразить в отчетности следующую 
информацию по операционной аренде:
1) общую сумму будущих минимальных арендных платежей по неаннулируемым договорам операционной аренды для каждого из следующих периодов: не позже одного года; после одного года, но не позже пяти лет; после пяти лет;
2) общую сумму будущих минимальных платежей по субаренде, планируемых к получению на отчетную дату по неаннулируемым договорам;
3) общее описание существенных договоров аренды;
4) платежи по аренде и субаренде, которые признаются в качестве дохода за период (отдельно раскрываются суммы для минимальных арендных платежей, условной арендной платы, платежей по субаренде).



АРЕНДА В ФИНАНСОВОЙ ОТЧЕТНОСТИ АРЕНДОДАТЕЛЯ


Финансовая арендаАрендодатели признают активы, которые находятся в финансовой аренде, в бухгалтерском балансе как дебиторскую задолженность в сумме, равной чистой инвестиции в аренду. Риски и выгоды, возникающие при финансовой аренде, связанные с владением актива, отражаются арендодателем как возмещение основной суммы долга и финансовый доход. Признание финансового дохода основывается на графике, который отражает постоянную периодическую норму прибыли на непогашенную чистую инвестицию арендодателя в финансовую аренду. Затраты арендодателя, связанные с подготовкой договора аренды, необходимо отразить в качестве расхода на начало срока аренды.
Прибыль или убыток за отчетный период признается в соответствии с установленной учетной политикой организации.
Арендодатели в отчетности должны раскрывать следующую 
информациюпо финансовой аренде:
1) сверку между суммой валовой инвестиции в аренду на отчетную дату и дисконтированной стоимостью дебиторской задолженности по минимальным арендным платежам на отчетную дату. Данная информация отражается для каждого из периодов: не позднее года; после одного года, но не позже пяти лет; после пяти лет;
2) неполученный финансовый доход;
3) условную арендную плату, которая признана в качестве дохода в отчетном периоде;
4) общее описание существенных договоров аренды;
5) негарантированную ликвидационную стоимость, которая накапливается к выгоде арендодателя;
6) накопленный оценочный резерв для покрытия непогашенной задолженности по минимальным арендным платежам.
Операционная аренда
Активы, переданные в операционную аренду, арендодатели отражают в бухгалтерском балансе. Доход от операционной аренды признают как расход равномерно в течение срока аренды. Затраты, понесенные при получении арендного дохода, арендодатель должен включить в состав расходов. Первоначальные прямые затраты, связанные с подготовкой договора аренды, включают в балансовую стоимость арендуемого актива и признают в качестве расхода в течение срока аренды. Особенность учета операционной аренды: прибыль от продаж арендодателем не признается.
МСФО № 17 определяет, что арендодатель должен раскрыть в отчетности следующую информацию:
1) будущие минимальные арендные платежи по неаннулируемым договорам операционной аренды. Данная информация отражается в целом и для каждого из периодов: не позднее года; после одного года, но не позже пяти лет; после пяти лет;
2) совокупную условную аренду, которая признается доходом за отчетный период;
3) описание существенных договоров аренды.



ОБЩИЕ ПОЛОЖЕНИЯ МСФО № 18 «ВЫРУЧКА»


Цель МСФО № 18 «Выручка»заключается в определении порядка учета выручки, которая возникает от определенных видов операций.
Выручка– валовое поступление экономических выгод в течение отчетного периода, возникающих в ходе обычной деятельности в виде увеличения капитала. Выручка должна оцениваться по справедливой стоимости полученного или ожидаемого к получению возмещения. Сумма выручки, которая возникла от операции, определяется договором между компанией и покупателем или пользователем актива. При этом необходимо учитывать следующие 
критерии: 1) при определении справедливой стоимости должны быть исключены скидки; 2) при обмене товаров и услуг на аналогичные по характеру и стоимости товары и услуги выручка не признается; 3) при обмене товаров и услуг на отличные по характеру и стоимости товары и услуги выручка признается по справедливой стоимости; 4) отсрочка поступления денежных средств – это финансовая операция, в таких случаях необходимо определять процентную ставку.
Согласно МСФО № 18 «Выручка»организация должна раскрывать в финансовой отчетности следующую информацию:
1) учетную политику, принятую для признания выручки;
2) сумму выручки от обмена товаров и услуг, включенных в каждую значимую категорию выручки;
3) сумму каждой значимой категории выручки, признанной в течение периода, которая возникла от: продажи товаров; предоставления услуг; дивидендов; процентов; лицензионных платежей.
Данный стандарт не применяется в отношении выручки, которая возникла от:договоров аренды (согласно МСФО № 17 «Аренда») и дивидендов от инвестиций, которые учитываются в соответствии с методом учета по долевому участию (согласно МСФО № 28 «Учет инвестиций в ассоциированные компании»).
Условия, при которых выручка признается в финансовой отчетности:
1) риски и выгода, связанные с собственностью на товары, переносятся на покупателя;
2) компания не контролирует проданные товары;
3) сумму выручки можно оценить;
4) затраты, связанные с операцией, можно измерить;
5) существует вероятность того, что экономические выгоды, связанные с данной операцией, поступят в компанию.
Выручка, которая возникла от использования активов компании другими лицами,приносящих проценты и дивиденды, должна учитываться следующим образом: дивиденды устанав ливаются тогда, когда определено право акционеров на получение выплат; проценты базируются на повременно пропорциональной основе. В отчете о прибылях и убытках, который составлен в соответствии с МСФО, необходимо раскрывать суммы выручки по каждому виду реализации.



ЦЕЛИ МСФО № 19 «ВОЗНАГРАЖДЕНИЯ РАБОТНИКАМ»


Цель МСФО № 19 «Вознаграждения работникам»– установление порядка учета и раскрытия информации о вознаграждениях работникам. Организация должна признавать обязательство, если работник оказывает услуги в обмен на возна граждение, которое будет выплачено ему в будущем, или расход, если организация получает экономическую выгоду в результате оказания работником услуг в обмен на вознаграждение.
Вознаграждения работникам– все формы вознаграждений и выплат, осуществляемых организацией работникам за оказанные ими услуги, выполненные работы.
Виды вознаграждений работникам:
1) краткосрочные вознаграждения работникам– вознаграждения работникам, которые выплачиваются в течение 12 месяцев после окончания периода, в котором работники оказали услуги или выполнили работы. К ним относят заработную плату, взносы на социальное обеспечение, ежегодный оплачиваемый отпуск, оплачиваемый отпуск по болезни, вознаграждения вне денежной форме (медицинское обслуживание, обеспечение жильем и др.);
2) вознаграждения по окончании трудовой деятельности. К ним относят пенсии, страхование жизни, медицинское обслуживание по окончании трудовой деятельности. 
Планы вознаграждений по окончании трудовой деятельности– соглашения, на основании которых организация выплачивает работнику вознаграждения по окончании трудовой деятельности;
3) долгосрочные вознаграждения работникам. К ним относят выплаты в срок более чем 12 месяцев после окончания периода, например оплачиваемый отпуск для работников, имеющих длительный стаж работы, и др.;
4) выходные пособия. Выплачиваются в случае намерения организации уволить работника до достижения им пенсионного возраста или решения работника уволиться добровольно;
5) компенсационные выплаты долевыми инструментами – выплаты, дающие работнику право получить долевые финансовые инструменты организации, или сумма обязательств организации перед работниками, находящаяся в зависимости от будущей цены долевых финансовых инструментов организации.
Планы компенсационных выплат долевыми инструментами– соглашения, на основании которых организация осуществляет компенсационные выплаты долевыми инструментами. Требования МСФО № 19 организация применяет ко всем вознаграждениям работников. Они могут обеспечиваться соглашениями между организацией и работниками; требованиями законодательства; сложившейся практикой деятельности организации.
МСФО № 19 определяет следующие 
условия работы: 1) полная занятость; 2) частичная занятость; 3) работа на постоянной основе; 4)разовая работа; 5) временная работа.
Вознаграждения могут быть выплачены работникам или иждивенцам.



ПРИЗНАНИЕ И ОЦЕНКА КРАТКОСРОЧНЫХ ВОЗНАГРАЖДЕНИЙ РАБОТНИКАМ


Краткосрочные вознаграждения работникам– вознаграждения работникам, которые выплачиваются в полном объеме в течение 12 месяцев после окончания периода, в котором работник оказал услуги, выполнил работы. Выплачиваемые за этот период времени выходные пособия и компенсационные выплаты долевыми инструментами к краткосрочным вознаграждениям не относят.
Согласно МСФО № 19 «Вознаграждения работникам» 
к краткосрочным вознаграждениям относят:заработную плату; взносы на социальное обеспечение; краткосрочные оплачиваемые отпуска (если отпуск предоставляется в течение 12 месяцев после окончания периода, в котором были оказаны услуги, выполнены работы); премии, выплачиваемые в течение 12 месяцев после окончания периода, в котором оказаны работником услуги; вознаграждения в неденежной форме.
Виды краткосрочных отпусков:
1) накапливаемые. Эти отпуска могут переноситься на будущие периоды в том случае, если они не были использованы в том периоде, в котором заработаны;
2) ненакапливаемые.
При накапливаемых оплачиваемых отпусках организация признает ожидаемые затраты на выплату вознаграждений на момент оказания работниками услуг, увеличивающих их права в отношении использования будущих оплачиваемых отпусков. Эти затраты организация оценивает как дополнительную сумму, которую предполагается выплатить работнику за накопленные на отчетную дату неиспользованные отпуска. Если отпуск ненакапливаемый, то затраты должны быть признаны в момент наступления отпуска. Ненакапливаемые оплачиваемые отпуска работник не имеет права перенести на будущие периоды.
Виды накапливаемых отпусков:
1) компенсируемые. В этом случае работник имеет право получить компенсацию за неиспользованные отпуска;
2) некомпенсируемые. Работник не имеет права на получение денежных компенсаций за неиспользованные отпуска.
Если сотрудники оказывают услуги, которые увеличивают продолжительность будущих оплачиваемых отпусков, то у работодателя перед сотрудником возникает обязательство. Но так как обязательства должны быть выплачены в течение 12 месяцев, то они не дисконтируются.
Организация должна признавать ожидаемые затраты на участие в прибыли и выплату премий при наличии следующих 
условий:
1) организация имеет обязательство производить выплаты (закреплено договором, законодательными актами и др.);
2) обязательство может быть надежно оценено. Обязательства по планам участия в прибыли и премиям возникают вследствие оказания работниками услуг. Это позволяет признавать данные затраты в качестве расхода, а не как распределение чистой прибыли.



ВЫХОДНЫЕ ПОСОБИЯ


Выходные пособия– вознаграждения работникам, которые выплачиваются при наступлении следующих событий:
1) увольнение работника до достижения им пенсионного возраста;
2) добровольное увольнение работника.
Обязательное условие возможности получения выходного пособия – прекращение службы работника.
Выходные пособия выплачиваются на основании детального плана по выплате выходных пособий. Он включает следующую 
информацию:
1) местонахождение работников, подлежащих увольнению;
2) функции работников;
3) число работников, подлежащих увольнению;
4) размер выходного пособия по каждой из должностей;
5) срок реализации плана.
Детальный план должен реализовываться в предельно короткие сроки, что позволит избежать внесения дополнительных изменений. МСФО № 19 «Вознаграждения работникам» определено, что если выходные пособия должны быть выплачены в период, превышающий 12 месяцев после отчетной даты, то сумма пособий должна быть дисконтирована с применением ставки дисконта.
Если выходное пособие рассчитывается для работников, которым было предложено уволиться, то пособие рассчитывается исходя из количества работников, которые, возможно, согласятся с предложением об увольнении. В отдельную группу выделяют выплаты, которые организация должна выплатить работнику независимо от причины увольнения. Эти пособия должны быть выплачены в обязательном порядке, но неопределенным остается момент их выплаты. Эти выплаты называют гарантиями возмещения убытков. Организации обычно учитывают эти выплаты не как выходные пособия, а как вознаграждения по окончании трудовой деятельности. Организация может установить более низкий уровень вознаграждения при увольнении работника по собственному желанию, чем при увольнении по инициативе работника. В этом случае дополнительные выплаты при увольнении работника по инициативе организации считают выходным пособием.
Организация признает выходные пособия в качестве расходов. Если существует неопределенность в отношении числа работников, которые могут уволиться и получить выходное пособие, то может возникнуть условное обязательство.
Организация в отчетности раскрывает следующую 
информацию:
1) факт возникновения условного обязательства;
2) обособленно величину выходного пособия по управленческому персоналу.
В определенных случаях выходное пособие может включать увеличение пенсии или других выплат по окончании трудовой деятельности (прямо или через пенсионный план), а также выплату заработной платы до окончания оговоренного периода времени.



ВОЗНАГРАЖДЕНИЯ ПО ОКОНЧАНИИ ТРУДОВОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ


К вознаграждениям работникам, которые выплачиваются по окончании трудовой деятельности, 
относят:
1) вознаграждения при выходе на пенсию;
2) прочие вознаграждения (страхование жизни, медицинское обслуживание по окончании периода занятости).
Планы вознаграждений по окончании трудовой деятельности – соглашения, по которым обеспечиваются вознаграждения по окончании трудовой деятельности.
Различают следующие 
виды пенсионных планов:
1) 
планы с установленными взносами. По окончании трудовой деятельности работник получит сумму, ограниченную суммой взносов, выплаченных организацией пенсионному плану или страховой компании. Актуарный и инвестиционный риски возлагаются на работника. Обязательства организации определяются в размере взносов за отчетный период. Организация не может получить актуарную прибыль (убыток), поэтому для оценки обязательства или расхода актуарные допущения не требуются. Если в отчетном периоде работник оказывает организации услуги, то она должна в обмен на услуги признавать взносы, подлежащие уплате в пенсионный план. Взносы могут быть признаны в качестве: расхода; обязательства, за вычетом ранее упла ченных взносов.
Если взносы в план не уплачиваются в полном объеме в течение 12 месяцев после окончания периода оказания услуг, то они дисконтируются;
2) 
планы с установленными выплатами.Различают: нефундируемые планы; полностью фундируемые; частично фундируемые. По окончании трудовой деятельности работник получает оговоренную сумму вознаграждения. Актуарный и инвестиционный риски ложатся на организацию. Организация может получить актуарную прибыль (убыток), поэтому для оценки обязательств и расходов требуются актуарные допущения. Организация учитывает обязательства в соответствии с условиями плана, а также любые вмененные обязательства.
В отчетности организация по пенсионному плану с установленными выплатами раскрывает 
информацию:
1) учетную политику организации в отношении актуарных прибылей и убытков;
2) описание типа плана;
3) дисконтированную стоимость обязательств по плану;
4) справедливую стоимость активов плана;
5) стоимость прошлых услуг, не признанную в балансе;
6) расходы, признанные в отчете о прибылях и убытках по статьям: стоимость текущих услуг; затраты на проценты; ожидаемый доход на активы плана; стоимость прошлых услуг; актуарные прибыли (убытки); влияние окончательного расчета по плану;
7) основные актуарные допущения (ставки дисконта; ожидаемые нормы дохода на активы; ожидаемые темпы роста заработной платы и др.).



ПРИЗНАНИЕ И ОЦЕНКА КОМПЕНСАЦИОННЫХ ВЫПЛАТ


Компенсационные выплаты долевыми инструментами– выплаты работникам, при которых:
1) работники имеют право на получение долевых финансовых инструментов, выпущенных организацией;
2) сумма обязательств организации перед своими работниками находится в зависимости от будущей цены долевых финансовых инструментов, выпущенных организацией.
Согласно МСФО № 19 «Вознаграждения работникам» 
к компенсационным выплатам относят:
1) акции, опционы на акции, которые выпускаются для работников по цене ниже справедливой стоимости (той, по которой они выпускались бы для третьих лиц);
2) денежные выплаты (их размеры зависят от будущей рыночной цены акций организации).
В отчетности организация должна раскрыть следующую 
информацию, относящуюся к компенсационным выплатам:
1) характер, условия планов компенсационных выплат долевыми инструментами;
2) величины, признаваемые долевыми инструментами;
3) учетную политику, регламентирующую отражение компенсационных выплат;
4) количество, дату, цену исполнения опционовна акции, которые исполняются в соответствии с планами компенсационных выплат долевыми инструментами в течение отчетного периода;
5) количество опционов на акции, срок действия которых истекает в течение отчетного периода;
6) справедливую стоимость собственных долевых финансовых инструментов организации на начало и конец отчетного периода;
7) факт того, что справедливую стоимость финансовых инструментов нельзя определить;
8) количество и условия собственных долевых финансовых инструментов, владельцами которых являются планы компенсационных выплат долевыми инструментами на начало и конец периода. МСФО № 19 устанавливает требования только к раскрытию информации о компенсационных выплатах долевыми инструментами, но не определяет порядок их признания и оценки. Компенсационные выплаты оказывают существенное влияние на финансовое положение организации. Влияние на финансовое положение проявляется в необходимости осуществить выпуск финансовых инструментов. Планы компенсационных выплат могут влиять на финансовые показатели и движение денежных средств организации за счет уменьшения суммы денежных средств и других вознаграждений, предоставляемых работникам в обмен на услуги. Если организация обладает несколькими планами компенсационных выплат долевыми инструментами, то 
информация может раскрываться несколькими способами:
1) в целом по совокупности планов;
2) отдельно по каждому плану;
3) по группе планов. Группа может быть сформирована по принципу наибольшей полезности планов для организации в течение отчетного периода времени.



МСФО № 20 «УЧЕТ ПРАВИТЕЛЬСТВЕННЫХ СУБСИДИЙ И РАСКРЫТИЕ

ИНФОРМАЦИИ О ПРАВИТЕЛЬСТВЕННОЙ ПОМОЩИ»


Цель МСФО № 20 заключается в описании методик бухгалтерского учета государственных субсидий, которые получены в разных формах – в виде финансовой помощи, технического снабжения, субсидий, премий, грантов, пособий. Данный стандарт применяется при учете и раскрытии информации о государственных субсидиях и при раскрытии информации о других формах государственной помощи.
Государственная помощь– это действия правительства, которые направляются на обеспечение условий для получения предприятием специфических экономических выгод, отвечающих определенным критериям.
Государственные субсидии– государственная помощь, которую оказывают предприятию в виде передачи ресурсов в обмен на соблюдение определенных условий, связанных с его операционной деятельностью.
Государственное ассигнование– это форма, с помощью которой государство оказывает предприятиям финансовую поддержку, в том числе и валютную, из государственного бюджета (публичных фондов). Государственные ассигнования проявляются в форме субсидий, экспортных премий и т. д.
Данный стандарт не применяется в отношении:
1) специальных проблем, которые возникли при учете государственных субсидий в финансовой отчетности;
2) государственной помощи, которая представляется предприятию в виде при расчете налогооблагаемой прибыли;
3) государственного участия во владении предприятия.
Финансовая отчетность должна раскрывать следующую информацию:
1) учетную политику, которая принята для государственных субсидий;
2) методы представления государственных субсидий;
3) характер и размер государственных субсидий;
4) формы государственной помощи;
5) условные события, которые связаны с государственной помощью.
Организация, которая впервые применяет МСФО № 20 «Учет правительственных субсидий и раскрытие информации о правительственной помощи», должна учитывать следующие требования:
1) полностью соблюдать требования стандарта в отношении раскрытия информации;
2) проводить корректировку финансовой отчетности при изменении учетной политики в соответствии с МСФО № 8 «Чистая прибыль или убыток за период, фундаментальные ошибки и изменения в учетной политике»;
3) применять условия учета, которые относятся к субсидиям или их частям, подлежащие по лучению или погашению.



ПОРЯДОК ОТРАЖЕНИЯ ИНФОРМАЦИИ О ГОСУДАРСТВЕННЫХ СУБСИДИЯХ


Государственные субсидии– государственная помощь, оказанная предприятию в форме передачи ресурсов в обмен на соблюдение определенных условий, связанных с его операционной деятельностью. К государственным субсидиям не относятся такие формы государственной помощи, которые не могут быть обоснованно оценены, а также операции с государством, не отличающиеся от обычных торговых операций предприятия.
Субсидии не признаются до тех пор, пока:
1) компания не будет соответствовать условиям, связанным с ними;
2) субсидии будут получены.
Государственные субсидии признаются в тех периодах, которые они компенсируют. Государственные субсидии, предоставленные в качестве компенсации за понесенные расходы, необходимо признавать как доход того периода, в котором субсидия была получена. Государственная субсидия может принимать форму передачи неденежного актива (например, земля). При таких обстоятельствах необходимо провести оценку по справедливой стоимости. В некоторых случаях применяется альтернативный подход, согласно которому актив и субсидию учитывают по номинальной стоимости.
Субсидии, относящиеся к активам,– государственные субсидии, основное условие предоставления которых состоит в том, что предприятие, получающее их, должно построить и(или) приобрести долгосрочные материальные, нематериальные активы или инвестиции.
Методы представления в финансовой отчетности субсидий, которые относятся к активам:
1) субсидию необходимо учитывать как доход будущего периода;
2) для получения балансовой стоимости субсидию необходимо вычитать; таким образом, субсидия признается доходом в течение срока полезного использования амортизируемого актива.
Субсидии, относящиеся к доходу,– государственные субсидии, которые не рассматриваются в качестве субсидий, относящихся к активам. Такие субсидии представляют в отчете о прибылях или убытках как поступления в составе общей статьи или отдельно.
Субсидии представляют собой покрытие некоторых потерь и расходов, которые понесли в тот момент, когда свободно сформированные цены не могут покрыть понесенных расходов. Величина субсидий может быть равна, меньше или больше разницы между поддержанной или гарантированной государством ценой и уровнем рыночной стоимости. С помощью этой величины обеспечивается полное покрытие признанной себестоимости и получение стимулирующего дохода.
Государственные субсидии подлежат возврату и должны учитываться как пересмотр учетной оценки. Возврат производится в счет неамортизируемой величины отсроченного поступления, созданного в отношении данной субсидии.



ПОНЯТИЯ «ГОСУДАРСТВЕННАЯ ПОМОЩЬ», «НЕГОСУДАРСТВЕННЫЕ СУБСИДИИ»


Государственная помощь– это действия правительства, которые направляются на обеспечение условий для получения предприятием специфических экономических выгод, отвечающих определенным критериям. Государственная помощь не включает косвенные выгоды, предоставление которых влияет на общие условия функционирования предприятий, например создание инфраструктуры в развивающихся регионах (зонах, уездах), установление торговых ограничений для конкурентов и др.
Государственная помощь может принимать разнообразные формы, отличаясь как по характеру предоставляемой помощи, так и по условиям, связанным с ее оказанием.
Примерами помощи, которая не может быть обоснованно оценена, является бесплатное проведение технических и маркетинговых консультаций и предоставление гарантий. Примером помощи, которую нельзя отделить от обычных торговых операций компании, является закупочная политика государства, которая распространяется на часть продаваемой продукции. Наличие выгоды может быть бесспорным, но попытки отделения торговой деятельности от государственной помощи являются спорным моментом.
Значимость выгоды является необходимой при раскрытии информации в финансовой отчетности о характере, степени и продолжительности оказываемой помощи. Это необходимо для того, чтобы не ввести в заблуждение пользователей финансовой отчетности. Беспроцентные ссуды или ссуды под низкий процент – одна из форм государственной помощи. Выгода от этой помощи не измеряется с помощью процентной ставки.
Государственная помощь не включает обеспечение инфраструктуры путем улучшения транспортной сети и коммуникаций.
Цель государственной помощисостоит в том, чтобы заинтересовать предприятие в получении предоставленных выгод или для развития таких видов деятельности, которые в обычных условиях оно не могло бы осуществить, если не была бы предоставлена помощь.
Для характеристики финансового положения и финансовых результатов деятельности организации необходимо раскрывать в финансовой отчетности информацию о государственной помощи:
1) характер и величину государственной помощи, признанную в отчетном году;
2) назначение государственной помощи;
3) характер прочих форм государственной помощи, от которых организация прямо получает экономические выгоды;
4) не выполненные по состоянию на отчетную дату условия предоставления государственной помощи и связанные с ней условные обязательства и условные активы
Негосударственные субсидии– это помощь, оказанная организации в виде передачи ресурсов в обмен на соблюдение определенных условий, связанных с его деятельностью.



МСФО № 21 «ВЛИЯНИЕ ИЗМЕНЕНИЙ ВАЛЮТНЫХ КУРСОВ»


МСФО № 21описывает порядок отражения операций в иностранной валюте, учет положительных и отрицательных курсовых разниц, методы пересчета финансовой отчетности, составленной в иностранной валюте.
Валютный курс– коэффициент обмена одной валюты на другую.
Функциональная валюта– это основная валюта, используемая в среде, в которой организация осуществляет свою деятельность.
Курсовая разница– разница, которая возникает в результате пересчета одной валюты в другую.
Операции в иностранной валюте– операции, выраженные в иностранной валюте, включая покупку или продажу товаров, работ, услуг, получение и предоставление кредитов, завершение невыполненных валютных контрактов, приобретение и продажу активов, появление и погашение обязательств.
Правила признания и оценкивалютных операций:
1) признание действующего валютного курса на дату операции (курсспот);
2) если погашение не произошло в том же периоде, в котором произошло событие, то со ответствующие денежные статьи должны быть пересчитаны по конечному курсу;
3) курсовые разницы, возникающие при расчете по денежным статьям либо при пересчете денежных статей, признаются как прибыли или убытки в отчетном периоде;
4) неденежные статьи, учтенные по фактической стоимости приобретения, отражаются в отчетности по курсу-спот на дату совершения операции;
5) неденежные статьи, учтенные по справедливой стоимости, приводятся в отчетности по курсу-спот на дату оценки;
6) в соответствии с допустимым альтернативным порядком учета курсовые разницы в результате существенной девальвации могут при строгих условиях включаться в балансовую стоимость актива.
В отчетности организация должна раскрывать: сумму курсовых разниц, признанных как прибыль (убыток); чистые курсовые разницы, признаваемые в отдельном компоненте капитала, а также сверку суммы данных курсовых разниц в начале и конце отчетного периода.
Если организация представляет отчетность в валюте, отличной от функциональной, то этот факт необходимо отразить, а также раскрыть причины этих отличий.
При пересчете финансовой отчетности зарубежной компании используют 
2 метода:
1) метод конечного курса;
2) временной метод.
Правила пересчета:
1) все денежные статьи пересчитываются по конечному курсу;
2) неденежные статьи пересчитываются на дату их приобретения;
3) статьи отчета о прибылях и убытках пересчитываются по курсу на дату совершения операций или по любому соответствующему средневзвешенному курсу за период.



СФЕРА ПРИМЕНЕНИЯ МСФО № 23 «ЗАТРАТЫ ПО ЗАЙМАМ»


Цель МСФО № 23 «Затраты по займам»– определить методы бухгалтерского учета по займам. В соответствии с требованиями стандарта затраты по займам необходимо сразу признавать в качестве расходов. Данный стандарт не касается затрат в отношении акционерного капитала, включая привилегированные акции.
Затраты по займам– процентные расходы компании, которые она понесла при получении заемных средств.
Классифицируемый актив– активы, подготовка которых к целевому использованию или продаже требует значительного количества времени.
Затраты по займам включают:
1) проценты по банковским овердрафтам и ссудам;
2) амортизацию скидок или премий, связанных со ссудами;
3) амортизацию дополнительных затрат;
4) курсовые разницы, которые возникают в результате займов в иностранной валюте;
5) платежи по финансовому лизингу.
Методы учета затрат по займам:
1) 
основной– затраты по займам признаются в том периоде, в котором они были произведены;
2) 
допустимый– затраты по займам признаются в том периоде, в котором они были произведены, но исключение составляет та часть затрат, которую можно капитализировать. Затраты по займам, которые связаны с приобретением, строительством или производством классифицируемого актива, можно капитализировать, если существует вероятность того, что они приведут к экономическим выгодам и эти затраты можно измерить.
Положительные стороны капитализации:
1) затраты по займам образуют часть расходов на приобретение;
2) затраты, включаемые в расходы, соотносятся с доходами будущих периодов;
3) капитализация затрат приводит к большей сопоставимости приобретенных активов с произведенными.
Отрицательные стороны капитализации:
1) попытка связать затраты по займам с определенным активом является произвольной;
2) отнесение затрат по займам к расходам приводит к более точным результатам для сравнения;
3) различные методы финансирования приводят к различным суммам капитализации по одному и тому же активу.
Случаи прекращения капитализации:
1) актив готов к целевому использованию или продаже;
2) строительство объекта частично закончено, а его завершенную часть можно использовать самостоятельно;
3) модификация объекта приостановлена на продолжительный срок.
Капитализированная сумма затрат за период не должна превышать сумму затрат по займам, понесенным за этот период.
Финансовая отчетность в соответствии с МСФО № 23 «Затраты по займам» должна раскрывать:учетную политику, принятую для затрат по займам; ставку капитализации; сумму затрат по займам, капитализированную за период.



ПОРЯДОК УЧЕТА ЗАТРАТ ПО ЗАЙМАМ


В соответствии с МСФО № 23«3атраты по займам» затраты по займам учитываются основным или альтернативным методом.
Согласно основному порядку учетазатраты признаются в том периоде, в котором они были произведены.
При альтернативном методе учетазатраты признаются в том периоде, когда были произведены, а исключение составляет капитализируемая часть.
К затратам по займам, непосредственно связанным с приобретением, строительством и производством квалифицируемого актива, относятся те затраты, которых можно было избежать, если бы они не были произведены на соответствующий актив. Если компания занимает средства исключительно для приобретения квалифицируемого актива, то затраты по займам, связанные с этим активом, четко определяются. Эти затраты по займам должны определяться как фактические затраты в течение периода, за минусом инвестиционного дохода от временного инвестирования этих заемных средств.
Договоренности по финансированию квалифицируемого актива приводят к получению заемных средств и возникновению затрат прежде, чем эти средства используются непосредственно на этот актив. В данном случае средства могут инвестироваться вплоть до их расходования на квалифицируемый актив. При определении суммы затрат по займам, которые можно капитализировать в течение периода, любой полученный по таким средствам инвестиционный доход вычитается из суммы понесенных по займам затрат.
Если балансовая стоимость или окончательная стоимость квалифицируемого актива превышает возмещаемую сумму или возможную цену продаж, то балансовая стоимость списывается частично или полностью.
Капитализация затрат по займам начинается в следующих случаях:
1) возникли расходы по данному активу;
2) возникли затраты по займам;
3) началась работа для подготовки актива, что бы его можно было использовать по назначению.
Расходы на квалифицируемый актив включают расходы, которые выражаются в денежной форме. Если были получены субсидии, то расходы уменьшаются на величину этих субсидийвсоответствии с МСФО № 20 «Учет государственных субсидий и раскрытие информации огосударственной помощи».
Капитализация затрат приостанавливается, когда деятельность по модификации актива прерывается. К таким затратам относятся затраты по содержанию незавершенных объектов. Эти затраты не классифицируются как капитализируемые. Капитализация затрат прекращается, когда все необходимые работы для подготовки активакиспользованию или продаже завершены. Объект считается готовым к продаже или использованию, когда завершено его физическое сооружение.



ЦЕЛИ МСФО № 24 «РАСКРЫТИЕ ИНФОРМАЦИИ О СВЯЗАННЫХ СТОРОНАХ»


Цель стандарта МСФО № 24– определение порядка раскрытия информации о связанных сторонах в финансовой отчетности организации.
Это необходимо для привлечения внимания к возможному влиянию связанных с организацией сторон. МСФО № 24 применяется для составления отчетности за периоды начиная с 01.01.2005 г.
Данный стандарт может применяться для:
1) выявления отношений и операций со связанными сторонами;
2) выявления непогашенных сальдо взаиморасчетов со связанными сторонами.
В соответствии с МСФО № 24 «Раскрытие информации о связанных сторонах»в финансовой отчетности необходимо раскрывать информацию о сделках компании со связанными сторонами. Отношения между связанными сторонами могут оказывать влияние на такие операции, как купляпродажа товаров и услуг, заключение договоров об оперативном управлении и лизинговых соглашений.
Согласно стандарту сторона считается связанной с организацией, если она имеет возможность контролировать другую сторону, оказывать влияние в процессе принятия финансовохозяйственных решений. При этом связанная сторона участвует в принятии решений, но не контролирует деятельность организации. Участие может проявляться по соглашению сторон или через долевое участие
Примеры организаций, не относящихся к связанным: профсоюзы, коммунальные службы и др.
Операции между связанными сторонами– передача ресурсов, услуг, обязательств между связанными сторонами. Отношения со связанными сторонами влияют на финансовое положение организации, на возможную прибыль (убыток). Связанные стороны имеют право вступать в сделки, которые не могут осуществлять несвязанные стороны. Если стороны являются связанными, то информация об их взаимоотношениях должна быть обязательно раскрыта в финансовой отчетности, даже если между ними не осуществлялись операции. 
В отчетности отражают следующую информацию:
1) сумму осуществленных операций;
2) сумму непогашенных сальдо взаиморасчетов;
3) сведения о полученных или предоставленных гарантиях;
4) резервы по сомнительным долгам, связанным с суммой непогашенных сальдо;
5) расходы, которые причитаются со связанной стороны в отношении сомнительных долгов.
Для дочерней, материнской, ассоциированной организаций и прочих связанных сторон данная информация раскрывается отдельно. Наличие положительной или негативной информации о связанных сторонах может повлиять на оценку деятельности организации пользователями финансовой отчетности, на оценку рисков, возникающих при наличии каких-либо взаимоотношений с организацией, являющейся связанной стороной.



МСФО № 26 «УЧЕТ И ОТЧЕТНОСТЬ ПО ПРОГРАММАМ ПЕНСИОННОГО ОБЕСПЕЧЕНИЯ (ПЕНСИОННЫМ ПЛАНАМ)»


МСФО № 26 «Учет и отчетность по программам пенсионного обеспечения (пенсионным планам)»применяется для отчетности по пенсионным планам.
Пенсионный план– это соглашения, по которым компания предоставляет пенсии своим сотрудникам по окончании или после завершения службы, при этом пенсии могут быть рассчитаны еще до выхода на пенсию.
Виды пенсионных планов:
1) с установленными взносами;
2) с установленными выплатами.
МСФО № 26 «Учет и отчетность по программам пенсионного обеспечения (пенсионным планам)» применяетсяи к пенсионным планам, поддерживающимся спонсорами, которые не являются работодателями. Пенсионные планы основываются на официально заключенных договорах, некоторые имеют неформальный характер. Существуют такие пенсионные планы, которые позволяют работодателям ограничить свои обязательства по этим планам. Таким работодателям невозможно аннулировать пенсионный план, если они захотят сохранить работников.
Инвестиции пенсионного планаучитываются по справедливой стоимости. В отношении рыночных ценных бумаг в качестве справедливой стоимости принимается их рыночная стоимость. Ценные бумаги, которые имеют фиксированную стоимость, могут учитываться по величине, которая основана на их конечной выкупной стоимости, при условии постоянной доходности до наступления срока погашения. Если нет возможности в получении справедливой стоимости инвестиций пенсионного плана в финансовой отчетности, необходимо раскрыть причины, по которым справедливая стоимость не используется.
Отчетность по пенсионному плану должна раскрывать следующую информацию:отчетность об изменении в чистых активах пенсионного плана; вклады работодателя; вклады работника; инвестиционный (проценты, дивиденды) доход; прочий доход; пенсии; налоги на прибыль; административные и прочие расходы; прибыль и убыток; отчетность о чистых активах; классификацию активов на конец отчетного периода; методы оценки активов; сведения об инвестиции в работодателя; изложение элементов учетной политики; описание плана и результаты изменений в плане в течение отчетного периода.
Отчетность по пенсионному плану должна содержать описание плана, в состав которого должна включаться следующая информация:
1) название работодателей и групп работников, которых охватывает план;
2) количество участников, которые получат пенсии;
3) вид плана (с установленными взносами или выплатами);
4) описание пенсий;
5) описание условий прекращения плана;
6) пояснение, делаются ли взносы участниками плана;
7) изменения в условиях прекращения плана в течение отчетного периода.



ВИДЫ ПЕНСИОННЫХ ПЛАНОВ


Пенсионный план– соглашения, по которым компания предоставляет пенсии своим сотрудникам по окончании или после завершения службы, при этом пенсии рассчитываются еще до выхода на пенсию. Виды пенсионных планов: с установленными взносами; с установленными выплатами.
Пенсионный план с установленными взносами– план пенсионного обеспечения, в соответствии с которым размеры пенсий, подлежащих выплате, определяются на основе взносов в пенсионный фонд.
Цель отчетности по пенсионному плану с установленными взносами –предоставление информации о плане и результатах инвестиционной деятельности.
Такая отчетность должна раскрывать:описание деятельности за период; описание инвестиционной политики; результаты инвестиционной деятельности за период; финансовое положение плана на конец периода.
Пенсионный план с установленными выплатами– план пенсионного обеспечения, в соответствии с которым размеры пенсий, подлежащих выплате, определяются по формуле, воснове которой лежит вознаграждение или выслуга лет работника.
Цель отчетности по пенсионному плану с установленными выплатами– предоставление информации о финансовых ресурсах.
Отчетность по пенсионному плану с установленными выплатами должна содержать:
1) отчетность о чистых активах: примечание, которое определяет актуарную дисконтированную стоимость пенсий; ссылку на данную информацию;
2) отчет, который содержит: чистые активы; актуарную дисконтированную стоимость пенсий, также разделение пенсий на гарантированные и негарантированные; итоговое превышение или дефицит.
Актуарная дисконтированная стоимость– дисконтированная стоимость выплат по пенсионному плану, которая причитается работникам, которые вышли на пенсию, а также работающим со трудникам.
Актуарная дисконтированная стоимостьзависит от трудового стажа и рассчитывается на основании текущего уровня заработной платы или по прогнозному уровню.
Основания, по которым предпочтение отдается методу, который основан на текущем уровне заработных плат:
1) сумма актуарной дисконтированной стоимости тесно взаимосвязана с суммой, которая подлежит выплате при прекращении действия плана;
2) актуарная дисконтированная стоимость может быть рассчитана более точно, чем прогнозируемый уровень заработной платы.
Основания, по которым предпочтение отдается методу, который основан на прогнозируемом уровне заработных плат:
1) финансовая информация должна готовиться на основании принципа непрерывности;
2) невключение прогнозируемых размеров заработных плат может привести к отражению в отчетности избытка финансирования.



ОБЩИЕ ПОЛОЖЕНИЯ МСФО № 27 «СВОДНАЯ ФИНАНСОВАЯ ОТЧЕТНОСТЬ

И УЧЕТ ИНВЕСТИЦИЙ В ДОЧЕРНИЕ КОМПАНИИ»


Согласно МСФО № 27 сводную финансовую отчетность должны составлять компании (материнские компании), которые контролируют деятельность других фирм (дочерних). Также стандарт применяют при учете инвестиций в дочерние, совместно контролируемые и ассоциированные организации в случаях, когда организация представляет отдельную финансовую отчетность.
Консолидированная финансовая отчетность– финансовая отчетность группы, которая представляется таким образом, как будто она подготовлена одной организацией.
Материнская организация– организация, имеющая одну или более дочерних организаций.
Дочерняя организация– организация, контролируемая другой (материнской) организацией.
Процесс формирования сводной отчетности– построчное сложение данных финансовых отчетов компаний, входящих в группу, содновременным исключением из итоговых показателей внутригрупповых операций.
Вариантысоставления консолидированной отчетности:
1) готовятся отчетности по МСФО для каждой компании группы. Затем данные этих отчетностей суммируются и корректируются для получения консолидированной отчетности;
2) складываются показатели российских отчетностей всех компаний. Затем агрегированная российская отчетность группы трансформируется в соответствии с МСФО и корректируется в целях консолидации.
Консолидация– сложение строк отчетности компаний группы и внесение корректировок, необходимых для составления сводной отчетности.
Этапы составления консолидированной отчетности:
1) сбор и анализ информации из дочерних компаний;
2) исключение внутригрупповых оборотов и остатков;
3) расчет основных поправок;
4) расчет инфляционных поправок;
5) сбор и анализ всех поправок и предварительного варианта;
6) подготовка информации для раскрытия;
7) выпуск отчетности с пояснениями.
В консолидированной финансовой отчетности необходимо раскрывать: факт консолидации организации; характер отношений между дочерней и материнской организациями; дату составления финансовой отчетности дочерней организации, если эта отчетность необходима при подготовке консолидированной финансовой отчетности и составлена на дату, не совпадающую с отчетной датой материнской организации.
При составлении отдельной финансовой отчетности материнской организацией, имеющей долю в совместно контролируемой организации, в отчетности должен быть раскрыт факт, что отчетность является отдельной финансовой отчетностью.



ПРОЦЕДУРА ПРЕДОСТАВЛЕНИЯ КОНСОЛИДИРОВАННОЙ ФИНАНСОВОЙ ОТЧЕТНОСТИ


Согласно МСФО № 27 «Сводная финансовая отчетность и учет инвестиций в дочерние компании»каждая материнская организация должна представлять консолидированную финансовую отчетность. В этой отчетности консолидируются все инвестиции в дочерние организации.
При соблюдении 
следующих условийматеринская организация не должна предоставлять консолидированную финансовую отчетность:
1) материнская организация является дочерней организацией, находится в полной или частичной собственности другой организации. Владельцы материнской организации, а также тех организаций, для которых данная является дочерней, должны быть информированы о том, что данная организация не будет представлять консолидированную финансовую отчетность;
2) долговые и долевые инструменты материнской организации не обращаются на открытом рынке;
3) материнская организация не готовит документы для выпуска долговых или долевых инструментов на открытом рынке;
4) конечная материнская организация данной материнской организации представляет консолидированную финансовую отчетность, подготовленную в соответствии с требованиями МСФО.
Инвестиции в совместно контролируемые и ассоциированные организации, которые отражаются в консолидированной финансовой отчетности, кроме того, должны отражаться и в отдельной финансовой отчетности инвестора. Различают 
2 метода учета инвестиций в зависимые компании:
1) метод пропорционального распределения;
2) стоимостный метод.
Основные методы составления консолидированной финансовой отчетности:
1) отражение показателей активов и пассивов бухгалтерских балансов дочерних и материнской организаций в общей сумме;
2) отражение в консолидированной отчетности инвестиционной деятельности в целом по группе;
3) прибыли и убытки в консолидированной отчетности показываются в развернутом виде в разрезе каждого участника группы;
4) информация по показателям деятельности отражается в консолидированной отчетности начиная с момента консолидации;
5) при наличии организаций с различными видами деятельности консолидированная отчетность составляется отдельно по видам деятельности.
Трудности составления консолидированной финансовой отчетности:
1) трудоемкость сбора полной информации, необходимой для своевременной подготовки консолидированной отчетности;
2) корректировка отчетности дочерних организаций в связи с применением единой учетной политики;
3) необходимость внесения изменений в отчетность дочерних организаций;
4) выбор метода консолидации из всего многообразия методов с учетом особенностей каждой конкретной организации.



ПРОЦЕДУРА КОНСОЛИДАЦИИ


При составлении консолидированной финансовой отчетности организация должна построчно консолидировать финансовую отчетность материнской и дочерних организаций с помощью сложения аналогичных статей активов, обязательств, доходов и расходов.
Консолидированная финансовая отчетность должна представлять полную и точную информацию о группе организаций как о единой экономической организации. Для этого важно определить долю меньшинства в прибыли или убытке консолидированных дочерних организаций за отчетный период. Финансовая отчетность материн ской и дочерних организаций, применяемая при подготовке консолидированной финансовой отчетности, должна быть составлена по состоянию на одну и ту же отчетную дату. Если отчетные даты не совпадают, то дочерней организации следует подготовить дополнительно отчетность на ту же дату, что и материнская организация.
Методы консолидации:
1) полная консолидация. Происходит консолидация всех чистых активов дочерних организаций, права меньшинства показываются в пассиве консолидированного балансового отчета. Применяется для дочерних организаций, образовавшихся по одному из методов:
– метод приобретения;
– метод слияния;
2) пропорциональная консолидация. Консолидируются активы, которыми владеет участник совместной деятельности, доля меньшинства в отчетности не отражается. Применяют при формировании отчетности для совместной деятельности;
3) метод долевого участия. Применяется для ассоциированных компаний.
Этапы консолидации:
1) элиминирование внутригрупповых операций;
2) расчет гудвилла;
3) расчет накопленного капитала;
4) определение доли меньшинства;
5) формирование консолидированного отчета.
Для аналогичных сделок и событий консолидированная отчетность создается на основе единой учетной политики. Долю меньшинства в чистых активах консолидированных дочерних организаций следует отражать отдельно от капитала акционеров материнской организации. 
Доля меньшинствав чистых активах 
включает:
1) суммы долей меньшинства на дату объединения;
2) доли меньшинства в изменениях капитала с даты объединения.
Доли меньшинства представляются в консолидированном балансе в разделе капитала отдельно от капитала материнской организации. Также обязательным условием является отдельное отражение доли меньшинства в прибыли или убытке группы. Убытки, относящиеся к доле меньшинства в консолидированной дочерней организации, могут превышать долю меньшинства в ее капитале. Эти убытки следует распределить на долю большинства. Исключение: дочерняя организация может самостоятельно покрыть данные убытки.



ПРИМЕНЕНИЕ КОНСОЛИДИРОВАННОЙ ФИНАНСОВОЙ ОТЧЕТНОСТИ


Согласно МСФО № 27 «Сводная финансовая отчетность и учет инвестиций в дочерние компании» материнская организация может 
осуществлять контрольнад дочерней организацией 
в следующих случаях:
1) материнская организация владеет более чем половиной голосующих прав дочерней организации;
2) материнская организация не владеет половиной голосующих прав, но имеет возможность управлять акциями по соглашению сторон, определять политику деятельности организации, принимать участие в назначении работников на руководящие должности.
Материнская организация теряет контроль над дочерней в том случае, если у нее нет возможности определять политику деятельности организации. 
Причины: условия договора, изменение уровня владения за счет перехода под контроль государства и др.
Чтобы сформировать консолидированную отчетность, организация должна понести определенные расходы. Эти затраты должны окупиться за счет эффективного использования полученной отчетности (для составления сегментной отчетности, планирования какихлибо изменений и др.). Дочерняя организация может исключаться из консолидации. 
Причина– засвидетельствованный факт, что контроль материнской организации над дочерней носит временный характер. Временный характер контроля объясняется тем, что материнская организация приобретает дочернюю для последующей продажи в течение 12 месяцев и в данный момент занимается поиском покупателей. Если за данный период времени дочерняя организация не продается, то она должна быть в обязательном порядке включена в консолидацию с момента приобретения. Если сделка по продаже не завершена, но ведется процесс по ее оформлению, то отчетность пересматривать не нужно, так как организация исключается из консолидации. При этом финансовая отчетность за все периоды должна быть пересмотрена. Исключение из консолидации в подобных ситуациях может привести к искажению полученной информации и нарушению требований, предъявляемых к составлению отчетности.
В процессе применения консолидированной отчетности организация должна решить важную задачу– полное и рациональное использование информации, полученной в процессе консолидации. 
Отличительные особенности консолидированной финансовой отчетности:
1) отчетность составляется группой организаций;
2) все организации, входящие в состав группы, принадлежат одному собственнику;
3) отчетность характеризует финансовое состояние и эффективность деятельности всей группы в целом, а не отдельно каждого предприятия.



ЦЕЛИ МСФО № 28 «УЧЕТ ИНВЕСТИЦИЙ В АССОЦИИРОВАННЫЕ КОМПАНИИ»


МСФО № 28применяется для учета инвестиций в ассоциированные компании. Данный стандарт не подлежит применению к инвестициям в ассоциированные организации, произведенным организациями с рисковым капиталом; взаимными фондами, паевыми инвестиционными фондами, которые после первоначального признания оцениваются по справедливой стоимости через прибыль или убыток либо классифицируются как предназначенные для торговли.
Ассоциированная организация– организация, на деятельность которой инвестор оказывает значительное влияние и которая не является дочерней компанией.
Дочерняя организация– организация, которая контролируется другой организацией (материнской).
Инвестиции в ассоциированную организацию подлежат учету с помощью метода по долевому участию, кроме 
следующих случаев:
1) если инвестиция приобретена и удерживается для продажи до истечения 12 месяцев со дня приобретения, а организация ищет покупателей;
2) инвестором является дочерняя организация, которая находится в полной или частичной собственности другой организации, а ее владельцы не возражают, чтобы инвестор не применял метод учета по долевому участию;
3) долговые и долевые инструменты инвестора не обращаются на открытом рынке;
4) если промежуточная материнская организация инвестора выпускает сводную консолидированную финансовую отчетность для открытого доступа.
Если инвестиция в ассоциированную организацию не выбывает до истечения 12 месяцев, то она отражается в учете методом учета по долевому участию начиная с даты приобретения. Финансовую отчетность за периоды с момента приобретения необходимо пересмотреть.
Инвестиция в ассоциированную организацию должна учитываться в отдельной финансовой отчетности инвестора, которая раскрывает следующую информацию:
1) обобщенная финансовая информация ассоциированных организаций, которая включает суммы активов, обязательств, доходов, прибылей и убытков;
2) справедливая стоимость инвестиций в ассоциированные организации, для которых имеются открытые котировки цены;
3) дата составления финансовой отчетности, когда такая отчетность используется с помощью метода учета по долевому участию и составлена на дату, которая отличается от отчетной даты инвестора;
4) причины отличия в отчетности даты или периода;
5) характер и степень ограничения по переводу средств инвестору;
6) факт того, что ассоциированная организация не отражается в учете по методу долевого участия;
7) непризнанная доля убытка, если инвесторпрекратил признание своей доли убытков ассоциированной организации.



МСФО № 29 «ФИНАНСОВАЯ ОТЧЕТНОСТЬ В УСЛОВИЯХ ГИПЕРИНФЛЯЦИИ»


Цель МСФО № 29 «Финансовая отчетность в условиях гиперинфляции»– определение порядка пересчета показателей финансовой отчетности в условиях гиперинфляции.
Стандарт применяется для составления первичной финансовой отчетности в валюте страны с гиперинфляционной экономикой.
Критерии, позволяющие назвать экономику гиперинфляционной:
1) большая часть населения предпочитает хранить сбережения в неденежной форме или 
относительно стабильной валюте;
2) цены чаще всего указываются в иностранной валюте;
3) продажи и покупки в кредит осуществляются по ценам, которые компенсируют предполагаемую потерю покупательной способности денег в течение срока кредита, даже если он непродолжителен;
4) цены, заработная плата, учетные ставки определяются исходя из индекса цен;
5) совокупный рост инфляции за последние оды приближается к 100 % и более.
Влияние инфляции выражается в падении покупательной способности денег и денежных эквивалентов, что приводит к возникновению прибыли или убытка по чистой денежной позиции.
Чистая денежная позиция– положительная или отрицательная разница между денежными активами и обязательствами компании.
Финансовая отчетность предприятия, которое ведет отчетность в валюте страны с гиперинфляцией, должна пересчитываться в единицах измерения, действующих на дату отчетности. Пересчитанная финансовая отчетность заменяет собой обычную финансовую отчетность.
Способы учета влияния инфляции:
1) прямой (определяет влияние инфляции при пересчете финансовой отчетности на основе фактической стоимости приобретения);
2) косвенный (пересчет финансовой отчетности происходит на основе восстановительной стоимости).
Инфляция оказывает различное влияние на статьи отчетности. Прибыль (убыток) по чистым денежным статьям должна включаться в чистый доход и раскрываться отдельно. Если экономика перестает быть гиперинфляционной, предприятие не применяет данный стандарт для составления отчетности. При представлении финансовой отчетности используются суммы, выраженные в единицах измерения, действительных на конец предыдущего отчетного периода, как основ а для балансовых величин в последующей финансовой отчетности.
Информация, раскрываемая в отчетности:
1) факт, что финансовая отчетность за предыдущий период была пересчитана с учетом изменений в общей покупательной способности отчетной валюты и представлена в единицах измерения, действительных на отчетную дату;
2) уровень индекса цен на отчетную дату;
3) изменения в индексе цен за текущий и предшествующий отчетные периоды;
4) способ составления финансовой отчетности.



ФИНАНСОВАЯ ОТЧЕТНОСТЬ, ПОДГОТОВЛЕННАЯ НА ОСНОВЕ ФАКТИЧЕСКОЙ СТОИМОСТИ


При пересчете финансовой отчетности, подготовленной на основе фактической стоимости приобретения, существуют следующие 
правила:
1) сопоставимые позиции пересчитываются в единицах измерения, действующих на отчетную дату;
2) следует применять надежный общий индекс цен, отражающий изменение покупательной способности. Если это невозможно, используют относительно стабильную иностранную валюту;
3) пересчет начинается с начала того финансового периода, когда была выявлена гиперинфляция;
4) когда гиперинфляция прекращается, должен быть прекращен пересчет.
Особенности составления бухгалтерского баланса:
1) суммы баланса, не выраженные в единицах измерения на отчетную дату, должны быть скорректированы с применением общего индекса цен;
2) денежные статьи не подлежат пересчету;
3) активы и обязательства, связанные по договору с изменением цен, подлежат пересчету в соответствии с договором;
4) неденежные активы не подлежат пересчету, если они указаны на отчетную дату в размере возможной чистой цены реализации по справедливой стоимости или в размере возмещаемой суммы;
5) на начало первого периода применения МСФО№ 29 компоненты капитала, за исключением нераспределенной прибыли, подлежат пересчету начиная с момента внесения этих компонентов;
6) часть неденежных активов учитывается по фактической себестоимости. Эти активы отражаются в суммах, действительных на дату их приобретения;
7) стоимость запасов частично готовой и готовой продукции пересматривается с даты возникновения затрат на покупку и обработку;
8) пересмотренную сумму неденежной статьи необходимо уменьшать в том случае, если она превышает сумму, возмещаемую за счет будущего использования актива;
9) отчетность инвестируемой компании может составляться в валюте страны, экономика которой является гиперинфляционной. Стандарт позволит рассчитать долю инвестора в чистых активах и результатах деятельности;
10) если дата приобретения основного средства не установлена, то для оценки статей в первые периоды применения стандарта как основы для пересчета может потребоваться независимое профессиональное суждение.
Особенности составления Отчета о прибылях и убытках:
1) все статьи в Отчете о прибылях и убытках должны выражаться в единицах измерения, действительных на отчетную дату. Суммы пересчитываются с помощью применения к ним скорректированного общего индекса цен с даты, когда статья дохода или расхода первоначально фиксируется в отчетности;
2) прибыль(убыток) по чистым денежным статьям включают в чистую прибыль.



ФИНАНСОВАЯ ОТЧЕТНОСТЬ, ПОДГОТОВЛЕННАЯ НА ОСНОВЕ ТЕКУЩИХ ЗАТРАТ


Учет влияния инфляции осуществляется двумя способами:
1) прямым (определяет влияние инфляции при пересчете финансовой отчетности на основе фактической стоимости приобретения);
2) косвенным (пересчет финансовой отчетности происходит на основе восстановительной стоимости).
В бухгалтерском балансе все статьи, показанные по восстановительной стоимости, не подлежат корректировке, так как они выражены в единицах измерения. Все остальные статьи пересчитываются в соответствии с требованиями МСФО № 29.
При составлении Отчета о прибылях и убытках по восстановительной стоимостиотражаются затраты, действительные на момент совершения операций или событий. Себестоимость реализованной продукции и износ нужно учитывать по текущим затратам на момент осуществления. Продажи, прочие расходы отражают в денежном выражении на момент возникновения.
Особенность применения способа пересчета отчетности на основе восстановительной стоимости– все суммы должны быть переведены в единицы измерения, действительные на отчетную дату, с помощью общего индекса цен.
Пересмотр финансовой отчетности по требованиям МСФО № 29 может привести к возникновению расхождений между налогооблагаемой прибылью и учетной прибылью.
Вопрос корректировки отчетности в условиях гиперинфляции требует осмысления понятий капитала и доходов. Важно учитывать, что скорректированная отчетность является дополнением к обычной отчетности, составленной на основе традиционных методов, но не заменяет ее. На основе скорректированной отчетности не следует производить перерасчет налоговых платежей.
Данная отчетность используется для принятия своевременных и целесообразных управленческих решений, позволяющих распределить прибыль.
Особенность составления отчетности по международным стандартам– оценка статей отчетности по справедливой стоимости. Но в российской практике понятие «справедливая стоимость» пока не используется. Под справедливой стоимостью понимают сумму денежных средств, которая достаточна для приобретения актива или исполнения обязательства при совершении сделки между сторонами, которые хорошо осведомлены, независимы друг от друга и желают совершить такую сделку.
В отчетности организация раскрывает информациюо выбранном методе составления отчетности (по фактической стоимости, по восстановительной стоимости), факт, что отчетность и соответствующие показатели за предыдущие периоды пересчитаны и представлены в единицах измерения, действительных на отчетную дату, индекс цен и его изменения в отчетном периоде.



МСФО № 30 «РАСКРЫТИЕ ИНФОРМАЦИИ В ФИНАНСОВОЙ ОТЧЕТНОСТИ БАНКОВ

И АНАЛОГИЧНЫХ ФИНАНСОВЫХ ИНСТИТУТОВ»


МСФО № 30применяется для финансовой отчетности банков и аналогичных финансовых организаций. С помощью представленной отчетности пользователи должны оценить финансовое положение банка, а также результаты его деятельности. Банки используют различные методы оценки статей финансовой отчетности. В соответствии с требованиями стандарта банки должны в финансовой отчетности раскрыть учетную политику в отношении:
1) признания основных видов дохода;
2) методов определения убытков по ссудам и авансам;
3) методов списания убытков по ссудам и авансам;
4) оценки инвестиционных и коммерческих ценных бумаг;
5) методов начисления банковских рисков.
Отчет о прибылях и убытках должен раскрывать следующую информацию:
1) доходы в форме дивидендов;
2) расходы по выплате процентов;
3) комиссионные;
4) расходы на выплату комиссионных;
5) операционные расходы;
6) административные расходы;
7) убытки по ссудам;
8) прибыль за вычетом убытков от валютных операций; 9) прибыль за минусом убытков по инвестиционным и коммерческим бумагам.
К основным видам доходов банка относятся:проценты; сборы за предоставленные услуги; комиссионные вознаграждения.
К основным видам расходов банка относятся:проценты; расходы, связанные с уменьшением балансовой стоимости инвестиций; комиссионные; убытки по ссудам и авансам; административные расходы.
Баланс, составленный в соответствии с М СФО № 30, должен раскрывать следующую информацию:
1) активы: денежные средства; векселя, принимаемые для переучета в центральном банке; средства, размещенные в других банках; ссуды и авансы клиентам; ссуды и авансы другим банкам; инвестиционные ценные бумаги;
2) обязательства: депозиты других банков; суммы задолженности другим вкладчикам; депозитные сертификаты; простые векселя.
Группировка активов и пассивов по характеру происхождения и расположения их ликвидности является наиболее удобной. Краткосрочные и долгосрочные статьи не раскрываются отдельно. В финансовой отчетности банк должен раскрывать справедливую стоимость каждого класса своих финансовых активов и обязательств. Банк должен детализировать анализ активов и пассивов в соответствии со сроком платежа. Срок платежа определяется на основе периода времени до наступления даты их погашения.
Банк должен детализировать анализ активов и пассивов, группируя в соответствии со сроком погашения.
Сроки погашения активов и пассивов:до 1 месяца; от 1 до 3 месяцев; от 3 месяцев до 1 года; от 1 года до 5 лет; от 5 лет и более.



СФЕРА ПРИМЕНЕНИЯ МСФО № 31 «ФИНАНСОВАЯ ОТЧЕТНОСТЬ ОБ УЧАСТИИ

В СОВМЕСТНОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ»


МСФО № 31применяется для учета долей участия в совместной деятельности и отчетности по активам, обязательствам, доходов и расходов совместной организации в финансовой отчетности предпринимателей и инвесторов независимо от форм и структур, в которых осуществляется совместная деятельность.
Данный стандарт не может применятьсяк долям участия предпринимателей в совместно контролируемых организациях, которые принадлежат: организациям, у которых имеется рисковый капитал; взаимным фондам; паевым инвестиционным фондам, включая инвестиционные страховые фонды.
Формы совместной деятельности:
1) совместно контролируемые операции;
2) совместно контролируемые активы;
3) совместно контролируемые организации.
Характеристики совместной деятельности:
1) совместный контроль;
2) договорное соглашение.
Совместный контроль устраняется, если объект инвестиций находится в процессе юридической реорганизации или банкротства.
Договорное соглашение оформляетсяв письменной форме. В нем должны быть отражены следующие вопросы:
1) взнос предпринимателей в капитал;
2) назначение совета директоров или органа управления совместной деятельностью;
3) определено право голоса предпринимателей;
4) характер и продолжительность деятельности;
5) обязательства по финансовой отчетности.
Договорное соглашение дает гарантиютого, что ни один из предпринимателей совместной деятельности не сможет установить единоличный контроль над предпринимательской деятельностью. В договорном соглашении может быть определен руководитель или управляющий совместной деятельностью, но он не имеет право полностью контролировать деятельность. Управляющий, действующий на основании договорного соглашения, может действовать только в рамках операционной и финансовой политики, которая согласовывается предпринимателями в ходе совместной деятельности. Если выбранный руководитель контролирует финансовую иоперативную политику, то эта деятельность становится его дочерней организацией, а не совместной деятельностью.
Контроль– это возможность управлять финансовой и операционной политикой организации, чтобы получать выгоду от ее деятельности.
Совместный контроль– это согласование по договору распределения контроля над экономической деятельностью.
В отношении своей доли участия каждый предприниматель должен признавать: контролируемые им активы и обязательства; расходы и свою долю доходов, которую он должен получать в результате продажи товаров или оказания услуг.



ПОНЯТИЕ СОВМЕСТНО КОНТРОЛИРУЕМЫХ АКТИВОВ


Совместная деятельность предполагает совместное владение предпринимателями активами, которые предназначены для достижения целей совместной деятельности. Каждый предприниматель, участвующий в совместной деятельности, получает свою долю продукции, а также несет свою долю расходов. Такая совместная деятельность не требует создания компаний. Многие компании используют в своей деятельности совместно контролируемые активы. Примером такого вида компаний может быть совместная эксплуатация нефтепровода несколькими нефтяными предприятиями.
Согласно данному стандарту предприниматель в отношении своей доли участия в совместно контролируемых активах обязан признавать в своей финансовой отчетности следующую информацию:
1) доля совместно контролируемых активов должна быть классифицирована в соответствии с характером этих активов;
2) принятые предпринимателем обязательства;
3) доля обязательств в отношении совместной деятельности;
4) доля доходов и расходов.
В соответствии с МСФО № 31 «Финансовая отчетность об участии в совместной деятельности»
операции некоторых видов совместной деятельности предполагают использование активов и ресурсов предпринимателей, а не учреждение какойлибо финансовой структуры отдельно от самих предпринимателей.
Каждый предприниматель использует собственные основные средства и создает свои запасы, несет свои собственные расходы и обязательства. Совместная деятельность может осуществляться с помощью наемных работников.
Совместно контролируемые активы и операции– это похожие понятия, и разницы между ними не существует. Единственным отличием является режим владения активами, который подразделяется на совместный или единоличный. Важным сходством этих видов совместной деятельности является то, что активы, обязательства, доходы и расходы совместной деятельности включаются в баланс.
Совместно контролируемые операции– это такая форма совместной деятельности, когда используются активы и прочие ресурсы участников совместной компании без учреждения какойлибо обособленной финансовой структуры.
Требования по признанию совместной деятельности (совместно контролируемые активы):
1) активы находятся под контролем каждого предпринимателя, участвующего в совместной деятельности;
2) у каждого предпринимателя должна быть доля в совместно контролируемых активах;
3) обязательства, принятые предпринимателем в отношении совместной деятельности;
4) расходы, которые несет предпринимательв совместной деятельности;
5) доля совместных расходов;
6) доля в выручке совместной деятельности.



ПОРЯДОК ОТРАЖЕНИЯ УЧАСТИЯ В СОВМЕСТНОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ В ФИНАНСОВОЙ ОТЧЕТНОСТИ


В соответствии с МСФО № 31 «Финансовая отчетность об участии в совместной деятельности»предприниматель обязан представлять финансовую отчетность следующими методами:
1) пропорциональная консолидация;
2) по долевому участию.
Предприниматель должен признавать свою долю участия в совместной деятельностис помощью метода пропорциональной консолидации. Этот альтернативный метод применяется в двух форматах отчетности:
1) метод учета по долевому участию;
2) отдельная финансовая отчетность.
Независимо от того, какой формат используется, предпринимателю невыгодно проводить зачет любых активов и обязательств, доходов и расходов путем вычета других активов и обязательств, расходов и доходов.
Предприниматель должен признавать свою долю участия в совместной деятельности независимо от следующих факторов:
1) есть ли у него инвестиции в дочерние организации;
2) финансовая отчетность представляется как консолидированная.
Если предприниматель теряет свое влияние в совместно контролируемой организации, то он должен прекратить с этой даты использование метода по долевому участию. Если предприниматель совершил продажу актива или, наоборот, внес активы в совместную деятельность, то признание прибыли или убытка должно отражать содержание операции. Предприниматель должен прекратить использование пропорциональной консолидации с момента утраты совместного контроля. Предприниматель может признавать свою долю в совместной деятельности с помощью учета методом по долевому участию.
Финансовая отчетность совместной деятельностиможет не составляться, но в этом случае предпринимателям необходимо подготовить управленческие счета, которые помогут им провести оценку совместной деятельности.
В финансовой отчетности предприниматель должен раскрывать следующую информацию:
1) условные обязательства, которые возникли в связи с его долями участия в совместной деятельности;
2) доля обязательств, по которым предприниматель несет ответственность перед другими предпринимателями;
3) условные обязательства, по которым предприниматель несет ответственность за других предпринимателей, участвующих в совместной деятельности.
Отдельно от других обязательств предприниматель должен показывать сумму следующих обязательств:
1) инвестиционные обязательства;
2) долю инвестиционных обязательств в совместной деятельности.
В соответствии с 
МСФО № 31 «Финансовая отчетность об участии в совместной деятельности»предприниматель обязан в финансовой отчетности раскрывать метод, который он использует для признания своих долей участия в совместно контролируемых организациях.



МСФО № 32 «ФИНАНСОВЫЕ ИНСТРУМЕНТЫ: РАСКРЫТИЕ И ПРЕДСТАВЛЕНИЕ ИНФОРМАЦИИ»


Цель МСФО № 32 «Финансовые инструменты: раскрытие и представление информации»заключается в понимании пользователями финансовой отчетности значения финансовых инструментов.
Финансовый инструмент– договор, в результате которого одновременно возникает финансовый актив у одной организации и финансовое обязательство у другой.
К финансовым активам относятся:
1) денежные средства;
2) долевой инструмент другой организации;
3) договорное право на получение денежных средств от другой организации, на обмен финансовых активов и обязательств;
4) договор, согласно которому расчет производится собственными долевыми инструментами организации.
Данный стандарт не применяется к следующим типам финансовых инструментов:
1) права и обязательства работодателей по программе вознаграждения работников;
2) доли участия в дочерних организациях, ассоциированных организациях и совместной деятельности;
3) права и обязательства по договорам страхования;
4) договоры, которые предусматривают платежи, связанные с климатическими, географическими и физическими переменными.
Данный стандарт применяется в отношении признанных и непризнанных финансовых инструментов (обязательства по ссудам).
Долевой инструмент– договор, который подтверждает право на остаточную долю в активах организации, оставшуюся после вычета всех ее обязательств.
Справедливая стоимость– сумма, на которую можно обменять актив, при совершении сделки между хорошо осведомленными и независимыми друг от друга сторонами.
МСФО № 32 «Финансовые инструменты: раскрытие и представление информации»применяется к договорам на покупку финансовых активов, расчеты по которым производятся путем зачета встречных требований денежными средствами, путем обмена финансовыми инструментами. Исключение составляют договоры на поставку нефинансового актива для удовлетворения потребностей организации.
Варианты расчетов по договорам на покупку финансовых активов, расчеты по которым производятся путем зачета встречных требований денежными средствами, путем обмена финансовыми инструментами:
1) когда у организации есть практика продажи базисного актива с целью извлечения прибыли от колебания цены;
2) условия договора дают возможность каждой стороне произвести зачет встречных требований денежными средствами или путем обмена финансовыми инструментами;
3) отсутствие в договоре прямого указания на возможность расчета путем зачета встречных требований, но у организации есть практические навыки по таким договорам;
4) не финансовый актив может быть конвертирован в денежные средства.



РАСКРЫТИЕ ИНФОРМАЦИИ О ФИНАНСОВЫХ ИНСТРУМЕНТАХ


Цель раскрытия информации в соответствии с 
МСФО № 32 «Финансовые инструменты: раскрытие и представление информации»заключается в предоставлении информации, которая будет способствовать пониманию значения финансовых инструментов с точки зрения финансового положения организации.
Операции с финансовыми инструментами могут иметь финансовый риск. Раскрытие информации о финансовых инструментах позволяет обеспечить пользователей этой отчетностью.
Типы рыночного риска:
1) валютный риск;
2) ценовой риск;
3) процентный риск справедливой стоимости;
4) риск ликвидности;
5) кредитный риск;
6) процентный риск потока денежных средств.
В соответствии с 
МСФО № 32 «Финансовые инструменты: раскрытие и представление информации»финансовые инструменты необходимо группировать по классам всоответствии с характером раскрываемой информации.
Цель разделения финансовых инструментов на классы заключается в способе оценки по себестоимости и амортизированной стоимости от инструментов, которые группируются по справедливой стоимости.
Организация должна описывать политику управления финансами и раскрывать информацию о хеджировании справедливой стоимости, денежных потоков и чистых инвестиций в иностранную деятельность.
Хеджирование– это страхование рисков от неблагоприятных изменений цен на любые товарно-материальные ценности по контрактам и коммерческим операциям, которые предусматривают поставки (продажи) товаров в будущих периодах.
Политика управления финансами должна раскрывать следующую информацию:
1) описание хеджирования;
2) описание финансовых инструментов, которые выступают в качестве инструментов хеджирования;
3) справедливая стоимость инструментов хеджирования по состоянию на дату баланса;
4) характер хеджируемых рисков;
5) при хеджировании денежных потоков необходимо отразить период, в котором ожидаются денежные потоки.
Прибыль или убыток по инструменту хеджирования денежных потоков необходимо отражать на счете учета капитала в отчете об изменении капитала. При этом организация раскрывает:сумму, признанную на счетах капитала в отчетном периоде; сумму, списанную со счетов капитала в отчетном периоде; сумму, списанную со счетов капитала в текущем периоде, включаемую в первоначальную стоимость приобретения.
Организация обязана раскрывать информацию о подверженности риску ставки процентадля каждого класса финансовых активов и обязательств:
1) дату пересмотра процентной ставки или дату наступления срока платежа в зависимости от того, какая дата наступает раньше;
2) эффективные ставки процента.



ПРЕДСТАВЛЕНИЕ ИНФОРМАЦИИ О ФИНАНСОВЫХ ИНСТРУМЕНТАХ


В соответствии с договорным соглашением эмитент финансового инструмента должен классифицировать этот инструмент при первоначальном признании как финансовое обязательство, финансовый актив или долевой инструмент.
Случаи, в которых финансовый инструмент может быть признан долевым инструментом:
1) обязательство по договору не является частью этого инструмента;
2) расчеты по инструменту проводятся долевыми инструментами эмитента.
Признаки отличия финансового обязательства от долевого инструмента:
1) договорное обязательство одной стороны перед другой в предоставлении денежных средств или финансовых активов;
2) обмен финансовыми активами и финансовыми обязательствами на невыгодных для эмитента условиях.
Классификация финансовых обязательствв балансе производится не юридической формой, а по содержанию.
Если организация выкупила собственные долевые инструменты, то их необходимо вычесть из капитала. Если организация продала, купила или выпустила собственные долевые инструменты, то прибыль или убыток не признается. Такие выкупленные акции могут находиться в распоряжении организации. Выплаченное или полученное возмещение признается в капитале.
Проценты, дивиденды, убыток и прибыль, которые относятся к финансовому инструменту, необходимо отражать как доходы или расходы.
Финансовый актив и финансовое обязательство необходимо засчитывать друг противдруга, а неттосумма должна представляться в балансе в следующих случаях:
1) если организация в данный момент имеет право на зачет признанных сумм;
2) организация произведет расчет путем зачета встречных требований или пытается одновременно реализовать актив и исполнить обязательство.
Взаимозачет не производится в следующих случаях:
1) если для воспроизводства финансового инструмента используется несколько других финансовых инструментов;
2) финансовые активы и финансовые обязательства возникают с финансовыми инструментами, которые несут риск с разными контрагентами;
3) если активы переданы в залог для обеспечения финансовых обязательств;
4) обязательства, которые возникли из-за событий, повлекших за собой убытки, могут быть компенсированы третьей стороной при предъявлении страхового полиса;
5) если финансовые активы были переданы должником в траст для расчетов по обязательству без принятия кредитором этих активов.
Данный стандарт требует представления в отчетности финансовых активов и финансовых обязательств на неттооснове при условии, что это будет отражать денежные потоки, которые ожидает организация от расчетов по финансовым инструментам.



ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСКИЙ РИСК


Предпринимательский риск– это деятельность, связанная с преодолением неопределенности в ситуации выбора, в процессе которой можно провести оценку вероятности в достижении результата, неудачи и отклонения от цели.
Элементы, составляющие сущность риска:
1) вероятность достижения желаемого результата;
2) возможность отклонения от цели;
3) возможность потерь, которые связаны с осуществлением выбранной альтернативы;
4) отсутствие уверенности в достижении поставленной цели.
Природа риска:
1) объективная – проявляется в выборе альтернатив и вероятности исхода, объективность заключается в том, что понятие риска раскрывает существующие в жизни явления, процессы и стороны деятельности;
2) субъективная – существование процессов, в которые вступают объекты социально-экономической жизни, заключается в том, что все люди поразному принимают одну и ту же величину экономического риска изза различных психологических, нравственных, идеологических ориентаций;
3) субъективнообъективная – риск порождается процессами субъективного характера и такими, существование которых не зависит от воли и сознания человека.
Характеристики риска:
1) математическое ожидание – это средневзвешенное всех возможных результатов;
2) дисперсия – отклонение действительных результатов от ожидаемых;
3) коэффициент корреляции – связь между переменными в изменении средней величины одной из них в зависимости от изменений другой;
4) коэффициент вариации – доля среднего значения случайной величины.
Функции риска:
1) 
стимулирующая– проявляется в двух аспектах: конструктивный аспект, состоящий в исследовании источников риска при проектировании операций и систем, конструировании операций, форм сделок, которые исключают или уменьшают последствия риска как отрицательного отклонения; деструктивный аспект, состоящий в реализации решений с необоснованным риском, который приводит к реализации операций, относящихся к авантюрным;
2) 
защитная функция рискаимеет два аспекта: историкогенетический аспект состоит в том, что необходимо искать средства защиты от нежелательной реализации риска; социально-правовой аспект состоит в необходимости правового регулирования страховой деятельности;
3) 
компенсирующая– дополнительная прибыль по сравнению с плановой прибылью обеспечивается при благоприятном исходе;
4) 
социальноэкономическая– в процессе рыночной деятельности риск выделяет социальные группы собственников в общественных классах, а в экономике – отрасли деятельности.



ОБЩИЕ ПОЛОЖЕНИЯ МСФО № 33 «ПРИБЫЛЬ НА АКЦИЮ»


Цель МСФО № 33 «Прибыль на акцию»состоит в установлении принципов и представлении прибыли на акцию. Это позволяет сопоставить результаты деятельности разных организаций в одном отчетном периоде и одной организации в различных отчетных периодах. В соответствии с данным стандартом организация должна раскрывать прибыль на акцию, а также величину этой прибыли.
Акция– это ценная бумага, которая подтверждает внесение ее владельцем доли в уставный капитал акционерного общества, дающая право на получение дохода от деятельности, распределение остатков имущества при ликвидации общества, на участие в деятельности этого общества.
В зависимости от способа обозначения лица акции различаются:
1) именные;
2) на предъявителя.
В именных акцияхуказывается имя собственника. Они фиксируются в книге реестра акционерного общества. 
Простые акциидают право участвовать в управлении организацией и получать дивиденды. 
Привилегированные акциине дают право участвовать в управлении акционерным обществом, но их владельцы имеют право получать дивиденды в твердом фиксированном размере независимо от того, какую прибыль получило предприятие. Организация должна представлять в отчете о прибылях и убытках суммы базовой и разводненной прибыли на акцию в отношении прибыли или убытка от деятельности. Организация обязана представлять информацию о базовой и разводненной прибыли на акцию с одинаковой точностью для каждого периода, по которому составляется отчет о прибылях и убытках.
Организация, которая представляет информацию о прекращаемой деятельности, может раскрывать суммы базовой и разводненной прибыли в примечаниях к финансовой отчетности.
Организация должна раскрывать следующую информацию:
1) описание операций, произошедших после отчетной даты, с обыкновенными и потенциально обыкновенными акциями, которые привели к изменению количества этих акций по состоянию на конец отчетного периода;
2) инструменты, имеющие в будущем разводняющий эффект на прибыль на акцию, которые не включены в расчет разводняющей прибыли;
3) средневзвешенное количество обыкновенных акций, которые используются в расчетах базовой и разводненной прибыли.
Обыкновенная акция– долевой инструмент, который имеет более низкий статус по отношению к другим.
Потенциально обыкновенная акция– финансовый инструмент, который предоставляет владельцу право собственности на обыкновенные акции.
Если организация представляет отдельную и консолидированную отчетность, то раскрытие информации производится на основании консолидированной отчетности.



ПОНЯТИЕ БАЗОВОЙ И РАЗВОДНЕННОЙ ПРИБЫЛИ НА АКЦИЮ


Базовая прибыль на акцию– это сумма чистой прибыли за период, которая приходится на владельцев обыкновенных акций и разделенная на средневзвешенное количество обыкновенных акций, находившихся в обращении в течение периода.
Организация должна производить расчет базовой прибыли на акцию в отношении прибыли или убытка. Информация о базовой прибыли на акцию представляется для определения доли участия каждой обыкновенной акции в деятельности организации.
Для расчета базовой прибыли на акциюобщее количество обыкновенных акций должно быть равно количеству обыкновенных акций, которые находятся в обращении в течение периода.
Все признанные в течение периода расходы и доходы держателей обыкновенных акций должны включаться в расходы по налогу и дивиденды.
После вычета налогов сумма дивидендов состоит из:
1) суммы дивидендов (за минусом налога) по некумулятивным привилегированным акциям, объявленным на текущий период;
2) суммы дивидендов (за минусом налога) по кумулятивным привилегированным акциям, которые необходимо выплатить за период, независимо от того, были объявлены дивиденды или нет.
Разводненная прибыль на акцию– это сумма чистой прибыли за период, которая приходится на владельцев обыкновенных акций, разделенная на средневзвешенное количество обыкновенных акций, находящихся в обращении, и скорректированная с учетом разводняющего эффекта всех конвертируемых в обыкновенные акции контрактов.
Организация производит расчет разводненной прибыли на акцию путем корректировки прибыли или убытка, который приходится на держателей акций.
Цель расчета разводненной прибыли– выявление доли участия каждой обыкновенной акции в результатах деятельности компании.
Для расчета разводненной прибыли на акцию организация обязана производить корректировку прибыли или убытка, которые приходятся на держателей обыкновенных акций. Эта прибыль и убыток включаются в расходы по налогу и дивиденды.
После вычета налогов сумма дивидендов состоит из:
1) процентов, которые начисляются по потенциально обыкновенным акциям с разводняющим эффектом;
2) дивидендов, которые имеют отношение к потенциально обыкновенным акциям с разводняющим эффектом;
3) изменения в доходе или расходе, произошедшие в конвертации потенциальных обыкновенных акций с разводняющим эффектом.
Для расчета разводненной прибыли на акцию количество обыкновенных акций должно быть равно средневзвешенному количеству обыкновенных акций, которые выпускаются при конвертации всех потенциальных обыкновенных акций с разводняющим эффектом в обыкновенные акции.



ЦЕЛИ МСФО № 34 «ПРОМЕЖУТОЧНАЯ ФИНАНСОВАЯ ОТЧЕТНОСТЬ»


МСФО № 34 «Промежуточная финансовая отчетность»применяется всеми организациями, которые по требованию законодательства или собственному выбору публикуют финансовую отчетность за период менее полного финансового года. Настоящий стандарт не устанавливает, какие компании должны публиковать промежуточную финансовую отчетность. При раскрытии информации необходимо учитывать ее существенность. Доходы, получаемые нерегулярно (дивиденды, правительственные субсидии), не показываются при составлении промежуточной финансовой отчетности, если только это не обосновано специально. Затраты, понесенные неравномерно в течение года, должны показываться в промежуточной финансовой отчетности только в случае, если это оговорено отдельно.
Промежуточная финансовая отчетность– это финансовая отчетность, в которой содержится полный или сжатый набор финансовой отчетности за период короче финансового года.
Данный стандарт определяет минимальное содержание отчетности и указывает принципы бухгалтерского признания и оценки. Информация, которую компания должна включать в примечание к промежуточной финансовой отчетности:
1) порядок применения учетной политики;
2) пояснения о сезонности и цикличности операций;
3) характер и сумму позиций, влияющих на активы, обязательства, капитал, чистую прибыль, потоки денежных средств, являющихся необычными из-за характера, размера или происхождения;
4) события, которые произошли после отчетной даты;
5) выплаченные дивиденды;
6) сведения о покупке или продаже дочерних предприятий, долгосрочных инвестициях, реструктурировании и прекращении деятельности;
7) изменения в условных обязательствах или условных активах;
8) изменения в отношении долевых или долговых ценных бумаг, включая факты непогашенных обязательств, нарушения долговых соглашений;
9) выручка и результаты по отраслевым и географическим сегментам;
10) подтверждение, что промежуточная финансовая отчетность подготовлена в соответствии с МСФО.
При изменении оценочных сумм в течение окончательного промежуточного периода финансового года характер и сумма этого изменения должны раскрываться в примечаниях к годовой финансовой отчетности.
Промежуточный период– это отчетный период, продолжительность которого короче полного финансового года. Промежуточная финансовая отчетность основана на относительно субъективно выбранных правилах и оценках. Представляемая в финансовой отчетности информация должна соответствовать качественным характеристикам: 1)понятность;2)уместность; 3) надежность; 4) сопоставимость.



ФОРМЫ, СОСТАВ И СОДЕРЖАНИЕ ПРОМЕЖУТОЧНОЙ ФИНАНСОВОЙ ОТЧЕТНОСТИ


Промежуточная финансовая отчетность включает:сжатый бухгалтерский баланс; сжатый отчет о прибылях и убытках; сжатый отчет о движении денежных средств; сжатый отчет об изменении капитала; выборочные пояснительные примечания.
Требования к форме и содержанию промежуточной финансовой отчетности:
1) каждый промежуточный итоговый показатель включает в себя последнюю финансовую отчетность;
2) в отчете о прибылях и убытках должна быть представлена прибыль на акции;
3) материнская компания должна подготовить сводную отчетность.
Если компания публикует комплект сжатых финансовых отчетовв качестве промежуточной финансовой отчетности, то эта отчетность должна включать промежуточные суммы, которые были включены в последнюю годовую финансовую отчетность. Организация должна включать в промежуточную отчетность дополнительные статьи и примечание, если существует вероятность того, что пользователи финансовой отчетности будут введены в заблуждение. Полный или сжатый отчет о прибылях и убытках за промежуточный период должен содержать информацию о базовой или разводненной прибыли на акцию. Если последней отчетностью компании была консолидированная отчетность, то промежуточную финансовую отчетность необходимо оставлять на консолидированной основе.
Промежуточная финансовая отчетность должна раскрывать следующую информацию:
1) приобретение и выбытие основных средств;
2) операции со связанными сторонами;
3) невозврат долга и нарушение долговых обязательств и их исправление;
4) списание запасов до цены продажи в осстановление;
5) урегулирование судебных споров;
6) восстановление любых резервов для затрат на реструктуризацию;
7) признание убытка от обесценения основных средств;
8) обязательства при покупке основных средств;
9) списание убытка от обесценения основных средств и нематериальных активов.
Промежуточная финансовая отчетность должна содержать следующие финансовые отчеты за периоды:
1) бухгалтерский баланс по состоянию на конец промежуточного периода и сравнительный бухгалтерский баланс на конец предшествующего финансового года;
2) отчеты о прибылях и убытках за текущий промежуточный период и нарастающим итогом за текущий финансовый год в сравнении с отчетами за промежуточные периоды предыдущего финансового года;
3) отчет об изменении капитала нарастающим итогом за текущий финансовый год в сравнении с отчетом за аналогичный период предыдущего финансового года;
4) отчет о движении денежных средств общим итогом за текущий финансовый год в сравнении с отчетом за сопоставимый период предыдущего финансового года.



ПРИЗНАНИЕ И ОЦЕНКА ПРОМЕЖУТОЧНОЙ ФИНАНСОВОЙ ОТЧЕТНОСТИ


Учетная политика в промежуточной финансовой отчетностии в годовых финансовых отчетах должна быть одинаковой. Исключение составляют изменения, которые были проведены после даты составления годовых отчетов. Периодичность составления отчетности не оказывает влияния на оценку годовых результатов. Для достижения этой цели необходимо при составлении промежуточной финансовой отчетности проводить оценку на основе периода, прошедшего с начала года до этой даты.
Частота представления финансовой отчетности организации не должна оказывать влияние на оценку годовых результатов, так как промежуточный период – лишь часть финансового года. Оценки за период, произошедший с начала года до даты составления отчетности, могут оказать влияние на изменение сумм, которые представлены в предыдущих промежуточных периодах текущего финансового года.
Важной характеристикой доходов и расходов является поступление и выбытие активов. Если данные поступления и выбытия произошли, то необходимо признать данную выручку и расходы. В другом случае они не признаются.
При оценке обязательств, активов, доходов, расходов и денежных потоковкомпания учитывает информацию на протяжении всего финансового года. Оценка осуществляется на основе периода, произошедшего с начала года до даты составления отчетности. Если компания предоставляет свою отчетность чаще, чем один раз в полгода, она должна определять доходы и расходы на основе того периода, который прошел с начала года до отчетной даты каждого промежуточного периода. Суммы доходов и расходов, которые представлены в текущем промежуточном периоде, будут показывать изменения в оценках сумм, которые были представлены в предыдущей промежуточной финансовой отчетности. Суммы, которые были отражены в предыдущем промежуточном периоде, корректировать нельзя.
Выручка, полученная случайнов течение финансового года, не должна переноситься по состоянию на дату промежуточной финансовой отчетности. К таким видам выручки относятся дивидендные доходы, лицензионные выплаты и государственные субсидии. Некоторые организации получают больше выручки в определенные промежутки времени, а в другие промежутки значительно меньше. Такую выручку необходимо признавать, когда она получена.
Затраты, которые возникают неравномернов течение финансового года, признаются или переносятся, если этот тип затрат можно прогнозировать или переносить на конец финансового года.
Процедуры оценки при составлении финансовой отчетности должны гарантировать, что получаемая информация является надежной и существенной.



СФЕРА ПРИМЕНЕНИЯ МСФО № 36 «ОБЕСЦЕНЕНИЕ АКТИВОВ»


Цель МСФО № 36 «Обесценивание активов»– установление процедур учета активов по величине, которая не превышает их возмещаемую сумму. Стандарт требует от предприятия регулярного проведения анализа состояния активов на предмет их возможного обесценивания. Стандарт применяется в отношении большинства активов, а также инвестиций в дочерние, ассоциированные и совместные компании. Оценку возмещаемой суммы актива следует производить в случае, если на отчетную дату появляется признак, который указывает на возможное обесценивание актива.
Организация должна вести учет внешних и внутренних признаков. К внешним признакам относятся спад рыночной стоимости активов, существенные изменения в деятельности компании, а к внутренним – моральное устаревание актива, снижение технологических показателей актива и др.
МСФО № 36 не применяется в отношении следующих активов:
1) запасов;
2) активов, которые возникли по договору на строительство;
3) отложенных налоговых активов;
4) активов, которые возникли из вознаграждений работникам;
5) биологических активов;
6) нематериальных активов, которые возникли из договорных прав страховщиков.
Возмещаемая сумма актива определяется по наибольшему значению чистой продажной цены актива и стоимости от его использования.
Чистая продажная цена– это сумма, которая получена от продажи актива в результате сделки между осведомленными независимыми сторонами. Сумму сделки необходимо корректировать с учетом затрат, связанных с реализацией актива.
Стоимость от использования– это дисконтируемая стоимость оцениваемых будущих потоков, которые ожидаются в результате продолжительного использования актива и его выбытия в конце срока использования. МСФО № 36 устанавливает порядок действия по определению балансовой стоимости генерирующей единицы, порядок определения убытка от обесценивания по активам этой единицы.
Балансовая стоимость– это сумма, по которой актив отражается после вычета суммы накопленной амортизации и накопленного убытка от обесценения.
Убыток от обесценения– это сумма, на которую балансовая стоимость актива превышает его возмещаемую сумму. Если балансовая стоимость актива превышает его возмещаемую сумму, то это означает, что возник убыток от обесценивания актива. Для каждого актива необходимо отдельно оценивать возмещаемую сумму. Если это невозможно сделать, то компания должна возмещать сумму генерирующей единицы.
Генерирующая единица для актива– это наименьшая группа активов, которая включает данный актив и генерирует поступление денежных средств от продолжительного использования актива.



РАСКРЫТИЕ ИНФОРМАЦИИ ОБ ОБЕСЦЕНИВАНИИ АКТИВОВ


По каждому классу активов организация должна раскрывать следующую информацию:
1) сумму убытков от обесценения, которая отражается в отчете о прибылях и убытках в течение периода;
2) реверсированную сумму от обесценения, отраженную в отчете о прибылях и убытках в течение периода;
3) сумму убытков от обесценения по переоцененным активам, учтенную на счете собственного капитала в течение периода;
4) реверсированную сумму убытков от обесценения по переоцененным активам, учтенную на счете собственного капитала в течение периода.
Класс актива– это группа активов, которые имеют схожие свойства по характеру и использованию в деятельности организации.
Организация должна раскрывать информацию о каждом существенном убытке от обесценения:
1) события, которые привели к признанию или реверсированию убытка от обесценения;
2) сумма убытка от обесценения, которая была признана или реверсирована;
3) характер актива;
4) название генерирующей единицы.
В финансовой отчетности необходимо раскрывать допущения, которые используются при определении возмещаемой суммы активов (генерирующих единиц) в течение периода. Организация должна раскрывать информацию об оценках, которые используются для определения возмещаемой суммы генерирующей единицы при включении деловой репутации или нематериального актива с неопределенным сроком полезной службы в балансовую стоимость этой единицы. Если ни одна часть деловой репутации, которая была приобретена при объединении предприятий в течение периода, не была распределена на генерирующую единицу, то величину нераспределенной деловой репутации необходимо раскрыть вместе с причинами, которые обусловливают нераспределение данной величины.
При наличии признаков возможного обесцениванияделовой репутации и корпоративных активов возмещаемые суммы определяются для той генерирующей единицы, к которой данные активы принадлежат.
Убыток от обесценивания, который признается в предшествующие годы, необходимо уменьшить в том случае, если в момент признания последнего убытка от обесценивания произошли изменения в оценках возмещаемой суммы. Сумма убытка снижается только до такого уровня, который не приведет к превышению его балансовой стоимости над балансовой стоимостью, которая была бы определена, если в предшествующие годы для актива не признавался убыток от обесценивания.
Снижение убытка от обесценивания не обходимо признаватьв качестве дохода по активам, учтенным по себестоимости, и рассматривать как увеличение от переоценки по активам, учтенным по переоцененной стоимости.



МСФО № 37 «РЕЗЕРВЫ, УСЛОВНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА И УСЛОВНЫЕ АКТИВЫ»


Цель МСФО № 37заключается в установлении правил учета и раскрытия информации для всех оценочных обязательств, условных обязательств и условных активов.
Данный стандарт не применяется:
1) к результатам финансовых инструментов, которые учитываются по справедливой стоимости;
2) к результата м подлежащих выполнению контрактов, кроме обременительных контрактов;
3) к оценочн ы м обязательствам, условным обязательствам и условным активам, возникшим из контрактов со страхователем;
4) рассматриваются другим международным стандартом финансовой отчетности.
В соответствии с МСФО № 37 запрещается проводить следующие операции:
1) необоснованно списывать крупные денежные суммы на расходы;
2) создавать резервы, не связанные существованием задолженности по некоторому обязательству;
3) проводить регулирование показателей прибыли с помощью резервов.
Для облегчения пользователям понимания информации и предоставления им более точной и достоверной картины необходимо подробно раскрывать информацию о резервах.
Признаки резерва:
1) наличие текущего обязательства в результате прошлых событий;
2) вероятность выбытия ресурсов;
3) возможность оценки времени и суммы обязательства.
Отсутствие одного или нескольких признаков свидетельствует о наличии условного обязательства.
Контракты, подлежащие выполнению, – это такие контракты, по которым ни одна из сторон не выполнила своих обязательств или обестороны выполнили свои обязательства частично в равной степени.
МСФО № 37 «Резервы, условные обязательства и условные активы»определяет оценочные обязательства с неопределенными временем и суммой.
Оценочное обязательство– это обязательство, неопределенное по величине или с неопределенным сроком исполнения.
Условные обязательства– это потенциальные обязательства, которые могут стать реальными, в случае если произойдет определенное событие.
Для каждого класса оценочных обязательств организация должна раскрывать следующую информацию:
1) балансовая сумма наначало и конец периода;
2) дополнительные оценочные обязательства, которые были созданы за период;
3) аннулированные суммы в течение периода;
4) использованные суммы за период – суммы, которые были начислены против оценочных обязательств;
5) увеличение дисконтированных сумм в течение периода;
6) описание характера обязательства;
7) время выбытия экономических выгод;
8) сумму ожидаемых возмещений.
Для объединения условных и оценочных обязательств в классы организация должна рассмотреть, является ли их характер схожим.



ПОНЯТИЕ «ОЦЕНОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА»


Оценочное обязательство– это такое обязательство, у которого не существует величины и срока исполнения.
Оценочные обязательства признаются вследующих случаях:
1) у организации существует юридическая или вмененная обязанность;
2) возникла потребность в оттоке ресурсов;
3) сумму обязанности можно оценить.
Почти во всех случаях можно определить, привело ли данное событие к возникновению обязанности. Принимая во внимание все свидетельства, организация определяет существование на отчетную дату обязательства. На основании таких свидетельств можно сделать заключение:
1) если на отчетную дату существует обязанность, то организация признает оценочное обязательство;
2) если на отчетную дату не существует обязанности, то организация признает условное обязательство.
Обязывающее событие– это событие, которое приводит к возникновению существующей обязанности.
Сумма признанного оценочного обязательства представляет наилучшую оценку расходов, которые необходимы для исполнения текущей обязанности на отчетную дату.
В финансовой отчетности организацией отражается финансовое положение на начало и конец отчетного периода, а не свое положение в будущем. Поэтому никакие оценочные обязательства не признаются по затратам, которые необходимо будет понести в будущем. Единственные обязательства, которые признает организация, – это обязательства по состоянию на отчетную дату. В качестве оценочных обязательств можно признавать те, которые были в прошлом. К таким обязательствам относятся штрафы.
Обязанность всегда предполагает наличие второй стороны, по отношению к которой данная обязанность существует. Установление конкретной стороны, к которой существует обязанность, не требуется. Событие, которое не привело к возникновению обязательства, может привести к возникновению обязательства позднее (например, изменение в законодательстве). Для соответствия обязательства критериям признания необходима вероятность оттока ресурсов .
В целях МСФО № 37 «Резервы, условные обязательства и условные активы»отток ресурсов рассматривается как событие; вероятность того, что событие произойдет, выше, чем вероятность того, что оно не произойдет. Когда существует вероятность того, что событие не произойдет, организация должна раскрыть условное обязательство.
Существенной частью составления финансовой отчетности является использование оценок. В некоторых случаях, когда достоверная оценка не может быть сделана, существует обязательство, которое не может быть признано. Данное обязательство необходимо рассматривать как условное обязательство.



ПОНЯТИЕ «УСЛОВНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА»


Согласно МСФО № 37 «Резервы, условные обязательства и условные активы»условные обязательства определяются как:
1) возможная обязанность, возникающая из прошлых событий и наличие которой подтверждается наступлением или ненаступлением будущего события;
2) существующая обязанность, возникающая из прошлых событий, которая не признается, так как сумма обязанности не оценивается достоверно.
Организация не должна признавать условное обязательство. При раскрытии условного обязательства необходимо учитывать характер условного обязательства. Если организация несет консолидированную ответственность по обязательству, то часть обязательства, которая приходится на другую сторону, признается условным обязательством. Предприятию необходимо признавать оценочное обязательство по той части обязанности, по которой отток ресурсов является наиболее вероятным. Исключение составляют случаи, когда затруднительно провести достоверную оценку.
Виды условных обязательств:
1) обязательство, существующее на отчетную в отношении величины либо срока исполнения дату, в отношении которого существует неопределенность;
2) обязательство, существование которого на отчетную дату подтверждается наступлением или ненаступлением будущих событий.
Условное обязательство необходимо оценивать в денежном выражении. Для этого состав ляют необходимый расчет и обеспечивают его подтверждение (например, аудиторами или экспертами). При оценке условных обязательств организация должна соблюдать требование осмотрительности.
Способы денежной оценки условных обязательств:
1) выбор из некоторого набора значений. В данном случае в качестве оценки принимается средневзвешенная величина. Эту величину рассчитывают как среднее из произведений каждого значения на вероятность;
2) выбор из интервала значений. В качестве оценки предприятие принимает среднее арифметическое из наибольшего и наименьшего значений интервала;
3) выбор из определенного набора интервалов значений. Сначала определяют средние арифметические величины из наибольшего и наименьшего значений каждого интервала, а потом проводят оценку соответствующего интервала значений. Полученную средневзвешенную величину принимают в качестве оценки условного обязательства.
В финансовой отчетности необходимо раскрыть информацию о величине условного обязательства. При проведении оценки условного обязательства необходимо принимать в расчет сумму встречного требования или сумму требований к третьим лицам. Это делают в случаях, когда право требования возникает как результат соответствующего условного факта.



ПОНЯТИЕ «УСЛОВНЫЕ АКТИВЫ»


Порядок отражения в отчетности условных активов определяется МСФО № 37 
«Резервы, условные обязательства и условные активы».
Стандарт рассматривает правила учета и раскрытия информациидля условных активов, за исключением тех, которые являются:
1) результатом финансовых инструментов, которые учитываются по справедливой стоимости;
2) результатом подлежащих выполнению контрактов;
3) рассматриваются в других МСФО.
Условные активы– это возможный актив, возникающий из прошлых событий и существование которого подтверждается наступлением или ненаступлением будущих событий, не находящихся под полным контролем банка.
Компания не должна признавать условный актив в финансовой отчетности, так как это приводит к возникновению дохода. Условные активы возникают из незапланированных событий. Они создают возможность поступления в организацию экономических выгод. Если реализация дохода действительно определяется, то соответствующий актив не является условным. Признание такого условного актива необходимо проводить согласно Принципам подготовки и составления финансовой отчетности. Согласно данным Принципам актив в финансовой отчетности определяется будущими экономическими выгодами, которые заключаются в этом активе.
Будущие экономические выгоды– это потенциал, который войдет в поток денежных средств или эквивалентов денежных средств банка.
Финансовый результат условных активовможно установить только при наступлении или ненаступлении одного или нескольких неопределенных событий в будущем.
События после отчетной даты– это такие события, которые произошли между отчетной датой и датой принятия решения об утверждении финансовой отчетности.
События после отчетной даты могут:
1) подтверждать условия, которые имелись на отчетную дату;
2) указывать на условия, которые возникли после отчетной даты.
Если события после отчетной даты дают организации необходимую дополнительную информацию, с помощью которо й можно провести оценку сумм, связанных с условиями на отчетную дату, то условные активы необходимо скорректировать в соответствии с данными событиями.
Если события после отчетной даты не оказали влияние на условные активы по состоянию на отчетную дату, то эти события необходимо раскрыть в Примечаниях к финансовой отчетности.
Оценку условных активовнеобходимо проводить непрерывно, чтобы обеспечить отражение изменений событий в отчетности. Если поступление экономических выгод стало вероятным, то организация должна признать соответствующий доход за тот период, в котором произошло изменение.



ОЦЕНКА ОБЯЗАТЕЛЬСТВ


Сумма, которую признали в качестве оценочного обязательства, должна представлять собой оценку затрат для исполнения текущей обязанности на отчетную дату.
Наилучшая оценка затрат– это сумма, которую компания уплатила бы для выполнения обязанности по состоянию на отчетную дату или перевела третьей стороне на эту дату. При оценке единого обязательства наиболее вероятный результат может быть наилучшей оценкой. Компания должна рассмотреть и другие возможные варианты. Если существуют другие результаты, которые могут быть выше или ниже наилучшей оценки, то наилучшей оценкой будет считаться та сумма, которая выше или ниже. Обязательства необходимо оценивать до исчисления налога.
Риски и неопределенностинеобходимо учитывать при наилучшей оценке величины оценочного обязательства. Риску присуще такое качество, как изменчивость результата. 
Сумма оцениваемого обязательстваможет увеличиваться или уменьшаться за счет корректировки на риск. В условиях неопределенности необходимо осторожно подходить к оценке обязательств, чтобы не завысить доходы и активы и не снизить расходы или обязательства.
Если временная стоимость денег оказывает существенное влияние, то сумма оценочного обязательства представляет собой дисконтированное значение затрат, которые необходимо произвести для исполнения обязанности. Ставка дисконта должна быть доналоговой. Она отражает текущие рыночные оценки временной стоимости денег и риска. Ставка дисконта не отражает риск, на который производится корректировка потоков денежных средств. Будущие события, которые оказывают влияние на исполнение обязанности, необходимо отражать в сумме оценочного обязательства. Это возможно только при наличии того, что эти события произойдут.
При определении суммы оценочного обязательстване требуется учета прибыли от ожидаемого выбытия актива. Если затраты, которые необходимы для погашения обязательства, будут возмещены другой стороной, то такое возмещение признается только в том случае, если это возмещение будет получено компанией, которая погашает обязательство. В отчете о прибылях и убытках необходимо представлять суммы по оценочному обязательству за минусом суммы возмещения. Необходимо проводить анализ оценочных обязательств на каждую отчетную дату, а также проводить их корректировку для наилучшей оценки. Оценочное обязательство аннулируется, если отток ресурсов, который представлял экономическую выгоду, перестал быть вероятным для исполнения обязанности. Оценочные обязательства не признаются для будущих операционных убытков.



ОБЩИЕ ПОЛОЖЕНИЯ МСФО № 38 «НЕМАТЕРИАЛЬНЫЕ АКТИВЫ»


Цель МСФО № 38 «Нематериальные активы»– определение порядка учета нематериальных активов, которые специально не рассматриваются в других стандартах финансовой отчетности. Данный стандарт устанавливает способы оценки балансовой суммы нематериальных активов.
Нематериальные активы– активы долгосрочной природы, не имеющие физической субстанции, но имеющие стоимость, основанную на правах и привилегиях собственника (патенты, авторские права, торговые марки, лицензии, ноухау и др.).
Нематериальные активы учитываются по стоимости приобретения.
При приобретении нематериальных активов за плату себестоимость включает:покупную цену и прямо относимые затраты на подготовку актива к использованию.
МСФО № 38 не применяется к:
1) нематериальным активам, которые находятся в сфере применения другого международного стандарта;
2) финансовым активам;
3) правам на полезные ископаемые и затратам на разведку, разработку и добычу полезных ископаемых;
4) нематериальным активам, которые предназначены для продажи в ходе осуществления обычной деятельности;
5) отложенным налоговым активам;
6) договорам аренды;
7) активам, возникающим из вознаграждений работникам;
8) нематериальным активам, возникающим из договорных прав страховщика по договору страхования.
Этапы создания актива
1. 
Этап исследования.Затраты учитываются как расходы в тот период, когда они были понесены.
2. 
Этап разработки.Нематериальные активы признаются при соблюдении следующих условий:
1) техническая завершенность нематериальных активов такова, что они пригодны
для реализации и использования;
2) имеется подтверждение, что использование данного актива будет приносить доходы, проведены расчеты экономической эффективности использования актива, существует рынок реализации;
3) существует возможность точно оценить величину затрат, осуществленных на этапе разработки данного нематериального актива.
Согласно МСФО № 38 срок полезной службы нематериального актива определяется как:
1) период времени, на протяжении которого организация предполагает использовать актив;
2) количество продукции, которо е компания предполагает получить с помощью данного актива.
Амортизация– систематическое распределение амортизируемой суммы нематериального актива на протяжении срока его полезной службы.
Методы амортизации:
1) метод равномерного начисления;
2) метод уменьшаемого остатка;
3) метод единиц продукции.
Амортизация признается как расход. Компания должна выбрать в конце каждого финансового года метод амортизации. При изменении поступления экономических выгод от активанеобходимо пересмотреть метод амортизации.



ОЦЕНКА И ПРИЗНАНИЕ НЕМАТЕРИАЛЬНЫХ АКТИВОВ


При признании организацией какойлибо статьи активом необходимо, чтобы эта статья отвечала следующим требованиям:
1) определению актива;
2) соответствию критериям признания.
Критерии признания актива:
1) будущие экономические выгоды, относящиеся по данному активу, будут поступать в организацию;
2) стоимость актива можно достоверно оценить.
Эти требования применяются на этапе приобретения или внутреннего производства актива. Организация должна проводить вероятности поступления будущих экономических выгод. Для этого необходимо использовать обоснованные допущения, которые будут отражать наилучшую оценку набора экономических условий.
Нематериальный актив должен первоначально оцениваться по себестоимости.
Себестоимость– это сумма уплаченных денежных средств или их эквивалентов, переданных в счет оплаты стоимости актива на момент его приобретения или сооружения.
Цена, которую оплатила организация при отдельном приобретении нематериального актива, отражает ожидания вероятности поступления будущих экономических выгод.
Себестоимость отдельно приобретенного не материального актива необходимо достоверно оценить.
Себестоимость отдельно приобретенного нематериального активасостоит из:
1) покупной цены, которая включает импортные пошлины и невозмещаемые налоги на покупку, после вычета торговых скидок;
2) прямых затрат по приведению актива в рабочее состояние.
К прямым затратам относятся:
1) затраты на вознаграждения работникам;
2) затраты на оплату профессиональных услуг, которые возникли при приведении актива в рабочее состояние;
3) затраты на проверку работы актива.
Затраты, которые не относятся к себе стоимости:
1) затраты на внедрение нового продукта или услуги;
2) затраты на ведение хозяйственной деятельности на новом месте или с новой категорией клиентов;
3) административные и другие общие накладные затраты.
Один или более нематериальных активов могут приобретаться в обмен на неденежный актив. Первоначальная стоимость таких нематериальных активов оценивается по справедливой стоимости, кроме следующих случаев:
1) операция обмена не имеет коммерческого содержания;
2) невозможно провести оценку справедливой стоимости.
Для определения критериев признания активов организация должна разделить процесс создания актива на две стадии:
1) стадию исследования;
2) стадию разработки.
Нематериальные активы, которые возникли из стадии исследования, не подлежат признанию. Нематериальный актив, возникающий из разработок, признается если:
1) доступен для использования или продажи;
2) будет создавать вероятные экономические выгоды.



НЕМАТЕРИАЛЬНЫЕ АКТИВЫ С ОПРЕДЕЛЕННЫМ И НЕОПРЕДЕЛЕННЫМ СРОКОМ СЛУЖБЫ


Срок полезной службы:
1) это период времени, на протяжении которого организация предполагает использовать актив;
2) количество единиц производства или аналогичных единиц, которое организация ожидает получить от использования актива.
Амортизируемая сумма нематериального актива с определенным сроком полезной службыраспределяется на протяжении этого срока. Метод начисления амортизации отражает график потребления организацией будущих экономических выгод. Если невозможно определить такой график, то должен использоваться метод равномерного начисления. Амортизационное отчисление за каждый период подлежит признанию в прибыли или убытке.
Ликвидационная стоимость нематериального актива с определенным сроком полезной службы должна приниматься равной нулю. Исключение составляют следующие случаи:
1) существует обязательство третьей стороны приобрести актив в конце его срока полезной службы;
2) наличие активного рынка для актива: ликвидационная стоимость определяется путем ссылки на этот рынок, если такой рынок будет существовать в конце срока полезной службы актива.
Ликвидационная стоимость нематериального актива может увеличиться до суммы, которая равна или больше балансовой стоимости. В таких случаях амортизационное отчисление по данному активу равняется нулю. Это возможно, если в последующем ликвидационная стоимость не станет меньше балансовой стоимости.
Период и метод амортизации нематериального актива с определенным сроком полезной службы необходимо анализировать в конце каждого финансового года. Если расчетный срок полезной службы отличается от прежних оценок, то необходимо провести изменение периода амортизации. Если произошло изменение в расчетном графике потребления будущих экономических выгод, то надо изменить метод амортизации.
Нематериальный актив с неопределенным сроком полезной службыне подлежит амортизации.
Необходимо в каждом периоде проводить анализ срока полезной службы неамортизируемого нематериального актива на предмет выяснения, продолжают ли события и обстоятельства обеспечивать правильность оценки, согласно которой данный актив имеет неопределенный срок полезной службы. Если был получен отрицательный ответ, то необходимо изменить оценку срока полезной службы с неопределенного на определенный. Изменение оценки срока полезной службы нематериального актива с неопределенного на определенный свидетельствует о возможном обесценении данного актива. Необходимо протестировать актив на предмет обесценения.



РАСКРЫТИЕ ИНФОРМАЦИИ О НЕМАТЕРИАЛЬНЫХ АКТИВАХ В ФИНАНСОВОЙ ОТЧЕТНОСТИ


Организация должна раскрывать следующую информацию для каждого класса нематериальных активов:
1) срок полезной службы – неопределенный или определенный;
2) методы амортизации нематериальных активов с определенным сроком полезной службы;
3) валовую балансовую стоимость и накопленную амортизацию на начало и конец периода;
4) линейные статьи отчета о прибылях и убытках, в которых отражается амортизация нематериальных активов;
5) балансовую стоимость на начало и конец периода, которая раскрывает: активы, которые классифицированы по предназначению; приращения с указанием того, как они были получены– от внутреннего развития, приобретены отдельно, получены через объединения предприятий; увеличение или уменьшение стоимости, которое возникло в течение периода из-за переоценки и убытка от обесценения; амортизацию, признанную в течение периода; убытки от обесценения в течение периода; курсовые разницы; убытки от обесценения, реверсированные в прибыли или убытке в течение периода.
Класс нематериальных активов– это группа активов, которые имеют сходство по характеру и применению в операциях организации.
Классы нематериальных активов:
1) названия торговых марок;
2) издательские права;
3) компьютерное программное обеспечение;
4) лицензии и франшизы;
5) авторские права, патенты и права на промышленную собственность;
6) рецепты, формулы, модели, чертежи и прототипы;
7) разрабатываемые нематериальные активы.
Организация должна раскрывать в финансовой отчетности информацию об обесценившихся нематериальных активах.
В соответствии с данным стандартом финансовая отчетность должна раскрывать:
1) для нематериального актива с неопределенным сроком полезной службы – балансовую стоимость и данные, которые позволяют считать, что срок полезной службы не определен;
2) описание, балансовую стоимость и оставшийся амортизационный период нематериального актива;
3) для нематериальных активов, приобретенных через государственную субсидию: справедливую и первоначальн у ю стоимость этих активов; их балансовую стоимость; способ, с помощью которого проводилась оценка после признания, – по себестоимости или по методу переоценки; величину контрактных обязательств по приобретению нематериальных активов.
Если нематериальные активы отражаются по переоцененной стоимости, то организация должна раскрывать следующую информацию:
1) дату, на которую проводилась переоценка;
2) балансовую стоимость;
3) величину прироста стоимости от переоценки;
4) методы, которые применяются при расчете значений справедливой стоимости активов.



ЦЕЛИ МСФО № 39 «ФИНАНСОВЫЕ ИНСТРУМЕНТЫ: ПРИЗНАНИЕ И ОЦЕНКА»


Цель МСФО № 39 «Финансовые инструменты: признание и оценка»– установление принципов признания и оценки финансовых активов.
Данный стандарт применяется ко всем типам финансовых инструментов. Исключение составляют:
1) доли участия в дочерних организациях, ассоциированных организациях и совместной деятельности;
2) права и обязательства работодателей по программам вознаграждения работников;
3) права и обязательства по договорам аренды;
4) права и обязательства, которые возникли по договорам страхования;
5) договоры финансовых гарантий (включая аккредитивы и прочие гарантии возврата кредита);
6) договоры об обусловленном будущими событиями возмещении при объединении предприятий;
7) договоры, содержащие требование осуществлять выплаты, которые зависят от климатических и геологических переменных;
8) обязательства по ссудам, которые не погашаются путем взаимозачета встречных требований денежными средствами или другими финансовыми инструментами.
Производный инструмент – это финансовый инструмент или иной договор, который обладает следующими характеристиками: его стоимость подлежит изменению изза колебаний процентной ставки, курса ценной бумаги, валютного курса, индекса цен или ставок и других переменных; для его приобретения нет необходимости в первоначальных инвестициях; расчеты по нему будут произведены в будущем.
Требования к финансовым активам:
1) классификация по предназначению – для продажи: приобретается для продажи или обратной покупки в краткосрочной перспективе; часть портфеля идентифицируемых финансовых инструментов; производный инструмент (за исключением, если производный инструмент является инструментом хеджирования);
2) финансовые активы необходимо определять при первоначальном признании по справедливой стоимости через прибыль или убыток, кроме инвестиций в долевые инструменты, справедливая стоимость которых достоверно не определяется.
Встроенный производный инструмент– это компонент сложного финансового инструмента, который оказывает влияние на денежные потоки. Производный финансовый инструмент, прикрепленный кфинансовому инструменту, но по договору передающийся независимо от этого инструмента, является не встроенным производным инструментом, а отдельным финансовым инструментом. Условия отделения встроенного производного финансового инструмента от основного договора: 1) экономические характеристики и риски встроенного производного инструмента не взаимосвязаны с экономическими характеристиками и рисками основного договора; 2) отдельный инструмент соответствует определению производного инструмента



ПРИЗНАНИЕ И ПРЕКРАЩЕНИЕ ПРИЗНАНИЯ В ФИНАНСОВЫХ ИНСТРУМЕНТАХ


Организация может признать в балансе финансовый актив или финансовое обязательство, если она становится стороной по договору в отношении данного финансового инструмента.
Случаи прекращения признания финансового актива:
1) по финансовому активу закончился срок договорных прав требования на потоки денежных средств;
2) произошла передача актива.
Случаи, когда финансовый актив считается переданным:переданы договорные права на получение потоков денежных средств по финансовому активу; договорные права на получение потоков денежных средств по финансовому активу сохранены, но организация приняла договорное обязательство н а выплату этих денежных средств получателям согласно соглашению.
Если в результате передачи произошло прекращение признания финансового актива, в результате чего у организации появился новый финансовый актив, то организация признает его по справедливой стоимости.
После прекращения признания финансового активав полном объеме разница между балансовой стоимостью и суммой полученного возмещения за часть, признание которой прекращено, должна признаваться в прибыли или убытке.
Признание и прекращение признания продажи финансовых активовнеобходимо отражать с помощью метода учета на дату сделки или на дату расчетов.
Списание с баланса финансового обязательствавозможно, если оно исполнено, аннулировано или срок его действия истек.
Обмен долговыми инструментамиучитывается как погашение первоначального финансового обязательства и признание нового финансового обязательства. Разность между балансовой стоимостью финансового обязательства, погашенного или переданного другой стороне, и выплаченным возмещением надо учитывать на счете прибылей и убытков.
При предоставлении передающей стороной неденежного залога необходимо проверить:
1) имеет ли право приобретающая сторона продать или перезаложить предмет залога;
2) существуют ли нарушения у передающей стороны по своим обязательствам.
Переданный в залог актив необходимо учитывать следующим образом:если у приобретающей стороны есть право на продажу предмета залога, то передавшая актив сторона должна провести переклассификацию этого актива; если организацияполучатель продала предоставленное ей залоговое обеспечение, то она должна признать поступление от его продажи по справедливой стоимости; при невыполнении передавшей актив стороной условий договора она утрачивает право на выкуп залога, эта сторона должна прекратить признание данного залога, а получившая актив сторона должна признать залог в качестве своего актива по справедливой стоимости.



ОЦЕНКА ФИНАНСОВЫХ ИНСТРУМЕНТОВ


При первоначальном признании финансового актива или финансового обязательства организации необходимо провести его оценку по справедливой стоимости.
Классификация финансовых активов после оценки по первоначальной стоимости:
1) финансовые активы, оцениваемые по справедливой стоимости через прибыль или убыток;
2) инвестиции, удерживаемые до погашения;
3) ссуды и дебиторская задолженность;
4) финансовые активы, имеющиеся в наличии для продажи.
После признания организация оценивает финансовые активы по их справедливой стоимости без учета затрат по сделке, которые она может понести при продаже и выбытии активов. Исключение составляют: ссуды и дебиторская задолженность, удерживаемые до погашения инвестиции; инвестиции в долевые инструменты.
Все финансовые активы, кроме тех, которые оцениваются по справедливой стоимости через прибыль или убыток, должны тестироваться на предмет обесценения.
После первоначального признания организации необходимо провести оценку финансовых обязательств по амортизированной стоимости с помощью метода эффективной ставки процента. 
Исключение составляют:
1) финансовые обязательства, которые оцениваются по справедливой стоимости через прибыль или убыток;
2) финансовые обязательства, которые возникли при передаче финансовых активов.
Справедливая стоимость финансового обязательства с правом востребования не может быть меньше суммы, которую необходимо выплатить по требованию при предъявлении требования на эту сумму.
Прибыль или убыток от изменения справедливой стоимости финансового актива необходимо отражаться следующим образом:
1) прибыль или убыток по финансовому активу или финансовому обязательству необходимо учитывать на счете прибылей и убытков;
2) прибыль или убыток по финансовому активу для продажи необходимо отражать в капитале через отчет об изменениях в акционерном капитале.
По состоянию на отчетную дату необходимо проводить оценку на наличие признаков обесценения финансового актива. Финансовый актив обесценивается, а убытки от обесценения возникают при существовании признаков обесценения в результате событий, которые произошли после признания актива.
Убытки, ожидаемые в результате будущих событий, не подлежат признанию.
Признаки обесценения финансовых активов:
1) финансовые трудности, которые испытывает эмитент или должник;
2) нарушение договора;
3) предоставление кредитором льготных условий;
4) вероятность банкротства или финансовой реорганизации заемщика;
5) исчезновение активного рынка для данного финансового актива;
6) уменьшение предполагаемых потоков денежных средств по группе финансовых активов.



МСФО № 40 «ИНВЕСТИЦИОННАЯ НЕДВИЖИМОСТЬ»


Цель МСФО № 40 «Инвестиционная недвижимость»– установление порядка учета инвестиционной собственности и соответствующих требований к раскрытию информации.
Инвестиционная собственность– собственность (земля или здание, либо часть здания, либо и то и другое), находящаяся в распоряжении (собственника или арендатора по договору финансовой аренды) с целью получения арендных платежей, доходов от прироста стоимости капитала или того и другого, но не для:
1) производства или поставки товаров, оказания услуг, для административных целей;
2) продажи в ходе обычной хозяйственной деятельности.
Собственность, занимаемая владельцем,– собственность, находящаяся в распоряжении, предназначенная для использования в производстве или поставке товаров, оказания услуг или в административных целях.
Справедливая стоимость– сумма денежных средств, на которую можно обменять активпри совершении сделки между хорошо осведомленными, желающими совершить такую сделку, независимыми друг от друга сторонами.
Балансовая стоимость– сумма, в которой актив признается в балансе.
Себестоимость (первоначальная стоимость)– сумма уплаченных денежных средств или их эквивалентов.
Объекты инвестиционной собственности:
1) земля, предназначенная для получения выгод от повышения стоимости капитала в долгосрочной перспективе, а не для реализации в краткосрочной перспективе;
2) сооружение, находящееся в собственности отчитывающейся компании и предоставленное в аренду по одному или нескольким договорам операционной аренды;
3) земля, дальнейшее предназначение которой в настоящее время пока не определено;
4) сооружение, не занятое в настоящее время, но предназначенное для сдачи в аренду.
Инвестиционную собственность следует первоначально оценивать по себестоимости. В первоначальную оценку следует включать затраты по сделке. В состав себестоимости приобретенной инвестиционной собственности входят цена приобретения и любые прямые затраты. Прямые затраты включают стоимость профессиональных юридических услуг, налоги на передачу прав собственности и прочие затраты по сделке. Последующие затраты следует относить на увеличение балансовой стоимости инвестиционной собственности.
Модели учета:
1) по первоначальной стоимости приобретения – инвестиционная собственность отражается по остаточной стоимости (за вычетом убытков от обесценения);
2) по справедливой стоимости – инвестиционная собственность отражается по справедливой стоимости, а изменения справедливой стоимости признаются в отчете о прибылях и убытках.



РАСКРЫТИЕ ИНФОРМАЦИИ ОБ ИНВЕСТИЦИОННОЙ НЕДВИЖИМОСТИ


Инвестиционная недвижимость согласно МСФО № 40 признается в качестве актива, если существует вероятность появления будущих экономических выгод, связанных с инвестиционной деятельностью, и если стоимость инвестиционной недвижимости можно достоверно оценить.
При использовании модели учета по справедливой стоимости организация оценивает инвестиционную недвижимость по справедливой стоимости. Прибыль или убыток, возникающие от изменения стоимости, относят на прибыль или убыток за период, в котором они произошли. Стоимость инвестиционной недвижимости должна отражать рыночные условия на отчетную дату. Если организация отражает объект инвестиционной недвижимости по справедливой стоимости, то она должна отражать его до момента выбытия.
При использовании модели учета по себе стоимости объекты инвестиционной недвижимости оценивают по себестоимости за вычетом накопленной амортизации и накопленных убытков от обесценения.
В отчетности организация должна раскрывать следующую 
информацию:
1) модель учета инвестиционной недвижимости;
2) критерии разграничения объектов инвестиционной недвижимости, недвижимости, занимаемой владельцем, недвижимости, предназначенной для продажи (критерии указываются в случае невозможности классификации модели учета);
3) признанные как прибыль или убыток рентный доход от инвестиционной недвижимости, прямые операционные расходы, возникшие от операций с инвестиционной недвижимостью, от которых был получен и не был получен рентный доход;
4) обязательства по договору на приобретение, развитие инвестиционной недвижимости, проведение ремонта.
Если организация применяет модель учета по справедливой стоимости, дополнительно раскрывают следующую 
информацию:
1) данные сверки между значениями балансовой стоимости инвестиционной недвижимости на начало и конец периода;
2) прирост стоимости инвестиционной недвижимости, полученный при объединении предприятий;
3) чистую прибыль (убыток), полученну ю в результате корректировки справедливой стоимости;
4) переклассификацию объектов инвестиционной недвижимости.
Если организация применяет модель учета по себестоимости, она раскрывает в отчетности следующую 
информацию:
1) методы начисления амортизации, сроки полезной службы, нормы амортизации;
2) сверку балансовой стоимости инвестиционной недвижимости на начало и конец отчетного периода;
3) переклассификацию объектов инвестиционной недвижимости.



МСФО № 41 «СЕЛЬСКОЕ ХОЗЯЙСТВО»


Цель 
МСФО № 41заключается в установлении порядка учета, представления финансовой отчетности и раскрытия информации о сельскохозяйственной деятельности.
Сельскохозяйственная деятельность– это управление биотрансформацией биологических активов в целях получения сельскохозяйственной продукции или производства дополнительных биологических активов.
Объекты сельскохозяйственной деятельности:
1) биологические активы;
2) государственные субсидии;
3) сельскохозяйственная продукция в момент ее сбора.
Сельскохозяйственная продукция– продукция, собранная с биологических активов компании.
Биологический актив– животное или растение.
Процессы биотрансформации:роста; дегенерации; производства продукции; воспроизводства.
Группа биологических активов– объединение сходных животных или растений.
Сбор сельскохозяйственной продукции– отделение продукции от биологического актива или прекращение жизнедеятельности биологического актива.
Виды сельскохозяйственной деятельности:
1) животноводство;
2) выращивание садов и насаждений;
3) цветоводство;
4) лесное хозяйство;
5) сбор урожая раз в год или в течение всего года;
6) культивирование водных биоресурсов (включая рыбоводство).
Характеристики сельскохозяйственной деятельности:
1) способность к изменению;
2) управление изменениями;
3) оценка изменений.
Балансовая стоимость– сумма, по которой в бухгалтерском балансе признается актив.
Справедливая стоимость– сумма денежных средств, достаточная для приобретения актива или исполнения обязательства при совершении сделки между хорошо осведомленными и не зависимыми друг от друга сторонами. Справедливая стоимость актива зависит от его местоположения и состояния на данный момент времени. Биологический актив в момент первоначального признания и по состоянию на каждую отчетную дату необходимо оценивать по справедливой стоимости за минусом предполагаемых расходов на сбыт.
Сельскохозяйственную продукцию, которую собрали с биологических активов компании, следует оценивать по справедливой стоимости, которая устанавливается на момент сбора урожая, за исключением предполагаемых сбытовых расходов.
Справедливую стоимость биологического актива или сельскохозяйственной продукции определяют путем группировки биологических активов по основным характеристикам.
Себестоимость и справедливая стоимость равны, если с момента осуществления первоначальных затрат не произошло значительной биотрансформации или если не ожидается существенного влияния биотрансформации на цену.
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